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1. Сутність кредитування туристичних підприємств
У період економічної кризи і кризи неплатежів господарюючі суб'єкти відчувають гостру нестачу фінансових ресурсів. Одним із засобів отримання додаткових фінансових ресурсів є кредит – фінансова операція, що полягає в наданні у тимчасове користування господарюючим суб'єктам матеріальних або грошових засобів на умовах повернення й платності.
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Вивчаючи дану тему, необхідно усвідомити відмінності між позикою й кредитом. Позика – це форма організації кредитних операцій, здійснення яких супроводжується відкриттям позикового рахунку. Кредит – більш широке поняття, яке характеризує різні форми кредитних відносин, що можуть бути організовані не тільки в рамках банківського кредиту, а й комерційного, державного чи лізингу. 
Відносини, що виникають в процесі кредитування, зображено на рис. 7.2.
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Існування кредитних відносин обумовлене рядом факторів (рис. 7.3).
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Кредитування підприємств прискорює рух грошових і матеріальних ресурсів та сприяє підвищенню ефективності фінансово-господарської діяльності. 
Визначаючи потребу в кредитах, підприємства виходять із загальної потреби в коштах і наявності таких.
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Кредити, що їх можуть отримати підприємства, класифікуються за такими ознаками (рис. 7.5).
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Кредиторами підприємства можуть бути: 
• банки та спеціалізовані фінансово-кредитні інститути (банківський, лізинговий кредити);• підприємства (комерційний кредит); 
• держава (державний кредит, який надається через уповноважені банки); 
• міжнародні фінансово-кредитні установи (відкриття кредитних ліній через уповноважені банки). 
До основних видів кредитів належать: 
• банківський; 
• комерційний; 
• державний; 
• лізинговий. 
Банківський кредит – це економічні відносини між кредитором та позичальником з приводу надання коштів банком підприємству на умовах терміновості, платності, повернення, матеріального забезпечення. Банківський кредит надається суб'єктам господарювання всіх форм власності на умовах, передбачених кредитним договором. 
Комерційний кредит – це економічні, кредитні відносини, які виникають між окремими підприємствами. 
Державний кредит – це економічні, кредитні відносини між державою та суб'єктами господарювання. 
Лізинговий кредит – це стосунки між суб'єктами господарювання, які виникають за оренди майна (майновий кредит або лізинг-кредит). 
Банківський та державний кредити надаються підприємствам у грошовій формі, лізинговий та комерційний – у товарній. Банківський та державний кредити погашаються у грошовій формі. Комерційний кредит також повертається, переважно, в грошовій формі. У період становлення ринкових відносин можлива його сплата як у товарній, так і у змішаній формах (товарній і грошовій одночасно). Лізинговий кредит може погашатися в грошовій, товарній та змішаній формах. 
Слід зазначити, що традиційно в країнах з розвинутою ринковою економікою факторингові та лізингові кредитні послуги підприємствам надаються, переважно, спеціалізованими фінансово-кредитними інститутами – факторинговими та лізинговими компаніями. 
В Україні кредитні послуги у вигляді факторингу надають тільки комерційні банки. Лізингові послуги надають, переважно, лізингові компанії. У зв'язку з цим лізинговий кредит умовно віднесений до групи небанківських кредитів. Класифікацію кредитів подано на рис. 7.6.
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Залежно від мети використання розрізняють кредити, що спрямовані на фінансування: 
• оборотних коштів; 
• основних засобів. Підприємство має можливість отримувати кредити на придбання товарно-матеріальних запасів, обладнання, інших активів, розширення та модернізацію виробничих потужностей, викуп окремих виробничих комплексів або цілих підприємств. 
За терміном надання розрізняють короткострокові, середньострокові, довгострокові кредити. 
Короткострокові кредити підприємства можуть отримувати у разі фінансових труднощів, які виникають у зв'язку з витратами виробництва та обороту. Термін короткострокового кредиту не перевищує одного року. 
Середньострокові кредити (від одного до трьох років) надаються на поточні витрати, оплату обладнання та фінансування капітальних вкладень. 
Довгострокові кредити (понад 3 роки) можуть надаватися для формування основних фондів. Об'єктами кредитування є капітальні витрати на реконструкцію, модернізацію, розширеннявже діючих основних фондів, нове будівництво, приватизацію та корпоратизацію підприємств тощо. 
На практиці в Україні кредити за терміном надання поділяють, як правило, на дві групи: короткострокові та довгострокові. Кредити, термін надання яких перевищує один рік, вважаються довгостроковими. Сьогодні в Україні перевагу віддають короткостроковим кредитам. 
Залежно від забезпечення кредити поділяють на дві групи: 
• забезпечені; 
• бланкові. 
Забезпечені кредити гарантуються певними видами активів, зокрема: 
• нерухомістю; 
• цінними паперами; 
• товарно-матеріальними цінностями; 
• дебіторською заборгованістю тощо. Забезпечення кредитів може також здійснюватись: правами підприємств на інтелектуальну власність, землю; гарантіями (банків, коштами чи майном третьої особи); іншим забезпеченням (поручительство, поліс страхової компанії). 
В Україні як забезпечення кредиту використовують, головним чином, товарно-матеріальні цінності та нерухомість. 
Одним із видів кредиту під заставу майна є іпотечний кредит (рис. 7.7).
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Кредити, які надаються банками підприємствам під заставу державних цінних паперів називаються ломбардними. У міру розвитку ринку державних цінних паперів значення цього кредиту в діяльності українських підприємств зростатиме. 
Бланкові кредити отримують тільки фінансово стійкі підприємства на короткий термін (1-10 днів). У вітчизняній практиці бланкові кредити практично не використовуються.
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Порядок надання кредиту передбачає такі види позик: 
• прямі; 
• консорціальні; 
• позики участі. 
Надання прямих позик передбачає кредитування підприємства безпосередньо одним кредитором. 
Консорціальні позики надаються тоді, коли підприємству- позичальнику потрібні кошти в обсязі, який не може бути забезпечений одним кредитором. У цьому разі кілька кредиторів об'єднуються, і кожен з них надає частину загального кредиту. 
У консорціальній угоді можуть брати участь не тільки кілька банків, а й кілька підприємств-позичальників, яких стосується конкретний кредитний проект. 
Позики участі – банки передають (переуступають) частини позики іншим кредиторам. Домовленість про таку позику можна укласти навіть без відома підприємства-позичальника, а умови такої позики відрізняються від умов надання початкового кредиту. 
Для фізичних осіб може надаватися споживчий кредит (рис. 7.9).
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2. Банківське кредитування турист. підприємств
Банківські кредити класифікують за такими ознаками: 
1. Цільова направленість. 
2. Термін кредиту. 
3. Вид відсоткової ставки. 
4. Валюта кредиту. 
5. Види обслуговування. 
Залежно від мети кредит може надаватися на: 
• фінансування оборотного капіталу; 
• фінансування основного капіталу; 
• викуп приватизованого підприємства. 
Чинне українське законодавство забороняє надавати підприємствам кредити на покриття збитків від господарської діяльності, на формування і збільшення зареєстрованих фондів банків, для внесення платежів у бюджет і позабюджетні фонди. Не можуть отримати кредити підприємства: 
• проти яких порушено справу про банкрутство (крім кредитування заходів фінансової санації); 
• під укладені ними контракти, які не передбачають захисту позичальника від можливих втрат, пов'язаних із затримками в поставках товарів; 
• коли вони мають прострочену заборгованість за раніше наданими кредитами. 
Залежно від терміну розрізняють: короткостроковий, середньостроковий, довгостроковий кредити. 
Залежно від відсотковоϊ ставки підприємства можуть одержувати кредити з плаваючою і фіксованою відсотковою ставкою. 
Підприємства можуть одержувати в банках кредити як у національній так і в іноземній валюті. Для одержання кредитів у іноземній валюті від іноземних кредиторів підприємство повинно мати відповідний дозвіл Національного банку України. 
Розрізняють наступні види банківського кредиту.
Строковий кредит – це кредит, який надається повністю і негайно після укладення кредитної угоди. Погашається він або періодичними внесками, або одноразовим платежем у кінці терміну. 
Кредитна лінія – це згода банку надати кредит протягом певного періоду часу в розмірах, які не перевищують заздалегідь обумовленої суми. 
Овердрафт – короткостроковий кредит, що надається банком надійному підприємству понад залишок його коштів на поточному рахунку в межах заздалегідь обумовленої суми шляхом дебетування його рахунку. 
Кредит під облік векселів (обліковий кредит) – це короткостроковий кредит, який банківська установа надає пред'явнику векселів, обліковуючи (скуповуючи) їх до настання строку виконання зобов'язань за ними і сплачуючи пред'явнику номінальну вартість векселів за мінусом дисконту. 
До кредитно-гарантійних послуг, що надаються підприємствам банками, належать: 
• акцептний кредит; 
•авальний кредит. 
Акцептний кредит – це позика, яка передбачає акцептування банком інкасованої підприємством-позичальником тратти за умови, що підприємство надає у розпорядження банку вексель до строку його оплати. 
Авальний кредит – це позика, коли банк бере на себе відповідальність за зобов'язаннями підприємства у формі поручительства або гарантії. Підприємство – одержувач платежу, як і за акцептного кредиту, отримує від банку-гаранта (аваліста) умовне платіжне зобов'язання. Якщо власник векселя вносить протест у зв'язку з несплатою векселя, банк-аваліст погашає всю суму векселя за платника. 
До послуг кредитного характеру, що надаються банками підприємствам, належить факторинг – система фінансування, за умовами якої підприємство-постачальник товарів переуступає короткострокові вимоги за торговельними операціями комерційному банку. Факторингові операції включають: кредитування у формі попередньої оплати боргових вимог; ведення бухгалтерського обліку клієнта, зокрема обліку реалізації продукції; інкасацію заборгованості клієнту; страхування його від кредитного ризику. 
Підприємства отримують кредити на умовах терміновості, повернення, цільового характеру, забезпечення, платності. 
Принцип терміновості означає, що кредит має бути погашений у визначений термін. Дотримання цього принципу відкриває кожному окремому підприємству можливості для отримання нових банківських кредитів, а також дає змогу уникнути сплати банку підвищених відсотків за несвоєчасне погашення суми позики. Якщо підприємство порушує строки погашення, то банк застосовує до нього штрафні санкції і може відмовити в повторній видачі кредиту. 
Принцип повернення якнайтісніше пов'язаний із принципом терміновості. Кредит має бути погашений у термін, визначений кредитною угодою. Розрізняють: строкові, пролонговані і прострочені кредити. 
Строкові кредити підприємства повертають своєчасно у визначений термін. 
Пролонговані кредити – це кредити, за якими продовжено термін погашення суми основного боргу. Необхідність пролонгації (реструктуризації) кредиту може бути обумовлена затримкою надходжень коштів, за рахунок яких позичальник здійснює платежі за кредитом, через фінансову кризу або інші непередбачені обставини. 
Прострочені кредити виникають тоді, коли в підприємства немає коштів для їх погашення. Наявність таких кредитів свідчить про скрутний фінансовий стан підприємства. Джерелом сплати відсотків за простроченими кредитами є прибуток підприємства після сплати податків. 
Цільовий характер кредиту передбачає, що кредит надається підприємству на чітко визначені цілі. Залежно від цілей розрізняють: 
– кредит для фінансування оборотного капіталу; 
– кредит для фінансування основного капіталу; 
– кредит для фінансування торгівельно-посередницьких операцій. 
Принцип забезпечення кредиту означає наявність у підприємства юридично оформлених документів, що гарантують своєчасне повернення кредиту (рис. 7.10).
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Використання застави як форми забезпечення повернення кредиту здійснюється згідно із Законом України «Про заставу». Заставляти можна майнові права та майно, яке може бути відчужене заставодержателем і на яке може бути звернене стягнення. 
Принцип платності означає, що підприємство має внести в банк визначену плату за користування кредитом.
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Порядок погашення кредиту – це спосіб погашення основної його суми і нарахованих відсотків. Кредит погашають повністю після закінчення терміну кредитної угоди або поступово, частинами. Відсоток нараховується на суму непогашеного кредиту. 
За способом погашення позики можуть бути (рис. 7.12).
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За позиками до запитання строк повного повернення конкретно не визначається і погашення відбувається на вимогу банку. Позика може погашатися підприємством не тільки відповідно до кредитного договору, а й достроково (на вимогу кредитора або за бажанням підприємства). 
За характером погашення кредити поділяються на наступні види (рис. 7.13).
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Розглядаючи види кредитів, необхідно звернути увагу на відмінності між ними та способи їх надання. 
Всі питання, що пов'язані із наданням кредиту, банки здійснюють на договірній основі. Знайомлячись зі змістом кредитної угоди, необхідно звернути увагу на права й обов'язки сторін, що її уклали. Сама ж схема кредитування включає наступні основні етапи (рис. 7.14).
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Як зазначалось раніше, основним різновидом фінансових кредитів є банківський кредит, який надається суб'єктам кредитування всіх форм власності у тимчасове користування на умовах, передбачених кредитним договором. Основними з цих умов є: забезпеченість, повернення, строковість, платність і цільова спрямованість. 
У таблиці 7.1 наведено порядок організації роботи щодо отримання банківських позичок, а також визначені основні акценти в цій роботі, на які повинні звертати увагу керівництво підприємства та його фінансові служби.
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Для отримання кредиту позичальник (керівник, фінансовий менеджер, інша уповноважена особа) спочатку звертається до банку для проведення попередніх переговорів. 
Таке звернення може здійснюватися по телефону чи завдяки зустрічі з відповідним працівником кредитного відділу банку. В ході співбесіди представник підприємства повинен з'ясувати головні критерії та умови отримання кредиту, строки, на які можливо отримати кредит, діапазон процентних ставок, порядок погашення, список документів, які необхідно надати банку. На основі проведеної співбесіди оцінюються шанси на отримання кредиту і приймається рішення про доцільність продовження подальших переговорів з обраним банком. 
У разі, якщо попередні переговори пройшли успішно, фінансові служби підприємства готують пакет документів, необхідних для розгляду банком питання про надання кредиту. Перелік документів складається кожним банком відповідно до обраної ним методології оцінки кредитоспроможності позичальника та його інформаційних потреб. Це означає, що кожен банк може вимагати від потенційного позичальника свій специфічний набір документів. 
Типовий список документів необхідних для отримання кредиту: 
а) клопотання (лист, заявка) позичальника на ім'я Голови Правління банку про видачу кредиту, де зазначаються: реквізити потенційного позичальника; цілі залучення кредиту; необхідна сума; строки залучення коштів; вид кредитного забезпечення; зобов'язання своєчасного погашення основної суми кредиту та процентів у визначений термін; 
б) протокол рішення зборів власників щодо згоди на залучення кредиту у визначеній сумі та про надання майна в заставу із зазначенням параметрів майна, його вартості, місцезнаходження тощо; 
в) документи фінансової та податкової звітності: 
• баланси за останні 2–3 роки (із щоквартальною розбивкою за останній звітний рік); 
• звіти про фінансові результати та звіти про рух грошових коштів за визначений період; 
• декларація про прибуток підприємства (разом з додатками); 
• розшифровка кредиторської та дебіторської заборгованості (в розрізі сум заборгованості, контрагентів, причин виникнення, дат виникнення та погашення) на останню звітну дату та на дату звернення у банк; 
г) інформація щодо розмірів заборгованості за банківськими кредитами; 
д) висновки аудитора щодо фінансово-майнового стану підприємства та копії актів перевірок державними податковими органами; 
е) бізнес-план, необхідними складовими якого є розрахунок потреби в капіталі, терміни освоєння та окупності залучених коштів, прогноз Cash-flow на період, на який залучаються кошти, тощо; ж) копії контрактів, договорів, рахунків-фактур, митних декларацій, інших документів, пов'язаних із досягненням цілей, на які береться кредит; 
з) документи, які засвідчують той чи інший вид кредитного забезпечення; 
й) довідки з банків, де відкриті рахунки позичальника, про відсутність заборгованості за кредитами. 
Як правило, необхідною умовою отримання кредиту є відкриття позичальником поточного рахунку у кредитуючому банку. Для цього подається стандартний набір документів, передбачених для відкриття такого рахунку. 
Дата одержання від потенційного позичальника пакета документів у повному обсязі вважається датою офіційного звернення підприємства за кредитом. 
Перед тим, як прийняти рішення щодо надання кредиту, банк проводить ретельну фінансово-економічну експертизу діяльності потенційного позичальника. Аналіз здійснюється за такими основними напрямами: 
• оцінка якості менеджменту; 
• ситуація підприємства на ринку факторів виробництва та збуту продукції; 
• фінансовий стан потенційного позичальника; 
• оцінка кредитного забезпечення. Напрямки аналізу позичальника зображено на рис. 7.15.
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При аналізі фінансового стану підприємства-позичальника доцільно провести оцінку його ділового середовища (рис. 7.16).
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Менеджмент підприємства повинен усвідомлювати, що, окрім одержаного пакета документів, у процесі оцінки доцільності надання кредиту, працівники банку проводять збір додаткової інформації про підприємство: вони можуть здійснити перевірку достовірності отриманих даних на місці, в т. ч. відвідати виробничі, складські та інші приміщення. Кредитний експерт, як правило, проводить співбесіду з керівником підприємства, його фінансовим директором, головним бухгалтером, іншими провідними менеджерами. 
Оцінивши кредитний ризик, кредитний експерт (чи група експертів) узгоджує з потенційним позичальником рівень процентної ставки та умови погашення позички і сплати процентів. У вітчизняній практиці досить часто рішення про встановлення процентної ставки приймається за суб'єктивними критеріями, зокрема здатністю керівника підприємства (чи фінансового менеджера) презентувати свій бізнес та імідж, а також від уміння вести переговори з відповідними працівниками банку, його керівництвом. Типовою є ситуація, коли позичальники з порівняно однаковим рівнем кредитоспроможності, кредитною історією та кредитним ризиком отримують в одному й тому ж банку кредити за різними процентами. 
Після проведення економічної та правової експертизи позичальника кредитний експерт складає відповідний висновок (резюме), в якому обґрунтовується економічна доцільність видачі кредиту, наводиться загальна інформаціяпро якісні та кількісні параметри діяльності підприємства, якість і достатність кредитного забезпечення. 
Остаточне рішення щодо надання кредитів позичальникам, незалежно від розміру кредиту, приймається колегіально (правлінням банку, кредитним комітетом, комісією і т. ін.) більшістю голосів та оформляється протоколом. При прийнятті відповідного рішення розглядається резюме кредитного експерта, висновок служби безпеки банку, акт оцінки кредитного забезпечення та висновок юридичних служб. 
Тривалість розгляду кредитної заявки значною мірою залежить від строку, на який видається позичка, та кваліфікації відповідних працівників банку. Як правило, рішення приймається протягом 1–3 тижнів. Зрозуміло, що чим довшими є строки та більшою сума кредитування, тим ґрунтовнішим і тривалішим є кредитний аналіз. 
У разі прийняття позитивного рішення щодо видачі кредиту банк оформляє відповідні документи, що регламентують кредитні взаємовідносини. До таких документів належать: 
• кредитний договір (укладається між кредитором і позичальником тільки у письмовій формі); 
• договори поручительства (гарантії); 
• договори застави. Після підготовки та перевірки проектів відповідних договорів вони передаються на підпис уповноваженим особам позичальника та банку. Кредитні угоди та деякі види договорів застави не потребують нотаріального посвідчення. Договори застави нерухомого майна та транспортних засобів, а також договори поручительства (гарантії) потребують нотаріального посвідчення. 
Надання кредиту здійснюється шляхом відкриття позичальнику позичкового рахунку та перерахування на нього відповідної суми коштів. При плануванні руху грошових потоків фінансові служби підприємства повинні враховувати наступне: 
• отримані у вигляді кредиту кошти можна використовувати лише на зазначені у договорі цілі (за нецільове використання коштів банк може стягнути штраф у сумі, передбаченій кредитною угодою); 
• кошти для погашення заборгованості за кредитом першочергово спрямовуються для оплати процентів за кредит, потім – простроченої заборгованості; сума, що залишилася, спрямовується для погашення кредиту; 
• за порушення строків повернення кредиту і процентів по ньому сплачується передбачена кредитним договором пеня; 
• у разі виникнення тимчасових фінансових ускладнень можна порушувати перед банком питання про перенесення строків платежів за кредитом; 
• основну суму кредиту та проценти по ньому можна сплачувати достроково. 
Банк протягом усього строку дії кредитного договору підтримує ділові контакти з позичальником, забезпечує його консультативними послугами з питань ведення бізнесу та виконання договору. Фінансові та інші служби підприємств повинні створювати умови для проведення працівниками банку моніторингу та контролю за порядком використання кредиту та динамікою фінансового стану позичальника, а також періодично інформувати банк про хід виконання угоди. У процесі моніторингу проводиться наступна робота: 
• перевіряється цільове використанням кредиту; 
• оцінюється фінансовий стан підприємства та визначаються відхилення фактичних показників діяльності від запланованих; 
• перевіряється стан збереження заставленого майна; 
• перевіряються заставні можливості позичальника і третіх осіб, які гарантують повернення позички. 
На основі обробки одержаної в процесі моніторингу інформації вносяться пропозиції щодо подальших відносин з позичальником. При цьому можуть прийматися рішення щодо: 
• перенесення строків повернення кредиту (як правило, зі стягненням підвищеної процентної ставки); 
• зміни умов кредитування (наприклад, зміни процентної ставки); 
• розірвання договору із достроковим стягненням кредиту (у разі недотримання позичальником умов кредитного договору).

3. Небанківське кредитування турист. підприємств
Кругооборот коштів підприємства в процесі виробництва продукції, послуг та інших видів комерційної діяльності часто супроводжується тимчасовим браком фінансових ресурсів – покупець продукції з різних причин не може своєчасно розрахуватися з постачальником. Тоді виникає потреба у відстрочці платежу, тобто в комерційному кредиті. 
Комерційний кредит – це одна з найперших форм кредитних відносин в економіці, який породив вексельний обіг і тим самим сприяв розвитку безготівкового грошового обігу. Основна мета комерційного кредиту – прискорення процесу реалізації товарів і отримання закладеного в них прибутку. 
Комерційний кредит – це відповідна кредитна угода між двома підприємствами – продавцем (кредитором) і покупцем (позичальником). Інструментом комерційного кредиту традиційно є вексель, що визначає фінансові зобов'язання позичальника стосовно кредитора. 
Відсоток за комерційний кредит входить у ціну товару та суму векселя і, як правило, є меншим, ніж за банківський кредит. Погашення кредиту може здійснюватися: 
— оплатою векселя; — передаванням векселя відповідно до чинного законодавства іншій юридичній особі; 
— переоформленням комерційного кредиту на банківський. 
Комерційний кредит принципово відрізняється від банківського: 
• в ролі кредитора виступають не спеціалізовані кредитно- фінансові організації, а юридичні особи, що пов'язані з виробництвом або реалізацією товарів та послуг; 
• він надається тільки в товарній формі; 
• позиковий капітал інтегровано з промисловим або торговим, що знайшло практичне втілення у створенні фінансових компаній, холдингів та інших аналогічних структур, які об'єднують підприємства різної спеціалізації і напрямків діяльності. 
В операціях з комерційним кредитом виникають певні ризики: 
— ризик можливої зміни ціни товарів; 
— ризик недотримання покупцем строків оплати; 
— ризик банкрутства покупця; 
— ризик можливого подорожчання кредиту. 
Конкретний строк комерційного кредиту залежить від:
— виду товарів і послуг; 
— вартості угоди; 
— фінансового стану покупця і постачальника; 
— вартості кредиту; 
— наявності довготривалих зв'язків між постачальниками і покупцями; 
— якості товару. 
Комерційний кредит має свої переваги і недоліки. 
До переваг належать:
— оперативність надання коштів у товарній формі; 
— технічна простота оформлення угоди; 
— надання підприємству ширших можливостей маневрування оборотними коштами; 
— сприяння розвитку кредитного ринку. 
Недоліками комерційного кредиту є: обмежені можливості в часі та розмірах; наявність помітного ризику для кредитора; можливість небажаного впливу банків, що дисконтують векселі. 
За економічної кризи більшість підприємств України неспроможна власними коштами здійснювати технічне 
оновлення виробництва. Відтак виникає об'єктивна необхідність розвитку лізингового бізнесу, що уможливлює залучення приватних інвестицій для фінансової підтримки підприємств, особливо у сфері малого та середнього бізнесу. 
Термін «лізинг» походить від англійського дієслова «to lease», що означає «брати в оренду». 
Будь-яка лізингова операція має фінансовий (кредитний) характер. Власник майна (лізингодавець) надає користувачу (лізингоодержувачу) фінансову послугу: він купує майно у власність і за рахунок періодичних внесків лізингоодержувача покриває його повну вартість та отримує певний прибуток у вигляді лізингової маржі. 
В економічному розумінні лізинг – це кредит, який надається в товарній формі лізингодавцем лізингоодержувачу. Суб'єктами кредитних відносин виступають: у ролі кредитора – лізингодавець, позичальника –лізингоодержувач.
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З економічного погляду лізинг має певну схожість з банківським кредитом, який надається на придбання основних фондів. Кредитні та лізингові відносини між позичальником (лізингоодержувачем) та кредитором (лізингодавцем) будуються на умовах терміновості, оплати, повернення, матеріального забезпечення (застави).
Разом з тим між банківським кредитом та лізингом є певні відмінності. Сутність лізингу проявляється у його функціях: 
• фінансовій; 
• виробничій; 
• збутовій. 
Фінансова функція полягає: 
– у звільненні підприємства від одномоментної повної оплати придбаних основних фондів та наданні їх на умовах довгострокового кредиту; 
– у використанні підприємством податкових та амортизаційних пільг. 
Оскільки орендну плату зараховують до складу валових витрат, то відповідним чином зменшується оподатковуваний прибуток підприємства. 
Застосування механізму прискореної амортизації сприяє не тільки зменшенню оподатковуваного прибутку в лізинго- одержувача, а й прискоренню технічного оновлення виробництва. 
Виробнича функція полягає в оперативному вирішенні проблеми переоснащення виробництва не через купівлю машин та обладнання, а через їх тимчасове використання на умовах лізингу. Це ефективний засіб для забезпечення доступу підприємств до нових технологій та техніки. 
Збутова функція полягає в розширенні кола споживачів та освоєнні нових сегментів ринку за рахунок залучення, насамперед, тих підприємств, що неспроможні відразу придбати те чи інше майно. 
Об'єктом лізингу може бути будь-яке нерухоме майно, що його можна віднести до основних фондів, яке не заборонене до вільного обігу на ринку і щодо якого немає обмежень на передачу в лізинг (оренду). До об'єктів лізингу належать: 
• машини та обладнання; 
• засоби обчислювальної техніки; 
• транспортні засоби; 
• виробничі будівлі та споруди; 
• інші основні фонди. Не можуть бути об'єктами лізингу: 
• об'єкти оренди державного майна, крім окремого, індивідуально визначеного майна державних підприємств; 
• земельні ділянки та інші природні об'єкти. 
Державний кредит – це економічні відносини, які виникають між підприємством і державою внаслідок купівлі державних цінних паперів (підприємство стає кредитором держави), а також унаслідок одержання бюджетних і позабюджетних кредитів (підприємство стає позичальником).
Державне кредитування здійснюється наданням бюджетних позик безпосередньо міністерствам, відомствам, іншим центральним органам державної виконавчої влади для фінансування через банківські установи: 
• пускових об'єктів; 
• раніше розпочатих новобудов виробничого призначення; 
• технічного переозброєння і реконструкції діючих підприємств незалежно від форм власності. 
Фінансування інвестиційних потреб підприємств буває цільовим, прямим, поворотним, терміновим, забезпеченим заставою чи гарантією (поручительством). 
Нині комерційні банки України дуже рідко надають підприємствам довготермінові кредити. Можливість отримати такий кредит є реальнішою через кредитні лінії Світового банку і Європейського банку реконструкції та розвитку (ЄБРР), що надаються уповноваженими банками. 
Головні критерії та обсяги фінансування підприємств по лінії ЄБРР: 
• фінансуються тільки проекти підприємств з приватною формою власності, які функціонують переважно у галузях сільськогосподарського виробництва, харчової промисловості та послуг; 
• допроектні активи підприємств не повинні перевищувати 2,5 млн доларів США, за винятком вартості споруд та будівель; 
• кількість працівників не повинна перевищувати 500 осіб; 
• частка приватної власності має бути не меншою за 51%; 
• підприємство має відповідати вимогам техніки безпеки, екологічним, санітарно-гігієнічним, а також іншим нормам охорони довкілля, що встановлені законодавством України; 
• власний внесок позичальника в проект не може бути меншим за 30% вартості проекту; 
• коефіцієнт обслуговування боргу (відношення прибутку позичальника після сплати податків до всієї заборгованості під- приємства з урахуванням кредиту ЄБРР) має бути не меншим за 1,3. 
За рахунок коштів ЄБРР здійснюються короткострокове та довгострокове фінансування проектів, які задовольняють вимоги ЄБРР. 
Короткострокове кредитування надається для реалізації експортних контрактів та придбання імпортної продукції з метою подальшого використання в процесі виробництва. 
Довгострокове кредитування надається для фінансування основних засобів (придбання нового вітчизняного та імпортного обладнання). 
Типові умови кредитування наступні: – мінімальна сума кредиту – 50 тис. дол. США; – максимальна сума кредиту – визначається для кожного уповноваженого банку індивідуально; 
– термін короткострокового кредиту – від 6 до 12 місяців; – максимальний термін довгострокового кредиту – 5 років; – максимальна відстрочка погашення основної суми боргу – 2 роки (тривалість пільгового періоду); 
– орієнтовна відсоткова ставка за користування кредитом – 15% річних. 

4. Порядок визначення  кредитоспроможності турист. підприємства
 Кредитоспроможність – наявність у потенційного позичальника передумов для отримання кредиту і здатність його повернути. Інакше кажучи – це здатність підприємства в повному обсязі й у визначений кредитною угодою термін розрахуватися за своїми борговими зобов'язаннями. Кредитоспроможність позичальника визначається показниками, що характеризують його акуратність при розрахунках за раніше отриманими кредитами, його поточний фінансовий стан, спроможність, у разі необхідності, мобілізувати кошти з різних джерел, забезпечити оперативну трансформацію активів у грошові кошти. 
Перш ніж планувати залучення капіталу шляхом одержання банківської позички, фінансові служби підприємства повинні оцінити можливості отримання кредиту. Для цього доцільно провести аналіз відповідності параметрів діяльності підприємства критеріям кредитоспроможності, які вимагаються тим чи іншим банком. 
Кожен банк розробляє власні критерії та методики оцінки кредитоспроможності позичальника. Систематизуємо найтиповіші підходи до оцінки кредитоспроможності підприємства. 
У науково-практичній літературі здебільшого виокремлюють кількісні та якісні критерії кредитоспроможності. Кількісні критерії пов'язані з оцінкою поточного та перспективного фінансового стану позичальника, а якісні виявляються на основі оцінки менеджменту підприємства та його ситуації на ринку факторів виробництва і збуту продукції. У теорії і практиці немає єдності щодо пріоритетності того чи іншого елемента кредитоспроможності. Переважає думка, що кількісні та якісні чинники складають єдине ціле при оцінці потенційної здатності позичальника погасити заборгованість за кредитом. 
Вважається, що якісні чинники оцінки кредитоспроможності досить важко оцінити і систематизувати: на це слід витратити більше часу і затрат, ніж на оцінку фінансового стану. Зазначені чинники досліджуються за двома напрямами: якість менеджменту та ситуація на ринку факторів виробництва і збуту продукції (товарів). 
При оцінці рівня менеджменту основна увага концентрується на персональних і фахових якостях керівництва, а також на організації управління підприємством. Відповідні висновки робляться на основі вивчення інформації, яка характеризує: 
• наявність і реальність довгострокової стратегії розвитку підприємства; 
• уміння керівника чітко формулювати стратегічні цілі та концепцію розвитку підприємства; 
• наявність та функціональну спроможність системи контролінгу; 
• освіту, досвід та імідж керівництва; 
• дотримання ділової етики, договірну та платіжну дисципліну підприємства; 
• вміння менеджменту вчасно оцінювати підприємницькі ризики та вживати заходи щодо їх нейтралізації; 
• внутрішній клімат, який склався на підприємстві, та виробничу дисципліну; 
• рівень розмежування функціональних обов'язків працівників, наявність посадових інструкцій; 
• плинність кадрів на ключових посадах. Банківська практика свідчить, що в результаті суб'єктивних оцінок якість менеджменту систематично завищується. 
Оцінюючи ситуацію підприємства на ринку факторів виробництва та збуту продукції, використовують результати галузевого аналізу, співбесіди з клієнтами позичальника, а також повідомлення засобів масової інформації. Основна увага при цьому концентрується на з'ясуванні таких питань: 
• рівень відповідності якості товарів їх цінам і вимогам ринку; • конкурентоспроможність продукції (на внутрішньому та зовнішньому ринках), конкурентні переваги; 
• якість маркетингової політики та концепції збуту продукції; 
• величина ринкового сегменту, який належить підприємству; 
• управління товарним асортиментом (розробка нових видів продукції); 
• основні споживачі готової продукції та їх частка в загальному обсязі реалізації; 
• наявність замовлення на реалізацію продукції (робіт, послуг); 
• залежність виробничо-господарської діяльності підприємства від постачальників сировини і матеріалів; 
• рівень зносу основних засобів і необхідність їх оновлення; 
• наявність ефективної системи логістики на підприємстві. Глибина оцінки якісних критеріїв кредитоспроможності значною мірою залежить від строку, на який видається кредит. 
Кількісні критеріϊ кредитоспроможності 
З метою оцінки кількісних критеріїв проводиться аналіз поточного та перспективного фінансового стану підприємства. Головне завдання, яке ставить перед собою фінансовий аналітик, прогнозування майбутньої платоспроможності підприємства. Для цього аналізуються всі можливі фактори, які можуть вплинути на платоспроможність. На практиці використовуються різні моделі аналізу: дискримінантний та регресійний аналіз, комплексна оцінка на основі розрахунку окремих фінансових показників тощо. 
Розглянемо найтиповіший підхід до оцінки фінансового стану підприємств, який застосовується провідними європейськими банками. В основі цього підходу лежить розрахунок таких основних блоків показників: 
• ліквідності та платоспроможності; 
• структури капіталу та майна підприємства; 
• прибутковості та самофінансування (поточні та прогнозні); 
• оборотності. Завдяки аналізу робиться висновок про здатність підприємства обслуговувати свої борги. Об'єктивність висновків підвищується в результаті порівняння значень отриманих показників з рекомендованими середньогалузевими, а також з показниками у динаміці. 
У разі, якщо позичальник не в змозі виконати свої зобов'язання у передбачені кредитним договором строки, кредитор може задовольнити свої вимоги за рахунок кредитного забезпечення. Саме тому наявність у позичальника достатнього кредитного забезпечення є складовим елементом його економічної кредитоспроможності. До основних видів забезпечення кредиту належать: 
а) застава (майна, майнових прав, цінних паперів тощо); 
б) гарантії (банків, підтверджені фінансами чи майном третьої особи); 
в) інші види забезпечення (поручительство, свідоцтво страхової організації). 
Правовідносини, пов'язані із заставою, регулюються Законом України «Про заставу». Застава означає, що в разі невиконання боржником забезпеченого заставою зобов'язання кошти, одержані від реалізації заставленого майна, спрямовуються передусім на задоволення вимог заставодержателя. Заставодавцем може бути як сам боржник, так і третя особа (майновий поручитель). 
Предметом застави є майно (рухоме і нерухоме) та майнові права, які можуть бути відчужені та на які може бути звернено стягнення. Використання застави того чи іншого майна як забезпечення кредиту залежить від ряду чинників: 
• по-перше, визначається, наскільки легко реалізувати дане майно і чи це взагалі можливо; 
• по-друге, чи є можливість встановити точну ціну і чи ця ціна постійна. 
Крім того, оцінюються ймовірні додаткові накладні витрати, збитки та перешкоди у разі відчуження. 
Згідно з вітчизняним законодавством у разі, якщо в кредитному договорі як предмет застави передбачено нерухоме майно, транспортні засоби, товари в обороті або переробці, то цей договір повинен бути нотаріально посвідчений. У противному разі умови договору щодо застави слід вважати недійсними. 
Згідно із загальним правилом застава може бути здійснена як у вигляді передачі майна кредитору чи третій особі (застава), так і шляхом передачі прав на заставлене майно (однак із залишенням даного майна у розпорядженні заставодавця). За договором банківської позички, як правило, право застави виникає лише після фактичного одержання суми позички боржником. 
Закон передбачає можливість подальших застав деяких об'єктів уже заставленого майна (якщо інше не передбачено попередніми договорами застави). Задоволення вимог заставодержателя, в якого право застави виникло пізніше, здійснюється лише після повного задоволення вимог попередніх заставодержателів, а також заставодержателів зареєстрованої застави рухомого майна. У зв'язку з цим заставодавець зобов'язаний повідомити кожного із заставодержателів про всі попередні застави, а також про характер і розмір забезпечених цими заставами зобов'язань. 
На практиці з метою зменшення кредитних ризиків банк може вимагати страхування застави, яке здійснюється, як правило, на суму, що не перевищує суми кредиту та процентів за ним. 
Звернення стягнення на заставлене майно здійснюється за рішенням суду, а також на підставі виконавчого напису нотаріуса, якщо інше не передбачене законом або договором застави. 
Виконання зобов'язань з повернення кредиту може бути забезпечено також поручительством і гарантією. За деякими оцінками, на ці форми кредитного забезпечення припадає близько 30% усіх кредитів. 
Поручительство являє собою додаткове (акцесорне) зобов'язання стосовно кредитора, оформлене договором між кредитором за основним зобов'язанням і поручителем для забезпечення виконання основного зобов'язання (як правило, укладається тристороння угода). Відповідно до такого договору поручитель бере на себе зобов'язання перед кредитором третьої особи (боржника) відповідати за виконання зобов'язання цієї особи цілком або частково. Кількість поручителів за договором не обмежується і всі вони відповідають перед кредитором, якщо інше не передбачено договором поруки. 
Кредитор може одночасно пред'явити позов і до боржника і до поручителя. При цьому поручитель відповідає за боржника по всіх зобов'язаннях, у т. ч. за сплату неустойки і процентів, відшкодування збитків, якщо договором поруки не передбачене інше. Коли поручитель зобов'язався відповідати за виконання частини зобов'язання, він відповідає перед кредитором лише за цю частину. Поручитель може пред'явити до кредитора всі заперечення, які випливають з основного договору між кредитором і позичальником. 
У разі якщо поручитель виконав за боржника зобов'язання, всі права кредитора щодо стягнення заборгованості переходять до нього. Поручитель має право зворотної вимоги до боржника в розмірі сплаченої за нього суми. Кредитор, стосовно якого поручитель виконав зобов'язання за боржника, повинен вручити поручителю документи, що засвідчують вимоги до боржника, і передати права, що забезпечують ці вимоги. 
У вітчизняній практиці досить поширеним є майнове поручительство, за якого заставодавцем є не лише боржник за забезпеченим заставою зобов'язанням, а й третя особа (майновий поручитель). Оскільки така особа не є боржником за основним договором, її зобов'язання перед заставодержателем не можуть перевищувати суму, виручену від реалізації заставленого майна, якщо інше не передбачено законом або договором. 
Гарантія характеризує зобов'язання третьої особи задовольнити вимоги кредитора у разі настання певних, заздалегідь обумовлених гарантійних випадків. На відміну від поручительства, гарантія не має акцесорного характеру, тобто безпосередньо не пов'язана з умовами договору між кредитором і боржником. Гарант, який виконав зобов'язання боржника, не вправі жадати від боржника відшкодування, якщо інше не обумовлено в умовах видачі гарантії. Крім того, якщо поручитель зобов'язаний відповідати в тому ж обсязі, що і боржник (тобто сплачувати неустойку, проценти, відшкодовувати збитки), то гарант у договорі може обмежити розмір своєї відповідальності виконанням основної вимоги. 
Гарантія відрізняється від звичайного договору поруки тим, що оформляється у формі гарантійного листа. Гарантійний лист має юридичне значення за умови, що буде прийнятий кредитором, і останній у письмовій формі повідомить гаранту про прийняття гарантійного листа. Гарантійний лист можна вважати прийнятим кредитором, якщо в кредитному договорі з позичальником є посилання на цей гарантійний лист з зазначенням номера, дати і того, хто є гарантом. Якщо в кредитному договорі таке посилання на гарантійний лист відсутнє, вважається, що кредитор не прийняв гарантію в забезпечення кредитного договору. Гарантійний лист повинен містити такі відомості: 
• за яким кредитним договором він виданий; 
• термін, протягом якого діє гарантія; 
• сума, яка гарантується. 
У вітчизняній практиці найвідомішими є два види гарантій: державна гарантія та банківська. Державні гарантії тривалий час були досить поширеними при отриманні вітчизняними підприємствами кредитів від нерезидентів. Держава брала на себе зобов'язання погасити борги підприємств у разі настання гарантійних випадків. Банківські гарантії здебільшого використовуються як інструмент забезпечення договірних зобов'язань при здійсненні міжнародних комерційних операцій (експорт-імпорт). 
Особливістю договорів поруки і гарантії при розрахунках між резидентами України є те, що вони втрачають силу автоматично, якщо протягом трьох місяців з моменту настання терміну виконання зобов'язання боржником (або протягом року з моменту укладення договору поручительства) кредитор не пред'явив позов поручителю (гаранту). Цей термін не може бути змінений угодою сторін або відновлений господарським судом. При здійсненні зовнішньоекономічних операцій порядок використання гарантій (поручительств) регламентується нормами міжнародних конвенцій і договорів. 
Вивчаючи зміст кожного із вище перелічених етапів, особливу увагу слід звернути на висвітлення таких моментів: який пакет документів необхідно представити в банк разом із заявою на кредит; які фактори враховуються при оцінці кредитоспроможності клієнта; на основі яких методик визначається класність клієнта; які елементи включає механізм кредитування і на основі чого він обґрунтовується; які бувають способи надання позик в залежності від обсягу кредиту; яким чином здійснюється контроль за ходом погашення позик і сплатою процентів; яку відповідальність несе позичальник при порушенні умов кредитного договору; в яких випадках банк може порушити справу про банкрутство підприємства-боржника; яка процедура погашення вимог кредиторів за рішенням господарського суду. 
Джерела погашення кредитів зображено на рис. 7.18.
[image: ]

[bookmark: _GoBack]Джерела погашення кредитів умовно поділяються на первинні і повторні (додаткові). Первинним джерелом є прибуток позичальника, а повторними є виторг від реалізації майна, перерахування коштів гарантом або страховою організацією. З огляду на трудомісткість роботи і тривалість процедур включення повторних джерел у реальний механізм погашення кредиту, основний акцент при вирішенні питання про можливість кредитування відводиться первинному джерелу-прибутку.
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Inoreunnii kpeaut

!

0COOIMBHIT BUJI €KOHOMIYHHX BIJTHOCHH 3 IPUBOJLY HAJAHHS
KPEIMTIB I1i]1 3aCTaBy HEPYXOMOTO MaiiHa

12

MpEIMET IMOTEKH — JKHTIO0BI OyAHHKH; KBAPTHPH; BUPOOHHYI
OyIMHKH; CIIOPY/IN; MAra3suHH; 3eMeJIbHI JAUITHKH

Puc. 7.7. Inoteunnii kpeaut
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BrankoBHil KpeuT HalaeThes

h 4
B MeKaxX BJIACHHX KOLITIB (0e3 3acTaBu)
MaiiHa Ta IHIIMX BHIB 3a0e3MneyeHHs)

v
TiIBKH ITiJ] 30008’ I3aHHs IOBEPHYTH KPEAUT

v

13 3aCTOCYBAHHSIM ITIIBUILEHO] BIZICOTKOBOI CTABKH
Ha/IIHIM NO3UYAIbHUKAM, K1 MAlOTh CTa0UIbHI
JUKEpeJIa NMoralieHHs KPEJIUTY 1 lepeBipeHni aBTOPUTET Y
06aHKIBCHKHX KOJIaxX

Puc. 7.8. B1aHKOBHII KDEIUT
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CrioxuBuMii KpeauT

v

HAJ1a€ThCsl TUILKU B HALLIOHAJIBbHIN IPOLIOBIi OXMHULI

I

hisuuHnM 0cobam — pesugeHTaM YKpaiHu Juist
npuaOaHHs CHIOKUBYHX TOBAPiB TPHBAIOTO
KOPUCTYBaHHS Ta MOCIyT

2

MOBEPTAETBCS Y PO3CTPOUKY, aie He Oinbure 10 pokis

Puc. 7.9. CnioxuBunii kpegut
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3ale3neueHiCTh KPeHTy

3acTaBHE 3000B’sI3aHHs

JIOTOBIp-rapaHTis

JIOTOBIP—TIOPY4YUTENBCTBO

JIOTOBIP—CTPAXyBaHHS
——— BianosigaaLHOCTI 3a
HEIOoralmeHHs KpeauTy

Puc. 7.10. 3abe3neyeHicTs KpeauTy
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/ IlnarnicTs KpeauTy

BiJICOTKH 32 KOPHCTYBaHHs
KPEIHTOM

BIZIHOCATBCA HA
cobiBapTicTh

l

OTPUMAHMIi HAa HOBE
OyliBHHIITBO,
PEKOHCTPYKILIO TOLIO

3a paXyHOK NpuOyTKy, sSKHii
3AIHLIACTHCS B PO3IIO-
PAIUKEHHI IIAPHEMCTBA

Puc. 7.11. IInaticTs KpeauTy
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Topsdok nozcawients KpeOunty — 1ie Crocio MorameHHs OCHOBHOT
WOro cymu i HapaxoBaHHX BiICOTKiB. KpemuT moraimaroTh MOBHICTIO
MiCHs 3aKiHYeHHS TEpMiHYy KpeauTHoi yroam abo MOCTyIOBO,
94acTMHAMH. BiICOTOK HAapaxOBYeTbCS HA CyMy HEIOTAlICHOIO
KPEIUTYy.

3a cnocobom nozawennn no3uxku Moxyts Oytu (puc. 7.12).

Crioco0u norameHHs no3HKu

—

JIO 3aIUTaHHs MOTALIEHHS y 3 JIOBTOCTPOKOBHM
BIOBIAHUIT TEPMIH MOTalIEHHAM

Puc. 7.12. Crocobu moraieHHs TO3UKH

3a mO3MKaMM [0 3alUTAaHHS CTPOK IOBHOLO I[TOBEPHCHHS
KOHKPETHO HE BU3HAYAETHCS | MOTAIICHHS BiXOyBA€ThCS HAa BHMOTY
GaHKy.

Io3uka MOXE [OTAIATHCS MiANPUEMCTBOM HE  TLIBKH
BIJIOBITHO [0 KPEAWTHOrO IOrOBOPY, @ W JOCTPOKOBO (Ha BHMOTY
KpeauTopa abo 3a GakaHHAM MiANPUEMCTBA).

3a xapaxkmepom nozawienmns KpeOumu TOIUISIOTHCS Ha
HacTynHi Bugu (puc. 7.13).

XapakTep MOTalICHHs KPEIUTY
(Bun)
JHUCKOHTHI OJHOPA30BUI amopTU3auiifHl
miarixk (6opru 3a OIMHAKOBI CyMHU
BIJICOTKaMu) (6opr 1 BicOTKH)

MOTAIIAIOTHCS OCTYIIOBO:

LOMICAYHO, IOKBAPTAIBHO,

pa3 Ha MiBPOKY, LIOPIYHO —
OJHOCTPOKOBI BHECKH, A
OlIbIlIa YaCTUHA — B KiHII

iHIIi crIocoOu norameHHs
(IBroBe KPEAUTYBAHHS)

Puc. 7.13. Buau norameniis KpeguTy

Po3risijaroun BUAM KPEAHUTIB, HEOOXiAHO 3BEPHYTH yBary Ha
BiIMiHHOCTI Mi>K HUMH Ta CIIOCOOM IX HaJaHHS.

Bci nurtaHHsA, MO MOB'M3aHi i3 HAZaHHAM KpEIWTY, OaHKH
30IHCHIOIOTh Ha JOTOBIpHIM OCHOBi. 3HAHOMISYHCH 31 3MICTOM
KPEAUTHOI Yroiu, HeOOXiHO 3BEPHYTH yBary Ha mpaBa it 000B'S3KH
cropin, mo ii ykmamn. Cama X CXeMa KPEIWTYBaHHS BKIIIOYAE
HACTYIIHI OCHOBHI eTanu (puc. 7.14).
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Puc. 7.13. Buau norameniist KpeguTy
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Po3rsijaroun BUAM KPEAHUTIB, HEOOXiAHO 3BEPHYTH yBary Ha
BiIMIHHOCTI Mi>K HUMH Ta CIIOCOOM IX HaJaHHS.

Bci nurtaHHsA, MO MOB'3aHi i3 HATaHHAM KpEIWTY, OaHKH
30IHCHIOIOTH Ha JOTOBIpHIM OCHOBi. 3HAHOMISYHCH 31 3MICTOM
KPEAUTHOI Yroiu, HeoOXiHO 3BEPHYTH yBary Ha mpaBa it 00O0B'S3KH
cropid, mo ii ykmamn. Cama X CXeMa KPEIWTYBaHHS BKJIIOYAE
HACTYIIHI OCHOBHI eTanu (puc. 7.14).

CrpykTypHa cxeMa oOpMIEHHS KPEIUTHOI Yroau:

v
1) nonepenHi neperoBopu

¥
2) nofgaHHs B OAHK 3a5BU Ta IH. JOKYMEHTIB HA OTPUMAHHS KPEAUTY
v
3) owinka 6aHKOM eeKTHBHOCTI KOMepLiifHOT yroan
(IHBECTHLIHOTO NPOEKTY) M AMPHEMCTBA
v
4) 3rofa 6aHKy Ha HAaJAHHS KPEIUTY
v
5) mianucaHHs KPEAUTHOrO JOrOBOPY MIXK MIANPUEMCTBOM 1 GaHKOM
v
6) HaJlaHHS KPEIUTY
2
7) KOHTPOJIb OAHKY 32 BUKOHAHHSM ITIAIPHEMCTBOM
YMOB KPEIUTYBaHHS

Puc. 7.14. OdopmieHHS KpeIuTHOI yroan

Sk 3a3Ha4anoch paHille, OCHOBHMM pI3HOBHIOM (hiHAHCOBHUX
KPEAUTIB € OauKiécokuil Kpeoum, SKHH HagaeThesi CyO'ekTam
KpPEAUTYBaHHs BCiX (OPM BIACHOCTi y THMYacOBEe KOPHCTYBAHHS Ha
yMOBax, IependadeHnx KpPeJUTHUM H0roBopoM. OCHOBHHMH 3 LHX
YMOB €: 3a0e3ne4eHicTh, MOBEPHEHHS, CTPOKOBICTb, IUIATHICTH 1
LiIbOBA CIPSIMOBAHICTD.

VY Tabauui 7.1 HaBeAeHO MOPSIOK opraHizauii poboTH 11010
OTpUMaHHsA OaHKIBCBKHX IIO3MYOK, a TAKOXX BH3HAYEHI OCHOBHI
aKIEHTH B Wil po0OoTi, Ha SIKi TOBHHHI 3BEPTAaTH YBary KEpiBHHUIITBO
minpreMCTBa Ta Horo (iHaHCOBI ciy)0u.
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Tabruys 7.1
Iopsiok oTpUMaHHA GAHKIBCHLKHX MO3HYOK

Eranu sany4enns
6aHKIBCHKOT NI0O3MYKH

OCHOBHI IUTAHHS, HA SKI CJIII 3BEPHYTU yBary

— KpUTepii Ta yMOBH HaJaHHS KPEAUTY
TlonepenHi neperoBopu 3 |— giarnasoH MNPOLEHTHHX CTABOK
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LiIbOBA CIPSIMOBAHICTB.

VY Tabauui 7.1 HaBeAeHO MOPSIOK opraHizauii poboTH 11010
OTpUMaHHS OaHKIBCBKHX [O3MYOK, a TAaKOX BH3HA4YCHI OCHOBHI
aKIEeHTH B Wil poOoTi, Ha SIKi TOBMHHI 3BEPTAaTH YBary KEpiBHHUITBO
minpreMCTBa Ta Horo (iHaHCOBI ciy)0u.
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Tabruys 7.1
Iopsiok oTpUMAHHA GAHKIBCHLKHX NO3HYOK

Eranu 3any4enns
6aHKIBCHKOT NI03MUKH

OCHOBHI IUTaHHS, HA SKI CJIII 3BEPHYTH yBary

Tlonepenni neperosopu 3
00paHuM GaHKOM

— KpUTepii Ta yMOBH HaJaHHS KPEAUTY

— [ianasoH MPOLEHTHHX CTABOK

— CTPOKH Ta IOPS/I0K MOralieHHs

— CIIMCOK JIOKYMEHTIB, SIKi CJIJI TOAATH OaHKY

PimenHs npo KOLUILHICT
MOJANIBIINX IIEPETOBOPIB 3
GaHkoM

— OL[IHKA IIIAHCIB HA OTPUMAHHS KPEIUTY
— 3iCTaBJICHHS 3 yMOBAMH HAJIaHHS KPEIUTY, SIK1
MPOINOHYIOTHCS IHIIUMY OaHKaMU

Pimenns 360pis
BJIACHHUKIB 100
3aJTy4eHHs] OAHKIBCHKOTO
KPEAUTY

SIKILO CyMa KPEJMTY € 3HAYHOIO

TlinroroBka makety
JIOKYMEHTIB BiJIIOBIHO
10 mepeltiky OaHKy

— nepenix ,ﬂOKyMeHTiB BCTAHOBJIKOETHCA KOKHUM
0GaHKOM IHIUBIyaTbHO

— (opmyrOBaHHS LM, M K1 3aTy4a€eThCst
KpeauT

— ocoOMBHIT aKIIEHT Ha Oi3Hec-IUIaH 1 IPOrHo3
Cash-flow

Tepenaua maxery
JIOKYMEHTIB 110 GaHKy

— 1aTa IPUHHATTS OAHKOM [AKeTy JOKYMEHTIB €
o¢iLiifHOO 1aTOI MOa4i KPEAUTHOI 3asiBKU

Binkpurrs norousoro
PaxyHKy B 0aHKY (SKILO
TaKuii paXyHOK BiICYTHIif)

MOJIAETHCS THIIOBUI HAOIp JOKYMEHTIB, HEOOXIMHUX
JULSL BIIKPUTTS PaxyHKY

DiHaHCOBO-EKOHOMIUHA
EKCIepTH3a ABUIBHOCTI
MiAIpUEMCTBA

— KPEAUTHHUIT EKCIIEPT MOKE BUMAraTi JOAATKOBOT
iHpopmanii

— repeBipKa JOCTOBIPHOCTI OTPHUMAHUX JaHUX HA
MicLsX

— CJIiJl CTBOPUTH BC1 YMOBH JUIs 3a0€3I1€4CHHS
KPEIUTHOTO eKcIepTa iHpopMaLico

YSFOHHISHHSI BCJIIMYUHH
MPOLEHTHOI CTABKH Ta
HIINX [TapaMeTpiB

KPEIUTY

YMIHHSI BECTH I1I€PErOBOPU

ViinaneHHs KpeAUTHOT
yrojau

— y MHCbMOBOMY BUIIISA
— He noTpedy€e HOTApIAILHOIO NOCBIIYEHHS

MOHITOpUHT Ta KOHTPOJIb

CTBOPEHHSI YMOB JUISl KOHTPOJIIO NPAL[iBHUKIB OaHKY
3a UiIbOBUM BUKOPHCTAHHSM KOILITIB
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JInst oTpMaHHS KPEIUTY MO3MYaIbHUK (KEpiBHUK, (iHAHCOBHI

MEHE/UKep, iHIA YIOBHOBAaXEGHA 0CO0A) CIOYATKy 3BEPTAECTHCS MO
GaHKy [UISL NPOBEOeHHs NONEPEOHIX NepecoBopie.
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HanpsiMku ananizy no3H4aabHUKa 3 METOKO OLIIHKH

(inancoBoro crany ta
edexTHBHOCTI podoTH
cy0’ €KTa roCIofaprOBaHHs

PyXy KOWITIB ¢y’ eKTa
TOCIOJAPIOBAHHSL

BU3HAYEHHS CTYIEHIO PU3HKY,
MOB’A3aHOTO 3 JIJIOBUM
CepeIoBUILIEM

Puc. 7.15. ®dinancoBuit aHani3 MO3UYaIbHUKA

Ilpu anHani3i ¢iHaHCOBOro CTaHy MiANPHEMCTBA-IO3HYATBHUKA
JIOLIIIBEHO IPOBECTHU OLIHKY iforo ainoBoro cepenosuina (puc. 7.16).

OriHka ALI0BOTO CEPeIOBUILA
MIIIPUEMCTBA

1

— ¢opma Bi1acHOCTI;

—  BUJ QisUILHOCTI;

— PHHKH Ta KIIEHTH T03UYaJIbHUKA

—  KOHKYPEHLs;

— nocTradyaJlbHUKH,

—  BUPOOHMYI IOTYKHOCTI;

—  KepiBHULTBO it oprauisauis;

—  CHJIBHI Ta cJa0Ki CTOPOHH MIAIPHEMCTBA-103UYATbHUKA

Puc. 7.16. Ouinka Ii0BOTO cepeoBHUIIA i IPUEMCTBA-
M03UYAIbHUKA

MeHeKMeHT TMiANPUEMCTBA IIOBHHEH YCBiZOMIIIOBATH, IO,
OKpiM  OZIep’)KaHOTO MaKeTa JOKYMEHTIB, y MpOLeci OLiHKK
JIOLITBHOCTI HAJaHHSA KPEIWUTY, NMpaLiBHUKA OaHKY IPOBOAATH 30ip
000amK0601 iHghopmayii PO TiMPUEMCTBO: BOHU MOXKYTh 31HCHUTH
MepeBipKy IOCTOBIPHOCTI OTPMMAHMX [aHUX Ha Micli, B T. 4.
BiZBiIaTH BUPOOHMYI, CKIAACHKI Ta iHII mpumimenHs. Kpenutauit
©KCIepT, sK [PaBUIO, MPOBOAWUTH CIIBOECIAy 3 KEPIBHHKOM
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mianpueMcTBa,  Horo  (iHAHCOBHM  JHPEKTOPOM,  TOJOBHHM

OyXraaTepoMm, iHIIMMH IPOBIHIMHU MEHEIKEepaMu.

OUiHUBIIM KPEIUTHHH PHU3HK, KPEIUTHHH eKcrepT (uu rpyma
€KCIEpTiB) Y3ro[pKye 3 MOTEHLIHHHM MNO3MYAILHUKOM pi6eHb
npoyenmuoi cmasku Ta YMOBH MOTAIUICHHS IO3HYKH 1 CIUIATH

MPOLEHTIB. Y BITYM3HSAHIA NPaKTULi MOCHTH YacTo PIICHHS HPO
BCTAQHOBJICHHS IIPOLIGHTHOI CTABKU IPUIMAETHCS 3a CyO'€KTHBHHMHU
KpUTEpisiMH, 30KpeMa 3aTHICTIO KepiBHHKA MiANpuUeMcTBa (4K
(inancoBOro MeHemKepa) mpe3eHTYBaTH CBiif Oi3Hec Ta iMimK, a
TaKOX BiJl yMiHHS BECTU MEPErOBOPH 3 BiIMOBIIHUMH NpALiBHUKAMHU
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OHOBJICHHS BUPOOHMIITBA. BinTak BHHMKae 00'€KTHBHAa HEOOXiTHICTH
PO3BUTKY JI3MHIOBOTO Oi3HeCy, IO YMOXKIMBIIOE —3aly4eHHS
MPUBATHUX IHBECTHILi Ui (HiHAHCOBOI MIATPUMKH MiAPHEMCTB,
0co06MBO y cepi Masoro Ta cepeaHboro GizHecy.

TepMiH «Ii3MHI» IOXOAWTH Bl AHINICHKOIO [i€cioBa «to
lease», 1110 03Ha4a€ «OpaTH B OPEHIY».

Bynp-sika misuHroBa omepauiss mMae (iHaHCOBMH (KpEXUTHHIA)
xapakrtep. BiacHuk wMmaiiHa (Ji3MHroOzaBellb) HAJga€ KOPUCTyBaudy
(mi3uHroosepxkyBauy) (iHaHCOBY IOCHYyry: BiH KyIye MaiHO Yy
BJIACHICTh 1 3@ PaxyHOK HEpiOJAMYHMX BHECKIB JII3HHIOO/EPIKyBadya
MOKpPUBAE HOTO NOBHY BapTiCTb Ta OTPUMYE IIE€BHHI NPHUOYTOK Yy
BUIJISAZI JII3UHTOBOT MapxKi.

B exonomiuHoMy pO3YMIHHI Ji3uHe — ye Kpeoum, AKUll
Hadaemvcsi 6 MOGaApHill (opmi Ti3uHC00A8YEM NI3UHL000ePHCYBaU).
Cyb'ekmamu  KpeOUmHUX  GIOHOCUH — GUCMYRAIOMb: y  pOJi
Kpeoumopa — nisun200aseyb, NO3UYANbHUKA —Ti3UH2000epIICYBaH.

JlisuHroBuii KpenuT
v
BIJIHOCHHH MK FOPUIHYHUME 0C00aMH, SIKI BAHUKAIOTh y pa3i OpeHIH
MaifHa 1 CYIpOBOIKYIOThCS YKIAACHHIM JI3UHIOBOT yroau

v
00’€KTOM JI3UHTY € Pi3HEe HEpyXOMe Ta IHIIe MaifHO
v v
JII3UHTOJJaBEeLIb-BIIACHUK 00 €KTY JII3HHTY, SIKUii 31a€ Horo
B OpPEHY

L2
JIOMOBJISIFOTBCSI JII3MHIOJaBeLb Ta HOr0 OTPUMYBay PO HaOYTTs [paB
BOJIOJIHHS Ta PO3IOPSIKEHHS 00 €KTaMU JI3HHTY

Puc. 7.17. JlisunroBuii kpeaut

3 eKOHOMIYHOr0 MOINSAY JH3HHI Mae IeBHY CXOXKICTh 3
0GaHKIBCBKMM KPEIUTOM, SIKHIl HaJaeThCs HA NMPUAOAHHS OCHOBHHX
¢onnis. Kpenutai Ta mi3MHrOBI BIJTHOCHHHM MDK MO3HYaIbHHUKOM
(i3MHroo/IepKyBadeM) Ta KPEAUTOPOM (JIi3MHroOaBLeM) OyIyHOThCS
Ha yMOBaX TEPMIHOBOCTi, OIIaTH, MOBEPHEHHS, MaTepiaJbHOTO
3a0e3medeH st (3aCTaBHm).
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Pa3om 3 THM MiK GaHKIBCBKMM KPEIHUTOM Ta JI3MHIOM € MEBHI

BiMiHHOCTI. CyTHICTb JII3UHTY IPOSBIASETHCS Y HOTO (QYHKILISX:

* (hinaHCOBIIL;

* BUPOOHHYIif;

* 30yTOBIi.

Dinancosa yHkyis nousArae:

— y 3BiIbHEHHI MiANPUEMCTBA BiJl OZHOMOMEHTHOI ITOBHOI

omatH NpuaOAHMX OCHOBHHMX (OHAIB Ta HaaHHI iX Ha yMOBax
JIOBFOCTPOKOBOTO KPEIUTY;

— y BHUKODUCTAHHI  MiJIPHEMCTBOM  IOJATKOBUX  Ta
aMOpPTH3ALIHUX MiJIBT.

OCKillbKH OpeH/IHY IUIaTy 3apaxOBYIOTh O CKJIALy BaJOBUX
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Mpaska & KPS X

YUHOM 3[IHCHIOETHCS KOHTPOJIb 3@ XOJOM MOTAIIEHHS [O3UK 1
CIJTATOI0 HPOLICHTIB; SIKY BiAMOBIANBHICTh HECE MO3HYAIBHUK MPH
MOPYIIEHHI YMOB KPEJUTHOTO JOrOBOPY; B IKMX BHIAJKaX OaHK MOXKeE
MOPYIUMTH CHOPaBy PO GAHKPYTCTBO MiAIPUEMCTBA-OOPIKHUKA; SKA
mpoueaypa  [OTAlICHHs  BHMOI  KPEJUTOPIB 33  pillIeHHSIM
rOCIIOAAPCHKOTO CYIY.

Jlxepena morarieHHs KpeuTiB 300paxeHo Ha puc. 7.18.

Jliepena norameHHs KpeauTy

—

HII1 KOLITH Bij
rocrnoaapcbkoi
JisILHOCTI

BHpPYYKa Bij BHUpYUKa Bijt peanizauii,
peanizauii HE 0B A3aHa 3

\/

peastizaii€ero mpoeKTy
KPEAUTYBaHHS

Puc. 7.18. Jlxepena norameHHs KpeIuTy

Jlkepena MOTAallCHHS KPEAWTIB YMOBHO IIOJISIIOTECS Ha
MepPBHHHI 1 TOBTOPHI (101aTKOBI). [lepBUHHIM JKepesIoM € mpubyToK
[O3MYaIbHUKA, a IOBTOPHAMH € BHTOPr Bif peamizauii Maiina,
nepepaxyBaHHsS KOIITIB IapaHTOM ab0 CTPaxOBOK oOprasizamieo. 3
OrNIAYy HAa TPYAOMICTKICTH po0OTH 1 TpHBANICTh MpPOLEAYP
BKJIIOYCHHSI [IOBTOPHUX [DKEPET y PCANbHHII MEXaHi3M [OTaIleHHS
KPEIUTY, OCHOBHHH aKIEHT [IPH BUPIIICHH] MUTAHHS PO MOKJINBICTH
KPEAUTYBAaHHsI BiJBOAUTECS ICPBUHHOMY [KEPEILy - IPHOYTKY.
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TEMA 8. ®IHAHCOBE 3ABE3INEYEHHS
BIATBOPEHHS OCHOBHHUX 3ACOBIB

Ilnan
1. Ekonomiuna cymuicmo ma kiacughikayisa 0CHOGHUX 3ac00i6
2. 3noc i amopmusayis 0cHOBHUX 3AC00i6
3. Dinancose 3abe3neuenns 6i0OMeEoOPEHHA 0CHOGHUX 3ACO0I6
4. Ilokasnuku cmany ma eQeKmueHOCMi GUKOPUCMAHHA
0CHOGHUX 3aC00i6

1. Exonomiuna cymuicms ma Kiacugikayis ocHoOGHUX 3Ac00i6

Kamitan y BupoOHnuiii ¢opmi sBise o000  aKTHBH
mignpuemctBa. B 3amexxHocTi  Big  Xapakrtepy — ydacti B
TOCIOIAPCBKOMY TIpolieci i wacy o0iry, TpaguiiiiHo, B CBIiTOBil
(inaHCOBIil NpakTHI PO3MEKOBYIOTH HEOOIrOBi (IOBrOCTPOKOBI) i
00iroBi (KOpOTKOCTPOKOBi) akTuBU. HeobiroBi akTuBM CKIaTalOTh
OCHOBHHI KamliTal MiJIPUEMCTBA, IO MPEACTABICHHH CyKYIHICTIO

ocuomuuy  thoumn  pemamenn v uenapenmieme  AuminmumnmTen
H oo [E] (xg

C (m[m] =

3

s MHCTpyMeHTbl  Mo6unbHbI BUA — O6Wwumid JocTtyn
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Yeprose 3pOCTaHHs J0JaTKOBUX [OTPEO y KOIITAX i CTBOPEHHS
TUMYaCOBO BiIbHHX 3AJIHIIKIB

2

CTBOPIOIOTH PeallbHy €KOHOMI4HY OCHOBY JUISi BAKOPHCTAHHS
KPEIUTIB

!

BIUIMBAIOTH HA (JOPMYBaHHS BUPOOHMYHX 1 00iroBuX (OHIIB
Ta IOTalieHHs 1X yepe3 NeBHUH yac

Puc. 7.1. EkoHOMiYHa OCHOBA KPEAUTY
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HeoOxianicTs 3a0e3neuenns Ge3nepepBHOTo Npoiecy
BiJITBOPEHHSI

v
TUMYACOBE BUBLILHEHHS KOIITIB y OJHUX MiJNPUEMCTBAX i
MOSBOIO TOTPEOH B rpoiuax y iHIMX

v
i QyHKUIOHYBAHHSM KPEAHTY

OB SI3aHE 3 BAHUKHEHHIM

L2

KPEAMTHI BiIHOCHHH BUHUKAIOTH 3 Oy/Ib - SIKOT

v

€KOHOMI4HOT M (hiHaHCOBOT Onepaliii, 1o moB’s3aui i3
3a00ProBaHiCTIO OIHOTO 3 YYaCHHKIB TaKoi oneparii

Puc. 7.2. Kpenuri BitHOCHHH
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Tpuunun
|
—
3arabHOEKOHOMIYH1 Creundivni
TOBAapHE BUPOOHUIITBO CC30HHHH XapaKTep
OKPEMHUX BUPOOHHITB
Ppyx BapTocTi y chepi A .
TOBAapHOro 0OMiHy posbixmocti ik s
HarpoMaJkKe€HHSAM KOLUTIB
: Ta iX BUTPAYaHHAM Ha
(yHKIIOHYBaHHS . .
. MANPUEMCTBI
HiINPHEMCTB HA 3acajiax
KOMEpLiifHOr0 PO3paxyHKy BiZXuJIeHHS (PAKTHYHOTO
BHKOPHCTaHHs 000POTHHX
KOLITIB BiJl HOPMATHBY B
npoLec iHANBIyalbHOro
Kpyroooiry 06oporHux
(hoHAIB miAIpHEMCTB

Puc. 7.3. [IpuunHu BUHUKHEHHS KPEAUTHUAX BiTHOCHH
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KOLITIB

[nanyBauus noTpedu y KpeauTi uist hopmyBaHHs 06iroBUX

¥

BH3HAYEHHs M0TPeOM B 0GIroBUX KOIITAX B LLIOMY, a HOTIM

1) hopmyBaHHs BUPOOHHUHX
3anacis

2) He3aBEpIICHOr0
BUPOOHHMITBA

3) roroBoi npoayKiii

Puc. 7.4. [InanyBaHHs notpedoun

y KpeauTi
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Kpenautu wiacudikyioThcs 3a TAKHMH O3HAaKaMH

KPEIUTOPaMH

(dopmamu Ta BUIaMU

METO0 BUKOPHCTAHHS

TepMiHOM HaJ[aHHs

3a0e3neyeHHsIM

TOPSAZKOM HaJlaHHS

Puc. 7.5. Knacudikauis KpeauTiB
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Buym kpequty

KOHCOPLIYMHHIT inoTeyHuit
OaHKIBCHKHIT GranKoBHit
JI3HHTOBHH CIOKUBYHH

A4
KoMepuiiiHuii

v

10 HA/IAIOTCA MiMPHEMCTBAM Y KpaiHH

Puc. 7.6. Buau xpeutis





