
Ризики у міжнародній торгівлі



1. Основні види ризику у зовнішньоторговельній діяльності.

2. Особливості валютного ризику.

3. Засоби застереження від ризиків.



















Ризик неплатежу - цей ризик для

експортера полягає у тому, що іноземний

клієнт не сплатить за товари.

Ризик неплатежу можна зменшити

шляхом:

• страхування експортного кредиту;

• оформлення документарного

акредитиву, якщо іноземний покупець

приймає цю форму угоди.



Ризик відмови постачальника виконати умови

контракту.

Може так статися, що покупець (імпортер) товарів

повинен сплатити за товари, не бачивши їх. Це означає, що

він може оплатити товари, які не відповідають необхідній

специфікації або взагалі не відвантажені постачальником.

Цей ризик можна зменшити:

* вимагаючи незалежний сертифікат перевірки товарів

перед відвантаженням та погодившись оплатити товари

лише після пред’явлення цього документу (плюс

відвантажені документи, тощо). Це може бути здійснено

через угоди або по документарному інкасо чи

документарному акредитиву. У першому випадку ці

документи повинен перевірити сам покупець, а у

другому випадку - виплачуючий (акцептуючий) банк;

* відмовившись внести депозити або виконати авансові

платежі на великі суми грошей без попереднього

отримання зобов’язання (гаранту) від банку

постачальника або від банку в країні покупця, але

оформленого банком постачальника від імені

постачальника.



Ризик недостатнього фінансування.

Експортер може потратити у скрутний

період, пов’язаний з нестачею готівки, якщо

він спробує розширити свою зарубіжну

торгівлю та буде зобов’язаний надати

довгостроковий кредит покупцю. Період

часу між витратами та грошовими

надходженнями у міжнародній торгівлі

звичайно більш тривалий, ніж у

вітчизняний, тому експортеру може бути

потрібне додаткове фінансування для

покриття своїх потреб в оборотному

капіталі.
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