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Вступ

Актуальність теми. Становлення і розвиток в Україні ринкової інфраструктури суттєво змінюють економічне, інформаційне і правове середовище функціонування підприємств, зміст їхньої фінансової діяльності.

Успішне функціонування підприємств в умовах ринку значною мірою залежить від забезпеченості та раціонального використання ними активів, у першу чергу операційних. Тому дослідження питань організації основного та оборотного капіталу, матеріально-речовою формою яких виступають активи, набувають першочергового значення, а власне активи підприємства вимагають ефективного управління ними на основі застосування сучасних методик фінансового менеджменту. При цьому головними задачами, що висуваються у процесі реалізації цієї мети, слід вважати формування такої величини та структури активів, що забезпечить необхідні темпи розвитку підприємства, досягнення максимальної доходності активів при заданому рівні ризику, забезпечення постійної платоспроможності.

У сучасній економічній літературі цим питанням присвячені праці провідних вітчизняних і зарубіжних науковців, таких як Балабанов І., Бланк І., Бочаров В., Брігхем Ю. та Гапенські Л., Ван Хорн Дж., Ковальов В.,       Коробов М., Крейніна М., Лобанова Е., Пещанська І., Поддєрьогін А., Росс С., Сайфулін Р., Стоянова Е., Шеремет А. 

Для здійснення фінансово-господарської діяльності підприємство повинно мати у своєму розпорядженні відповідні виробничі фонди, представлені основним і оборотним капіталом. Критерії цього поділу – натурально-речова форма активів, термін служби і спосіб перенесення вартості на готову продукцію. Оскільки у короткостроковому періоді розмір основного капіталу є фіксованою величиною, головними завданнями фінансового менеджменту являються управління оборотними активами, створення умов для безперебійного і гнучкого фінансування поточної діяльності підприємства.
Оборотні активи обслуговують поточну діяльність підприємства, від їх стану і оборотності залежить безперервність виробничо-комерційного циклу, а тому вивчення змін структури оборотних активів, їх галузевих особливостей необхідне для вирішення практичних завдань фінансового менеджменту. Процес виробництва може відбуватися без перешкод тільки тоді, коли оборотний капітал інвестований в достатній мірі для збереження фінансової рівноваги та уникнення надлишкової ліквідності.

Оборотні активи разом з основними фондами складають матеріально – технічну основу процесу виробництва. Від їх кількості, якості, джерел формування та ефективності використання залежить рівень розвитку економіки підприємств. Тому питання сутності, джерел формування та підвищення ефективності використання оборотних активів мають важливе значення, їм приділяється багато уваги.
Незважаючи на значну кількість публікацій, що освітлюють окремі аспекти проблем фінансування активами, дослідження цього процесу, його сутності, особливостей, факторів, що впливають на здійснення управління поточними активами підприємства вимагають подальшої розробки. 

Актуальність і важливість питань формування активів і велике значення цього процесу для фінансово-господарської діяльності підприємств в сучасних ринкових умовах господарювання обумовили вибір теми, мету і послідовність наукового дослідження. 
Теоретична та практична значимість розв'язання проблеми ефективного управління активами суб’єктів господарювання зумовлює актуальність теми магістерської роботи.

Метою роботи є дослідження необоротних і оборотних активів на прикладі Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”, визначення впливу активів на фінансовий стан підприємства. Виконання роботи закріпить знання та практичні навички, отримані за час навчання, визначить підготовленість до самостійної роботи в умовах сучасного виробництва.
Об’єктом дослідження обрано Будівельно-монтажне управління №1, яке створено шляхом реорганізації дочірнього підприємства „Укргазпромбуд” акціонерного товариства „Укргазпром”. 

Предметом дослідження є сукупність теоретичних, методологічних і прикладних проблем управління активами підприємства в умовах ринкового розвитку. 
Виходячи із поставленої мети, основними завданнями визначено:

· з’ясування сутності активів як комплексної економічної категорії та їх значення в господарській діяльності підприємства;

· постановка ключових проблем та розгляд політики управління активами;

· проведення оцінки фінансового стану досліджуваного підприємства та визначення рівня ефективності його господарювання;

· здійснення оцінки складу, структури та ефективності використання активів досліджуваного підприємства;

· дослідження політики управління запасами, дебіторською заборгованістю підприємства;
· розробка шляхів підвищення ефективності управління активами підприємства.

Зміст і структура магістерської роботи підпорядковані реалізації поставленої мети шляхом послідовного висвітлення визначених завдань. 

Методи дослідження. Дослідження ґрунтується на наукових працях вітчизняних і зарубіжних вчених, законодавчих і нормативних актах органів державної влади щодо регулювання діяльності підприємств України. У роботі застосовувалися загальнонаукові та спеціальні методи дослідження. Аналіз і синтез – для вивчення рівня прибутковості підприємства. Для дослідження впливу чинників на формування прибутку і рентабельності підприємства застосовувався факторний аналіз. За допомогою методу порівняння досліджувались абсолютні і відносні величини прибутку і рентабельності; з використанням методу групування – залежність результативних показників від складових їх формування. Графічний метод використовувався для наочного зображення показників формування прибутку і рентабельності підприємства. 

Наукова новизна виконаної роботи полягає у системно-структурному дослідженні та систематизації теоретико-методологічних і прикладних  підходів до здійснення ефективного управління активами підприємства.

Практичне значення одержаних результатів визначається тим, що на основі вивчення та узагальнення наукових праць вчених-економістів були розроблені стратегії управління активами, виявлені шляхи оптимізації структури активів та її вплив на фінансовий стан підприємства
 Пропозиції і рекомендації, викладені в роботі, будуть сприяти удосконаленню діяльності підприємства та міститимуть шляхи підвищення управління активами підприємства.
Інформаційну базу дослідження складають монографії та навчальна література з фінансового аналізу та менеджменту, збірники наукових праць, спеціальна періодична література, фінансова звітність підприємства.

Структура та обсяг магістерської роботи. Магістерська робота складається з вступу, трьох розділів, висновків та пропозицій, списку використаних джерел, що нараховує 62 найменувань, містить 13 таблиць, 7 рисунків. Основний зміст магістерської роботи викладено на 104 сторінках друкованого тексту. 
Розділ І. Фінансово-економічний взаємозв’язок активів підприємства та його фінансового стану.
1.1 Сутність і класифікація активів господарюючого суб’єкта
Для здійснення господарської діяльності підприємство повинно мати певне майно. Сукупність економічних ресурсів, які є в розпорядженні підприємства та які забезпечують отримання прибутку в разі їх корисного використання складають майно підприємства або його активи.

Активи – це ресурси, контрольовані підприємством у результаті минулих подій, використання яких, як очікується, призведе до збільшення економічних вигод у майбутньому [24, с.315]. Фінансовий стан підприємства значною мірою залежить від доцільності та раціональності вкладення фінансових ресурсів в активи. Від того, які кошти (власні чи залучені) вкладені в необоротні та оборотні засоби, скільки їх знаходиться у сфері обігу, в грошовій і матеріальній формах, наскільки оптимальне їх співвідношення, багато в чому залежать результати виробничої і фінансової діяльності, а, отже, і фінансовий стан підприємства.

Майно підприємства згідно зі своєю роллю у процесі виробництва та специфікою кругообігу поділяється на дві основні частини: необоротні та оборотні активи.
Необоротні активи – це сукупність майнових цінностей підприємства, які неодноразово беруть участь у процесі господарської діяльності та поступово переносять свою вартість на продукцію [41, с.144].
Необоротні активи менш ліквідні, ніж оборотні, призначені для використання протягом тривалого періоду часу. Вони важко реалізуються, тому що необхідний певний час та додаткові витрати.
Характерні ознаки необоротних активів:

· Очікуваний термін їх корисного використання більше одного року;
· Поступове зменшення їх вартості у зв’язку з фізичним або моральним зношенням (основні засоби і нематеріальні активи);

· Відшкодування їх вартості (довготермінові фінансові інвестиції, основні засоби, нематеріальні активи).

Необоротні активи включають в себе:

· Нематеріальні активи;

· Основні засоби;

· Незавершене будівництво;

· Довгострокові фінансові інвестиції;

· Довгострокова фінансова заборгованість;

· Відстрочені податкові активи;

· Інші необоротні активи.

Нематеріальні активи являють собою вкладення коштів підприємства у нематеріальні об’єкти, що використовуються протягом довгострокового періоду в господарській діяльності та приносять прибуток [13, с.2]. Нематеріальні активи є новим об’єктом спостереження, обліку, аналізу й управління в господарській практиці. Питома вага нематеріальних активів у загальній величині активів вітчизняних господарюючих суб’єктів є порівняно низькою. Наявність нематеріальних активів у складі майна характеризує обрану підприємством стратегію як інноваційну. До нематеріальних активів відносяться: права користування земельними ділянками, природними ресурсами, патенти, ліцензії, авторські права, торговельні марки, товарні і фірмові знаки. Нематеріальні активи використовуються тривалий період, приносять прибуток, і з часом велика частина з них втрачає свою вартість. Особливістю нематеріальних активів є відсутність матеріально – речової структури, складність визначення вартості, невизначеність при виявленні прибутку від їхнього застосування.
Основні засоби – матеріальні активи, які підприємство утримує з метою використання їх у процесі виробництва або постачання товарів, надання послуг, передачу в оренду іншим особам або для здійснення адміністративних соціально – культурних функцій, очікуваний строк використання яких більше одного року [12, с.2]. 

Строк корисного використання – очікуваний період часу, протягом якого необоротні активи будуть використовуватися підприємством або з їх використанням буде виготовлено очікуваний обсяг продукції [12, с.2].
Об’єкт основних засобів – закінчений пристрій з усім приладдям до нього або окремий конструктивно відокремлений предмет, що призначений для виконання певних самостійних функцій [12, с.2].

Основні засоби можна згрупувати за такими ознаками:
1. За функціональним призначенням:

· Виробничі – безпосередньо беруть участь у виробничому процесі або сприяють його здійсненню (споруди, обладнання);

· Невиробничі – не беруть безпосередньої участі у виробництві;

2. За використанням:

· Діючі – всі засоби, що використовуються на підприємстві;

· Недіючі – ті, що не використовуються у даний період часу;

· Запасні – устаткування, що перебуває в резерві і призначене для зміни основних засобів, які вибули чи ремонтуються;

3. За галузями: промислові, будівельні, сільськогосподарські та інші;

4. За належністю:

· Власні – засоби, що знаходяться в повному розпорядженні підприємства;

· Орендовані – засоби, взяті у тимчасове користування у фізичних чи юридичних осіб за відповідну орендну плату;

5. За групами: земельні ділянки, будинки і споруди, транспортні засоби, інші основні засоби, машини та обладнання.

Виділяють активну і пасивну частини основних засобів. До активної частини належать: машини та устаткування, які безпосередньо взаємодіють з предметами праці. Пасивну частину формують засоби, які створюють умови для здійснення виробничого процесу – будівлі, споруди, транспортні засоби.
Вартість основних фондів частинами, по мірі їхнього зносу, переноситься на вартість продукції і відшкодовується в процесі її реалізації. Цей процес називається амортизацією. Грошові суми, що відповідають зношуванню основних засобів, накопичуються в амортизаційному фонді. Нарахування амортизації здійснюється протягом строку корисного використання засобів, який встановлюється підприємством при визнанні цього об’єкта активом, і призупиняється на період його реконструкції, модернізації, дообладнання.
При визначенні строку корисного використання слід ураховувати:

1. очікуване використання об’єкта підприємством з урахуванням його потужності або продуктивності;
2. фізичний та моральний знос, що передбачається;

3. правові або інші обмеження щодо строків використання об’єкта та інші фактори.

Строк корисного використання об’єкта основних засобів переглядається в разі зміни очікуваних економічних вигод від його використання.

Під незавершеним будівництвом розуміють виконані будівельно – монтажні роботи, закуплене і змонтоване обладнання, які оплачені замовником, але не введені в експлуатацію і відображені в балансі підприємства.

Довгострокові фінансові інвестиції – це фінансові інвестиції на період більше одного року, а також інші фінансові інвестиції, які не можуть бути вільно реалізовані у будь – який час.

Фінансові інвестиції за метою придбання поділяються на :

· інвестиції, що є у підприємства до моменту їх погашення;

· інвестиції, які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств (інвестиції в асоційовані, дочірні підприємства, у спільну діяльність зі створенням юридичної особи) ;

· інші фінансові інвестиції.
Джерела фінансування інвестицій можуть формуватися за рахунок коштів:

1. кошти, отримані від продажу акцій, пайових та інших внесків членів трудового колективу;
2. асигнувань з бюджету;

3. власних фінансових ресурсів;

4. позичених коштів (довгострокових, комерційних кредитів);

5. коштів державних цільових фондів на умовах повернення основної суми боргу або без вимоги її повернення;

6. кошти, що відшкодовуються органами страхування у вигляді втрат від аварій, стихійного лиха;

7. кошти іноземних інвесторів (за умови ведення спільної діяльності зі створенням або без створення юридичної особи);

8. бюджетних позик.

Відстрочені податкові активи – сума податку на прибуток, що підлягає відшкодуванню в наступних періодах внаслідок тимчасової різниці між обліковою та податковою базами оцінки.
Діяльність суб’єктів господарювання зі створення та реалізації продукції здійснюється в процесі поєднання основних виробничих фондів, оборотних фондів і праці. Оборотні фонди споживаються в одному виробничому циклі, їхня вартість повністю переноситься на вартість виготовленої продукції.
Рух оборотних виробничих фондів і фондів обігу складають єдиний процес, який забезпечується відповідним оборотним капіталом. Це дає можливість об’єднати оборотні виробничі фонди і фонди обігу в єдине поняття – оборотні активи.
Оборотні кошти – це сукупність грошових коштів підприємства, необхідних для формування й забезпечення кругообігу виробничих оборотних фондів та фондів обігу [41, с.149].
Оборотний капітал проходить три стадії кругообігу: грошову, виробничу й товарну. На першій стадії під час авансування коштів здійснюється придбання  необхідних запасів. Виробнича стадія кругообігу оборотного капіталу завершується випуском готової продукції, після чого настає стадія реалізації, яка триває доти, доки товарна форма вартості не перетвориться на грошову. Отримання виручки від реалізації свідчить про корисність створеної суспільством вартості і про відтворення авансованих у ній коштів. Грошова форма, якої набирає оборотний капітал на товарній стадії кругообігу, водночас є і початковою стадією наступного створення нової вартості.

Отже, зростання капіталу відбувається  в процесі кругообігу оборотного капіталу , який проходить різні стадії і набирає різних форм. Що менше часу оборотний капітал перебуває в тій чи іншій формі, то вища ефективність його використання. 
У виробничій сфері оборотні кошти авансуються в оборотні виробничі фонди і фонди обігу. Розглянемо склад оборотних коштів.
Склад оборотних коштів:
1. оборотні виробничі фонди (сфера виробництва):

· оборотні кошти у запасах: сировина, основні матеріали, напівфабрикати, допоміжні матеріали, тара, запасні частини, малоцінні і швидкозношувані предмети;
· оборотні кошти у виробництві: незавершене виробництво, напівфабрикати власного виробництва, витрати майбутніх періоді;

2. фонди обігу (сфера обігу):

· готова продукція (на складі, відвантажена);

· кошти і кошти в розрахунках: кошти на рахунках у банках і в касі підприємства, кошти в розрахунках, дебіторська заборгованість.

Фонди обігу – це залишки готової продукції на складі підприємств, відвантажені, але не оплачені покупцями товари, залишки коштів підприємств на поточному рахунку в банку, касі, у розрахунках, а також укладені в короткострокові цінні папери.
Отже, оборотні кошти – це кошти, авансовані в оборотні виробничі фонди і фонди обігу для забезпечення безперервності процесу виробництва, реалізації продукції та отримання прибутку.
Обігові кошти підприємства виконують дві функції: виробничу і розрахункову. Сутність виробничої функції полягає у забезпеченні безперервності процесу виробництва. Обігові кошти, авансовані в обігові виробничі фонди, підтримують безперервність процесу виробництва і переносять свою вартість на новостворений продукт. Після завершення виробництва обігові кошти переходять у сферу обігу, де виконують другу функцію – розрахункову.
Суть розрахункової функції полягає в обслуговуванні завершення кругообігу коштів шляхом перетворення обігових коштів з товарної форми у грошову.

Важливою складовою управління оборотними активами є обґрунтоване їх нормування. Шляхом нормування оборотних активів визначається загальна потреба господарюючих суб’єктів у власних оборотних активах. Правильний розрахунок цієї потреби є необхідним для встановлення мінімальної суми активів, що забезпечують стійкий фінансовий стан підприємства.

Нормування оборотних активів являє собою діяльність, в процесі якої розробляються норми і нормативи.

Норма оборотних активів – це відносна величина, що відповідає мінімальному, економічно обґрунтованому обсягу запасів товарно – матеріальних цінностей. Норматив оборотних активів – це мінімально необхідна сума грошових коштів, що забезпечує підприємницьку діяльність підприємства.

Визначаючи норми оборотних активів необхідно зважати на:

а) умови постачання і збуту;
б) віддаленість постачальників від споживачів;

в) транспортні умови;

г) періодичність введення матеріалів у виробництво;

д) тривалість виробничого циклу і розподіл його між структурними підрозділами підприємства.

Таким чином, нормування оборотних активів здійснюється у такому порядку:

а) визначення норм запасу;

б) встановлення одноденного витрачання товарно – матеріальних цінностей;

в) визначення нормативу оборотних активів;

г) розрахунок сукупного нормативу.

Отже, значення нормування оборотних активів полягає у наступному:

· правильне визначення нормативу оборотних активів забезпечує безперервність процесу виробництва;

· нормування оборотних активів дає змогу ефективно використовувати оборотні активи на кожному підприємстві;

· від правильно встановленого нормативу оборотних активів залежить виконання плану виробництва, реалізації продукції, прибутку та рівня рентабельності;
· обґрунтовані нормативи оборотних коштів сприяють зміцненню режиму економії, мінімізації ризику підприємницької діяльності.

Організація оборотних коштів здійснює значний вплив на результативність і ефективність роботи підприємства, його фінансову стійкість. Для розкриття основ організації оборотних коштів доцільно їх класифікувати.
Оборотні кошти класифікують за трьома ознаками:

а) залежно від участі їх у кругообігу коштів: оборотні кошти, авансовані в оборотні виробничі фонди; оборотні кошти, авансовані у фонди обігу;

б) за методами планування, принципами організації та регулювання: нормовані (оборотні кошти у виробничих запасах, у незавершеному виробництві та витратах майбутніх періодів, у залишках готової продукції на складах); ненормовані оборотні фонди включають фонди обігу за винятком готової продукції на складах підприємства;
в) за джерелами формування: власні; позичені; залучені (прирівняні до власних). Розглянемо джерела формування оборотних активів. (рис. 1.1).





Рис. 1.1 Джерела формування оборотних активів

Правильне співвідношення між власними, позиковими та залученими джерелами формування оборотних активів відіграє важливу роль у зміцненні фінансового стану підприємства. 
Класифікація оборотних коштів дає можливість визначити оптимальний склад і структуру, потребу та джерела формування оборотних коштів.

Система організації оборотних коштів передбачає:

· надання підприємствам самостійності щодо розпоряджання та управління оборотними коштами;

· розрахунок оптимальної кількості оборотних коштів, яка б забезпечила безперервність процесу виробництва, виконання планових завдань та ритмічної роботи;

· коригування розрахункових і чинних нормативів з урахуванням тих вимог господарювання, що змінюються:
1. обсягів виробництва, цін на сировину та матеріали;

2. постачальників і споживачів;

3. форм застосовуваних розрахунків;

· оптимізацію структури джерел формування оборотних коштів, що означає формування оборотних коштів за рахунок власних ресурсів і залучених коштів у розмірах, що забезпечують нормальний фінансовий стан підприємства;
На діючих підприємствах обігові кошти поповнюються за рахунок:

· збільшення акціонерного капіталу;

· чистого прибутку, що залишається у розпорядженні підприємства;

· вільних амортизаційних коштів;
· залишків резервів, утворених за рахунок прибутку;

· асигнувань з бюджету та ін.

Отже, забезпеченість підприємства активами в межах розрахункової потреби та їх раціональне використання створюють широкі можливості для подальшого поліпшення кількісних і якісних показників господарювання.
Отже, виходячи з вищезазначеного можна зробити певні висновки. Необоротні та оборотні активи підприємства відіграють різні ролі в процесі його господарсько – фінансової діяльності. Вони мають певні особливості, спів ставна характеристика яких наведена а табл. 1.1

Отже, необхідною передумовою прибуткової діяльності підприємства є наявність та ефективне використання активів, які мають певні особливості, але в сукупності  становлять міцний апарат фінансово – господарської діяльності. 

Таблиця 1.1

Порівняльна характеристика особливостей необоротних та оборотних активів підприємства
	Ознаки
	Види активів

	
	Необоротні активи
	Оборотні активи

	1.Вплив інфляції
	Незначний вплив, інфляційної захищена частина майна
	Суттєвий вплив, особливо для грошових активів і дебіторської заборгованості

	2.Ризик втрати в процесі господарювання
	Незначний ризик, захищеність від втрати у зв’язку з непорядністю партнерів
	Високий ризик, можлива втрата частини активів у зв’язку з непорядністю партнерів

	3.Вплив часу на якісні характеристики
	Морально зношуються, навіть якщо не використовуються
	Час не впливає на якість цих активів

	4.Ступінь фінансової керованості
	Важкозмінні за структурою, а отже, важкокерований об’єкт
	Легко змінюють свою форму


	5.Ступінь ліквідності
	Низьколіквідні активи
	Високоліквідні активи

	6.Ступінь структурної трансформації
	Низький ступінь, мають певну матеріальну форму і можуть змінити її шляхом купівлі - продажу
	Високий ступінь, знаходяться в кругообігу і постійно змінюють свою форму

	7.Можливість пристосування до змін господарської кон’юнктури
	Оскільки, орієнтовані на певний профіль діяльності, пристосування до змін господарської діяльності ускладнене
	Добра можливість, оскільки при потребі можуть обслуговувати й інший профіль діяльності


1.2 Впливовість показників стану й ефективності використання активів на фінансову діяльність підприємства
Стан та ефективність використання активів безпосередньо впливає на виконання виробничої програми підприємства й можливість отримання прибутку. Діяльність підприємств значною мірою залежить від їх забезпеченості необоротними і оборотними активами та ефективності їх використання.

Фінансовий стан підприємства найбільшим чином залежить від стану і динаміки зростання основних виробничих засобів (ОВЗ), ефективності їх використання (рис. 1.3).

Рис. 1.3 Показники стану та ефективності використання основних засобів.

Розглянемо характеристику показників забезпеченості підприємства ОВЗ:

а) фондомісткість – показник, обернений фондовіддачі. Даний показник дає можливість визначити вартість основних засобів на одну гривню виробленої продукції і характеризує забезпеченість підприємства основними засобами. Фактичне значення фондомісткості  не повинно бути вищим за розрахункове. Зростання фондомісткості свідчить про зниження фондовіддачі і рентабельності основних фондів; 
б) важливим показником є показник фондоозброєності праці, який характеризує озброєність одного працівника основними виробничими фондами. Показники фондоозброєності праці необхідно розглядати комплексно з показниками динаміки продуктивності праці та заробітної плати. Позитивний вплив на фондовіддачу й рентабельність основних фондів досягається тоді, коли темпи росту продуктивності праці випереджають темпи росту основних фондів і заробітної плати.
Важливе значення має вивчення руху і технічного стану основних засобів, що проводиться на підставі таких показників:

а) коефіцієнт зносу розраховується за кожним видом виробничих основних засобів, характеризує стан та ступінь їх зносу. 
Зростання коефіцієнта зносу зумовлюється такими факторами:

1) методом нарахування амортизації, що застосовується;
2) низькими темпами оновлення основних засобів;

3) невиконанням завдання з введення в експлуатацію основних засобів.

Якщо на підприємстві переважає застаріле і зношене устаткування, це негативно відображається на показниках його діяльності, знижує потенційні можливості зростання фондовіддачі і, зрештою, рентабельність;
б) коефіцієнт придатності розраховується  за кожним видом виробничих основних засобів як на початок так і на кінець року. Він характеризує частку не перенесеної на новий продукт вартості основних засобів;
в) коефіцієнт оновлення характеризує інтенсивність оновлення основних засобів; показує частку вартості засобів, які надійшли за аналізований період, у їх загальній вартості на кінець періоду; 
г) коефіцієнт вибуття відображає інтенсивність вибуття засобів, показує частку вартості засобів, які вибули за певний період, у загальній вартості основних засобів на початок періоду. Об’єкт основних засобів вилучається з активів у разі його вибуття внаслідок продажу, безоплатної передачі або невідповідності критеріям визнання активом;
д) коефіцієнт приросту характеризує рівень приросту основних засобів або окремих його груп за певний період;
є) коефіцієнт реальної вартості основних засобів характеризує частку основних засобів у валюті балансу. Якщо коефіцієнт реальної вартості основних засобів у майні підприємства спадає до критичної величини (0,2 – 0,3), то реальний виробничий потенціал підприємства буде низьким і треба терміново шукати коштів для виправлення становища. 
Розглянемо показники ефективності використання основних засобів:

а) фондовіддача - даний показник показує, скільки продукції отримує підприємство з кожної гривні, інвестованої в основні виробничі засоби. Показник фондовіддачі характеризує соціально – економічну ефективність використання основних засобів. Зростання обсягу продукції на 1 грн. основних фондів свідчить про більш повне задоволення потреб обслуговуваного населення в товарах і послугах, а також й про престижність і конкурентоспроможність підприємства, наявність реальних передумов рентабельної роботи.
На підвищення фондовіддачі впливають наступні фактори:

1) впровадження нової техніки і прогресивних технологій;

2) підвищення коефіцієнтів змінності і використання власного устаткування.

б) важливим показником є рентабельність основних засобів – величина прибутку на 1 грн. середньорічної вартості фондів, включаючи орендовані основні фонди. Показник рентабельності основних засобів характеризує кінцевий фінансовий результат від використання засобів. Зростання прибутку на одиницю основних засобів свідчить про більш результативне використання засобів в процесі господарської діяльності та про прискорення окупності капітальних вкладень в основні фонди.
Для здійснення ефективної та прибуткової діяльності, підприємство повинно надавати особливе значення як показнику фондовіддачі, так і рентабельності основних засобів, бути зацікавленим в їх зростанні. Комплексне поєднання цих показників та вміле їх використання як при оцінці ефективності використання основних фондів, так і при розробці перспективного плану розвитку матеріально – технічної бази підприємства, сприяють виявленню резервів більш повного використання діючих основних фондів і підвищенню наступних капітальних вкладень з урахуванням інтересів споживачів, замовників та підприємства.
У процесі аналізу технічного стану і використання основних засобів перевіряється виконання плану з упровадження нової техніки, введення в дію нових об’єктів, ремонту основних засобів. Визначається частка прогресивного обладнання в загальній його кількості та за кожною групою машин і обладнання, частка автоматизованого обладнання тощо.
Однією зі складових необоротних активів господарюючого суб’єкта є нематеріальні активи. Спрямовуючи кошти в нематеріальні активи, підприємства переслідують мету – отримання додаткового прибутку від їх використання. Розрахунок ефективності використання нематеріальних активів пов’язаний з певними проблемами та потребує комплексного підходу. Ефект від придбання підприємством права використання запатентованого виробничого досвіду, знань, «ноу – хау», може бути визначений лише за результатами реалізації підприємством продукції, виготовленої з використанням ліцензії, «ноу – хау». Ефективність придбання ліцензій та «ноу – хау» залежить від факторів:

· розмірів платежів за них;
· строків фінансування й обсягу капітальних вкладень підприємства у виробничі та інші засоби;

· поточних витрат, пов’язаних з виготовленням і збутом ліцензованої продукції тощо.

Кінцевий ефект від використання нематеріальних активів виражається у загальних результатах господарської діяльності:

а) у зниженні витрат на виробництво;

б) збільшенні обсягів реалізації продукції;

в) збільшенні прибутку;

г) підвищенні платоспроможності та стійкості фінансового стану.

Виходячи з цього, темпи зростання виручки від реалізації продукції або прибутку повинні випереджати темпи зростання нематеріальних активів.

Розглядаючи стан й ефективність використання оборотних активів необхідно зазначити наступне. Для даної характеристики використовуються різні показники, найважливіші з яких наведено на рис. 1.4








Рис. 1.4 Показники стану та ефективності використання оборотних активів
Розглянемо характеристику показників наявності та стану оборотних активів:
а) важливим показником в діяльності підприємства є показник наявності власних оборотних коштів. Порівняння фактичної наявності оборотних коштів з нормативом дає змогу визначити брак або надлишок власних оборотних коштів; 
б) брак власних оборотних коштів означає перевищення нормативу оборотних коштів над фактичною їх наявністю.
Основні причини браку власних оборотних коштів:

· неналежне виконання роботи маркетинговою службою;

· невиконання планів прибутку;

· відсутність належної відповідальності підприємств за формування і зберігання власних оборотних коштів та їх нецільове використання;
· несвоєчасне фінансування приросту нормативу оборотних коштів;

· наявність дебіторської заборгованості.

в) надлишок власних оборотних коштів створюється в підприємств у разі перевищення розмірів оборотних коштів понад визначені їх нормативи, необхідні для задоволення постійних потреб виробництва в ресурсах. 
 Надлишок власних оборотних активів може виникнути внаслідок:

· перевиконання плану прибутку;

· неповного внеску платежів до бюджету;

· безоплатного отримання товарно – матеріальних цінностей від інших організацій;

· неповного використання прибутку на цілі, передбачені фінансовим планом, тощо.

Показники використання оборотних активів:

а) коефіцієнт оборотності оборотних активів характеризує кількість оборотів оборотних коштів за період, що аналізується. Чим вищим є при даних умовах коефіцієнт оборотності, тим краще використовуються оборотні активи;
б) коефіцієнт завантаження активів характеризує участь оборотних коштів у кожній гривні реалізованої продукції. Що менше оборотних коштів припадає на 1 грн. обороту, то ліпше вони використовуються. 
в) для характеристики економічної ефективності використання оборотних коштів використовується показник рентабельності; 
г) коефіцієнт ефективності оборотних активів характеризує, скільки прибутку припадає на 1 грн. оборотних коштів. Що більше він має значення, то ефективніше використовуються оборотні кошти. 

 Показники впливу оборотних активів на фінансовий стан підприємства:

а) коефіцієнт забезпечення власними коштами характеризує наявність власних оборотних коштів, необхідних для фінансової стабільності підприємства, його незалежності від позикових коштів. Якщо значення коефіцієнта спадає нижче за 0,1, підприємство є неплатоспроможним. Зростання коефіцієнта свідчить про підвищення фінансової належності та зниження ризику фінансових вкладень; 
б) коефіцієнт покриття характеризує достатність оборотних коштів підприємства для погашення його боргів протягом року. Рівень даного коефіцієнта у межах 2,0 – 2.5 є прийнятним. Він показує, скільки грошових одиниць активів припадає на кожну грошову одиницю короткострокових зобов’язань. Якщо значення коефіцієнта стає меншим за 1,0, структура балансу вважається незадовільною, а підприємство – неплатоспроможним;
в) коефіцієнт абсолютної ліквідності характеризує негайну готовність підприємства погасити свою заборгованість. Достатнім є значення коефіцієнта в межах 0,25 – 0,35. За значенням меншого ніж 0,2 підприємство вважається неплатоспроможним. 
Ефективність використання оборотних активів на підприємстві має важливе значення, так як здійснює значний вплив на ефективність всієї сукупності засобів, залучених підприємством. Це пояснюється тим, що тривалість обороту основних і оборотних засобів суттєво відрізняється через відмінності за характером участі у виробничому процесі основних та оборотних фондів. Якщо перші неодноразово беруть участь в процесі виробництва, то оборотні фонди – один раз, повністю споживаючись в кожному його циклі. Оборот основних фондів вимірюється роками, в той час як оборотні фонди і фонди обігу протягом року здійснюють декілька оборотів. Отже, оборотні активи, що обслуговують оборот оборотних фондів і фондів обігу, багато в чому визначають ефективність виробництва.

В результаті прискорення обертання оборотних активів з обігу вивільняються матеріальні ресурси і джерела їх формування, при уповільненні – до обігу залучаються додаткові активи.

Вивільнення оборотних активів може бути абсолютним і відносним. Абсолютне вивільнення має місце у випадку, коли фактичні залишки оборотних активів менші від нормативу.

Відносне вивільнення оборотних коштів виникає тоді, коли внаслідок поліпшення їх використання підприємство з тією самою сумою оборотних коштів або з незначним їх зростанням у плановому році збільшує обсяг виробництва.
Прискорення обертання оборотних активів і вивільнення в результаті цього їх певної суми дозволяє підприємству спрямувати їх за своїм бажанням і обійтися без залучення додаткових фінансових ресурсів.

Розглянемо вплив розміщення оборотних коштів на фінансовий стан підприємства. Функціонування оборотних коштів розпочинається з моменту їх формування і розміщення. Раціональне розміщення має певні особливості в різних галузях і на різних підприємствах. Визначальними тут є такі чинники:
· вид господарської діяльності, обсяг виробництва;

· рівень технології та організації виробництва;

· термін виробничого циклу;

· система постачання товарно – матеріальних цінностей.

Залежно від розміщення, умов організації виробництва й реалізації продукції оборотні кошти мають різний рівень ліквідності, а отже, і ризику використання.

Найбільш ліквідними і з найменшим ризиком є кошти в касі, на розрахункових і валютних рахунках, вкладені в цінні папери. Менш ліквідною частиною з певним ризиком вкладення вважається відвантажена продукція і дебіторська заборгованість покупців. 
Найменш ліквідними і з найбільшим ризиком вкладення є:

а) оборотні кошти в незавершеному виробництві;

б) у витратах майбутніх періодів;

в) у виробничих запасах;

г) у готовій продукції.
Ступінь ліквідності в цілому оборотних активів і кожної їх групи визначається як відношення відповідної частки оборотних активів до короткострокових зобов’язань.
Отже, одним з найважливіших завдань підприємства в сучасних умовах є підвищення ефективності використання активів. Підвищення ефективності використання необоротних активів можна досягти шляхом раціонального розміщення основних засобів, підвищення коефіцієнта тривалості корисного використання обладнання та ін. Що стосується оборотних активів, то поліпшення їх використання та підвищення ефективності виробництва можна досягти через скорочення виробничих запасів, прискорення обертання оборотних коштів. Виконуючи завдання та застосовуючи всі заходи щодо підвищення ефективності використання активів, підприємство вважатиметься фінансово стійким. 

Адже, фінансово стійким вважається такий суб’єкт господарювання, який за рахунок власних коштів покриває кошти, вкладені в активи, не допускає невиправданої дебіторської та кредиторської заборгованості та своєчасно розраховується за своїми зобов’язаннями. А основою фінансової стійкості є раціональна організація та ефективне використання активів підприємства.
Фінансовий стан підприємства – це поняття, яке є результатом взаємодії всіх елементів системи фінансових відносин підприємства, визначається сукупністю виробничо – господарських факторів і характеризується системою показників, що відображають наявність, розміщення і використання фінансових ресурсів.
Фінансовий стан підприємства залежить від результатів його виробничої, комерційної та фінансово – господарської діяльності. Передовсім на фінансовому стані підприємства позитивно позначаються безперебійний випуск і реалізація високоякісної продукції.

Що вищими є показники обсягу виробництва і реалізації продукції, робіт, послуг і нижчою їхня собівартість, то вищою буде прибутковість підприємства, а це позитивно впливатиме на його фінансовий стан.

Неритмічність виробничих процесів, погіршення якості продукції, труднощі з її реалізацією призводять до зменшення надходження коштів на рахунки підприємств, через що погіршується його платоспроможність.
Фінансова діяльність підприємства повинна бути спрямована на :

· Організацію систематичного надходження й ефективного використання фінансових ресурсів;

· Дотримання розрахункової і кредитної дисципліни;

· Досягнення раціонального співвідношення власних і залучених коштів;

· Досягнення фінансової стійкості з метою ефективного функціонування підприємства.

Важливою умовою фінансової стійкості підприємства є ефективне управління капіталом. Капітал підприємства може бути використаний у внутрішньому обороті та за його межами, будучи розміщеним у виробничі запаси або дебіторську заборгованість, вкладеними у цінні папери або залученими у капітал інших підприємств у вигляді інвестицій.

Головною проблемою ефективного управління є оптимальне розміщення капіталу підприємства. Від того, які ресурси вкладені в основні та обігові кошти, скільки їх перебуває у сфері виробництва і обігу, в грошовій та матеріальній формі, значною мірою залежать результати виробничо – фінансової діяльності і відповідно вся фінансова стійкість підприємства.
Якщо створені виробничі потужності підприємства використовуються не повною мірою через відсутність сировини, то це негативно впливає на фінансові результати. Але негативним явищем є й створення надлишкових запасів та невиправданої дебіторської заборгованості, які не можуть бути своєчасно залучені до виробничого процесу, що призводить до уповільнення обігу капіталу і,  відповідно, до погіршення фінансового стану підприємства.  

Фінансова стійкість підприємства передбачає, що ресурси, які вкладені у підприємницьку діяльність повинні окупатись за рахунок грошових надходжень від господарювання, а одержаний прибуток забезпечувати самофінансування і незалежність підприємства від зовнішніх залучених джерел формування майна. Стійкість фінансового стану обумовлена оптимальним співвідношенням необоротних та оборотних активів.
Якщо у господарюючого суб’єкта співвідношення необоротних та оборотних активів становить 50% до 50%, то дане співвідношення є оптимальним. Тобто, підприємство забезпечене необхідною кількістю активів, які потрібні йому для безперервного та ефективного функціонування.
Якщо співвідношення необоротних та оборотних активів становить, наприклад, 30% до 70%, то це означає, що на даному підприємстві виникає брак необоротних активів. Тобто, на підприємстві не вистачає основних засобів, які використовуються ним у процесі виробництва або постачання товарів, наявність яких є необхідною умовою для безперервного процесу виробництва та реалізації продукції.

Якщо ж співвідношення необоротних активів до оборотних активів становить, наприклад, 70% до 30%, то у такому випадку на підприємстві виникає надлишок необоротних активів, які можуть бути надані в оренду. Водночас виникає нестача оборотних активів, що створює негативні умови для фінансово – господарської діяльності підприємства.

Розумне зростання власного оборотного капіталу розглядається як позитивне явище, але можуть бути й винятки. Так, зростання виробничих запасів на підприємствах призводить до відтягнення частини коштів із операційного та фінансового циклів, уповільнює швидкість їхнього обігу і, відповідно, знижує швидкість обігу активів у цілому. Водночас потреба у додаткових матеріальних запасах може бути пов’язана із підтриманням високого рівня продажу під час сезонної реалізації або з потребою створення страхових запасів.
Зі збільшенням реалізації товарів зростає і дебіторська заборгованість.

Зростання грошових ресурсів на рахунках підприємства можна розглядати з двох сторін. З одного боку, можна розглядати як позитивний факт, оскільки завжди існують переваги, пов’язані зі створенням великого запасу коштів, які дають можливість завчасно погасити певні зобов’язання.

З другого боку, витрати зберігання тимчасово вільних, що не використовуються, грошових ресурсів значно більші, ніж витрати, пов’язані з короткостроковим вкладенням грошей у цінні папери.

Стосовно оптимальних обсягів і структури обігових коштів, то вони значною мірою визначаються галузевою належністю. Розмір обігових коштів визначається не лише потребами виробничого процесу, а й випадковими чинниками. Тому прийнято поділяти оборотний капітал на постійний і змінний. Існують два трактування поняття постійний оборотний капітал: він являє собою частину грошових ресурсів, дебіторської заборгованості й виробничих запасів, потреба в яких відносно постійна упродовж усього операційного циклу; за другою теорією постійний оборотний капітал можна визначити як мінімум поточних активів, необхідних для здійснення виробничої діяльності. Цей підхід означає, що підприємству для здійснення своєї діяльності потрібен певний мінімум обігових коштів, наприклад, постійний залишок грошових ресурсів на розрахунковому рахунку як певний аналог резервного капіталу.
Категорія змінного оборотного капіталу відображає додаткові поточні активи, необхідні в пікові періоди, або як страховий запас. У такому разі грошові ресурси потрібні для оплати поставок сировини й матеріалів, а також трудової діяльності, що передують періоду високої ділової активності.
Розглянемо вплив певних фінансових явищ, які мають місце у господарській діяльності підприємства,  на його фінансовий стан:
· Надмірний обсяг поточних активів. Оскільки величина активів прямо пов’язана з витратами фінансування, то підтримання надмірних активів скорочує доходи. Можливі різні причини виникнення надмірних активів: залежані товари, звичка “ мати про запас “ тощо.
· Недостатність коштів. Грошові ресурси є наймобільнішою частиною оборотних активів. Добрий фінансовий стан підприємства характеризується постійною наявністю коштів на розрахунковому рахунку. Оптимальна для підприємства сума грошових ресурсів визначається під впливом різних чинників. Так, певний грошовий запас необхідний для своєчасної оплати поточних платежів, оплати праці, розвитку виробництва, на випадок не передбачуваних витрат, ефективних капіталовкладень. Нестача грошових коштів у потрібний момент пов’язана з ризиком переривання виробничого процесу, можливим невиконанням зобов’язань, із втратою додаткового прибутку, а також може створювати умови для банкрутства.
· Нестача запасів. Підприємство повинно мати достатню кількість сировини й матеріалів для підтримання ефективного процесу виробництва; готової продукції має вистачати для виконання усіх замовлень. Так, збільшення ваги виробничих запасів може означати їхнє накопичення внаслідок свідомого накопичення у зв’язку зі збоями з постачанням, інфляційними процесами та з інших причин. Це призводить до втрати споживчих властивостей продукції внаслідок неякісної сировини, зниження цін, збитків. Зменшення умовної ваги вкладень у виробничі запаси та незавершене виробництво може призвести до дефіциту окремих видів сировини і перебоїв у процесі виробництва, недовантаження виробничих потужностей, падіння обсягів виробництва й реалізації, збитків.
Щоб забезпечити безперебійний виробничий процес і реалізацію продукції, виробничі запаси повинні бути оптимальними. Важливими умовами їх досягнення є обґрунтовані розрахунки потреби, встановлення постійних договірних відносин із постачальниками і виконання ними своїх зобов’язань. Причинами непередбачених коливань фактичних запасів можуть бути: невиконання постачальниками своїх зобов’язань, недоліки в організації виробництва (неритмічність випуску продукції, невиконання плану освоєння нових її видів, зміна асортименту продукції, недоліки в організації її збуту, в плануванні та обліку). 
Головними причинами збільшення залишків готової продукції є: неритмічний випуск, незадовільна організація пакування й завантаження готової продукції, затримка оформлення транспортних документів, у результаті зниження попиту внаслідок низької якості чи високих цін. Наслідком цього для підприємства – виробника буде відсутність коштів на розрахунковому рахунку, необхідність отримання додаткових кредитів і сплати відсотків за ними, збільшення кредиторської заборгованості й збитки. Збільшення ваги незавершеного виробництва може бути викликане простоями устаткування, недоліками технологічного процесу.
· Недостатність власних кредитних можливостей. Тобто, під час продажу товарів у кредит покупці можуть оплатити їх упродовж кількох днів або місяців, унаслідок чого на підприємстві виникає дебіторська заборгованість [20, с.102].
Отже, на основі вищезазначеного можна зробити певні висновки. Головною умовою ефективної фінансово – господарської діяльності підприємства є оптимізація розмірів і структури обігових коштів, а також зниження витрат, пов’язаних з іммобілізацією оборотних активів. Під іммобілізацією розуміється використання обігових коштів не за призначенням: відвантажені товари, не оплачені в строк покупцями; понаднормові втрати і витрати від псування товарно – матеріальних цінностей, витрати на капітальні вкладення у розмірах, що перевищують наявні джерела тощо.
По – друге можна зазначити, що зміни структури активів підприємства у бік збільшення частки обігових коштів можуть вказувати:

а) на формування мобільнішої структури активів, яка сприяє прискоренню кругообігу обігових коштів підприємства;

б) на відтягнення частини поточних активів для кредитування споживчих товарів, робіт і послуг підприємства, дочірніх підприємств та інших дебіторів, що свідчить про фактичну іммобілізацію цієї частини обігових коштів із виробничого циклу;

в) на скорочення виробничої бази.

Отже, раціональне розміщення оборотних коштів та їх ефективне використання здійснює позитивний вплив на фінансовий стан підприємства, що передбачає отримання прибутку, покращення свого становища на ринку, стабільність у відносинах з покупцями.
Що стосується необоротних активів, то слід зазначити, що завдяки ефективному їх використанню, тобто збільшенню часу роботи фондів, зменшення простоїв основних засобів, удосконалення організації та технології виробництва, раціональному розміщенню активів та оптимальній їх структурі, підприємство отримує прибуток, який є необхідним для здійснення його фінансово – господарської діяльності. 
1.3.Оцінка фінансування поточних активів

В теорії менеджменту прийнято виділяти різні оцінки фінансування поточних активів в залежності від відношення менеджера до вибору джерел покриття варійованої частини оборотних активів.

Відомі чотири моделі оцінювання фінансування поточних активів: ідеальна, агресивна, консервативна, компромісна. 

Ідеальна модель побудована виходячи з понять “поточні активи” та “поточні зобов’язання”. Термін “ідеальний” означає не в прямому значенні ідеал, а рівність поточних активів з короткостроковими зобов’язаннями. Сутність цієї стратегії полягає в тому, що довгострокові пасиви встановлюються на рівні необоротних активів, тобто ця модель має такий вигляд:

                                                ДП = НА,                                             (1.1.)
 де ДП – довгострокові пасиви

НА - необоротні активи

Довгострокові пасиви включають: власні кошти (зареєстрований (пайовий) капітал, додатковий капітал, резервний капітал, нерозподілений прибуток) та запозичені (довгострокові кредити банку, інші довгострокові позички).

Необоротні активи включають: нематеріальні активи, незавершене будівництво, основні засоби, довгострокові фінансові інвестиції, довгострокова дебіторська заборгованість (заборгованість за майно), відстрочені податкові активи, інші необоротні активи.

В реальному житті ця модель практично не зустрічається через те, що вона найбільш ризикована, оскільки при несприятливих умовах (наприклад, коли треба розрахуватися зі всіма кредиторами одночасно) підприємство може опинитися перед необхідністю продажу частини основних засобів для покриття поточної кредиторської заборгованості. Сутність цієї стратегії полягає в тому, що довгострокові пасиви встановлюються на рівні необоротних активів.

Агресивна модель фінансування поточних активів полягає в тому, що довгострокові пасиви є джерелом покриття необоротних активів та постійної частини поточних активів, тобто їх мінімуму, який необхідний для здійснення господарської діяльності. В цьому разі варійована частина поточних активів в повному обсязі покривається короткостроковою кредиторською заборгованістю.

З позиції ліквідності ця стратегія також є ризикованою, оскільки в практичній діяльності обмежуватися лише мінімумом на поточних активів не можливо. Агресивна модель фінансування поточних активів має такий вигляд: 

                                     ДП + ПА + ПЧ,                                                 (1.2.)
де ДП – довгострокові пасиви;

ПА – необоротні активи;

ПЧ – постійна частина оборотних активів (норматив оборотних коштів).
Консервативна модель передбачає, що варійована частина поточних активів також покривається довгостроковими активами, Як правило, консервативна модель застосовується на початкових стадіях існування підприємства за умови достатньої величини капіталу власників підприємства і доступності довгострокових кредитів інвестиційного фінансування.

В цьому разі короткострокової кредиторської заборгованості немає, відсутній ризик втрати ліквідності, тобто модель має штучний вигляд. В господарській діяльності такого не буває, щоб була відсутня кредиторська заборгованість.

Ця модель має такий вигляд:

                                       ДП = ПА + ПЧ + ВЧ,                                 (1.3.)
де ВЧ – варійована частина поточних активів 

Компромісна модель фінансування поточних активів найбільш реальна. Сутність її полягає її в тому, що необоротні активи, постійна частина поточних активів і приблизно половина варійованої частини поточних активів покривається довгостроковими пасивами. При цьому чистий оборотний капітал визначається у вигляді різниці між довгостроковими та необоротними активами, тобто:

                                       ЧК = ДП – ПА,                                             (1.4.)
де ЧК – чистий оборотний капітал,

Чистий оборотний капітал також можна відобразити таким рівнянням:

                                         ЧК = ПЧ + 0,5ВЧ                                         (1.5.)
При компромісній моделі в окремі періоди господарської діяльності підприємство може мати надмірні поточні активи, що негативно впливає на розмір прибутку. Водночас це дає можливість підтримувати ліквідність балансу підприємства на відповідному рівні.

Компромісна модель фінансування поточних активів має такий вигляд:

                                     ДП= ПА+ПЧ+05+ВЧ                               (1.6.)
де ДП - довгострокові пасиви

ПА-необоротні активи 

ПЧ - постійна частина активів

ВЧ- варійована частина поточних активів.

Таким чином, можна зробити висновок, що з точки зору оптимізації прибутковості і ризику найбільш оптимальною є стратегія комерційного фінансування. Дана стратегія оптимально поєднує рівень прибутковості і середній рівень ризику, забезпечує достатньо високий рівень фінансової стійкості та платоспроможності підприємства. Проте, виходячи з пріоритетності цілей фінансово-господарської діяльності підприємства на окремих стадіях його розвитку, оптимально може стати інша стратегія фінансування. Взагалі, при виборі стратегії фінансування необхідно знайти бажане співвідношення між рівнем рентабельності і використання власного капіталу і рівнем ризику зниження фінансової стійкості підприємства, яка оцінюється величиною його чистого оборотного капіталу.
Розділ ІІ. Актив підприємства та джерела їх фінансування (на прикладі Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”) 
2.1 Нормативно-правова та фінансово - економічна характеристика Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”.
Об’єктом дослідження Будівельно-монтажне управління №1 „Укргазпромбуд”, яке засноване 11 березня 1999 року і діє на основі статуту, де вказано всі правила його функціонування. Статут відповідає основним положенням Закону України “Про підприємництво”, Закону України “Про власність” та іншим законодавчим актам.
Будівельно-монтажне управління №1 „Укргазпромбуд” являє собою відділення що входить до складу будівельно-монтажної фірми „Укргазпромбуд” дочірньої компанії „Укртрансгаз” Національної акціонерної компанії „Нафтогаз України”. Підприємство має власні основні фонди і оборотні кошти, має самостійний баланс, поточний рахунок в банку, фірмові бланки, круглу печатку, та інші реквізити. 
Для забезпечення своєї діяльності підприємство має майно, а також інші цінності, вартість яких відображається у балансі підприємства.
Джерелами формування майна є:
а) грошові, матеріальні і майнові внески засновника;

б) доходи, одержані від господарської діяльності;

в) кредити банків і інших кредиторів;

г) безкоштовні або благодійні внески юридичних та фізичних осіб та інше.

Основними видами діяльності Будівельно-монтажне управління №1 „Укргазпромбуд” є:
· виконання будівельно-монтажних та спеціалізованих робіт;

· виконання робіт по будівництву та облаштуванню газових та нафтових родовищ;

· газифікація в сільській місцевості;

· будівництво, ремонт індивідуального житла і об’єктів за замовленнями населення, та ін.

Для досягнення поставлених цілей підприємство має право:

· створювати на території України та за її межами інші підприємства, філії та представництва;

· об’єднуватись з іншими підприємствами та організаціями;

· брати участь в акціонерних та інших підприємствах;

· випускати та реалізовувати цінні папери;

· займатися зовнішньоекономічною діяльністю у всіх її формах. 

Організаційна структура даного підприємства має такий вигляд:
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Рис. 2.1 Структура Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”
Найвищу юридичну силу в управлінні підприємством мають рішення начальника управління. Він може прийняти до свого розгляду будь – яке питання діяльності підприємства. В коло питань які вирішуються начальником управління входять:

а) визначення основних напрямів діяльності підприємства;

б) розподіл прибутку отриманого підприємством;

в) затвердження статуту підприємства та внесення до нього змін;

г) визначення структури підприємства;

д) призначення та звільнення головного інженера та головного бухгалтера;

е) затвердження штатного розкладу і положень про оплату праці;

ж) прийняття рішення про припинення діяльності підприємства та ін.

Начальник управління вирішує питання, пов’язані з оперативною та господарською діяльністю підприємства.
· Головний бухгалтер забезпечує організацію бухгалтерського обліку на підприємстві та контроль за раціональним використанням всіх видів ресурсів, впливає на підвищення ефективності діяльності підприємства. 
Головний бухгалтер несе відповідальність за неправильне ведення бухгалтерського обліку, порушення порядку списання з бухгалтерського балансу нестач та дебіторської заборгованості, несвоєчасне проведення перевірок і документальних ревізій, складання недостовірної бухгалтерської звітності, незабезпечення гласності економічних показників роботи.

Основною сферою діяльності будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” є виконання ремонтно – будівельних робіт. Цей вид діяльності користується неабияким попитом у споживачів. Підприємства даної галузі на сьогоднішній день характеризуються значним розвитком: збільшується кількість підприємств які виконують дані види робіт та надають послуги в даній сфері, значно покращилася якість виконуваних робіт та рівень обслуговування. Збільшення обсягу виконуваних будівельних робіт характеризується: збільшенням можливостей будівельних підприємств, раціональним використанням обладнання, зростанням замовлень населення на будівництво житла, замовлення на проектні та проектно – дослідні роботи.
При замовленні певних видів будівельних робіт чи будівництві певного об’єкту, укладається договір на будівництво.

Проаналізуємо фінансовий стан будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за допомогою фінансово – економічних показників. Розглянемо діяльність підприємства протягом трьох років. Характеристика основних показників господарської діяльності за 2016р., 2017р. та 2018р. наведені в наступних таблицях. 
По –перше, розглянемо аналіз майна підприємства (станом на кінець року).
Таблиця 2.1
Аналіз майна підприємства Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за 2016– 2018 рр.
	Майно
	2016р.
	2017р.
	2018р.
	Зміни (+,-)
 2018/2016
	Зміни (+,-)
 2018/2017

	
	Тис. гр..
	у %до підсумку
	Тис. грн.
	у %до під-сумку
	Тис. грн.
	у %до під-сумку
	Тис. грн.
	пито-мої ва-гипунктів
	у %до2016р.
	Тис. грн.
	пито-мої ва-гипунктів
	у %до2017р.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	9
	10
	11
	12
	13
	14

	Майно всього
	9565,7
	100
	10310,6
	100
	12513,5
	100
	2947,8
	-
	30,8
	744,9
	0
	7,2

	Необоротні активи
	271,9
	2,8
	357,6
	3,5
	375,9
	3,0
	104
	0,2
	38,2
	85,7
	0,7
	24,0

	Основні засоби
	271,9
	2,8
	357,6
	3,5
	385,9
	3,1
	114
	0,3
	41,9
	85,7
	0,7
	24,0

	Оборотні активи
	9293,8
	97,1
	9953,0
	96,5
	12132,8
	97,0
	2839
	-0,1
	30,5
	659,2
	-0,6
	6,6

	Оборотні виробничі фонди
	3228,0
	33,7
	4401,0
	42,7
	7998,6
	63,9
	4770,6
	30,2
	147,8
	1173
	9
	26,7

	Запаси
	1188,5
	12,4
	980,3
	9,5
	2498,5
	20,0
	1310
	7,6
	110,2
	-208,2
	-2,9
	-21,2

	Фонди обігу
	6065,8
	63,4
	5552,0
	53,8
	4134,2
	33,0
	-1931,6
	-30,4
	-31,8
	-513,8
	-9,6
	-9,3

	Поточна дебіторська заборгованість
	5737,1
	59,9
	5505,9
	53,4
	3997,2
	31,9
	-1739,9
	-28
	-30,3
	-231,2
	-6,5
	-4,2

	Грошові кошти і поточні фінансові інвестиції
	92,2
	0,9
	46,1
	0,4
	137,0
	1,1
	44,8
	0,2
	48,6
	-46,1
	-0,5
	-100


Як ми бачимо з таблиці 2.1. вартість майна підприємства протягом трьох років стабільно зростала. Так в порівнянні з 2016р. до 2018р. вартість майна зросла на 2947,8 тис грн.. Позитивним моментом також є зменшення загальної величини дебіторської заборгованості, що зменшилась на 1739,9 тис. грн., тобто 30,3%.
Більш наглядно структура майна БМУ №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018рр. можна побачити на рис. 2.2.
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Рис. 2.2. Склад та структура майна БМУ №1 „Укргазпромбуд”

за 2016 – 2018 рр.
Оскільки, підприємство здійснює свою діяльність з метою отримання прибутку чи доходу, то одержання цього результату є позитивним явищем у процесі його діяльності. Розглянемо фінансові результати діяльності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”, результати занесемо в таблицю 2.2.
Таблиця 2.2
Динаміка доходів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018 рр.
	Види доходів
	2016р.
	2017р.
	2018р.
	Зміни (+,-) 2018/2016
	Зміни (+,-) 2018/2017

	
	сума, тис. грн..
	питома вага %
	сума, тис. грн..
	питома вага %
	сума, тис. грн..
	питома вага %
	абсолютне, тис. грн..
	від-носне, %
	абсолютне, тис. грн..
	від-носне, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів робіт послуг)
	518291,12
	23,38
	9278523,54
	79,75
	1348533,2


	47,50
	830242,08
	160,19
	830242,08
	-32,25

	Інші операційні доходи
	1654451,68
	74,63
	2347429,83
	20,18
	1487914,6
	52,41
	-166537,08
	- 10,07
	-166537,08
	32,23

	Дохід від участі в капіталі
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Інші фінансові доходи
	847,74
	0,04
	2903,02
	0,02
	923,69
	0,03
	75,95
	8,96
	75,95
	0,01

	Інші доходи від фінансової діяльності
	43165,19
	1,95
	5753,34
	0,05
	1790,00
	0,06
	-41375,19
	- 95,85
	-41375,19
	0,01

	Надзвичайні доходи
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Всього доходів
	2216755,73
	100
	11634609,7
	100
	2839161,49
	100
	622405,76
	63,23
	622405,76
	0


Дані таблиці 2.2 свідчать про збільшення чистого доходу від реалізації продукції на 160,19%. Дане збільшення відбулося за рахунок збільшення випуску продукції у звітному році в порівнянні з попереднім. В наслідок чого, видно, що відбулося значне зменшення суми по статті інші доходи.

Поряд з цим, важливого значення набуває встановлення витрат та відрахувань на підприємстві, адже вони пов’язані з визначенням отриманого доходу і певною мірою залежать від нього. Отже, розглянемо структуру та динаміку витрат і відрахувань на Будівельно-монтажному управлінні №1 „Укргазпромбуд”.

Таблиця 2.3
Динаміка і структура витрат і відрахувань БМУ №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018 рр.

	Види доходів
	2016р.
	2017р.
	2018р.
	Відхилення

 (+,-)

2018/2016
	Відхилення

 (+,-)

2018/2017

	
	сума, тис. грн..
	питома вага %
	сума, тис. грн..
	питома вага %
	сума, тис. грн..
	питома вага %
	абсолютне, тис. грн..
	від-носне, %
	абсолютне, тис. грн..
	від-носне, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	ПДВ
	86381,84
	2,63
	1546420,5
	12,54
	224755,5
	6,19
	138373,69
	160,19
	-1321665,05
	-6,35

	Собівартіс. реалізован. продукції
	663621,5
	20,24
	8183648,9
	66,35
	1649160,2
	45,45
	985538,66
	148,51
	-6534488,76
	-20,9

	Адміністративні витрати
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	
	-
	-

	Інші операційні витрати
	1696825,9
	51,74
	2391288,0
	19,39
	1512297,9
	41,68
	-184528,0
	- 10,87
	-878990,0
	22,29

	Інші витрати
	832654,7
	25,39
	212055,2
	1,72
	242069,3
	6,67
	-590585,4
	- 70,93
	30014,1
	4,95

	Всього витрат і відрахувань
	3279484,1
	100
	12333412,8
	100
	3628283,0
	100
	348798,9
	226,89
	-8705129,79
	0


Отже підприємство має порівняно стабільне фінансове становище. Найбільший рівень витрат спостерігається у 2017р., Важливим критерієм оцінки фінансового стану підприємства є його ліквідність та платоспроможність, тобто можливість своєчасно і в повному обсязі розрахуватися за поточними зобов’язаннями. Ліквідність підприємства – це його здатність швидко продати активи й одержати гроші для оплати своїх зобов’язань. Проведемо оцінку ліквідності та платоспроможності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”.

Таблиця 2.4
Аналіз показників оцінки ліквідності та платоспроможності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018 рр.
	Показники
	Нормативне значення
	2016 р.
	2017 р.
	2018р.
	Відхилення

(+,-)

2018/2016
	Відхилення

(+,-)

2018/2017

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	≥ 0,2
	0,0096
	0,0045
	0,0109
	0,0013
	0,0064

	Коефіцієнт швидкої ліквідності
	≥ 0,7
	0,6341
	1,5
	0,3303
	-0,3038
	-1,1697

	Загальний коефіцієнт ліквідності
	≥ 1,0
	0,9715
	0,9653
	0,9695
	-0,002
	0,0042


Як видно з таблиці 2.4, коефіцієнт абсолютної ліквідності збільшився але не значно. Всі інші показники знизились, в порівнянні 2018 р. з 2016р., що свідчить про зниження рівня ліквідності підприємства. Але слід зазначити, що всі коефіцієнти ліквідності мають набагато нижчі значення в порівнянні з нормативними. Отже, керівництву підприємства необхідно тримати курс на підвищення ліквідності підприємства й зберегти тенденцію зростання ліквідності. 
Оцінити наскільки ефективно підприємство використовує свої ресурси дозволяє аналіз ділової активності, оскільки саме вона зумовлює платоспроможність, фінансову стійкість, стабільність діяльності підприємства. 

На основі вищезазначеного можна зробити такі висновки: ділова активність Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”є не досить задовільною, тобто воно не спрямовує зусилля на просування підприємства на ринку продукції, праці та капіталу. Підприємство має незначний рівень розвитку, повільно відбувається оборотність його засобів, економічний потенціал підприємства є низьким, не повною мірою використовуються майнові ресурси підприємства, неефективно використовуються активи. Підприємству необхідно підвищити рівень ефективності використання ресурсів, розширити ринки збуту продукції, підвищити ступінь виконання завдань за основними показниками діяльності.

Таблиця 2.5
Аналіз ділової активності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018 рр.
	Показники
	2016р.
	2017 р.
	2018 р.
	Відхилення (+,-)

2018/2016
	Відхилення (+,-)

2018/2017

	
	
	
	
	абсолютне
	відносне, %
	абсолютне
	відносне, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. Чистий дохід (виручка) від

реалізації продукції
	431909,28
	7 732 102,96
	1123777,67
	691868,39
	1,60
	-6 608 325,29
	-0,85

	2. Середньорічна вартість активів
	9514,25
	10 961,15
	11412,05
	1897,8
	0,20
	450,90
	0,04

	3. Середньорічна вартість

оборотних активів
	9191,7
	10 615,20
	11042,9
	1851,2
	0,20
	427,70
	0,04

	4. Середньорічна вартість запасів
	3034,9
	4 804,35
	6199,8
	3164,9
	1,04
	1 395,45
	0,29

	5. Середньорічна величина коштів в розрахунках
	6358,9
	6 148,20
	5161,15
	-1197,75
	-0,19
	-987,05
	-0,16

	6. Середньорічна величина

дебіторської заборгованості
	5846,45
	5 740,10
	4537,15
	-1309,3
	-0,22
	-1 202,95
	-0,21

	7. Середньорічна вартість власного капіталу
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	8. Середньорічна величина кредиторської заборгованості
	9460,7
	10 929,50
	11384,5
	1923,80
	0,20
	455,00
	0,04

	9. Коефіцієнт обертання активів
	45,40
	705,41
	98,47
	53,07
	1,17
	-606,94
	-0,86

	10. Тривалість одного обороту активів, днів
	7,93
	0,51
	3,66
	-4,27
	-0,54
	3,15
	6,18

	11. Коефіцієнт обертання оборотних активів
	46,99
	728,40
	101,76
	54,77
	1,17
	-626,64
	-0,86

	12. Тривалість одного обороту оборотних активів
	7,66
	0,49
	3,54
	-4,12
	-0,54
	3,05
	6,22

	13. Коефіцієнт обертання запасів
	142,31
	1 609,40
	181,26
	38,95
	0,27
	-1 428,14
	-0,89

	Продовження табл. 2.5

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	14. Тривалість одного обороту запасів, днів
	2,53
	0,22
	1,99
	-0,54
	-0,21
	1,77
	8,05

	15. Коефіцієнт обертання коштів в розрахунках
	67,92
	1 257,62
	217,74
	149,82
	2,21
	-1 039,88
	-0,83

	16. Тривалість одного обороту коштів в розрахунках, днів
	5,30
	0,29
	1,65
	-3,65
	-0,69
	-1 099,35
	-0,82

	17. Коефіцієнт обертання дебіторської заборгованості
	73,88
	1 347,03
	247,68
	173,80
	2,35
	1,18
	4,37

	18. Тривалість одного обороту дебіторської заборгованості, днів
	4,87
	0,27
	1,45
	-3,42
	-0,70
	-
	-

	19. Коефіцієнт обертання власного капіталу
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	20. Тривалість одного обороту власного капіталу, днів
	-
	-
	-
	-
	-
	-608,74
	-0,86

	21. Коефіцієнт обертання кредиторської заборгованості
	45,65
	707,45
	98,71
	53,06
	1,16
	3,14
	6,16

	22. Тривалість одного обороту кредиторської заборгованості днів
	7,89
	0,51
	3,65
	-4,24
	-0,54
	3,13
	6,14

	23. Тривалість операційного циклу, днів
	7,83
	0,51
	3,64
	-4,19
	-0,54
	-0,01
	-8,00

	24. Тривалість фінансового циклу, днів
	-0,055
	0,001
	-0,007
	0,048
	-0,872
	-1 099,35
	-0,82


Для того, щоб визначити чи діяльність підприємства є прибутковою, необхідно розглянути стан неплатоспроможності підприємства. Отже, визначимо стан неплатоспроможності - Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”.
При розгляді даних показників видно, Будівельно-монтажне управління №1 „Укргазпромбуд” знаходиться в стані неплатоспроможності. Крім цього, на підприємстві просліджується збиток від операційної та звичайної діяльності. Але слід враховувати що, БМУ №1 „Укргазпромбуд” є дочірнім підприємством, і тому має інші джерела формування пасивів.
Таблиця 2.6
Виявлення ознак неплатоспроможності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018 рр.
	Показники
	2016р.
	2017р.
	2018р.
	Зміни (+,-)

2018/2016
	Зміни (+,-)

2018/2017

	
	Тис. грн.
	Тис. грн.
	Тис. грн.
	Тис. грн.
	Тис. грн.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.Довгострокові фінансові інвестиції
	-
	-
	-
	-
	-

	2. Поточні фінансові інвестиції
	-
	-
	-
	-
	-

	3. Грошові кошти та їх еквіваленти
	92,2
	46,1
	137
	44,8
	90,9

	4. Поточні зобов’язання
	9565,7
	10310,6
	12513,5
	2947,8
	2202,9

	5. Показник поточної неплатоспроможності
	-9473,5
	-10264,5
	-12376,5
	-2903
	-2112

	6. Коефіцієнт покриття
	0,97
	0,96
	0,97
	0
	0,01

	7. Коефіцієнт забезпечення власними засобами
	-0,03
	-0,04
	-0,03
	0
	0

	8. Збиток
	-1062728,42
	-698803,11
	-789121,56
	273607
	-90318,5


Для того щоб визначити, чи підприємство одержує достатній прибуток, щоб забезпечити самофінансування і незалежність підприємства від зовнішніх залучених джерел формування майна, необхідно провести аналіз фінансової стійкості підприємства.
Виходячи з аналізу основних показників фінансової стійкості Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”, можна зробити висновок, що на кінець звітного періоду 2018 р. майже всі показники фінансової стійкості дещо зменшилися в порівнянні з 2016 р., що свідчить про погіршення використання основного та оборотного капіталу підприємства, та зниження фінансової стійкості Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”. Підприємству необхідно проводити спрямовані дії на зменшення запасів і затрат, поповнення власних оборотних коштів та прискорення обертання капіталу в поточних активах, які призведуть до підвищення фінансової стійкості.

Таблиця 2.7
Аналіз фінансової стійкості Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”за 2016 – 2018 рр.

	Показники
	Нормативне значення
	2016 р.
	2017 р.
	2018 р.
	Відхилення (+,-)

2018/2016
	Відхилення (+,-)

2018/2017

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Показники стану оборотних активів

	1.1 Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	>0,5
	-
	-
	-
	-
	-

	1.2 Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними коштами
	≥0,1
	0,03
	0,04
	0,03
	0
	-0,01

	1.3 Коефіцієнт забезпеченості запасів власними коштами
	≥0,5
	0,08
	0,08
	0,05
	-0,03
	-0,03

	1.4 Коефіцієнт маневреності власних оборотних коштів
	Збільшення
	0,34
	0,13
	0,36
	0,02
	0,23

	Показники стану основного капіталу

	2.1 Коефіцієнт виробничого потенціалу
	Збільшення
	0,37
	0,46
	0,67
	0,3
	0,21

	2.2 Коефіцієнт реальної вартості основних засобів у майні
	Збільшення
	0,03
	0,03
	0,03
	0
	0

	2.3 Коефіцієнт нагромадження амортизації
	Збільшення
	0,40
	0,37
	0,38
	-0,02
	0,01

	2.4 Коефіцієнт співвідношення оборотних і необоротних активів
	Збільшення
	34,18
	27,83
	32,28
	-1,9
	4,45


Також, важливе значення для підприємства має визначення структури балансу з позиції прогнозування його банкрутства. Отже, виходячи із вищезазначеного можна зробити певні висновки. Оцінка управління підприємством пов’язана з визначенням головної мети його функціонування. Метою підприємства є досягнення певного рівня рентабельності та одержання певної маси чистого прибутку.
Щодо обраного підприємства, то його фінансовий стан є незадовільним. Головною проблемою підприємства є відсутність прибутку, який є необхідним для здійснення його фінансово – господарської діяльності, але позитивним моментом в даній ситуації є те, що його фінансовий стан поступово стабілізується. Підприємство протягом трьох досліджуваних років почало більш ефективно управляти фінансовими ресурсами, організовувати взаємовідносини із замовниками та партнерами. Але не зважаючи на це, йому необхідно покращувати свій фінансовий стан з метою отримання прибутку, необхідно ефективно використовувати активи, власний капітал, забезпечити свої структурні підрозділи основними фондами та ін.
2.2 Особливості формування активів підприємствах 

Для успішного функціонування в ринковому середовищі, підприємству, яке здійснює свою діяльність в будівельній галузі, необхідно мати оптимальні розміри активів.

Особливості структури основних фондів у будівництві обумовлюються специфікою галузі і характеризуються тим, що значну питому вагу в їх складі складає вартість будівельних машин, механізмів, устаткування, приладів. Основні фонди у будівництві – це засоби праці з нормативним строком використання більше одного року. Основні фонди приймають безпосередню участь у створенні будівельної продукції, а оборотні – забезпечують її рух по технологічному циклу, до передачі її замовнику. Для освоєння більш масштабніших об’ємів будівництва, будівельні підприємства постійно поповнюють свою матеріально – технічну базу більш сучаснішими, модернізованими фондами.
З метою забезпечення необхідного руху будівельної продукції по основним стадіям, авансуються грошові кошти. Фінансові ресурси, які супроводжують рух даної продукції, об’єднують поняттям оборотні кошти. Оборотні кошти на підприємствах будівельної галузі формуються з метою створення мінімальних запасів матеріальних цінностей, покриття витрат по незавершеному виробництву, витрат майбутніх періодів, виплати заробітної плати, здійснення господарської діяльності.

Склад і структура оборотних коштів підприємств будівельної галузі свідчать про її особливості. Так, оборотні кошти, що інвестуються в незавершене будівництво, визначаються не лише умовами виробництва, а й діючим порядком розрахунків між замовниками і підрядниками. Значну питому вагу в будівництві мають оборотні кошти, що авансуються в розрахунки.
Розглянемо склад та динаміку активів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”. 
Отже, виходячи з вищенаведених даних слід зазначити, що у складі активів даного підприємства питома вага необоротних та оборотних активів змінюється, але не значно.

Так, за останній 2018 р. значну частину в активах підприємства займають оборотні активи. Таке співвідношення необоротних активів до оборотних є не зовсім вдалим показником структури балансу. Але це типова ситуація для підприємств, які тісно співпрацюють з іншою організацією. В нашому випадку це можна пояснити тим, що БМУ №1 „Укргазпромбуд” є дочірнім підприємством компанії „Укртрансгаз”.

Також, особливе місце у складі активів будівельного підприємства займають основні фонди. Розглянемо структуру основних фондів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”.
Таблиця 2.8

Аналіз складу, структури та динаміки активів БМУ №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018 рр. 
	Види майна
	2016р.
	2017р.
	2018р.
	Зміни (+,-)

2018/2016
	Зміни (+,-)

2018/2017

	
	Тис. грн..
	у %до підсумку
	Тис. грн.
	у % до під сумку
	Тис. грн.
	у % до під сумку
	Тис. грн.
	пито мої ва ги пунктів
	у % до 2016р.
	Тис. грн.
	пито мої ва ги пунктів
	у % до 2017р.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	За характером обороту

	1.Необоротні
	271,9
	2,84
	357,6
	3,47
	375,9
	3,01
	104
	0,17
	38,25
	18,3
	-0,46
	5,12

	2.Оборотні
	9293,8
	97,16
	9953
	96,53
	12132,8
	96,99
	2839
	-0,17
	30,55
	2179,8
	0,46
	21,90

	Всього
	9565,7
	100
	10310,6
	100
	12508,7
	100
	2943
	-
	30,77
	2198,1
	0
	21,32

	За формою необоротних активів

	1.Необоротні активи у матеріальній формі
	271,9
	100
	357,6
	100
	375,9
	100
	104
	0
	38,25
	18,3
	0
	5,12

	2.Нематеріальні
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Всього
	271,9
	100
	357,6
	100
	375,9
	100
	104
	-
	38,25
	18,3
	0
	5,12

	За сферою розміщення оборотних активів

	1.У сфері виробництва
	3228
	33,24
	4401
	43,09
	30498,6
	86,61
	27270,6
	53,37
	844,81
	26097,6
	43,52
	592,99

	2.У сфері обігу
	6483,8
	66,76
	5812,7
	56,91
	4716,9
	13,39
	-1766,9
	-53,37
	-27,25
	-1095,8
	-43,52
	-18,85

	Всього
	9711,8
	100
	10213,7
	100
	30498,6
	100
	20786,8
	-
	214,04
	20284,9
	0
	198,60

	За формою оборотних активів

	1.У матеріальній формі
	3228
	33,24
	4401
	43,09
	30498,6
	86,61
	27270,6
	53,37
	844,81
	26097,6
	43,52
	592,99

	2.У розрахунках і грошовій формі
	6483,8
	66,76
	5812,7
	56,91
	4716,9
	13,39
	-1766,9
	-53,37
	-27,25
	-1095,8
	-43,52
	-18,85

	Всього
	9711,8
	100
	10213,7
	100
	35215,5
	100
	25503,7
	-
	262,61
	25001,8
	0
	244,79

	За джерелами формування оборотних активів

	1. Власні
	-271,9
	-2,93
	-357,6
	-3,59
	-375,9
	-3,30
	-104
	-0,37
	38,25
	-18,3
	0,29
	5,12

	2. Позикові
	9565,7
	102,93
	10310,6
	103,59
	11761,7
	103,30
	2196
	0,37
	22,96
	1451,1
	-0,29
	14,07

	Всього
	9293,8
	100
	9953
	100
	11385,8
	100
	2092
	-
	22,51
	1432,8
	0
	14,40

	За рівнем ліквідності оборотних активів

	 Високоліквідні
	92,2
	0,95
	46,1
	0,45
	137
	0,39
	44,8
	-0,56
	48,59
	90,9
	-0,06
	197,18

	Середньоліквідні
	6391,6
	65,81
	5766,6
	56,46
	4579,9
	13,01
	-1811,7
	-52,8
	-28,35
	-1186,7
	-43,45
	-20,58

	Низьколіквідні
	3228
	33,24
	4401
	43,09
	30498,6
	86,61
	27270,6
	53,37
	844,81
	26097,6
	43,52
	592,99

	Всього:
	9711,8
	100
	10213,7
	100
	35215,5
	100
	25503,7
	-
	262,61
	25001,8
	0
	244,79


Таблиця 2.9
Динаміка і структура основних фондів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за 2016 – 2018 рр.

	Показник
	2016р.
	2017р.
	2018р.
	Зміни (+,-)
2018/2016
	Зміни (+,-)
2018/2017

	
	Тис. грн..
	у % до під сумку
	Тис. грн.
	у % до під сумку
	Тис. грн.
	у % до під сумку
	Тис. грн.
	пито мої ваги

пунктів
	Тис. грн.
	пито мої ваги

пунктів

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Основні засоби всього
	352,4
	100
	455,9
	100
	564,2
	100
	211,8
	-
	108,3
	-

	1.Малоцінні необоротні матеріальні активи
	175,8
	49,89
	177,1
	38,85
	166,8
	29,56
	-9
	-20,33
	-10,3
	0

	2.Тимчасові (не титульні) споруди
	176,6
	50,11
	252,9
	55,47
	349,1
	61,88
	172,5
	11,77
	96,2
	-9,29

	3.Інші необоротні матеріальні активи
	0-
	-
	25,9
	5,68
	48,3
	8,56
	48,3
	8,56
	22,4
	6,41


Таким чином, на кінець 2018 р. частка основних засобів припадає на тимчасові (не титульні) споруди - 61,88%; 29,56% - малоцінні необоротні матеріальні активи і 8,56% - інші необоротні матеріальні активи. Порівняно з 2016р. питома вага основних засобів на підприємстві у 2018р. зросла завдяки збільшенню ваги тимчасових споруд. 
Розглянути дану структуру основних фондів можна за допомогою рис. 2.3.
 Отже, активна частина основних фондів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” представлена тимчасовими спорудами. У даному випадку спостерігається зростання питомої ваги активної частини, що є показником прогресивності структури основних фондів та підвищення технічної оснащеності підприємства. 
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Рис. 2.3 Склад і структура основних засобів на кінець 2018р.
В структурі основних фондів теж помітні особливості БМУ №1 „Укргазпромбуд”, як дочірнього підприємства. В БМУ №1 „Укргазпромбуд” відсутні машини та обладнання, транспортні засоби, та інші основні засоби.
На структуру і динаміку основних фондів на Будівельно-монтажному управлінні №1 „Укргазпромбуд” впливають наступні фактори:
а) особливості процесу виробництва;

б) тип виробництва;

в) технологія та рівень спеціалізації;

г) методи організації виробництва.

Поряд з необоротними активами важливу роль відіграють оборотні активи, які призначені для постійного обслуговування процесу господарської діяльності. 

Склад і структура оборотних активів на даному підприємстві залежать від обсягу діяльності, кількості укладених договорів, правильності організації руху активів.

Дослідивши структуру оборотних активів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” необхідно зазначити, що наявність активів протягом трьох років коливається, є нестабільною. Спостерігається найменше значення, тобто підприємство знаходиться у незадовільному фінансовому становищі. Крім цього, негативним явищем в процесі діяльності підприємства є відсутність грошових коштів, тобто спостерігається нестача грошових ресурсів, які необхідні для забезпечення безперервної та ефективної діяльності підприємства.
Таким чином, для ефективного здійснення господарської діяльності, дане підприємство будівельної галузі повинно мати оптимальні розміри активів. Структура необоротних та оборотних активів має певні особливості у зв’язку зі специфікою галузі. Значну частину необоротних активів на Будівельно-монтажному управлінні №1 „Укргазпромбуд” складають основні засоби, у складі яких переважають транспортні засоби, так як вони приймають безпосередню участь у створенні будівельної продукції чи наданні послуг в даній сфері діяльності. Структура оборотних активів є незадовільною. Підприємству не вистачає власних коштів, тому йому необхідно брати короткострокові кредити банку.

Для здійснення прибуткової діяльності, даному підприємству необхідно ефективно використовувати наявні активи. Всі учасники будівництва зацікавлені у підвищені використання активів будівельного підприємства. Основним фондам та оборотним активам підприємства належить визначальне місце. Тому, покращення їх використання являє собою першочергове значення для виконання завдань із освоєння масштабних об’ємів будівельно – монтажних робіт та підвищення ефективності будівництва.
2.3. Оцінка ефективності використання активів та їх вплив на фінансовий стан підприємства.

Ефективність використання активів на підприємстві має важливе значення, так як здійснює значний вплив на загальну ефективність його діяльності. У структурі необоротних активів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” значну частину становлять основні засоби. Від оснащеності підприємства основними засобами й ефективного їх використання, передусім від ефективного використання основних виробничих засобів, вирішальною мірою залежить обсяг виробництва товарів і послуг та пов’язані з ним кінцеві результати діяльності підприємства.

Наявність в експлуатації необхідних основних засобів є передумовою виконання виробничої програми і забезпечення безперервності будівельного виробництва. Основні засоби складають основну частину матеріально – технічної бази даного підприємства. На базі їх зростання та ефективного використання збільшується економічний потенціал підприємства і виробничі можливості. Це в свою чергу підвищує темпи випуску продукції та якість надання послуг. Тому, одним з найважливіших завдань підприємства є підвищення ефективності використання основних засобів.

Ефективність будівельного процесу певним чином залежить від наявних основних засобів, так як прибутковість діяльності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”, видом економічної діяльності якого є виконання будівельних робіт, залежить від:

а) ефективного використання будівельних механізмів; 

б) підтримання діючих засобів у робочому стані; 

в) вибуття основних засобів в наслідок зносу; 

г) надходження в експлуатацію нових засобів праці та ін.

Ступінь підвищення ефективності використання основних засобів оцінюється шляхом вивчення в динаміці та порівнянні системи показників використання основних засобів підприємства за три роки. Для повної характеристики ефективності використання основних засобів використовують систему показників: фондовіддача, фондомісткість, фондоозброєність та фондорентабельність, які розглянемо для обраного підприємства.

Ефективність роботи даної будівельної організації також багато в чому визначається рівнем фондоозброєності праці. Ця величина повинна безперервно збільшуватися, що ми і спостерігаємо на даному підприємстві, тобто кожен працівник підприємства в повній мірі озброєний необхідними основними виробничими фондами для здійснення ефективної діяльності. 

Негативним моментом у діяльності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” є відсутність прибутку і як наслідок наявність збитків у зв’язку з неефективною політикою управління активами, нераціональним їх використанням та недоліками в плануванні своєї фінансової діяльності. 

Оцінка ефективності використання основних засобів певним чином випливає з оцінки забезпеченості підприємства засобами, їх руху та технічного стану. Розглянемо дані показники для Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”.
Отже, на основі вищезазначеного можна зробити певні висновки: у 2015р. коефіцієнт зносу має найбільше значення, а коефіцієнт придатності, відповідно найменше значення. Такі зміни на даному підприємстві зумовлені: отриманням від інших господарюючих суб’єктів основних засобів з рівнем зносу більше, ніж в середньому по підприємству; низькими темпами оновлення основних засобів; невиконанням завдання з введення в експлуатацію основних засобів і їх модернізації.
 Щодо показників руху, то слід зазначити, що інтенсивність надходження засобів є дуже низькою, а оновлення основних засобів взагалі відсутнє. Коефіцієнт вибуття має низьке значення, так як вибуття відбувалося лише в наслідок зносу чи неможливості впровадження в експлуатацію. 

Таблиця 2.10
Показники руху та технічного стану основних засобів

Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”
	Показники
	2016 р.
	2017р.
	2018 р.
	Відхилення

(+,-)

2018/2016
	Відхилення

(+,-)

2018/2017

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Вартість основних засобів на початок року
	352,40
	455,90
	564,20
	211,8
	108,3

	2. Надійшло за рік
	202,10
	159,50
	139,10
	-63
	-20,4

	3. Вибуло за рік
	98,60
	51,20
	97,80
	-0,8
	46,6

	4 Вартість основних засобів на кінець року
	455,90
	564,20
	605,50
	149,6
	41,3

	5 Нараховано амортизації за рік
	165,30
	60,90
	83,90
	-81,4
	23

	6 Знос основних засобів:
	-
	-
	-
	-
	-

	а) на початок року
	0,71
	0,91
	1,00
	+0,29
	0,09

	б) на кінець року
	1,00
	1,00
	1,00
	0
	0

	7.Річний приріст тис. грн.
	103,50
	108,30
	41,30
	-62,2
	-67

	8. Темп зростання %
	1 606,59
	2 572,19
	3 416,23
	1809,64
	844,04

	9. Темп приросту %
	29,37
	23,76
	7,32
	-22,05
	-16,44

	10. Коефіцієнт надходження %
	44,33
	28,27
	22,97
	-21,36
	-5,3

	11. Коефіцієнт вибуття %
	27,98
	11,23
	17,33
	-10,65
	6,1

	12. Період оновлення років
	6,12
	5,87
	17,74
	11,62
	11,87

	13. Коефіцієнт заміни
	48,79
	32,10
	70,31
	21,52
	38,21

	14. Коефіцієнт розширення
	51,21
	67,90
	29,69
	-21,52
	-38,21


Значну частину активів даного підприємства становлять оборотні активи, тому раціональне та економне їх використання має неабияке значення, так як в системі заходів, спрямованих на підвищення ефективності роботи підприємства і зміцнення його фінансового стану, важливе місце займають питання раціонального використання оборотних активів.

 Оборотні активи на даному підприємстві є важливою складовою матеріальної основи процесу виробництва. Від ступеня їх використання залежать кінцеві результати виробництва, фінансовий стан підприємства. Покращення використання активів сприяє підвищенню рентабельності підприємства і, навпаки, погіршення їх використання й відволікання на позапланові цілі, знижує ефективність їх використання, створює тяжкий фінансовий стан.

Для оцінки ефективності використання оборотних коштів підприємств застосовують певні показники, а для підвищення ефективності – відповідні конкретні заходи. Розглянемо основні показники ефективності використання оборотних активів для даного підприємства.

Таблиця 2.11
Показники ефективності використання оборотних активів на Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” 2016-2018 рр.
	Показники
	2016р.
	2017р.
	2018р.
	Зміни (+,-)

	
	Тис. грн..
	Тис. грн.
	Тис. грн.
	Тис. грн.
	у %

до 2016р.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.Середні залишки оборотних активів
	9 191,70
	10 615,20
	11 042,90
	1 851,20
	20,14

	2.Грошових коштів та їх еквівалентів
	73,30
	70,75
	91,55
	18,25
	24,90

	3.Коштів у розрахунках
	6 083,50
	5 740,10
	4 751,55
	-1 331,95
	-21,89

	4.Запасів
	6 069,80
	9 608,70
	12 399,60
	6 329,80
	104,28

	5.Виручка від реалізації
	431 909,28
	7 732 102,96
	1 123 777,67
	691 868,39
	160,19

	6.Одноденна виручка від реалізації
	1 199,75
	21 478,06
	3 121,60
	1 921,85
	160,19

	7.Оборотність оборотних активів
	7,66
	0,49
	3,54
	-4,12
	-53,79

	8.Грошових коштів та їх еквівалентів
	0,06
	0,00
	0,03
	-0,03
	-50,00

	9.Коштів у розрахунках
	5,07
	0,27
	1,52
	-3,55
	-70,02

	10.Запасів
	5,06
	0,45
	3,97
	-1,09
	-21,54

	11.Число оборотів оборотних активів раз
	46,99
	728,40
	101,76
	54,77
	116,56

	12.Грошових коштів та їх еквівалентів
	5 892,35
	109 287,67
	12 275,02
	6 382,67
	108,32

	13.Коштів у розрахунках
	71,00
	1 347,03
	236,51
	165,51
	233,11

	14.Запасів
	71,16
	804,70
	90,63
	19,47
	27,36

	15.Вивільнення (-), залучення (+) оборотних активів у зв’язку зі змінами  їх оборотності
	0,006
	0,00002
	0,001
	-0,01
	-82,32


Отже, ефективність використання оборотних активів визначається швидкістю їхньої оборотності. Оборотність оборотних активів є фінансовим якісним показником і має велике значення в роботі даного підприємства. Чим швидше обертаються оборотні активи, тим менше їх необхідно для виконання плану виробництва та реалізації продукції, тим за інших рівних умов більше прибутку отримає підприємство, вище буде його рентабельність. Нажаль, коефіцієнт обертання у 2018р. порівняно з 2017р. та 2016р. має найменше значення, тобто оборотні активи на підприємстві використовуються неефективно. Зменшення оборотності оборотних активів приводить до їх додаткової потреби, неефективного використання та заморожування. Фактори, які впливають на швидкість обороту оборотних активів наступні:

а) масштаб діяльності підприємства;

б) характер діяльності підприємства;

в) тривалість терміну надання послуг та виробничого циклу;

г) кількість та різноманітність ресурсів, що використовуються;

д) система розрахунків за товари, роботи та послуги;

е) платоспроможність клієнтів та ін. 

Коефіцієнт завантаження характеризує величину оборотних коштів на 1 грн. реалізованої продукції. У даному випадку показник збільшився, що означає, що значна частина оборотних коштів припадає на 1 грн. реалізованої продукції, тобто вони використовуються нераціонально та неекономно. Показник тривалості одного обороту у 2018р. має найбільше значення, що свідчить про погіршення використання активів.

Для характеристики економічної ефективності використання оборотних активів був також використаний показник рентабельності. Для його обчислення був використаний чистий прибуток, тобто у даному випадку збиток. Виходячи з цього видно, що дане підприємство є збитковим, рентабельність використання активів відсутня, що справляє негативний вплив на фінансовий стан даного підприємства.

На основі вищенаведеного слід зазначити, що ефективність використання активів на підприємстві є дуже низькою. Підприємству необхідно підвищити ефективність використання основних засобів таким чином:

а) економічне обґрунтування капітальних вкладень в основні засоби;

б) більш повне використання потужностей та устаткування;

в) встановлення оптимального режиму роботи підприємства у часі;

г) підвищення рівня управлінської та фінансово – економічної роботи;

д) збільшення навантаження на основні засоби та забезпечення максимального використання потужностей та ін.

 Даному підприємству необхідно поліпшити використання оборотних активів і підвищити ефективність виробництва та надання послуг шляхом: 

а) оптимізації запасів ресурсів і незавершеного виробництва;

б) прискорення оборотності оборотних активів за рахунок реалізації товарів, які не користуються попитом; 

в) скорочення тривалості виробничого циклу;

г) поліпшення організації матеріально – технічного забезпечення;

д) прискорення реалізації продукції та надання послуг. 

Крім зазначеного, пошук шляхів покращення оборотних активів на обраному підприємстві передбачає, перш за все, впровадження сучасних технологій та інших досягнень науково – технічного прогресу, що забезпечують економію ресурсів, зростання якості продукції. Важливу роль в цьому відіграє удосконалення відносин з іншими господарюючими суб’єктами.

Також, на підприємстві має бути організований контроль за використанням оборотних активів, який повинен включати:

а) перевірку вірності витрачання власних і позикових коштів, виявлення та ліквідацію надлишкових та непотрібних підприємству активів;

б) перевірку ефективності здійснюваних на підприємстві заходів по економному витрачанню на виробництво матеріальних цінностей та грошових коштів;

в) перевірку зберігання наявних у підприємства власних оборотних активів.

Крім того, покращення становища на ринку для Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” передбачає стабільність у відносинах з покупцями та замовниками; вибір форм розрахунків, що гарантують платежі і забезпечують прискорення завершення реалізації продукції і надходження коштів на рахунки підприємства. Це не тільки сприяє поліпшенню фінансового стану підприємства, а й забезпечує покращення фінансової та платіжної дисципліни.

2.4. Дослідження джерел формування оборотних і необоротних активів

Формування майна, яке знаходиться у розпорядженні підприємства, відбувається за рахунок використання різноманітних джерел фінансових коштів, які класифікуються таким чином: внутрішні ( власні ) джерела фінансових коштів та зовнішні ( позикові і залучені ) джерела фінансових коштів.
Фінансові ресурси, що вкладені в основні фонди будівельної галузі є їх фінансовим забезпеченням і зосереджені, насамперед, у статутному фонді, а також заборгованості з позичок на фінансування введених в дію основних фондів. За джерелами формування кошти, що авансуються в основні фонди будівництва, поділяються на власні і позичені. При цьому більша їх частина на Будівельно-монтажному управлінні №1 „Укргазпромбуд”, яке здійснює свою діяльність в будівельній галузі, формується переважно за рахунок власних фінансових ресурсів, а незначна – за рахунок позичкових. Джерелом власних коштів є статутний фонд даного будівельного підприємства, а позичкових – банківські кредити на фінансування введених у дію основних фондів.
Підприємство періодично здійснює капітальні вкладення, тобто здійснює витрати на технічне переозброєння та розширення діючих основних засобів і на створення нових. Здійснюючи фінансування капітальних вкладень, підприємство керується наступними принципами:

а) прямий характер фінансування;
б) цільовий характер джерел коштів для фінансування;

в) фінансування ведення ремонтних робіт в міру виконання завдань.

Структура джерел фінансування капітальних вкладень Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” залежить від наступних факторів:

а) оподаткування доходів підприємства;

б) темпів зростання реалізації продукції, надання послуг;

в) структури активів;

г) відсоткової політики банку;

д) рівня управління фінансовими ресурсами.

Що стосується оборотних активів, то за джерелами їх формування, вони поділяються на власні оборотні кошти; короткострокові кредити банку; залучені кошти. Джерела формування оборотних активів значною мірою визначають ефективність їх використання. Встановлення оптимального співвідношення між власними і залученими джерелами є важливим завданням на підприємстві. Достатній мінімум власних і позикових засобів повинен забезпечити безперервність руху оборотних активів на всіх стадіях кругообігу, що задовольняє потреби виробництва в матеріальних і грошових ресурсах, забезпечує своєчасні розрахунки з постачальниками і банками. 

Особливість структури джерел формування оборотних коштів на даному підприємстві зумовлена: рівнем забезпеченості підприємства власними оборотними коштами; тривалістю кругообороту оборотних засобів; рівнем управлінської та фінансово – економічної роботи. 

До власних оборотних коштів підприємства відносяться кошти статутного фонду. Основними джерелами приросту власних оборотних коштів є прибуток від реалізації товарів, доходи від реалізації майна, що не використовується, доходи від інших видів діяльності та позареалізаційних операцій. Власні оборотні кошти за своєю вагомістю є головним джерелом формування оборотних коштів на підприємстві. Вони характеризують фінансовий стан і мобільність підприємства, його платоспроможність. Без наявності власних оборотних коштів важко розраховувати на кредити банку чи комерційний кредит. Щоб не допустити зниження частки власних коштів в обороті, необхідно налагодити їх нормування, забезпечувати їх наявність, зберігати і примножувати.
Нажаль, на даному підприємстві спостерігається недостатність власних оборотних коштів, що зумовило потребу в банківському кредиті. По мірі зростання виробничої програми, потреб підприємства, потреба в оборотних активах зростала, що потребувало відповідного фінансування зростання оборотних активів. Нестача власних оборотних активів виникла також у результаті недоодержання запланованого прибутку і нераціонального та неекономного його використання.
 Потреба в банківському кредиті зумовлюється:

а) нестачею власних коштів для формування запасів оборотних засобів;

б) потребою в коштах під тимчасові наднормативні запаси товарно – матеріальних цінностей у зв’язку з їх сезонним накопиченням чи достроковим завозом та ін.

Підприємству у 2016 р. у зв’язку з фінансовими труднощами довелося взяти короткостроковий кредит банку на суму 20 тис. грн. під 12% на термін – 1 рік. Даний кредит має цільовий характер. Він був оформлений з метою: подальшою видачею заробітної плати працівникам, сплатою податків, формування запасів будівельних матеріалів, конструкцій, деталей, механізмів та інших об’єктів основних засобів та на інші цілі підприємства. Загальну величину і строк кредиту обумовлено в кредитному договорі. Кредит даному підприємству надавався з урахуванням його кредитоспроможності.
Короткостроковий кредит є стабільним джерелом формування оборотних коштів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”. При вмілому користуванні ним, підприємство має можливість нарощувати обсяги діяльності та власні оборотні кошти. Тому, в сучасних умовах, коли підприємству вкрай не вистачає оборотних коштів, треба дбати про його фінансову стабільність і сміливіше, на економічно вигідних умовах залучати в господарський оборот короткострокові кредити банку. Короткострокове банківське кредитування покликане сприяти успішному функціонуванню даного ремонтно – будівельного підприємства. Банківський кредит відіграв значну роль у своєчасному здійсненні розрахунків з бюджетом, працівниками, для продовження здійснення господарської діяльності підприємства.
Але позикові кошти, які представлені короткостроковим кредитом банку покривають тимчасову додаткову потребу підприємства в засобах. Залучення позикових коштів обумовлено характером  діяльності, розрахунково – платіжними відносинами, необхідністю поповнення нестачі власних оборотних активів та іншими об’єктивними причинами.
Позикові засоби у вигляді кредиту підприємство використовує більш ефективно, ніж власні оборотні активи, тому що вони здійснюють більш швидкий кругообіг, мають цільове призначення, видаються на обумовлений термін і супроводжуються стягненням банківського відсотку. Дані причини примушують підприємство постійно слідкувати за рухом позикових засобів і за результативністю їх використання.
Кредитне обслуговування ремонтно – будівельних підприємств здійснюється банківськими структурами згідно з Положенням Національного банку України “Про кредитування”. Банківський кредит підприємству наданий на основі таких принципів:

а) забезпеченості кредиту;

б) його повернення;

в) строковість;

г) платність;

д) цільовий характер.

Кредитні взаємовідносини даного будівельного підприємства з банківською структурою регламентуються на підставі кредитного договору. Він укладається між банком і позичальником та визначає взаємні зобов’язання і відповідальність сторін. Для відкриття кредитної лінії підприємство подає в банк звернення у формі листа, де зазначається : необхідна сума кредиту, мета його отримання, строки погашення та форми забезпечення. З метою вивчення діяльності даного підприємства, оцінки його кредитоспроможності до банку подаються баланс, звіт про фінансові результати підприємства та інша фінансово – економічна інформація. 
Надання кредиту даному підприємству відбулося в безготівковій формі шляхом перерахування коштів на поточний рахунок підприємства. Погашення кредиту та відсотків за користування ним здійснюється позичальником з поточного рахунку.

У разі виникнення тимчасових фінансових ускладнень у будівельного підприємства через об’єктивні причини  банк може прийняти рішення щодо перенесення строків погашення кредиту з підвищенням відсоткової ставки. При цьому оформляється додаткова угода між позичальником і банком, що є складовою частиною кредитного договору.
Протягом усього терміну дії кредитного договору  банк здійснює постійний контроль за виконанням даним ремонтно – будівельним підприємством його умов, цільовим використанням кредиту та своєчасним і повним його погашенням. При цьому аналізується кредитоспроможність підприємства, перевіряється використання кредиту за цільовим призначенням. Якщо при перевірці будуть виявлені факти використання кредиту не за його призначенням, то банк має право припинити дію кредитного договору і достроково стягнути з позичальника всю суму зобов’язань. При несвоєчасному погашенні заборгованості за кредитом та відсотками за користування ним, банк має право застосувати штрафні санкції.
Розглянемо співставну характеристику внутрішніх та зовнішніх джерел формування активів підприємства.
Таблиця 2.12
Співставна характеристика внутрішніх та зовнішніх

джерел формування активів підприємства 

	Ознаки
	Джерела коштів

	
	Внутрішні
	Зовнішні

	1
	2
	3

	1.Обсяги залучення

 
	Залежать від фінансових можливостей засновника та ефективності діяльності підприємства
	Розмір залучення залежить від вимог забезпеченості позики


	2.Швидкість залучення
	Отримання коштів здійснюється швидко


	Отримання коштів потребує спеціального оформлення, на яке необхідний певний час

	3.Вплив на ефективність діяльності підприємства
	Весь чистий прибуток залишається в розпорядженні підприємства
	Частина доходу витрачається на виплату позикового процента



	4.Збереження управління та контролю над підприємством
	Забезпечується управління і контроль з боку первинного засновника
	Можлива часткова або повна втрата управління



	5.Забезпечення зовнішнього контролю
	Зовнішній контроль відсутній
	Існує певний зовнішній контроль за діяльністю підприємства


Таким чином, власними оборотними коштами даного будівельного підприємства є кошти у статутному фонді. Величина власних оборотних коштів, які виділяються, визначається нормативами, установленими у розмірі їх мінімальної потреби для утворення необхідних запасів товарно – матеріальних цінностей, виконання певного обсягу будівельно – ремонтних робіт і здачі готової будівельної продукції замовнику, а також здійснення розрахунків у встановлені строки. Ці кошти постійно знаходяться у розпорядженні даного підприємства.

Прибуток даного будівельного підприємства є основним джерелом фінансового зростання власних оборотних коштів. Щорічно на підприємстві відображається приріст або скорочення нормативів власних коштів. Приріст нормативу власних оборотних коштів відбувається, насамперед, за рахунок прибутку. Якщо прибутку не вистачає, то використовуються інші джерела, як у даному випадку – оформлення короткострокового банківського кредиту. Розвиток конкуренції викликає необхідність спрямовувати прибуток передусім на розвиток виробництва, його модернізацію та удосконалення. В плані цих заходів частина прибутку спрямовується на приріст нормативу власних оборотних активів. Величина цього прибутку визначається в процесі фінансового планування на підприємстві і залежить від наступних факторів:
а) розміру приросту нормативу оборотних активів;

б) обсягу прибутку в майбутньому періоді;

в) можливості залучення позикових коштів тощо.

Отже, Будівельно-монтажне управління №1 „Укргазпромбуд” для відновлення свого фінансового становища оформило короткостроковий банківський кредит з метою своєчасного і повного розрахунку з працівниками, з бюджетом, направити дані кошти на здійснення своєї фінансово – господарської діяльності. Розглядаючи прохання даного підприємства про надання кредиту, банк звернув увагу на такі моменти:

а) ділову репутацію підприємства;

б) забезпеченість кредиту;

в) співвідношення суми власного і позичкового капіталу.

Головне завдання даного підприємства – постійно дбати про покращення структури оборотних коштів шляхом нарощування величини і збільшення частки власних оборотних коштів.
Для того, щоб збільшити частку власних коштів для формування необоротних та оборотних активів, щоб покращити свій фінансовий стан, даному підприємству  необхідно:

а) збільшити відрахування до статутного фонду;

б) нормалізувати запаси товарно – матеріальних цінностей;

в) вміло маневрувати вільними залишками коштів на поточному рахунку;

г) не допускати вилучення власних коштів з обороту.

Розділ ІІІ. Шляхи підвищення ефективності використання активів та поліпшення фінансового стану підприємства 
3.1 Шляхи оптимізації структури активів підприємства

Розуміння причин того чи іншого становища підприємства дозволяє приймати ефективні рішення для усунення небажаних наслідків у майбутньому.

На погіршення фінансового стану підприємства впливає недостатня рентабельність виробництва та наявність заборгованості. Взагалі, проаналізувавши становище даного підприємства, можна виділити такі основні фактори, які негативно впливають на кінцеві результати діяльності:

а) наявність застарілих основних засобів;
б)накопичення понаднормативних залишків товарно-матеріальних цінностей. З іншого боку, нестача матеріальних оборотних засобів (будівельних матеріалів, запасних частин) гальмує хід, виробничого процесу, що веде до зривів виконання зобов’язань;

в) погіршення показників виробничої діяльності (обсяги, якість і асортимент робіт та послуг);

г) затримка в наданні послуг і виконання робіт (падіння цін, попиту, збільшення простроченої дебіторської заборгованості покупців);
д) знищення рентабельності виробництва, а отже, і суми прибутків і оборотних активів;

е) втрати оборотних активів через незважені управлінські рішення;

ж) інші причини (збитки від стихійних лих, зростання конкурентного тиску).
Тривалість обороту капіталу, ефективність його виконання, фінансового стану підприємства залежить від органічної будови - співвідношення необоротних та оборотних активів, яке становить:
2016р. – 2,8% до 97,2%;
2017р. – 3,5% до 96,5%;
2018р. – 3% до 97%.

Дані співвідношення є прийнятними для підприємства. Розглянемо такі основні складові оптимізації структури та покращення ефективності використання необоротних активів на підприємстві:

1) оптимізація загального обсягу і складу необоротних активів. До основних шляхів підвищення продуктивності використання необоротних активів у майбутньому періоді слід віднести: підвищення продуктивності використання активів у часі (за рахунок приросту коефіцієнта змінності та безперервності їхньої роботи) і підвищення їхнього продуктивного використання за потужністю (за рахунок зростання продуктивності окремих їхніх видів у межах передбаченої технічної потужності). В процесі оптимізації структури необоротних активів, необхідно виключити з їхнього складу ті види, які з різних причин не беруть участь у виробничому процесі;
2) забезпечення своєчасного оновлення необоротних активів;
3) забезпечення ефективності використання активів, яке полягає у розробці системи заходів, спрямованих на підвищення коефіцієнтів рентабельності й виробничої віддачі необоротних активів;

4) оптимізація структури джерел фінансування активів.

Головною складовою успішної діяльності підприємства є наявність достатньої величини оборотного капіталу. Тому формування відповідної суми оборотних активів, а також ефективне їх використання є одним з0 першочергових завдань керівництва підприємства. Зважаючи на сказане, слід виділити наступні заходи щодо поліпшення структури оборотних активів на даному підприємстві:

1) оптимізація обсягу оборотних активів. На даному етапі оптимізується обсяг і рівень окремих видів активів шляхом нормування періоду обороту і суми;

2) забезпечення підвищення рентабельності активів, тобто забезпечення своєчасного використання тимчасово вільного залишку грошових активів;

3) забезпечення мінімізації втрат оборотних активів у процесі їх використання;

4) формування оптимальної структури джерел фінансування оборотних активів.

Одним із шляхів оптимізації структури оборотних активів є проведення аналізу оборотності активів підприємства.

Таблиця 3.1

Показники оборотності оборотних активів Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” за 2017 – 2018 рр.

	Показники
	2017р.
	2018р.
	Відхилення (+,-)

	
	Тис. грн.
	Тис. грн.
	абсолютне

Тис. грн.
	відносне

у %

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Чистий дохід виручка від реалізації
	7732102,96
	1123777,67
	-6 608 325,29
	-85,47

	2. Середньрічна вартість оборотних активів
	10 615,20
	11 042,90
	427,70
	4,03

	3. Коефіцієнт обертання оборотних активів
	728,40
	101,76
	-626,64
	-

	4. Коефіцієнт завантаження оборотних активів
	0,001
	0,010
	0,009
	-

	5. Тривалість одного обороту оборотних активів, днів
	0,5
	3,5
	3
	600


Вихідною інформацією для обчислення показників даної таблиці є форма №1 “Баланс” і форма №2 “Звіт про фінансові результати” за 2017р. та 2018р. Виконані розрахунки показують, що чистий дохід від реалізації продукції у 2018р. порівняно з 2017р. зменшився на 6 608 325,29 тис. грн. або на 85,47%, що має негативний характер. Середньорічна вартість оборотних активів збільшилася на 427,7 тис. грн. або на 4,03%. Як видно з таблиці, коефіцієнт обертання активів знизився на 626,64, що є негативним для підприємства. Коефіцієнт завантаження оборотних активів зріс на 0,009, що носить негативний характер для діяльності підприємств. Тривалість одного обороту активів збільшилася на 3 дні або на 600%, що здійснює також негативний вплив на фінансово – господарську діяльність підприємства.
Величина відносного вивільнення з обороту або додаткового залучення в оборот оборотних активів визначається за формулою: 
∆ОА = ЧД1 / 360 х (Т1 – Т0),         (3.1)

де ∆ОА – вивільнення або додаткове залучення оборотних активів як результат зміни їх оборотності, тис. грн. ;

     ЧД1  - чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) у звітному році, тис. грн.;

     Т1 і Т0 – тривалість одного обороту оборотних активів відповідно у звітному і базовому роках, днів.

∆ОА = 1123777,67/ 360 х (3,54 – 0,49) = 9500,1 тис. грн.

Визначимо вплив факторів на зміну тривалості одного обороту оборотних активів за допомогою способу ланцюгових підстановок. Зазначимо модель факторного аналізу тривалості одного обороту оборотних активів:

Т = (360 х ОА сер.) / ЧД,        (3.2)

Т = 3,54
де Т – тривалість одного обороту оборотних активів, днів;

     ОА сер. – середньорічна вартість оборотних активів, тис. грн.;

     ЧД – чистий дохід (виручка) від реалізації продукції, тис. грн.

Отже, на зміну тривалості одного обороту оборотних активів впливають наступні фактори:

· середньорічна вартість оборотних активів;

· чистий дохід (виручка) від реалізації продукції.

За даними таблиці 3.1 проведемо розрахунок умовного показника тривалості одного обороту оборотних активів, днів:
Т ум. = (360 х ОА1 сер.) / ЧД0,    (3.3)

Тум. = 0,51
Загальна зміна тривалості одного обороту активів, днів:
∆Т = Т1 – Т0,                               (3.4)

∆Т = 3,04 дні
У тому числі за рахунок факторів:
· середньорічної вартості оборотних активів: ∆Т оа = 0,02
· чистого доходу від реалізації продукції: ∆Т чд = 3,02
Перевірка розрахунку: ∆Т = 0,02+ 3,02 = 3,04 дні

Таким чином, у звітному періоді в порівнянні з минулим тривалість одного обороту оборотних активів зросла на 3,04 дні або на 622,45%.В даному випадку підприємству необхідно збільшити чистий дохід від реалізації продукції та середньорічну вартість оборотних активів для поліпшення фінансово – господарської діяльності. 

Підприємству необхідно здійснювати нормування запасів, так як правильне визначення нормативу запасів забезпечить безперервність та безперебійність процесу виробництва, дасть змогу ефективно використовувати їх на підприємстві, від правильно встановленого нормативу залежить виконання плану виробництва, прибуток та рівень рентабельності, обґрунтовані нормативи сприяють мінімізації ризику підприємницької діяльності.

Крім цього важливим є наявність дебіторської заборгованості, розмір якої визначається зовнішніми і внутрішніми факторами. Зовнішні фактори (стан розрахунків в країні, ефективність грошово – кредитної політики НБУ, вид продукції) практично не залежать від діяльності підприємства і обмежити їх вплив досить складно. Внутрішні фактори (кредитна політика підприємства, види розрахунків, стан контролю за дебіторською заборгованістю) залежать від того, наскільки підприємство володіє навичками управління заборгованістю. 

Також, необхідно зменшувати дебіторську заборгованість, яка виникає внаслідок реалізації продукції чи виконання робіт в кредит. Для зменшення даної заборгованості підприємству необхідно: змінити умови надання кредиту, зменшити строки його надання, збільшити вартість наданого кредиту, ввести жорстку систему штрафних санкцій за прострочену дебіторську заборгованість. Кредит потрібно надавати лише постійним та перевіреним клієнтам на основі договору, в якому обумовлюються строки погашення дебіторської заборгованості, розмір штрафних санкцій, забезпечення кредиту. Також, ще одним заходом до покупців чи замовників, які несвоєчасно оплачують рахунки, може бути застосована політика збору платежів. До цієї політики відносяться знижки, що надаються за оплату рахунків в більш ранні строки. Надання знижки вигідне як замовнику так і продавцю. Перший має пряму вигоду від зменшення витрат на придбання товару, другий – отримує непряму вигоду в зв’язку з прискоренням обороту коштів в дебіторській заборгованості, яка як і виробничі запаси, представляє собою іммобілізацію грошових коштів. Крім вищезазначеного, підприємству необхідно ввести: контроль за дебіторською заборгованістю помісячно, контроль за термінами її погашення, контроль за сумами продажу та виконання робіт і надання послуг в кредит. 

Отже, розглянувши всі негативні та позитивні моменти діяльності підприємства, слід зазначити, що на даному підприємстві необхідно удосконалити управління, планування та організацію виробництва, впроваджувати прогресивну технологію, автоматизацію виробництва, оптимізувати запаси, раціонально використовувати матеріальні ресурси і знижувати матеріаломісткість продукції на основі економічно обґрунтованого вибору матеріальних ресурсів та підвищувати коефіцієнт їх використання. 

Виконуючи запропоновані шляхи оптимізації структури активів та напрями поліпшення їх використання, дане підприємство у майбутньому може досягнути стійкого фінансового стану. 
3.2. Нормування як метод оптимізації оборотних активів

Особливе місце в системі норм і нормативів, що встановлюються підприємством, відводиться нормативам оборотних активів. 

Існує цілий ряд причин, що зумовлюють необхідність нормування на підприємствах. 

Вихідними умовами для нормування оборотних активів є: 

- характер господарських зв’язків – стійкість, надійність; 

- особливості відтворювальної структури оборотного капіталу; 

- рівень виробничих затрат як основи визначення необхідності в оборотному капіталі і динаміки його вартості; 

- розмір будь-якого елементу оборотних активів повинен бути мінімальним для умов функціонування підприємства (умов постачання, збуту тощо) і в той же час достатнім, щоб не створювати перешкод виробничому процесу. 

Основними завданнями нормування є розробка на кожному підприємстві економічно обґрунтованих норм та нормативів власних оборотних активів, що забезпечують прискорення обігу та найбільш ефективне використання матеріальних і фінансових ресурсів. 

Нормування – це один із основних методів оптимізації рівня оборотних коштів, що усуває їх незбалансованість. Незбалансованість оборотних засобів може викликати: 

а) у випадку їх дефіциту: 

- затримки в постачанні сировиною і матеріалами і, як наслідок, - збільшення тривалості виробничого циклу і зростання витрат; 

- зниження обсягів продаж через недостатність запасів і готової продукції; 

- додаткові витрати на вирішення задач фінансування. 

б) надлишок оборотних коштів: 

- фізичне або моральне старіння запасів; 

- зростання витрат на зберігання надлишків запасів; 

- банкрутство боржників; 

- збільшення податку на майно з причин наявності великого обсягу ТМЦ і готової продукції; 

- зменшення реальної вартості дебіторської заборгованості і грошових коштів з причин інфляції. 

Нормування – це процес обчислення цієї частини оборотних активів (запасів та витрат), яка потрібна підприємству для забезпечення нормального, безперервного процесу виробництва, реалізації продукції та здійснення розрахунків. 

Нормування оборотних активів включає розробку та встановлення на кожному підприємстві спеціальних норм за окремими видами матеріальних цінностей, витрат виробництва і т.д. та розрахунок нормативу власних оборотних активів в грошовому виразі на кінець року, кварталу. 

Норма – це обчислювальна за кожним видом оборотних активів відносна або мінімальна їх величина, що необхідна для розрахунку нормативу. За окремими видами оборотних активів вона розраховується в абсолютних величинах (гривнях , копійках), за іншими – у відносних (відсотках). 

Розроблені норми діють протягом декількох років та переглядаються при зміні технології виробництва, номенклатури продукції, що випускається, за умов матеріально-технічного постачання та ін. 

Норматив – це мінімальний розмір власних оборотних активів у грошовому виразі, що необхідний підприємству для забезпечення нормального, безперервного процесу виробництва, реалізації продукції та розрахунків. Нормативи визначаються за кожним видом оборотних активів, що нормуються, і розраховується на кінець планового року за окремими видами оборотних активів шляхом множення норми на обсяг (одноденне витрачання) нормованих цінностей або витрат виробництва, що приймаються в розрахунок. 

Нормування оборотних активів може здійснюватись трьома методами: методом прямого рахунку, аналітичним методом та методом коефіцієнтів.

Метод прямого розрахунку дозволяє найбільш точно визначити потребу в оборотних активах, так як враховує всі організаційно-технологічні, технічні, транспортні та інші характерні особливості, досвід і стан розрахунків. Обґрунтований розрахунок здійснюється за кожним елементом оборотних активів з врахуванням завдань виробничого плану, постачання та збуту. 

Аналітичний метод визначення потреби в оборотних активах базується на здійсненні розрахунків з врахуванням середніх фактичних залишків та змін обсягів виробництва. При цьому здійснюється коригування з врахуванням зайвих і непотрібних запасів, неліквідів, які, можливо, мали місце в попередньому періоді. 

Коефіцієнтний метод дозволяє здійснити розрахунок потреби в оборотних активах з врахуванням тенденцій і співвідношень в змінах обсягу виробництва та окремих видів запасів і затрат. Частина з них знаходиться в прямій пропорційній залежності від зміни обсягу виробництва – сировина, матеріали, покупні напівфабрикати, незавершене виробництво, готова продукція на складі, інша ж частина залежить в значно меншій мірі – малоцінні і швидкозношувані предмети, запчастини для ремонтів, витрати майбутніх періодів тощо. Співвідношення, що склалися в минулому, з використанням відповідних коефіцієнтів, екстраполюються на майбутній період. 

В практиці нормування оборотних активів допускається використовування комбінованого підходу у застосуванні вказаних методів. Але є ряд особливостей про які треба пам’ятати при застосуванні аналітичного і коефіцієнтного методів, і тому їх слід використовувати для коригування встановлених норм та нормативів в часових проміжках до чергового розрахунку із застосуванням методу прямого розрахунку. 

В складі виробничих запасів нормуються наступні групи оборотних активів – сировина, основні матеріали, покупні напівфабрикати, паливо, тара, запасні частини, малоцінні та швидкозношувані предмети. Здійсненню розрахунків передує визначення повного переліку видів перелічених матеріальних цінностей, що використовуються, а також кола постачальників вихідних матеріальних ресурсів. 

Норматив оборотних активів, авансованих в сировину, основні матеріалу і покупні напівфабрикати визначається за формулою: 

М = В х П , 

де М норматив оборотних активів в запасах сировини, основних матеріалів і покупних напівфабрикатів ( грн.); 

В –одноденні витрати сировини, матеріалів, напівфабрикатів (грн.); 

П – норма оборотних активів (дні). 

Поточний (складський) запас - основний вид запасу, тому норма оборотних активів в поточному запасі є основною питомою величиною всієї норми запасу в днях. він призначений забезпечити безперервність процесу виробництва між поставками матеріалів. Величина складського запасу залежить від частоти і рівномірності постачання, а також від періодичності запуску сировини і матеріалів у виробництво. 

Страховий запас є другим за величиною видом запасу, що визначає загальну норму. Страховий, або гарантійний, запас необхідний для кожного підприємства для гарантії безперервності виробничого процесу у випадках порушень умов і строків поставок матеріалів постачальником, транспортом або відвантаження некомплектних партій. Як правило, величина страхового запасу приймається в межах 50% поточного складського запасу, але може бути і більшою, якщо підприємство знаходиться далеко від постачальників і транспортних шляхів, або якщо періодично споживаються унікальні, високоякісні матеріали. 

Норматив оборотних активів на допоміжні матеріали встановлюють по двох основних групах. До першої групи належать матеріали, які витрачаються регулярно і у великій кількості. До другої групи включаються допоміжні матеріали, що використовуються у виробництві рідко і в незначних обсягах. 

Норматив оборотних активів на паливо розраховується по всіх видах палива (технологічному , енергетичному , виробничому), за винятком газу. 

Крім того, при розрахунку витрачання палива враховується потреба в паливі для виробничих і невиробничих потреб. Для виробничих – ця потреба 

визначається на підставі виробничої програми і норм витрачання на одиницю продукції по цехах. Для невиробничих – на підставі обсягу робіт, що виконуються. 

Розрахунок норм оборотних активів на тару здійснюється в такій послідовності : 

- норму оборотних активів на закупівлю тари призначеної для пакування готової продукції, визначають в установленому порядку для розрахунку норм оборотних активів на сировину і основні матеріали; 

- норма оборотних активів на тару власного виробництва встановлюється, виходячи з часу, що тривав від її виготовлення до пакування в неї готової продукції, враховуючи також час, необхідний для накопичення тари для упакування партій готової продукції; 

- норма оборотних активів на тару, яка надходить з сировиною і матеріалами, але не підлягає поверненню постачальникам, включає час перебування тари під сировиною і матеріалами, який дорівнює нормі оборотних активів на згадані цінності, а також час, необхідний на промивання, ремонт і добирання партії тари, якщо вона використовується підприємством, підлягає реалізації чи поверненню постачальником. 

Норматив оборотних активів на запасні частини для ремонту встановлюється по кожному виду запчастин окремо, в залежності від строків поставки і часу використання їх для ремонту. Норматив може розраховуватись, виходячи з типових норм на одиницю балансової вартості основних засобів, аналітичним методом на підставі даних минулих років. 

Норматив по малоцінних та швидкозношуваних предметах розраховується окремо по інструментах і пристосуваннях, малоцінному інвентарю, спеціальному одягу і взуттю, спеціальному інструменту і приладах. 

Норматив оборотних активів у незавершеному виробництві повинен забезпечувати ритмічний процес виробництва і рівномірне надходження готової продукції на склад. 

Норму оборотних активів на готову продукцію визначають як час з моменту прийняття готової продукції на склад до здачі розрахункових документів у банк або до сплати продукції з акредитиву, платіжним дорученням, векселем, чеком з лімітованої чекової книжки і встановлюють окремо для готової продукції на складі і для відвантаженої готової продукції, розрахункові документи на яку ще не здано в банк. 

Норму оборотних активів у днях щодо готової продукції, яка перебуває на складі, визначають як мінімальний час, необхідний для:

- укомплектування і накопичення продукції до розмірів партії, відповідних замовлень або договорів, а також до обсягів транзитних норм; 

- підготовка готової продукції до відвантаження (добирання, сортування, пакування тощо); 

- зберігання на складі продукції, яку вивозять безпосередньо покупці за домовленістю; 

- транспортування готової продукції зі складу підприємства до станції залізниці або пристані, навантаження продукції і передача її транспортним організаціям. 

Сукупний норматив власних оборотних активів на кінець планового року визначається додаванням сум часткових нормативів, що розраховані за окремими елементами нормованих запасів цінностей та витрат виробництва. Він визначає загальну суму суб’єкта , що господарює, в оборотних активах, що необхідні для забезпечення нормального процесу виробництва, реалізації продукції та здійснення розрахунків.

Оскільки розрахований сукупний норматив на кінець планового року на діючих підприємствах містить норматив на початок планового року, то після розрахунку нормативу на кінець планового року визначають його приріст (зниження), а також джерела покриття як нормативу, діючого на початок планового року, так і його приросту у цьому році. 

Розрахунку норм та нормативів власних оборотних активів на підприємствах повинна приділятись особлива увага. Від того, наскільки економічно обґрунтовано вони визначені, залежить ефективність використання оборотних активів, прискорення їх оборотності та фінансовий стан підприємства. 

Мінімальна кількість оборотних активів на підприємстві, що забезпечується нормуванням, сприяє зміцненню платіжно-розрахункової дисципліни, створює економічні передумови безперервного виробництва і реалізації продукції, стійкого фінансового стану.

Одним з основних факторів будь-якого бізнесу є організація ефективного управління йога оборотними активами. Особливу актуальність ця задача набуває у зв’язку з планами України по вступу до СОТ. У рамках цієї задачі уряд здійснює роботу із гармонізації українського законодавства з міжнародним. Створення більш сприятливого інвестиційного клімату підштовхне міжнародні компанії до більш активного виходу на український ринок, що спостерігається протягом декількох останніх років, наприклад, на ринку мережних роздрібних супермаркетів. Для українських компаній це означає серйозне загострення конкурентної боротьби. 

Розробка шляхів поліпшення управління оборотним активами включає: 

1. Аналіз оборотних активів за попередній період. 

2. Оптимізацію складу оборотних активів. 

3. Прискорення оборотності оборотних активів. 

4. Забезпечення підвищення рентабельності оборотних активів. 

5. Забезпечення мінімізації втрат оборотних активів в процесі їх використання. 

6. Формування принципів фінансування окремих видів оборотних активів. 

Формування оптимальної структури джерел фінансування оборотних активів. 

Чим менша тривалість обороту оборотних засобів тим більше число здійснених ними кругообігів при тому ж обсязі реалізованої продукції тим менше потрібно оборотних коштів і тим швидше оборотні кошти роблять кругообіг, тим ефективніше вони використовуються. 

Прискорення оборотності оборотних коштів є першочерговою задачею підприємств у сучасних умовах і досягається наступними шляхами: 

На стадії створення запасів: 

- впровадження економічно обґрунтованих норм запасу, наближення постачальників сировини, напівфабрикатів, комплектуючих виробів і інших до споживачів; 

- широке використання прямих тривалих зв'язків; 

- розширення складської системи матеріально-технічного забезпечення, а також оптової торгівлі матеріалами й устаткуванням; комплексна механізація й автоматизація вантажно-розвантажувальних робіт на складах. 

На стадії незавершеного виробництва прискорення НТП (упровадження прогресивної технології і техніки, особливо безвідхідної і мало відхідної, роботизованих комплексів, роторних ліній, хімізація виробництва), розвиток стандартизації, уніфікації, типізації, удосконалювання форм організації промислового виробництва, застосування більш дешевих конструкційних матеріалів, удосконалювання системи економічного стимулювання, економічного використання сировинних і паливно-енергетичних ресурсів, збільшення питомої ваги продукції, що користається підвищеним попитом. На стадії звертання наближення споживачів продукції до її виготовлювачів; удосконалювання системи розрахунків, збільшення обсягу реалізованої продукції унаслідок виконання замовлень по прямих зв'язках, дострокового випуску продукції, виготовлення продукції з зекономлених матеріалів, ретельна і своєчасна перевірка продукції, що відвантажується, по партіях, асортименту, транзитній нормі, відвантаження в строгій відповідності з укладеними договорами. 

Питання управління оборотними активами підприємств стають все більш актуальними. Сучасна господарська практика потребує прийняття як зважених так і нетрадиційних рішень, які базуються на глибокому синтезі досягнень сучасної фінансової теорії та досвіді фінансового управління. 

Ефективно управляючи оборотними активами можна достатньо швидко досягти позитивних результатів у фінансовому оздоровленні підприємства. Розробка стратегії фінансового оздоровлення організацій обов’язково включає розробку принципів управління оборотними активами як найбільш мобільною частиною майна. Незважаючи на це в даний час принципи управління оборотними активами в повній мірі не перероблені у вітчизняній у вітчизняній науковій та методичній літературі, що відбивається на практиці: комплексної політики управління оборотними активами немає у переважної більшості українських підприємств. 

Управління оборотними активами в першу чергу має передбачає визначення оптимальної величини, розробку варіантів фінансування та забезпечення ефективності їх використання. Оптимальна величина оборотних активів повинна з однієї сторони забезпечувати безперебійне ефективне функціонування підприємства, з іншої – мінімізувати наявність недіючих поточних активів. 

Необхідний обсяг оборотних активів слід розглядати з двох позицій: ліквідності та доходності. 

При низькому рівні оборотних активів можлива втрата ліквідності і як 

наслідок можливі перебої в роботі та втрата доходів. При зростанні величини оборотних активів ризик втрати ліквідності знижується. 

При деякому оптимальному рівні оборотних активів прибуток стає максимальним. Подальше зростання оборотних активів, приводитиме до того, що підприємство матиме в своєму розпорядженні вільні активи, утримання яких призводить до витрат і зниження прибутку. 

Таким чином, стратегія і тактика управління оборотними активами полягає в пошуку компромісу між ризиком втрати ліквідності та ефективності роботи підприємства. 

Проблема ефективного управління активами є притаманною не лише для України. В основі краху більшості західних компаній лежить відсутність готівки, а не відсутність замовлень. 

При переході до ринкової економіки, коли українські підприємства зіштовхнулися з необхідністю самостійно визначати потребу в усіх оборотних активах та управляти ними практика показала що існуючі розробки не відповідають вимогам часу. Відсутність відлагоджених механізмів управління фондами обігу стала однією з причин зростання заборгованості та відсутності грошових коштів у підприємств. Першочерговими проблемами стали: управління запасами, дебіторською заборгованістю, грошовими коштами, визначення джерел фінансування. 

Значних успіхів в зниженні загальної потреби в оборотних активах можна досягти напрацювавши ефективну політику управління дебіторською заборгованістю. 

Невиправдана дебіторська заборгованість є іммобілізацією власного капіталу, а перевищення її певного рівня може призвести до втрати ліквідності і навіть зупинки виробництва. 

Найбільш відомим інструментом інкасації дебіторської заборгованості є надання знижок за швидку оплату продукції. Багато підприємств використовують цей інструмент для прискорення повернення дебіторської заборгованості, однак роблять це інтуїтивно, без серйозних розрахунків, допускаючи при цьому помилки. Застосування механізму знижок за швидку

оплату доцільне лише постійним клієнтам при суровому дотриманні ними платіжної дисципліни за термінами та сумами. 

Нетрадиційним для національних підприємств, хоча і достатньо перспективним є такий інструмент повернення дебіторської заборгованості 

як факторинг-продаж дебіторської заборгованості. Це пояснюється високим ризиком неповернення дебіторської заборгованості в наших умовах, досить високими цінами на факторингові послуги, хоча і за кордоном ціни на подібні послуги вище. 

Наслідком впровадження ефективної політики управління оборотними активами мають стати: 

- забезпечення безперебійної роботи підприємства; 

- зниження обсягів вільних поточних активів, і, як наслідок, зниження витрат на їх фінансування; 

- прискорення обороту оборотних активів; 

- максимізація прибутку підприємства при збереженні ліквідності. 

Завданнями, вирішення яких сприятиме фінансовому оздоровленню підприємств є: 

- розроблення методів управління запасами та грошовими коштами з урахуванням сучасних економічних умов; 

- вдосконалення роботи з клієнтами зі стягнення дебіторської заборгованості з урахуванням світового досвіду; 

- здійснення обґрунтованих розрахунків щодо доцільності та обсягів знижок за передоплату; ретельне планування можливості використання кредиторської заборгованості як джерела фінансування поточної діяльності. 

3.3. Резерви підвищення ефективності використання активів

Необхідною передумовою удосконалення формування, використання та відновлення активів підприємства є встановлення резервів підвищення ефективності їх використання. Перш за все, розглянемо завдання аналізу ефективності використання необоротних активів, які на даному підприємстві представлені в основному основними засобами. 

Дане завдання полягає у наступному:

1) встановлення забезпеченості підприємства основними фондами;

2) визначення обсягів їх росту, оновлення та вибуття;

3) вивчення технічного стану основних засобів, особливо їх активної частини;

4) визначення ступеня  використання основних фондів;

5) визначення впливу використання основних фондів на фінансово – економічні показники діяльності підприємства;

6) виявлення резервів зростання фондовіддачі та прибутку за рахунок покращення використання основних фондів.

Крім цього, підприємству пропонуються такі шляхи підвищення ефективності використання основних фондів:

1) оптимізація розвитку підприємства;

2) економічне обґрунтування капітальних вкладень в основні фонди;

3) встановити оптимальний режим роботи підприємства у часі;

4) більш повне використання потужностей і устаткування;

5) пошук шляхів збільшення навантаження на 1м² площі підприємства за рахунок розвитку інших видів діяльності з урахуванням кон’юнктури ринку;

6) зниження витрат обертання засобів;

7) підвищення рівня управлінської та фінансово – економічної роботи;

8) зменшення питомих капітальних вкладень;

9) збільшення інтенсивного й екстенсивного навантаження на основні фонди та забезпечення максимального використання виробничих потужностей шляхом комплексної раціоналізації будівельної мережі.

Також за нинішніх умов ринкових відносин важливого значення набуває питання управління необоротними активами. У сучасних умовах основу необоротних активів підприємства складають основні засоби і нематеріальні активи. Довгострокові фінансові вкладення займають не таку значну частину необоротних активів. Так на даному підприємстві у складі необоротних активів переважають основні засоби. 

За умов ринкових відносин важливе значення має управління фінансуванням необоротних активів. Для більш ефективного управління фінансуванням необоротних активів, підприємству необхідно спочатку визначити склад і структуру джерел формування необоротних активів, розглянути декілька можливих варіантів фінансування необоротних активів і вибрати найприйнятніший для даного підприємства.

Кожне підприємство і Будівельно-монтажне управління №1 „Укргазпромбуд” також повинно здійснювати управління необоротними активами, мати власну політику управління активами, яка є частиною загальної фінансової стратегії підприємства і передбачає:

· забезпечення своєчасного оновлення необоротних активів у процесі їхнього використання;

· визначення розміру потреби в прирості необоротних активів;

· визначення форм задоволення потреби в прирості окремих видів необоротних активів. Потреба в прирості необоротних активів може бути задоволена двома способами:

а) шляхом придбання нових видів активів у власність підприємства;

б) шляхом їхньої оренди на визначений період;

· забезпечення підвищення ефективності використання необоротних активів;

· формування оптимальної структури джерел фінансування необоротних активів.

Необоротні активи даного підприємства представлені в основному основними засобами. Підвищення ефективності використання засобів на даному підприємстві характеризується збільшенням обсягів виконання робіт і наданих послуг і підвищенням прибутковості підприємства.

Можна виділити такі чинники підвищення ефективності використання основних засобів на даному підприємстві:

1) екстенсивні:

    а)  збільшення часу роботи засобів за рік;

    б)  збільшення змінності роботи обладнання;

    в)  зменшення часу перебування засобів у ремонті;

    г)  зменшення простоїв;

2) інтенсивні:

    а)  технічне переоснащення, модернізація основних засобів;

    б)  удосконалення організації праці;

    в)  підвищення кваліфікації працівників;

    г)  автоматизація виробництва, виконання робіт даної галузі.

Отже, успішне функціонування основних фондів залежить від того, наскільки повністю реалізуються екстенсивні та інтенсивні фактори поліпшення їх використання. Екстенсивне поліпшення використання основних фондів і виробничих потужностей передбачає, з одного боку – збільшення часу роботи діючих будівельних машин і механізмів, а з другого боку, - підвищення питомої ваги машин, механізмів, устаткування у складі усіх наявних на будівельному підприємстві фондів. Але ширші можливості мають інтенсивні фактори. Інтенсивне поліпшення використання основних фондів припускає підвищення ступеня завантаження будівельних машин і механізмів за одиницю часу.

Фактори зростання інтенсивності роботи машин і механізмів забезпечуються вдосконаленням технології виробництва, збільшенням разового завантаження машин і механізмів, високою кваліфікацією робітників, які управляють машинами. Але нажаль, основні фонди на даному будівельному підприємстві в останні роки використовуються на низькому рівні: простоює більшість будівельних машин і механізмів, не повною мірою використовуються виробничі площі підсобних виробництв. Отже, необхідно удосконалювати структуру, зменшувати кількість зношених машин, механізмів і устаткування.

Даному підприємству для підвищення ефективності управління необоротними активами пропонуються наступні заходи:

а) здійснювати технічний догляд і обслуговування основних засобів, яке   передбачає виконання робіт на працюючих об’єктах та обладнаннях із підтриманням їх  робочому стані;

б) здійснювати поточний ремонт, який виконується при необхідності удосконалення дрібних неполадок;

в) капітальний ремонт, який потребує великих одночасних витрат для відновлення нормального фізичного стану об’єкта шляхом заміни елементів основних засобів;

г) модернізація основних засобів передбачає удосконалення діючого устаткування та обладнання.

Підприємство може здійснювати технічне переозброєння, тобто комплекс заходів щодо підвищення техніко – економічного рівня окремих виробництв на основі впровадження передової техніки, автоматизації виробництва, модернізації та заміни застарілого і фізично зношеного устаткування новим, продуктивнішим.

Практика господарювання впродовж багатьох років свідчить, що для підприємства для підвищення технічного рівня виробництва, підвищення якості надання послуг та виконання робіт є необхідним технічне переозброєння, використання нового обладнання і устаткування, підприємство повинно розпоряджуватися необхідними основними засобами, раціонально їх використовувати, своєчасно поновлювати та замінювати. Основні засоби є одним із головних технічних ресурсів господарської діяльності Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд”. Їх використання вимагає організації нагляду та контролю за їх наявністю й збереженням з моменту придбання і до вибуття. Ефективне використання основних засобів є важливим фактором підвищення обсягів виконання  робіт і наданих послуг в даній будівельній галузі.

Структура основних засобів є тим прогресивнішою та ефективнішою, чим більша у їх складі питома вага активної частини. Вона змінюється під впливом наступних факторів:

а) виробничо – технологічні особливості підприємства;

б) технічний рівень виробництва;

в) вартість будівництва виробничих об’єктів і рівень цін на технологічне устаткування;

г) територіальне розміщення підприємства.

Необхідно звернути увагу на те, що строки експлуатації машин і устаткування повинні бути оптимальними, тобто такими, що забезпечують найменші витрати праці на їх виготовлення і використання у виробничому процесі  протягом всього періоду функціонування. Тому, одним з важливих завдань управління основними фондами є визначення оптимальних термінів їх експлуатації. Скорочення термінів експлуатації дозволяє:

а) забезпечити прискорення оновлення основних фондів;

б) зменшує рівень техніко – економічного старіння;

в) підвищує технічний рівень підприємства;

г) забезпечує зростання продуктивності праці та зниження ремонтно – експлуатаційних витрат.

Проте негативним наслідком такої політики є:

а) зростання поточних витрат за рахунок амортизаційних відрахувань;

б) зростання потреби в інвестиційних ресурсах;

в) обтяження підприємства борговими зобов’язаннями. 

Підвищення ефективності використання основних фондів на даному підприємстві на стадії їх експлуатації досягається за рахунок:

а) здійснення раціонального розміщення основних фондів, підвищення коефіцієнта тривалості корисного використання роботи обладнання;

б) покращення контролю за дотриманням правил експлуатації та технічне обслуговування обладнання;

в) удосконалення підготовки кадрів, що здійснюють експлуатацію та технічне обслуговування обладнання;

г) впровадження системи матеріального стимулювання робітників за безаварійну роботу обладнання, подовження періоду експлуатації устаткування.

На підприємстві повинні застосовуватися системи технічного обслуговування і ремонту устаткування та інших засобів праці, що передбачають періодичне проведення необхідних профілактично – технічних операцій, поточних і капітальних ремонтів. Це обумовлено тим, що збереження споживчої вартості основних засобів та подовження можливого терміну їх корисної експлуатації визначається ефективністю ремонтної політики підприємства.

Підприємство може використовувати різні підходи до проведення ремонтів основних засобів:

а) запобіжна ремонтна політика, яка передбачає проведення планово – попереджувальних ремонтів;

б) аварійна ремонтна політика, при якій ремонтні роботи проводяться лише під час виходу основних засобів з експлуатації;

в) комбінований.

Під час вибору оптимальної стратегії ремонтів слід виходити з того, що підприємство зацікавлене, щоб витрати через виробничі паузи та на утримання засобів виробництва в задовільному стані були мінімальними.

Слід звернути увагу також і на процес відтворення основних засобів – заміна фізично спрацьованих і технічно застарілих засобів праці. Визначення необхідного щорічного обсягу заміни засобів праці передбачає:

а) встановлення оптимальних строків експлуатації їх груп;

б) розрахунки такого щорічного обсягу заміни може забезпечити дотримання оптимальних строків функціонування устаткування та інших видів засобів.

Отже, необоротні активи підприємства потребують постійного обліку, нагляду, управління, підвищення ефективності їх використання, адже вони є одним з головних елементів ефективної господарської діяльності підприємства. Необоротні активи Будівельно-монтажного управління №1 „Укргазпромбуд” представлені в основному основними засобами, які слугують матеріально – технічною базою виробництва, фундаментом його удосконалення і розвитку. Цей процес відбувається шляхом нарощування потенціалу основних засобів і через підвищення ефективності їх використання. Значне нарощування засобів призводить до ускладнення у технічному переоснащенні виробництва, внаслідок морального і фізичного старіння устаткування, що зменшує ефективність його використання. Тому економічно виправданим є збільшення часу роботи устаткування, повне завантаження наявного його парку, кваліфікований догляд за його роботою.

Не менш важливого значення для фінансово – господарської діяльності підприємства набуває підвищення ефективності використання оборотних активів. Важливим для підприємства є ефективно вкладати власні оборотні кошти в оборотні виробничі фонди та фонди обігу, не допускати:

а) наднормативних запасів;

б) вилучення коштів у прострочену і нереальну до досягнення дебіторську заборгованість;

в) тривалий застій готівки в касі та на рахунку у банку;

г) вилучення власних оборотних коштів у капіталовкладення. 

Отже, раціональне розміщення й ефективне використання оборотних коштів є одним із центральних завдань даного підприємства. Успішне використання оборотних коштів може бути досягнуто шляхом:

а) збільшення обсягів діяльності та прибутку при прискоренні оборотності оборотних засобів;

б) абсолютного і відносного збільшення власних оборотних коштів у формуванні оборотних засобів;

в) раціональне використання власних оборотних коштів, недопущення їх вилучення в поза оборотні активи, прострочену і нереальну до стягнення дебіторську заборгованість.

Так як, ефективність використання оборотних активів визначається швидкістю їхнього обертання, то даному підприємству необхідно прискорити обертання активів такими шляхами:

1) повнішим і раціональнішим використанням земельних, трудових та матеріальних ресурсів;

2) правильною організацією роботи щодо матеріально – технічного забезпечення;

3) своєчасним оформленням документів;

4) недопущенням створення надлишкових і непотрібних запасів;

5) недопущенням відволікання коштів у дебіторську заборгованість;

6) вивченням платоспроможності замовників, своєчасними заходами із стягнення дебіторської заборгованості;

7) скороченням термінів обертання по всіх фазах кругообігу засобів.

Прискорення оборотності оборотних активів має велике значення, тому що в цей час із запасів підприємства вивільняються великі суми коштів, які можна додатково направляти на фінансування розширення виробництва. Враховуючи велике значення прискорення оборотності оборотних активів, кожне підприємство і Будівельно-монтажне управління №1 „Укргазпромбуд” також при плануванні потреби в них на наступний рік повинно передбачити прискорення їх оборотності.

На підприємстві має бути також і  управління оборотними активами, яке передбачає не лише поліпшення фінансового стану підприємства, пошук і залучення додаткових джерел фінансування, раціональне їх розміщення, визначення резервів, шляхів підвищення ефективності їх використання, а й правильне їх управління. На даному підприємстві, щоб запобігти фінансовим труднощам, щоб підвищити рівень використання активів повинна бути власна політика управління активами, яка передбачала б такі етапи:

а) аналіз активів у попередньому періоді;

б) визначення підходів до формування оборотних активів;

в) оптимізація об’ємів оборотних активів;

г) оптимізація співвідношення постійної та змінної частини активів;

д) забезпечення необхідної ліквідності активів;

є) підвищення рентабельності оборотних активів;

ж) забезпечення мінімізації витрат активів у процесі їх використання;

з) формування принципів фінансування активів;

к) оптимізація структури джерел фінансування оборотних активів.

Для більш конкретних заходів може розроблятися така політика управління окремих видів оборотних активів: управління запасами товарно – матеріальних цінностей, дебіторською заборгованістю, грошовими коштами.

На даному підприємстві також повинна бути сформована політика управління запасами, яка являє собою частину загальної політики управління активами, і яка базується на оптимізації розміру та структури запасів, мінімізації витрат на їх обслуговування та забезпечення ефективного контролю за їх рухом. Така політика управління запасами передбачає наступні етапи:

а) аналіз запасів у попередньому періоді;

б) визначення цілей формування запасів;

в) оптимізація розміру запасів;

г) наявність ефективної системи контролю за рухом запасів.

Управління дебіторською заборгованістю на даному підприємстві полягає у здійсненні наступних заходів:

а) сприяння зростанню обсягу продажу шляхом надання кредиту;

б) підвищення конкурентноздатності за допомогою відстрочки платежів;

в) встановлення рівня ризику неплатоспроможності замовника;

г) визначення планового розміру резерву сумнівних боргів.

Не менш важливим є управління грошовими коштами, основна мета якого полягає у забезпеченні постійної платоспроможності підприємства. Політика управління грошовими коштами передбачає здійснення таких заходів:

а) аналіз грошових активів у попередньому періоді;

б) оптимізація середнього залишку коштів;

в) вибір ефективної форми регулювання середнього залишку коштів;

г) забезпечення рентабельності використання тимчасово вільного залишку грошових коштів;

д) наявність ефективної системи контролю за грошовими активами.

Таким чином, на основі вищесказаного слід зазначити, що даному підприємству для підвищення ефективності використання активів, поліпшення фінансового стану необхідно вжити ряд заходів. Незважаючи не недостатність власних оборотних активів, підприємство має можливість відновити своє фінансове становище шляхом раціонального використання короткострокового кредиту, ефективного використання активів, впровадити на підприємстві політику управління активами, контроль за їх використанням, адже завдяки їм підприємство буде правильно розподіляти й направляти кошти, у повній мірі використовувати необоротні й оборотні активи. Виконуючи дані заходи, підприємство знову буде фінансово стійким, покращить своє становище на ринку послуг, у відносинах із замовниками, що сприятиме закріпленню нових та перспективних господарських зв’язків.

Висновки та пропозиції
Ефективність використання активами підприємства здійснює великий вплив на результати його фінансово – господарської діяльності.

З одного боку, необхідно більш раціонально використовувати наявні необоротні та оборотні активи. З іншого, в сучасних умовах підприємства мають можливість обирати різні варіанти списання витрат на собівартість, визначення виручки від реалізації продукції тощо.

В даній роботі була висвітлена необхідна теоретична база, яка дає уявлення про сутність активів підприємства, принципи їх побудови, методику оцінки, функції та механізм управління ними в сучасному економічному середовищі.

Метою виконання даної роботи є закріплення і поглиблення знань, оволодіння методами виконання широкого кола типових планово – економічних розрахунків і обґрунтувань. В даній роботі також висвітлено головні аспекти діяльності підприємства, розраховані та обґрунтовані різні економічні показники, що характеризують дану діяльність. Проведений порівняльний аналіз цих показників з показниками минулого, базового року. На основі одержаних результатів зроблено ряд узагальнених висновків та запропоновано шляхи підвищення ефективності діяльності обраного підприємства.

Так, у першому розділі розглянуто теоретичні аспекти, які стосуються активів підприємства, їх характеристики, класифікації та методики оцінки.
На другому етапі роботи розглянуто та проаналізовано загальну характеристику суб’єкта господарювання: здійснено аналіз майна підприємства, проведено оцінку ліквідності та платоспроможності, здійснено аналіз фінансової стійкості та фінансових результатів діяльності підприємства. Крім зазначених негативних моментів, головною проблемою підприємства є значне перевищення оборотних над необоротними активами. Плануючи подальшу діяльність, підприємству необхідно виявити реальні резерви збільшення прибутку, економічно обґрунтувати прогнози його збільшення на майбутній період, а для цього необхідно:

· проаналізувати попит на продукцію та послуги;
· розширити асортимент та покращити якість наданих послуг;

· зменшити витрати на поставку продукції, тому що це призводить до збитків;

· приділити увагу покращенню обслуговування замовників.

Що стосується активів підприємства, то співвідношення необоротних та оборотних активів за три роки становить:

2016р. – 2,8% до 97,2%;
2017р. – 3,5% до 96,5%;
2018р. – 3% до 97%.

Для покращення даного становища, поліпшення використання активів, необхідно здійснити наступні заходи:

· впровадження прогресивної технології, механізації та автоматизації;

· скоротити цикли виробництва продукції внаслідок впровадження нової технології та техніки;

· раціональне використання матеріальних ресурсів, підвищення їх оборотності;

· оптимізувати запаси;

· здійснити нормування ресурсів, тощо.

Будівельно-монтажному управлінню №1 „Укргазпромбуд” необхідно удосконалити політику управління активами, яка передбачає наступне:

· забезпечення своєчасного оновлення необоротних активів;

· підвищення ефективності використання активів;

· формування оптимальної структури активів;

· формування оптимальних джерел фінансування активів, тощо.

Розглянутий аналіз складу, динаміки та стану активів і запропонований спосіб збільшення прибутку підприємства що надасть можливість забезпечити умови своєчасного відновлення та підвищення ефективності використання активів, а також уникнути фінансових труднощів у діяльності підприємства в майбутньому. Підприємство протягом трьох досліджуваних років почало більш ефективно управляти фінансовими ресурсами, організовувати взаємовідносини із замовниками та партнерами.
В останньому розділі розглянуто шляхи поліпшення ефективності використання, які передбачають:

· економічне обґрунтування капітальних вкладень в основні фонди;

· більш повне використання потужностей і устаткування;

· забезпечення своєчасного оновлення необоротних активів у процесі їхнього використання;

· оптимізація об’ємів оборотних активів;

· оптимізація структури джерел фінансування оборотних активів;

· забезпечення рентабельності використання тимчасово вільного залишку грошових коштів;

· наявність ефективної системи контролю за активами.
Отже, результати проведеної роботи свідчать, що дане підприємство має потужний потенціалі за умови вкладення інвестицій, підприємство збільшить обсяг виконаних робіт і наданих послуг, збільшити фонд оплати праці, підвищити попит та конкурентоспроможність продукції та якість виконуваних робіт. 
Джерела формування оборотних активів
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Диаграмма3

		2016		2016		2016

		2017		2017		2017

		2018		2018		2018



Основні засоби

Оборотні виробничі фонди

Фонди обігу

271.9

3228

6065.8

357.6

4401

5552

385.9

7998.6

4134.2



aktyvy1

				2016		2017		2018

		Необоротні активи		271.9		357.6		375.9

		Оборотні активи		9293.8		9953		12132.8
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		2016		2016

		2017		2017

		2018		2018



Необоротні активи

Оборотні активи

Активи підприємства

271.9

9293.8

357.6

9953

375.9

12132.8



mayno1

				2005 рік		2006 рік		2007 рік

		Оборотні виробничі фонди		3228		4401		7998.6

		Фонди обігу		6065.8		5552		4134.2

		Майно всьго		9565.7		10310.6		12513.5
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Лист2

				2016		2017		2018

		Основні засоби		271.9		357.6		385.9

		Оборотні виробничі фонди		3228		4401		7998.6

		Фонди обігу		6065.8		5552		4134.2
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Диаграмма1

		Малоцінні необоротні матеріальні активи

		Тимчасові (не титульні) споруди

		Інші необоротні матеріальні активи



166.8

349.1

48.3



aktyvy1

				2005 рік		2006 рік		2007 рік						2005 рік		2006 рік		2007 рік

		Необоротні активи		271.9		357.6		375.9				Необоротні активи		2.84		3.47		3.01

		Оборотні активи		9293.8		9953		12132.8				Оборотні активи		97.16		96.53		96.99
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osnovn_zas_1

				2005 рік		2006 рік		2007 рік

		Оборотні виробничі фонди		3228		4401		7998.6

		Фонди обігу		6065.8		5552		4134.2

		Майно всьго		9565.7		10310.6		12513.5
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Оборотні виробничі фонди

Фонди обігу

Майно всьго

Аналіз структури майна підприємства



		Малоцінні необоротні матеріальні активи		166.8

		Тимчасові (не титульні) споруди		349.1

		Інші необоротні матеріальні активи		48.3
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