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Актуальність теми: В умовах ринкової економіки обґрунтованість і дієвість управлінських рішень на мікро - та макрорівні значною мірою залежить від результатів оцінки фінансового стану суб'єктів господарювання, зміст якої виходить за межі обчислення окремих коефіцієнтів і передбачає вивчення комплексу показників, що відображають різні аспекти діяльності підприємства.

Фінансовий стан підприємства визначається сукупністю параметрів, які виражають наявність, доцільність розміщення та ефективність використання фінансових ресурсів, реальні та потенційні фінансові можливості. Він є синтетичним показником, який впливає на ефективність господарської діяльності підприємства. 

Комплексна оцінка фінансового стану підприємств є одним з основних елементів у системі управління і обґрунтування господарських рішень. Вона становить інтерес для інвесторів, кредиторів, постачальників матеріально-технічних ресурсів, державних органів управління й виробничих менеджерів.

Оцінка фінансового стану може бути виконана з різною мірою деталізації залежно від мети аналізу, наявної інформації, програмного, технічного й кадрового забезпечення. 

Цілі, з якими здійснюють аналіз та оцінку фінансового стану підприємства, будуть різними у кредиторів, інвесторів і керівників. Інвестори та кредитори оцінюють фінансовий стан з метою мінімізації своїх ризиків, а керівники підприємств проводять оцінку для виявлення резервів підвищення платоспроможності, ліквідності, прибутковості, прогнозів чи санації.

Джерела аналізу фінансового становища підприємства - форми звіту і додатки до них, а також дані із самого обліку, якщо аналіз проводиться усередині підприємства. У кінцевому підсумку аналіз фінансового становища повинен дати керівництву підприємства картину його дійсного стану, а особам, які безпосередньо не працюють на даному підприємстві, але зацікавлені у його фінансовому стані - дані, необхідні для об'єктивного судження, наприклад, про раціональність використання вкладених у підприємство додаткових інвестицій тощо.

В зарубіжній теорії та практиці неабияка увага приділена вивченню питань фінансового стану суб’єктів господарювання. Серед відомих зарубіжних спеціалістів, що займаються вивченням даної проблеми, можна назвати Дж. К. Ван Хорна, Р. Брейли та С. Майерса та інших. 

Значення капіталу для підприємств зокрема висвітлено в працях таких українських та зарубіжних вчених: А. І. Балабанова, І. Т. Балабанова, О. М. Бандурка, В. П. Белоліпецького, Н. П. Злепко, М. Я. Коробова, Т. О. Кізима, Л. Т. Лахтіонової, І. О. Мерзлякова, С. В. Мочерного, П. І. Орлова, К. Я. Петрова, П. А. Стецюка, М. М. Тріпак, С. В. Хачатуряна, Г. Я. Шахової, С. І. Юрія. Значний внесок у розробку теоретико-методологічних основ визначення сутності капіталу та процесів його формування і використання внесли вітчизняні вчені-економісти: М. Д. Білик, І. О. Бланк, Л. Д. Буряк, О. Д. Василик, А. І. Даниленко, А. Г. Загородній, І. В. Зятковський, Г. Г. Нам, С. Я. Огородник, В. М. Опарін, К. В. Павлюк, А. М. Поддєрьогін, О. Р. Романенко, В. К. Сенчагов, В. М. Федосов В. М. та інші. 

Важливою характеристикою фінансового стану підприємства є оцінка його платоспроможності, фінансової стабільності.

Тема магістерської роботи є актуальною тому, що комплексний аналіз фінансового стану підприємства дозволяє визначити сильні і слабкі сторони підприємства, знайти резерви його покращення, а також шляхи більш раціонального використання ресурсів підприємства.

За допомогою аналізу можливо детально розглянути показники та визначити, позитивно чи негативно впливає той чи інший фактор на фінансовий стан підприємства. 

Мета та задачі дослідження. Метою роботи є удосконалення методики комплексного аналізу фінансового стану підприємства на основі вивчення теоретичних і практичних підходів для пошуку резервів підвищення ефективності господарювання.

Для досягнення поставленої мети необхідно рішення наступних завдань: 

· вивчення теоретико-методологічних засад аналізу фінансових результатів діяльності підприємства;

· характеристика сутності, основних завдань і джерел інформації для проведення комплексного аналізу фінансового стану підприємства;

· розгляд законодавчо-нормативної бази регулювання доходів і фінансових результатів;

· характеристика фінансово-господарської діяльності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» та постановки аналітичної роботи на підприємстві, на матеріалах якого виконано дослідження;

· аналіз фінансових результатів діяльності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»;

· внесення пропозицій щодо покращення фінансового стану на ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»;

· удосконалення методики комплексного аналізу фінансового стану на основі сучасних інформаційних технологій.

Об’єкт і предмет дослідження. Об’єктом дослідження роботи виступає фінансово-господарська діяльність підприємства за відповідні звітні періоди. Поглиблені дослідження проводились на прикладі ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016 – 2018 роки.

Предметом дослідження є сукупність теоретичних, методологічних і практичних аспектів комплексного аналізу фінансового стану підприємства та концепція його вдосконалення.

Методи дослідження. Дослідження в магістерській роботі проводилися згідно з методологією системного підходу до вивчення економічних процесів і явищ. Теоретичною і методологічною основою дослідження у магістерській роботі є основні положення теорії та практики організації фінансового і управлінського аналізу, законодавча та нормативна база з питань методичних рекомендацій щодо здійснення аналізу фінансового стану суб’єктів господарювання. При дослідженні теоретичних аспектів аналізу фінансового стану для визначення загальних напрямів розвитку та виявлення факторів, що впливають на загальний фінансовий стан підприємств, використовувались: системний аналіз; методи індукції, дедукції, абстракції і формальної логіки; порівняння, групування, метод середніх величин, лінійне програмування; формалізація і моделювання. 

Інформаційна база. Теоретичну базу магістерської роботи становлять сукупність загальнонаукових та спеціальних прийомів і методів дослідження. Теоретичною основою дослідження є науково-економічні та періодичні видання з питань розробки теоретичних механізмів і практичного інструментарію аналізу фінансового стану вітчизняних підприємств, законодавчі та нормативні матеріали Верховної Ради України та Кабінету Міністрів України; наукові праці класиків світової економічної і фінансової думки, теоретичні висновки, узагальнення і розробки сучасних зарубіжних та вітчизняних учених-економістів, провідних фахівців у сфері аналізу фінансового стану підприємств, що містяться у монографічній, спеціальній, періодичній літературі, матеріалах наукових та науково-практичних конференцій, а також власні дослідження та спостереження. 

Базою для виконання магістерської роботи було обрано ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп  » за 2016– 2018 роки, зокрема матеріали, що включають фінансову, статистичну та бухгалтерську звітність підприємства.

З метою полегшення розрахунків та отримання якісних розрахункових даних використані сучасні інформаційні технології.

Наукова новизна та практичне значення одержаних результатів. Наукова новизна полягає в систематизації теоретичних і практичних аспектів механізму формування та використання капіталу сільськогосподарського підприємства. До найбільш важливих результатів, що містять елементи наукової новизни, можна віднести:

· набули подальшого розвитку визначення категорії «фінансова діяльність» та «фінансові ресурси» на основі аналізу та узагальнення існуючих наукових точок зору, а також результатів проведеного дослідження;

· узагальнено сукупність показників для оцінки фінансового стану підприємства;

· окреслено чинники, які повинні бути підґрунтям в процесі формування оптимальної структури капіталу підприємств, враховуючи особливості діяльності та фази циклічного розвитку;

· набули подальшого розвитку обґрунтування необхідності застосування критеріїв аналізу фінансового стану підприємства.

В магістерській роботі одержано ряд висновків теоретичного та практичного характеру. Практичне значення одержаних результатів полягає у розробці ефективної системи аналізу фінансового стану підприємства, спрямованої на оптимізацію джерел його фінансування та підвищення рівня ефективності господарської діяльності. Впровадження результатів дослідження дасть змогу підвищити аналітичність облікової інформації, збільшити рівень розуміння керівниками фінансового стану, вплив його на рентабельність та платоспроможність підприємства, посилити контроль за формуванням і динамікою капіталу підприємства відповідно до вимог законодавства, дасть можливість прогнозувати потреби та обирати оптимальні шляхи формування необхідних ресурсів.
Особистий внесок здобувача. Магістерська робота є самостійно виконаним науковим дослідженням. Усі розробки та пропозиції, що містяться в роботі, належать особисто автору.

Структура та обсяг магістерської роботи. Магістерська робота складається з вступу, трьох розділів, висновків та пропозицій, додатків, списку використаних джерел, що нараховує 90 найменувань, містить 27 таблиць, 15 рисунків, 3 додатки. Основний зміст магістерської роботи викладено на 141 сторінках друкованого тексту.

Розділ 1. Теоретичні основи комплексного аналізу фінансового стану підприємства
1.1 . Поняття, сутність, методи аналізу фінансового стану підприємства 
Фінансовий стан підприємства (Financial position) — одна з найважливіших характеристик результатів діяльності кожного підприємства, що визначається взаємодією всіх складових фінансових відносин підприємства, сукупністю всіх виробничо-господарських факторів [ 64; 48 ].
Фінансовий стан підприємства характеризує здатність підприємства само розвиватися на певний момент часу. Фінансовий стан підприємства характеризується системою показників, що дають можливість оцінити наявність, розміщення та ефективність використання фінансових ресурсів.
Систематичний аналіз фінансового стану підприємства, його платоспроможності, ліквідності та фінансової стійкості необхідний ще й тому, що дохідність будь-якого підприємства, розмір його прибутку багато в чому залежать від його платоспроможності [19 c. 132].

Фінансовий стан підприємства характеризується забезпеченістю фінансовими ресурсами, необхідними для нормального функціонування підприємства, потребою в їх розміщенні і ефективністю використання, фінансовими взаємовідносинами з іншими юридичними особами, платоспроможністю і фінансовою стійкістю. Фінансова стійкість є однією з найважливіших характеристик фінансового стану підприємства - це таке становище підприємства, коли вкладені в підприємницьку діяльність ресурси окупаються за рахунок грошових надходжень від господарювання, а отриманий прибуток забезпечує самофінансування та незалежність підприємства від зовнішніх залучених джерел формування активів. Визначається фінансова стійкість відношенням вартості матеріальних оборотних активів (запасів та витрат) до величини власних та позикових джерел коштів для їх формування. [7 c. 105]

Зміст фінансового аналізу випливає з його функцій. Однією з таких функцій являється вивчення характеру дії економічних законів, встановлення закономірностей і тенденцій економічних явищ і процесів у конкретних умовах підприємства. Наступна функція аналізу - контроль за виконанням планів і управлінських рішень, за економічним використанням ресурсів. Центральна функція аналізу - пошук резервів підвищення ефективності виробництва на основі вивчення передового досвіду і досягнень науки і практики. Також інша функція аналізу - оцінка результатів діяльності підприємства по виконанню планів, досягнутому рівню розвитку економіки, використанню наявних можливостей. І насамкінець - розробка заходів по використанню виявлених резервів у процесі господарської діяльності [7 c. 106].

Для забезпечення належного рівня фінансового стану підприємства його фінансова діяльність мас бути спрямована на систематичне надходження й ефективне використання фінансових ресурсів, дотримання розрахункової та кредитної дисципліни, досягнення раціонального співвідношення власних і залучених коштів тощо.

Аналіз фінансового стану підприємства є необхідним етапом для розробки планів і прогнозів фінансового оздоровлення підприємства.
Фінансовий стан підприємства необхідно систематично й усебічно оцінювати з використанням різних методів, прийомів та методик аналізу.
Фінансовий стан може бути: 

- стійким; 

- нестійким; 

- кризовим. 

Здатність підприємства своєчасно проводити платежі, фінансувати свою діяльність на розширеній основі свідчить про його хороший фінансовий стан [8 c. 67].

Фінансовий стан підприємства залежить від результатів його виробничої, комерційної і фінансової діяльності. Якщо виробничий і фінансовий плани успішно виконуються, то це позитивно впливає на фінансовий стан підприємства. І навпаки, у результаті недовиконання плану по виробництву і реалізації продукції відбувається підвищення її собівартості, зменшення виручки і суми прибутку і як наслідок – погіршення фінансового стану підприємства і його платоспроможності. 

Стійкий фінансовий стан в свою чергу здійснює позитивний вплив на виконання виробничих планів і забезпечення потреб виробництва необхідними ресурсами. Тому фінансова діяльність як складова частина господарської діяльності направлена на забезпечення планомірного надходження і використання грошових ресурсів, виконання розрахункової дисципліни, досягнення раціональних пропорцій власного і залученого капіталу і найбільш ефективного його використання. Головна мета фінансової діяльності - вирішити, де, коли і як використовувати капітал для ефективного розвитку виробництва і отримання максимального прибутку [7 c. 109].

Фінансова стабільність підприємства визначається сукупністю показників, що свідчать про його можливості підтримувати нормальну виробничу рівновагу, про його здатність до невпинного економічного поступу.

До складових концепції забезпечення стабілізації фінансового стану підприємства слід віднести : 

По-перше, обґрунтування принципів її досягнення;

По-друге , створення умов для досягнення сталої фінансової рівноваги; 

По-третє, визначення факторів впливу і порядок їх урахування для формування стратегії розвитку підприємства [10 c. 154].

Головні етапи розробки стратегії стабілізації фінансового стану підприємства такі:

· створення інформаційної бази для ретроспективної оцінки дій, вжитих у цьому напрямі;

· визначення нагальних фінансових проблем і стратегічної мети;

· моніторинг впливу факторів зовнішнього середовища на прогнозний рівень фінансової рівноваги;

· створення альтернативних прогнозних варіантів забезпечення фінансової стабільності;

· створення системи критеріїв для оптимізації зазначеної стратегії ;

· оцінка прогнозних варіантів і вибір оптимального з них ;

· впровадження системи заходів щодо реалізації обраного варіанта стратегії, контроль за його виконанням [10 c. 156].

Щоб розробити альтернативні прогнозні варіанти, доцільно застосувати метод побудови імітаційних моделей розвитку підприємства, який передбачає три види прогнозів: оптимістичний, реалістичний, песимістичний. Розробляти кожен з трьох прогнозів можна у кількох варіантах. У наступному їх порівнюють і обирають найкращий для специфічних умов роботи підприємства. Здійснюючи такий вибір, слід оперувати системою певних показників, тому цілком логічним є етап, на якому розроблятиметься система критеріїв оптимізації стратегічних дій для досягнення фінансової стабільності. Органічно вписують у загальний комплекс стратегічних дій, цей етап передбачає укладення переліку показників, за якими відбуватиметься оцінка.

Головна мета аналізу фінансового стану - своєчасно виявляти і попереджувати недоліки у фінансовій діяльності і знаходити резерви покращення фінансового стану підприємства і його платоспроможності. Можна назвати шість основних прийомів аналізу [32 c. 203]:

1) горизонтальний (часовий) аналіз - порівняння кожної позиції звітності з попереднім періодом.

У фінансовому менеджменті найбільше поширення отримали наступні види горизонтального фінансового аналізу:

· співставлення фінансових показників звітного періоду з показниками попереднього періоду (наприклад, з показниками попереднього місяця, кварталу або року);

· співставлення фінансових показників звітного періоду з показниками аналогічного періоду минулого періоду. Цей вид горизонтального фінансового аналізу використовується на підприємствах з яскраво вираженими сезонними особливостями господарської діяльності;

· співставлення фінансових показників за ряд попередніх періодів. 

Застосування цього виду аналізу дає змогу для зручного представлення інформації та показників, що досліджуються, а результати такого аналітичного дослідження дозволяють побудувати динамічно-факторні моделі, які використовуються потім у процесі планування окремих фінансових показників.

2) вертикальний (структурний) аналіз - визначення структури фінансових показників з оцінкою впливу різних факторів на кінцевий результат.

В фінансовому менеджменті найбільшого поширення отримали наступні види вертикального (структурного) фінансового аналізу:

· структурний аналіз активів. В процесі такого аналізу визначається питома вага оборотних та поза оборотних активів; елементний склад оборотних активів; елементний склад поза оборотних активів; склад активів підприємства за рівнем ліквідності; склад інвестиційного портфеля, тощо. Результати такого аналізу використовуються в процесі оптимізації складу активів підприємства;

· структурний аналіз капіталу. В процесі цього аналізу визначається питома вага власного та залученого капіталу, яке використовує підприємство; склад використаного залученого капіталу за періодами його надання (коротко та довгостроковий залучений позиковий капітал); склад позикового капіталу за видами ( банківський кредит, фінансовий кредит інших форм; товарний або комерційний кредит, тощо). Результати такого аналізу використовують в процесі оцінки ефекту фінансового лівериджу, визначення середньозваженої вартості капіталу, оптимізації структури джерел формування позичених фінансових ресурсів т а в інших випадках;

· структурний аналіз грошових потоків. В процесі цього аналізу в складі загального грошового потоку виділяють грошові потоки за операційною, інвестиційною та фінансовою діяльністю підприємств; в складі кожного із цих видів грошових проводиться структурування надходжень та витрат грошових коштів, склад залишків грошових активів по окремих його елементах.

Застосування вертикального фінансового аналізу повинно доповнювати горизонтальний аналіз для всебічного представлення показників, що аналізуються [32 c. 204].

3) трендовий аналіз - порівняння кожної позиції звітності з рядом попередніх періодів та визначення тренду, тобто основної тенденції динаміки показників, очищеної від впливу індивідуальних особливостей окремих періодів (за допомогою тренду здійснюється екстраполяція найважливіших фінансових показників на перспективний період, тобто перспективний прогнозний аналіз фінансового стану) [32 c. 204];

4) аналіз відносних показників (коефіцієнтів) - розрахунок відношень між окремими позиціями звіту або позиціями різних форм звітності, визначення взаємозв'язків показників;

5) порівняльний аналіз - внутрішньогосподарський аналіз зведених показників звітності за окремими показниками самого підприємства та його дочірніх підприємств (філій), а також міжгосподарський аналіз показників даної фірми порівняно з показниками конкурентів або із середньогалузевими та середніми показниками.

В фінансовому менеджменті найбільшого поширення отримали наступні види порівняльного фінансового аналізу:

· порівняльний аналіз фінансових показників даного підприємства та середньогалузевих показників. В процесі цього аналізу виявляється величина відхилення основних результатів фінансової діяльності підприємства від середньогалузевих з метою оцінки своєї конкурентної позиції по фінансовим результатам діяльності і виявлення резервів подальшого підвищення ефективності фінансової діяльності;

· порівняльний аналіз фінансових показників даного підприємства та підприємств-конкурентів. В процесі такого аналізу виявляються слабкі сторони фінансової діяльності підприємства з метою розробки заходів по підвищенню його конкурентної позиції на конкретному регіональному ринку;

· порівняльний аналіз фінансових показників окремих структурних одиниць і підрозділів даного підприємства (його «центрів відповідальності»). Такий аналіз проводиться з метою порівняльної оцінки і пошуків резервів підвищення ефективності фінансової діяльності внутрішніх підрозділів підприємства;

· порівняльний аналіз звітних і планових (нормативних) фінансових показників. Такий аналіз складає основу організації моніторингу, що проводиться підприємством для аналізу поточної діяльності.

В процесі виявляється величина відхилення звітних показників від планових (нормативних), визначаються причини цих відхилень і вносяться рекомендації по коригуванню окремих направлень фінансової діяльності підприємств.

6) факторний аналіз - визначення впливу окремих факторів (причин) на результативний показник детермінованих (розділених у часі) або стохастичних (що не мають певного порядку) прийомів дослідження. При цьому факторний аналіз може бути як прямим (власне аналіз), коли результативний показник розділяють на окремі складові, так і зворотним (синтез), коли його окремі елементи з'єднують у загальний результативний показник [24 c. 205]. 

При оцінці фінансового стану підприємства застосовують велику множину аналітичних коефіцієнтів. Розрахунок фінансових коефіцієнтів ґрунтується на визначенні співвідношення між окремими рядками звітності. Методика такого аналіз полягає у порівнянні отриманих коефіцієнтів за звітністю підприємства із середньогалузевими, отриманими або аналогічними значеннями діяльності підприємства за ряд показників. Найбільш важливими з них є показники, що характеризують [47 c. 49]:

· майновий стан підприємства – це забезпечення підприємства основними засобами, оборотними активами та відповідними джерелами їх фінансування;

· фінансову стійкість – це здатність підприємства відповідати за своїми боргами й зобов’язаннями і нарощувати економічний потенціал, результат його поточного, інвестиційного, фінансового розвитку;

· ліквідність – це вимір можливостей підприємства зі сплати заборгованості шляхом перетворення його майна у гроші;

· платоспроможність – це міра покриття підприємством позикового капіталу;

· прибутковість – це співвідношення прибутку із вкладеним капіталом;

· ділову активність – це міра ефективності використання наявних активів(майна), ресурсовіддачі, трансформації активів, ефективності використання капіталу.

Групування фінансових коефіцієнтів за змістовною ознакою представлено на рис 1.1 [47 c. 51]. Застосування фінансових коефіцієнтів дає можливість порівняти показники підприємства за різні періоди, з іншими підприємствами, галузі або навіть різних галузей діяльності, наприклад, коли мова йде про становище підприємства на ринку цінних паперів. 

Фінансовий аналіз складається з підбору, групування і вивчення даних про фінансові ресурси підприємства і їх використання з метою мобілізації ресурсів, необхідних для виконання планових або проектних завдань і погашення фінансових зобов’язань в процесі господарської діяльності підприємства.
                                 





Рис. 1.1. Групування фінансових показників за змістовою ознакою

Аналіз фінансового стану може здійснюватися як управлінським персоналом підприємства, так і будь-яким зовнішнім аналітиком, оскільки такий аналіз базується на загальнодоступній інформації. Відповідно виділяють два види аналізу фінансового стану: внутрішній і зовнішній.
Внутрішній аналіз проводиться працівниками підприємства. Інформаційна база для його проведення набагато ширша і включає будь-яку інформацію, циркулюючу всередині підприємства та корисну для прийняття управлінських рішень. Відповідно розширюються і можливості аналізу. Внутрішній аналіз фінансового стану необхідний для задоволення власних потреб підприємства. Його метою є забезпечення надходження грошових коштів, розміщення власних і залучених джерел таким чином, щоб отримати максимальний прибуток і уникнути банкрутства. Результати аналізу використовуються для планування, контролю і прогнозування фінансового стану підприємства.
Зовнішній аналіз проводиться аналітиками – сторонніми особами для підприємства, які не мають доступу до внутрішньої інформаційної бази. Його метою є прогнозування ступеня ризику вкладення інвестицій і рівня його доходності. Зовнішній аналіз менш деталізований і більш формалізований.
Оцінку фінансового стану підприємства здійснюють різні економічні суб’єкти, зацікавлені в отриманні найбільш повної інформації про його діяльність. Результати аналізу дозволяють зацікавленим особам і підприємствам приймати управлінські рішення на підставі оцінки поточного фінансового стану, діяльності підприємства за минулі періоди і прогнозних даних [20;46]. Інтереси різних користувачів щодо аналізу фінансового стану наведені в табл. 1.1.
Кожна група користувачів інформації переслідує власні цілі при проведенні аналізу фінансового стану. Для керівництва підприємства цей аналіз виступає вихідною точкою при формуванні фінансової і комерційної стратегії, що впливає на розвиток подій у майбутньому.
Таблиця 1.1. 
Зміст аналізу фінансового стану для різних користувачів інформації
	ч/п
	Користувачі аналізу фінансового стану
	Сфера економічних інтересів

	1
	2
	3

	1
	Власники
	Оцінка доцільності виробничих витрат і досягнутих результатів, фінансової стійкості та конкурентоспроможності, можливостей і перспектив подальшого розвитку, ефективності використання залучених коштів .

Виявлення збитків, невиробничих витрат та втрат
Складання аргументованих прогнозів про фінансовий стан 
        |

	2
	Акціонери
	Аналіз складу управлінських втрат та оцінка їх цілеспрямованості. Аналіз формування загального прибутку та прибутку, який залишиться в розпорядженні підприємства для виплати дивідендів. 

Аналіз збитків, невиробничих витрат і втрат.

Структурний аналіз напрямів використання прибутку.

Оцінка ефективності дивідендної політики.

	3
	Банкіри та кредитори
	Оцінка складу та структури майна (активів) підприємства. 

Аналіз платоспроможності та фінансової стійкості підприємства.

Оцінка ефективності використання власного та залученого капіталу. 

Аналіз складу, структури та співвідношення дебіторської і кредиторської заборгованостей. 

Оцінка розрахунків за раніше отриманими короткостроковими та довгостроковими кредитами та позиками.

	4 
	 Постачальники та покупці
	Оцінка ліквідності поточних зобов’язань.

Наявність простроченої  дебіторської та кредиторської заборгованостей. Аналіз структури оборотних активів. 

Оцінка платоспроможності і фінансової стійкості підприємства.

	5


	Інвестори
	Оцінка фінансового стану підприємства, ефективності використання власного та залученого капіталів, дебіторської та кредиторської заборгованостей, майна підприємства, необоротних та оборотних активів. Аналіз рівня ліквідності, платоспроможності, фінансової стійкості, інвестиційної привабливості. 

 Аналіз ефективності довгострокових і короткострокових фінансових інвестицій за рахунок власних засобів підприємства.


Використання результатів аналізу дозволяє керівництву контролювати діяльність підприємства та вносити позитивні зміни в його роботу. Представники банків (аналітики, кредитори, аудитори) використовують аналіз розрахункових показників для оцінки платоспроможності підприємства. Фінансові аналітики та фінансисти на біржових ринках і ринках капіталів зацікавлені в оцінці ефективності та можливостей розвитку підприємства, а також надійності капіталовкладень. Інвестор прогнозує перспективи потенційних інвестицій у дане підприємство.
Методи фінансового аналізу - це комплекс науково-методичних інструментів та принципів дослідження фінансового стану підприємства. В економічній теорії та практиці існують різні класифікації методів економічного аналізу взагалі та фінансового аналізу зокрема [52 c. 124].

Перший рівень класифікації виокремлює неформалізовані та формалізовані методи аналізу.

Неформалізовані методи аналізу ґрунтуються на описуванні аналітичних процедур на логічному рівні, а не на жорстких аналітичних взаємозв'язках та залежностях. До неформалізованих належать такі методи:

- експертних оцінок і сценаріїв;

- психологічні;

- морфологічні;

- порівняльні;

- побудови системи показників;

- побудови системи аналітичних таблиць.

Ці методи характеризуються певним суб'єктивізмом, оскільки в них велике значення відіграють інтуїція, досвід та професійні знання аналітика.

До формалізованих методів фінансового аналізу належать ті, в основу яких покладено жорстко формалізовані аналітичні залежності, тобто методи:

- ланцюгових підстановок;

- арифметичних різниць;

- балансовий;

- виокремлення ізольованого впливу факторів;

- відсоткових чисел;

- диференційний;

- логарифмічний;

- інтегральний;

- простих і складних відсотків;

- дисконтування.

У процесі фінансового аналізу широко застосовуються і традиційні методи економічної статистики (середніх та відносних величин, групування, графічний, індексний, елементарні методи обробки рядів динаміки), а також математико-статистичні методи (кореляційний аналіз, дисперсійний аналіз, факторний аналіз, метод головних компонентів) [29 c. 126].

Використання видів, прийомів та методів аналізу для конкретних цілей вивчення фінансового стану підприємства в сукупності становить методологію та методику аналізу.

Фінансовий аналіз здійснюється за допомогою різних моделей, які дають змогу структурувати та ідентифікувати взаємозв'язки між основними показниками. Існують три основні типи моделей, які застосовуються в процесі аналізу фінансового стану підприємства: дескриптивні, предикативні та нормативні [21 c. 76].

Дескриптивні моделі є основними. До них належать: побудова системи звітних балансів; подання фінансової звітності у різних аналітичних розрізах; вертикальний та горизонтальний аналіз звітності; система аналітичних коефіцієнтів; аналітичні записки до звітності. Дескриптивні моделі засновані на використанні інформації з бухгалтерської звітності.

Предикативні моделі - це моделі передбачувального, тобто прогностичного характеру. Вони використовуються для прогнозування доходів та прибутків підприємства, його майбутнього фінансового стану. Найбільш поширені з них: розрахунки точки критичного обсягу продажу, побудова прогностичних фінансових звітів, моделі динамічного аналізу (жорстко детерміновані факторні та регресивні моделі).

Нормативні моделі - це моделі, які уможливлюють порівняння фактичних результатів діяльності підприємства із нормативними (розрахованими на підставі нормативу). Ці моделі використовуються, як правило, у внутрішньому фінансовому аналізі, їхня суть полягає у встановленні нормативів на кожну статтю витрат стосовно технологічних процесів, видів виробів та у розгляді і з'ясуванні причин відхилень фактичних даних від цих нормативів.

Фінансовий аналіз значною мірою базується на застосуванні жорстко детермінованих факторних моделей.

Таким чином, у ході аналізу фінансового стану підприємства можуть використовуватися найрізноманітніші прийоми, методи та моделі аналізу, їхня кількість та широта застосування залежать від конкретних цілей аналізу та визначаються його завданнями в кожному конкретному випадку[ 21 c. 80]. 

1.2 Концептуальні аспекти дослідження фінансової стійкості підприємства
Визначення фінансової стійкості підприємств відноситься до числа найбільш важливих економічних проблем в умовах переходу до ринку, оскільки недостатня фінансова стійкість може привести до відсутності у підприємства коштів для розвитку виробництва, їх неплатоспроможності і , в кінцевому підсумку, до банкрутства, а "надмірна" стійкість буде гальмувати розвиток, збільшувати витрати підприємства надлишковими запасами і резервами.

Фінансова стійкість підприємства є однією з найважливіших характеристик фінансового стану підприємства. Вона відображає, наскільки підприємство стабільне, незалежне від зовнішніх кредиторів, наскільки власники фінансують своє підприємство, яка частина власного капіталу використовується для фінансування поточної діяльності [70 c. 508].
Аналізувати фінансову стійкість будь-якого підприємства є нагальною необхідністю, бо за допомогою цього аналізу можна виявити сильні і слабкі позиції різних підприємств. Менеджери використовують ці дані для контролю діяльності підприємства, щоб не допустити банкрутства. Кредитори уважно стежать за показниками фінансової стійкості, щоб пересвідчитись, що підприємство може сплатити за своїми короткостроковими борговими зобов'язаннями, а також покрити свої фіксовані платежі доходами. Банки значною мірою будують свою кредитну політику, зважаючи на фінансову стійкість підприємства. Фінансові експерти використовують ці показники для порівняння відносних переваг різних підприємств. З метою аналізу фінансової стійкості може використовуватися і інша інформація.

Головним компонентом стійкості підприємства є його фінансова стійкість, за рахунок якого підприємство спроможне забезпечувати маркетингову та кадрову стійкість, сприяти розвитку виробничої та техніко-технологічної стійкості, підтримувати інвестиційну стійкість, підвищувати ефективність процесу управління. Отже, фінансова стійкість підприємства стає запорукою стабільного функціонування і розвитку підприємства [7 c. 115] .

Фактори, які впливають на фінансову стійкість підприємства, класифікуються за такими ознаками: 
- за місцем виникнення (внутрішні: галузева незалежність, структура та динаміка витрат, розмір уставного капіталу, стан майна і фінансових ресурсів та структура послуг і їх частка у загальному платоспроможному попиті;  зовнішні: зовнішньоекономічні зв’язки, рівень платоспроможного попиту, конкуренція, економічні умови господарювання, податкова, кредитно-фінансова, інвестиційна політика )
- за важливістю результату (основні, другорядні); 
- за структурою (прості, складні); 
- за часом дії (постійні, тимчасові) [7c. 117].

В процесі аналізу фінансової стійкості підприємства особливу увагу слід приділяти внутрішнім факторам, які залежать від діяльності підприємства і на які воно має можливість впливати та якими управляти.

Залежно від впливу означених вище факторів можна виділити такі види фінансової стійкості підприємства: поточна (на момент проведення аналізу) і потенційна (перспектива нарощувати обсяги діяльності протягом певного часу і вихід на новий рівень фінансової рівноваги). Тобто фінансова стійкість підприємства у короткостроковому періоді означає досягнення стану рівноваги, у довгостроковому періоді – трансформування чинників стабілізації у фактори розвитку підприємства. 

Комплексний характер поняття фінансової стійкості підприємства обумовлює необхідність обґрунтування системи критеріїв, які можна розглядати як ключові ознаки її аналізу. Під критерієм розуміють сукупність характеристик, які дають можливість у формалізованому вигляді описати рівень фінансової стійкості підприємства і на такій основі сформувати рекомендації щодо його оптимізації. Фінансова стійкість характеризує ступінь фінансової незалежності підприємства щодо володіння своїм майном і його використання. Основними завданнями аналізу фінансової стійкості підприємства є цей ступінь незалежності оцінити за різними критеріями [8 c. 71]:

· рівнем покриття матеріальних обігових коштів стабільними джерелами фінансування;

· платоспроможністю підприємства (його потенційною спроможністю покрити термінові зобов'язання мобільними активами);

· часткою власних або стабільних джерел у сукупних джерелах фінансування;

· показати результати основної діяльності.

Фінансова стійкість — це результат діяльності, який свідчить про забезпеченість підприємства власними фінансовими ресурсами, рівень їх використання, напрями їх розміщення [70 c. 508].

Аналіз фінансової стійкості підприємства може проводитись з метою [8 c. 71]:

· встановлення міри, якою підприємство може спиратися на власні кошти і скільки треба позичити, а отже наскільки ефективно використовуються власні і позичені кошти;

· вивчення співвідношення динаміки оборотних і необоротних активів;

· пошуку резервів підвищення рентабельності виробництва і зміцнення комерційного розрахунку як основи стабільної роботи підприємства та виконання ним зобов'язань перед бюджетом, банком та іншими установами.

Проведення аналізу фінансової стійкості дозволить нам критично оцінити фінансові результати діяльності підприємства як у статистиці за певний період, так і в динаміці — за ряд періодів, визначити «больові точки» у фінансовій діяльності та способи ефективнішого використання наявного капіталу, їх раціонального розміщення.

Для глибшого з'ясування причин тих або інших відхилень фінансових показників від розрахункових, використовують дані фінансового плану, що комплексно характеризують господарчу діяльність підприємства. Для деталізації окремих питань використовують реєстри бухгалтерського звіту, первинну документацію, листування з банком, фінансовими органами, претензійні та арбітражні матеріали [29 c. 45].

При проведенні аналізу фінансового стану підприємства на перший план виходить проблема вибору методики, на основі якої здійснюється розрахунок основних показників оцінки фінансової стійкості і платоспроможності, а також інтерпретація показників. При аналізі фінансової стійкості застосовуються різні відносні показники, а зокрема [47 c. 55]:

1. Показники структури джерел формування капіталу – характеризує співвідношення між розділами та статтями пасиву балансу.

Коефіцієнт автономії характеризує частину власного капіталу в загальній сумі коштів, інвестицій у діяльності підприємства. Чим вищий цей показник, тим більша фінансова стійкість і незалежність від зовнішніх кредиторів підприємства. Нормативне значення ≥0,5.

Коефіцієнт фінансової залежності характеризує частину залученого капіталу в загальній сумі коштів підприємства. Чим вищий цей показник, тим більша фінансова залежність від зовнішніх кредиторів підприємства. Коефіцієнт автономії та коефіцієнт фінансової залежності в сумі дають 1.

Коефіцієнт фінансової стабільності показує скільки припадає власного капіталу на 1 грн. залученого. Оптимальне значення ≥1.

Коефіцієнт співвідношення позикових і власних засобів (фінансового ризику). Його зростання в динаміці свідчить про посилення залежності підприємства від привернутого капіталу (<1).

Коефіцієнт довгострокових і поточних зобов’язань - показує частину відповідно довгострокових і поточних зобов’язань в залучених джерелах формування капіталу.

Коефіцієнт страхування власного та статутного капіталу - показує скільки підприємство зарезервувало коштів відповідно на 1 грн. власного чи статутного капіталу.

2. Показники стану оборотних активів характеризують співвідношення між розділами і статтями активу и пасиву балансу [47 c. 56].

Коефіцієнт маневреності власного капіталу показує, наскільки мобільні власні джерела засобів з фінансової точки зору: чим більше Км., тим краще фінансовий стан, оптимальне значення Км=0,5.

Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними оборотними коштами відображає частку оборотних активів які сформовані за рахунок власних коштів, вважається достатнє значення ≥0,1.

Коефіцієнт забезпеченості запасів власними оборотними коштами характеризує рівень достатності власних оборотних коштів. Оптимальне значення ≥0,5.

Коефіцієнт маневреності власних оборотних коштів показує частину грошових коштів у загальних власних оборотних коштах.

3. Показники стану основного капіталу характеризує рядки та статті активу балансу [47 c. 56].

Коефіцієнт виробничого потенціалу показує яку частину у майні займають основні засоби та оборотні виробничі фонди. 
Коефіцієнт реальної вартості основних засобів у майні характеризує частину основних засобів в оцінці за залишковою вартістю у майні підприємства.

Коефіцієнт нагромадження амортизації показує функціональний стан основних засобів та нематеріальних активів.

Коефіцієнт співвідношення оборотних і необоротних активів показує скільки припадає оборотних активів на 1 грн. не оборотних активів

Всі ці показники містять величини власних засобів. За наявності у компанії в аналізованому періоді негативного капіталу, що пов'язане із збитковою діяльністю, говорити про наявність фінансової стійкості компанії не можна, компанія характеризується як фінансово нестійкий.

Підбиваючи підсумок розгляду сутності оцінки фінансового стану підприємства, слід іще раз підкреслити, що необхідність та значення такої оцінки зумовлені потребою систематичного аналізу та вдосконалення роботи за ринкових відносин, переходу до самоокупності, самофінансування, потребою в поліпшенні використання фінансових ресурсів, а також пошуків резервів зміцнення фінансової стабільності підприємства [47 c. 58].

1.3 Платоспроможність та ліквідність як складові фінансового стану підприємства
Одним з індикаторів фінансового стану підприємства є його платоспроможність, тобто можливість наявними грошовими ресурсами вчасно погашати свої платіжні зобов'язання. Розрізняють поточну платоспроможність, що склалася на певний момент часу, і перспективну платоспроможність, що очікується в короткостроковій, середньостроковій і довгостроковій перспективі.

Поточна (технічна) платоспроможність означає наявність у достатньому обсязі коштів і їхніх еквівалентів для розрахунків за кредиторською заборгованістю, що вимагає негайного погашення. Звідси основними індикаторами поточної платоспроможності є наявність достатньої суми коштів і відсутність у підприємства прострочених боргових зобов'язань.

Перспективна платоспроможність забезпечується погодженістю зобов'язань і платіжних засобів протягом прогнозного періоду, що, у свою чергу, залежить від складу, обсягів і ступеня ліквідності поточних активів, а також від обсягів, складу і швидкості дозрівання поточних зобов'язань до погашення. При внутрішньому аналізі платоспроможність прогнозується на підставі вивчення грошових потоків. Зовнішній аналіз платоспроможності здійснюється, як правило, на основі вивчення показників ліквідності.

Під ліквідністю активу розуміється здатність його до трансформації у грошові засоби, а ступінь ліквідності активу визначається проміжком часу, необхідним для його перетворення у грошову форму. Чим менше потрібно часу для інкасації певного активу, тим вища його ліквідність. При цьому варто розрізняти поняття ліквідності сукупних активів як можливість їхньої швидкої реалізації при банкрутстві й самоліквідації підприємства і поняття ліквідності оборотних активів, що забезпечує його поточну платоспроможність. 
Ліквідність балансу —це можливість суб'єкта господарювання перетворити активи в готівку і погасити свої платіжні зобов’язання, а точніше — це ступінь покриття боргових зобов'язань підприємства його активами, термін перетворення яких у готівку відповідає терміну погашення платіжних зобов'язань. Якісна відмінність цього поняття від ліквідності активів у тому, що ліквідність балансу відбиває міру погодженості обсягів і ліквідності активів з розмірами і термінами погашення зобов'язань, тоді як ліквідність активів визначається безвідносно до пасиву балансу.

Ліквідність підприємства —це більш загальне поняття, ніж ліквідність балансу. Ліквідність балансу передбачає вишукування платіжних засобів тільки за рахунок внутрішніх джерел (реалізації активів). Але підприємство може залучити позикові засоби зі сторони, якщо в нього є відповідний імідж у діловому світі і досить високий рівень інвестиційної привабливості. Тому, оцінюючи ліквідність підприємства, треба враховувати його фінансову гнучкість, тобто здатність позичати кошти з різних джерел, збільшувати акціонерний капітал, продавати активи, швидко реагувати на кон'юнктуру ринку і т. ін.

 Від ступеня ліквідності балансу залежить платоспроможність підприємства. Разом з тим ліквідність характерна як для поточного стану розрахунків, так і на перспективу. Підприємство може бути платоспроможним на звітну дату, але мати несприятливі можливості в майбутньому, і навпаки.
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Рис. 1.2. Взаємозв'язок між показниками ліквідності й платоспроможності підприємства

На рис. 1.2. показано блок-схему, що відбиває взаємозв'язок між платоспроможністю, ліквідністю підприємства і ліквідністю балансу, яку можна порівняти з багатоповерховим будинком, у якому всі поверхи рівнозначні, але другий поверх не можна звести без першого, а третій — без першого і другого. Якщо завалиться перший, то розваляться і всі інші. Отже, ліквідність балансу, що базується на рівновазі активів і пасивів, є основою (фундаментом) платоспроможності й ліквідності підприємства. Іншими словами, ліквідність — це спосіб підтримки платоспроможності. Але разом з тим, якщо підприємство має високий імідж і постійно платоспроможне, то йому легше підтримувати свою ліквідність.

Отже, ліквідність поняття більш широке ніж платоспроможність. Ліквідність – це потенційна платоспроможність. Ліквідність підприємства визначається через співвідношення різних частин активу та пасиву його балансу. Платоспроможність характеризується наявними грошовими коштами. Водночас, необхідно відрізняти від ліквідності балансу ліквідність активів. Рівень ліквідності активів пов’язаний із часом, необхідним для перетворення їх у грошові засоби. Чим менше часу необхідно для перетворення даного виду активів у гроші, тим вища його ліквідність. Присутня обернена залежність [ 16 c. 134].

В умовах ринкової економіки, коли можлива ліквідація підприємств унаслідок їхнього банкрутства, платоспроможність та ліквідність є одними з головних критерій для визначення фінансового стану підприємства. Якщо стан розміщення підприємством власних та залучених фінансових ресурсів відповідає умовам ліквідності, таке підприємство гарантоване від банкрутства. Водночас для підтримання підприємства у платоспроможному стані, необхідна відповідність чисто грошових активів потребам щоденних платежів. Наявність залишку коштів на кінець операційного дня на поточному рахунку а також відсутність прострочених боргових зобов’язань є доброю ознакою з точки зору визначення платоспроможності підприємства. З іншого боку, надмірна концентрація грошових коштів на поточному рахунку свідчить про нераціональне використання фінансових ресурсів. Цілком достатнім є покриття різниці між кредиторською заборгованістю усіх видів, строки оплати якої настають протягом певного найближчого періоду, та поточною дебіторською заборгованістю, платежі за якою очікуються у той же період. Незадовільна платіжна готовність підприємства тягне за собою великі непродуктивні витрати підприємства у вигляді пені за прострочення платежів.

Визначаючи ліквідність та платоспроможність підприємства, різні користувачі даної інформації мають різні інтереси. Банківські та інші кредитні установи цікавляться можливістю вкладення коштів та отримання їх назад з певним відсотком. Держава вбачає в кожному підприємстві, насамперед, надійного платника податків. Працівники розраховують на своєчасне отримання заробітної плати та перспективи у майбутньому. Аудитори, консультанти або фінансові директори мають на меті вироблення раціональних рекомендацій по покращенню фінансового стану об’єкту, що аналізується [14 c. 467].

Низька ліквідність, а отже і платоспроможність підприємства, спричинюється збитковою діяльністю або низьким рівнем рентабельності, оскільки прибуток є головним джерелом збільшення обсягу фінансових ресурсів, а також нераціональним розміщенням фінансових ресурсів. Все це може призвести до банкрутства та ліквідації підприємства.

Таким чином, будучи дуже близькими, поняття ліквідності та платоспроможності не є ідентичними. Відображаючи потенційну платоспроможність ліквідність зорієнтована на перспективу, в той час як платоспроможність характеризує поточний стан підприємства. Чітка визначеність надає можливість різним контрагентам та зацікавленим суб’єктам зосередити свою увагу на тих явищах та процесах, що найбільшою мірою відповідають їхнім інформаційним запитам та надають можливість прийняття раціональних та правильних рішень[16 c. 135] .

Незадовільним у формуванні структури балансу є:

· зростання «дефіциту» власного капіталу і збільшення темпів зростання його зобов'язань;

· зростання дебіторської і кредиторської заборгованості;

· наявність «дефіциту» власного оборотного капіталу [23 c. 228].

Результати аналізу ліквідності підприємства представляють інтерес, перш за все для комерційних кредиторів. Оскільки, комерційні кредити короткострокові, то саме аналіз ліквідності краще всього дозволяє оцінити здатність підприємства сплатити ці зобов'язання.

Всі активи підприємства залежно від ступеня ліквідності, тобто від швидкості перетворення на грошові кошти, можна умовно підрозділити на наступні групи [47 c. 63].

1. Найбільш ліквідні активи (А1) – суми по всіх статтях грошових коштів, які можуть бути використані для виконання поточних розрахунків негайно. До цієї групи відносяться також ті короткострокові фінансові вкладення (цінні папери), які можна прирівняти до грошей.

2. Активи, які швидко реалізуються (А2) – активи, для звернення яких в наявні засоби потрібний певний час. У цю групу можна включити дебіторську заборгованість (платежі по якій очікуються в термін 12 місяців після звітної дати), інші оборотні активи.

Ліквідність цих активів різна і залежить від суб'єктивних і об'єктивних чинників: кваліфікації фінансових працівників підприємства, взаємин з платниками і їх платоспроможності, умов надання кредитів покупцям, організації вексельного звернення.

3. Активи, що повільно реалізовуються(А3) – статті розділу активу балансу, що включають запаси і інші оборотні активи.

Товарні запаси не можуть бути продані до тих пір, поки не знайдений покупець. Запаси сировини, матеріалів і незавершеної продукції іноді вимагають попередньої обробки, перш ніж їх можна буде продати.

4. Активи, що важко реалізуються (А4) – активи, які призначені для використання в господарській діяльності в течії щодо тривалого періоду. У цю групу можна включити статті I розділу активу балансу «Необоротні активи», а також дебіторську заборгованість, платежі по якій очікуються більш ніж через 12 місяців після звітної дати. Згідно Міжнародному стандарту фінансової звітності №5 довгострокова дебіторська заборгованість включається до складу інших довгострокових активів.

Перші три групи активів (найбільш ліквідні активи і активи, які швидко реалізуються, а також активи, що повільно реалізуються) в перебігу поточного господарського періоду можуть постійно змінюватися і належать до поточних активів підприємства. Поточні активи більш ліквідні, ніж решта майна підприємства.

Пасиви балансу по ступеню зростання термінів погашення зобов'язань групуються таким чином [47 c. 65].

1. Найбільш термінові зобов'язання (П1) – кредиторська заборгованість, розрахунки по дивідендах, інші короткострокові зобов'язання, а також позики, не погашені в строк (за даними додатків до бухгалтерського балансу).

2. Короткострокові пасиви (П2) – короткострокові позикові кредити банків і інші позики, що підлягають погашенню протягом 12 місяців після звітної дати.

3. Довгострокові пасиви (П3) – довгострокові позикові кредити і інші довгострокові пасиви .

4. Постійні пасиви (П4) (статті розділу балансу «Капітал « і окремі статті розділу балансу, що не увійшли до попередніх груп), постійні пасиви слід зменшити на суму по статтях «Витрати майбутніх періодів», «Збитки».
Баланс вважається абсолютно ліквідним, якщо:
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Вивчення співвідношень цих груп активів і пасивів за кілька періодів дозволить установити тенденції зміни в структурі балансу і його ліквідності

Короткострокові зобов'язання – це поточні зобов'язання, а короткострокові і довгострокові зобов'язання разом узяті утворюють зовнішні зобов'язання.

Підприємство вважається ліквідним, якщо його поточні активи перевищують його короткострокові зобов'язання. Підприємство може бути ліквідним більшою чи меншою мірою. Підприємство, оборотний капітал якого складається переважно з грошових коштів і короткострокової дебіторської заборгованості, зазвичай вважається більш ліквідним, ніж підприємство, оборотний капітал якого складається переважно із запасів [14 c. 472].

Показники ліквідності застосовуються для оцінки здатності підприємства виконувати свої короткострокові зобов'язання. Вони дають уявлення не тільки про платоспроможність підприємства на даний момент, але і у разі надзвичайних подій.

Загальну оцінку платоспроможності дає коефіцієнт поточної ліквідності, який в економічній літературі називають також коефіцієнтом покриття, коефіцієнтом загального покриття.

Коефіцієнт поточної ліквідності рівний відношенню поточних активів до короткострокових зобов'язань і визначається таким чином [14 c. 473]:
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де К. п. л – коефіцієнт поточної ліквідності;

А1 – найбільш ліквідні активи;

А2 – активи, які швидко реалізуються;

А3 – активи, що поволі реалізовуються;

П1 – найбільш термінові зобов'язання;

П2 – короткострокові пасиви.

Коефіцієнт поточної ліквідності характеризує загальну ліквідність і показує, якою мірою поточні кредиторські зобов'язання забезпечуються поточними активами, тобто скільки грошових одиниць поточних активів доводиться на 1 грошову одиницю поточних зобов'язань. Якщо відношення менше ніж 1:1, то поточні зобов'язання перевищують поточні активи.

Якщо коефіцієнт поточної ліквідності високий, то це може бути пов'язано з уповільненням оборотності засобів, вкладених в запаси, з невиправданим зростанням дебіторської заборгованості. Постійне зниження коефіцієнта означає зростаючий ризик неплатоспроможності. Доцільно цей показник порівнювати з середніми значеннями по групі аналогічних підприємств.

Проте цей показник дуже укрупнений, оскільки в нім не враховується ступінь ліквідності окремих елементів оборотного капіталу.

Аналіз зміни коефіцієнта поточної ліквідності указує на кризовий характер стану ліквідності, що характеризується недоліком оборотних коштів у компанії для покриття короткострокових зобов'язань. Мінімальне значення цього коефіцієнта, коли компанія ще є платоспроможною в короткостроковому періоді, рівне 1 (в цьому випадку короткострокові зобов'язання рівні оборотному капіталу компанії). Показник ліквідності постійно знаходиться нижчим мінімально прийнятного рівня. Це означає, що компанія в короткостроковому аспекті є неплатоспроможною.

У практичному плані це означає, що, по-перше, оборотний капітал компанії повністю сформований за рахунок короткострокових позикових засобів і, по-друге, що власний капітал також фінансується за рахунок короткострокових залучень засобів, причому компанія вимушена постійно рефінансувати ці зобов'язання (тобто покривати їх виключно за рахунок узятих нових позик). Отже, по даному критерію структуру балансу компанії можна визнати незадовільною.

Коефіцієнт абсолютної ліквідності визначається відношенням найбільш ліквідних активів до поточних зобов'язань і розраховується по формулі [14 c. 474]:
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де К.аб.л. - коефіцієнт абсолютної ліквідності;

А1 – найбільш ліквідні активи;

П1 – найбільш термінові зобов'язання;

П2 – короткострокові пасиви.

Цей коефіцієнт є найбільш жорстким критерієм платоспроможності і показує, яку частину короткострокової заборгованості підприємство може погасити найближчим часом. Величина його повинна бути не нижче 0,2.

Коефіцієнт швидкої ліквідності є проміжним коефіцієнтом покриття і показує, яку частину можна погасити поточними активами за мінусом запасів. Коефіцієнт швидкої ліквідності розраховується по формулі [14 c. 474]:
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де К.шв.л. – коефіцієнт швидкої ліквідності;

А1 – найбільш ліквідні активи;

А2 – активи, які швидко реалізуються;

П1 – найбільш термінові зобов'язання;

П2 – короткострокові пасиви.

Він допомагає оцінити можливість погашення підприємством короткострокових зобов'язань у разі його критичного положення, коли не буде можливість продати запаси.

Значення цього показника рекомендується в межах від 0,7 до 1,0, але може бути надзвичайне високим із-за невиправданого зростання дебіторської заборгованості.

Коефіцієнт швидкої ліквідності показує прогнозовані платіжні можливості компанії за умови своєчасного проведення розрахунків з дебіторами.

Різні показники ліквідності представляють інтерес не тільки для керівників і фінансових працівників підприємства, але і для різних споживачів аналітичної інформації: коефіцієнт абсолютної ліквідності – для постачальників сировини і матеріалів, коефіцієнт швидкої ліквідності – для банків, коефіцієнт поточної ліквідності – для покупців і утримувачів акцій і облігацій підприємства.

Зовнішнім проявом фінансової стійкості виступає платоспроможність.

Платоспроможність – це здатність своєчасно повністю виконувати свої платіжні зобов'язання, витікаючи з торгових, кредитових і інших операцій платіжного характеру [70 c. 306].

Платоспроможність підтверджується даними: наявність грошових коштів на розрахункових рахунках, валютних рахунках, короткострокові фінансові вкладення. Ці активи повинні мати оптимальну величину. Чим значніше розмір грошових коштів на рахунках, тим з більшою вірогідністю можна стверджувати, що підприємство має в своєму розпорядженні достатні засоби для поточних розрахунків і платежів. Постійна кризова відсутність готівки призводить до того, що підприємство перетворюється на «технічно неплатоспроможне», а це вже може розглядатися як перший ступінь на шляху до банкрутства.

Низька платоспроможність буває як випадковою, тимчасовою, так і тривалою, хронічною. Причинами цього можуть бути:

· недостатня забезпеченість фінансовими ресурсами;

· невиконання плану реалізації продукції;

· нераціональна структура оборотних коштів;

· невчасне надходження платежів від контрактів;

· надлишки товарів на відповідальному зберіганні [19 c. 134].

Підставою для ухвалення рішення про неспроможність (банкрутстві) компанії є система показників для визначення незадовільної структури балансу. Підставою для визнання структури балансу підприємства незадовільною, а підприємства – неплатоспроможним, є виконання однієї з наступних умов:

· коефіцієнт загальної ліквідності на кінець аналізованого періоду має значення менше 1,5;

· коефіцієнт забезпеченості власними засобами на кінець аналізованого періоду має значення менше 0,1.

Розділ 2 Комплексна оцінка фінансово-господарської діяльності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
2.1. Загальна характеристика фінансово-господарської діяльності підприємства
Випускна робота виконується на матеріалах Приватного акціонерного товариства «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» - основною діяльністю якого є виробництво олії. 

Статутом передбачено досить широке коло видів діяльності:

· виробництво іншої продукції, не забороненої законодавством України;

· здійснення внутрішньодержавних та міжнародних перевезень вантажним та пасажирським транспортом, надання транспортно-експедиційних послуг юридичним та фізичним особам в Україні та за її межами;

· закупка, переробка, виробництво і реалізація сільськогосподарських і продовольчих товарів;

· організація та здійснення оптової та роздрібної торгівлі промисловими товарами народного споживання, нерухомістю та засобами виробництва;

· виконання робіт з оформлення, розробка та впровадження дизайну при оформленні приміщення;

· валютні операції;

· лізингова діяльність;

· інвестиційна та фінансова діяльність.

Збори акціонерів товариства є вищим його органом. 

Голова правління призначається установчими зборами строком на 2 роки з правом його продовження. 
Структура органів управління підприємством як акціонерного товариства має наступний вигляд (рисунок 2.1 ):
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Рис. 2.1 – Організаційна структура ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»

До компетенції спостережної ради належать прийняття рішень про організацію, ліквідацію ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп», затвердження ліквідаційного балансу.

Ревізійна комісія здійснює перевірки господарсько-фінансової діяльності підприємства за власною ініціативою та за рішенням вищого органу управління чи правління.

Голова правління призначає та звільняє з посади директора підприємства, затверджує внесення змін та доповнень до статуту підприємства, погоджує договори про спільну діяльність, які укладаються підприємством, визначає організаційну структуру і штат підприємства, форми та системи оплати праці.

Господарська діяльність кожного підприємства складається з господарських операцій – фактів підприємницької та іншої діяльності, що впливають на стан активів, капіталу, зобов’язань та фінансових результатів.

Таблиця 2.1

Динаміка основних техніко-економічних показників діяльності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
	Показники
	Од. виміру
	Роки
	Відхилення показника 2018/2016 рр.
	Відхилення показника 2018/2017 рр.

	
	
	2016
	2017
	2018
	
	

	
	
	
	
	
	Абс., тис. грн.
	Відн. %
	Абс., тис. грн.
	Відн. %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1. Капітал станом на кінець року
	 тис. грн.
	111033,5
	111824,7
	94989,8
	-16043,7
	-14,4
	-16834,9
	-15,1

	 в т. ч. 1.1.1. резервний капітал тис.грн.
	 тис. грн.
	995,7
	995,7
	995,7
	0
	0
	0
	0

	в т. ч. 1.1.2. зареєстрований (пайовий)  капітал тис.грн.
	тис. грн.
	18807,1
	18807,1
	18807,1
	0
	0
	0
	0

	в т. ч. 1.1.3. нерозподілений прибуток або непокриті збитки тис. грн.
	тис. грн.
	5283,7
	6080,0
	6509,2
	1225,5
	23,2
	429,2
	7,1

	в т. ч. 1.1.4 додатковий капітал
	 тис. грн.
	85947,0
	85997,7
	68733,6
	-17213,4
	-20,0
	-17264,1
	-20,1

	1.2. поточні зобов’язання
	 тис. грн.
	18296,3
	87166,1
	89145,6
	70849,3
	387,2
	1979,5
	2,3

	в т.ч. 1.2.1. довгострокові кредити банків 
	тис. грн. 
	26512,3
	4191,5
	-
	-
	-
	-
	-

	в т. ч. 1.2.2. довгострокові фінансові зобов’язання
	тис. грн.
	32644,9
	39294,3
	5116,1
	-27528,8
	-84,3
	-34178,2
	-87,0

	в т. ч. 1.2.3. поточні зобов’язання за розрахунками
	тис. грн.
	3396,3
	4423,4
	32492,1
	29095,8
	856,7
	28068,7
	634,6

	1.2.4. кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги
	тис. грн.
	5857,6
	58926,2
	36634,6
	30777,0
	525,4
	-22291,6
	-37,8

	2. Майно станом на кінець року:
	 тис. грн.
	201110,1
	245147,4
	205907,1
	4797,0
	2,4
	-39240,3
	-16,0

	2.1. необоротні активи;
	 тис. грн.
	168908,4
	160583,4
	155807,6
	-13100,8
	-7,8
	-4775,8
	-3,0

	2.1.1. дебіторська заборгованість необоротних активів
	тис. грн.
	650
	8,9
	8,8
	-56,2
	86,5
	-0,1
	-1,1

	Продовження таблиці 2.1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	2.2. оборотні активи:
	тис. грн.
	32201,7
	84564,0
	50099,5
	17897,8
	55,6
	-34464,5
	-40,8

	2.2.1. виробничі запаси;
	 тис. грн.
	1810,7
	2756,7
	3159,8
	1349,1
	74,5
	403,1
	14,6

	2.2.2.дебіторська заборгованість оборотних активів
	 тис. грн.
	22515,0
	74883,4
	37853,4
	15338,4
	68,1
	-37030,0
	-49,5

	2.2.3. грошові кошти
	 тис. грн.
	2892,1
	50,6
	1333
	-1559,1
	-53,9
	1282,4
	2534,4

	3. Економічні показники:

	3.1. чистий дохід (виручка) від реалізації продукції, 
	 тис. грн.
	37739,2
	158695,8
	192460,4
	154721,2
	410,0
	33764,6
	21,3

	3.2 собівартість реалізованої продукції;
	 тис. грн.
	32765,1
	151179,3
	186306,5
	153541,4
	468,6
	35127,2
	23,2

	3.3. фінансовий результат від операційної діяльності 
	тис. грн.
	2489,0
	4349,2
	2969,3
	480,3
	19,3
	-1379,9
	-31,7

	3.4. фінансовий результат від звичайної діяльності до оподаткування 
	 тис. грн.
	3085,1
	796,3
	429,2
	-2655,9
	-86,1
	-367,1
	-46,1

	3.5. . чистий прибуток (збиток)
	тис. грн.
	3085,1
	796,3
	429,2
	-2655,9
	-86,1
	-367,1
	-46,1

	4. Фінансові коефіцієнти:

	4.1 автономії
	
	0,55
	0,46
	0,46
	-0,09
	
	0
	

	4.2. маневрування;
	 
	-0,52
	-0,44
	-0,64
	-0,12
	
	-0,2
	

	4.3. фінансового ризику;
	 
	0,81
	1,19
	1,16
	0,35
	
	-0,03
	

	4.4. абсолютної ліквідності;
	 
	0,25
	0,01
	0,02
	-0,23
	
	0,01
	

	4.5. покриття запасів
	 
	5,7
	7,0
	6,0
	0,3
	
	-1,0
	


Враховуючи те, що на досліджуваному підприємстві ми спостерігаємо збільшення нерозподіленого прибутку в 2018 році на 1225,5 тис. грн. або 23,2% в порівняні з 2016 роком та на 429,2 тис. грн. або 7,1%, сума власного капіталу на кінець 2018 року зменшилася на 16043,7 тис. грн або 14,4% в порівнянні з 2016 роком та на 16834,9 тис. грн або 15,1% в порівнянні з 2017 роком. На зменшення капіталу, значний вплив мають суми поточних зобов’язань за розрахунками які в 2018 році в порівнянні з 2017 роком збільшилися на 29095,8 тис грн. або на 856,7% відповідно з 2016 роком на 28068,7 тис. грн. або 634,6% та збільшення кредиторської заборгованості за товари, роботи та послуги в 2017 році і незначному зменшенні в 2018 році: відповідно збільшення на 525,4%, та зменшення на 37,8%,. Відмічаємо збільшення поточних зобов’язань, котрі в 2018 році становлять 89145,6 тис. грн. і в порівняні з 2016 роком збільшились на 387,2%% і в порівняні з 2017 роком на 2,3%. Звичайно, порівнюючи довгострокові фінансові зобов’язання, ми відмічаємо збільшення цього показника від 32644,9 тис. грн. у 2016 році до 39294,3 тис. грн. у 2017 на 4,5%, але не на довго, тому що  уже в 2018 році його сума зменшилась до 5116,1 тис грн.
Майно підприємства в 2018 році становить 205907,1 тис. грн., в порівнянні з 2016 роком воно збільшилось на 4797,0 тис. грн., або 2,4%, а в порівнянні з 2017 роком зменшилось на 39240,3 тис. грн., або на 1,1%. На таке коливання майна вплинуло коливання оборотних активів, котрі в порівнянні з 2016 роком зменшились на 13100,8 тис. грн., або 7,8 %, та в порівнянні з 2017 роком на 4775,8 тис. грн., або на 3,0%. На оборотні активи, які в 2018 році в порівнянні з 2016 збільшились на 17897,8 тис. грн., а відповідно до 2017 року зменшились на 34464,5 тис. грн., або 40,8% вплинуло зменшення грошових коштів в 2018 році на 53,9% відповідно до 2016 року, та збільшення на 1282,4 тис. грн., або 2534,4 % в 2017 році. Також в складі оборотних активів відбулося коливання дебіторської заборгованості, в 2018 році вона становить 37853,4 тис. грн., що в порівнянні з 2016 роком збільшилась на 68,1% і в порівнянні з 2017 роком зменшилася на 49,5%. Також відбулося коливання дебіторської заборгованості необоротних активів, а саме, помітно значне зменшення в 2018 році порівнянні з 2016 роком на 86,5%, а з 2017 роком на 1,1%. 

Чистий прибуток підприємства в 2018 році становить 429,2 тис. грн., що зменшився в порівнянні 2016 роком на 86,1%, та в порівнянні з 2017 на 46,1%. Собівартості продукції збільшується, так в 2018 році в порівнянні з 2016 роком збільшилась на 468,6%,а в порівнянні з 2017 роком на 23,2%. Чиста виручка від реалізації зросла в порівнянні з 2016 роком на 410%,а в порівнянні з 2017 роком на 21,3% що є позитивним для підприємства. Фінансові результаті від операційної діяльності в продовж досліджуваного періоду коливаються, так в 2018 році в порівнянні з 2016 роком він збільшується на 19,3%,а вже в порівнянні з 2017 роком зменшується на 31,7%. 

Коефіцієнт автономії дозволяє нам судити про рівень незалежності підприємства від зовнішніх джерел коштів. На протязі 2016-2018 років його значення зменшилось на 0,09, і означає що на 1 грн., позикового капіталу припадає 0,09 грн. власного, підприємство майже повністю залежить від зовнішніх джерел фінансування. 

Коефіцієнт фінансового ризику в 2018 році від 2016 року збільшився на 43,35 пунктів, що є негативно для підприємства. На протязі 2016-2018 років абсолютна ліквідність падає на 0,23, тобто йде зменшення грошових коштів, довгострокових фінансових інвестицій та збільшення поточних зобов’язань, що є негативним для підприємства. 

Коефіцієнт покриття запасів коливається в продовж досліджуваного періоду та його значення перевішує норму, що є позитивним для підприємства.

Проведений аналіз основних техніко-економічних показників діяльності свідчить про те, що підприємство майже повністю залежить від зовнішніх джерел фінансування, та на протязі аналізованого періоду фінансовий стан підприємства є не стабільним.

Стійкість підприємства є запорукою виживання і основою стабільного положення суб'єкта господарювання.

Виходячи з визначення фінансової стійкості як стану фінансових ресурсів, при якому підприємство вільно маневруючи грошовими коштами, здатне шляхом ефективного їх використання забезпечити безперервний виробничий процес, а також затрати на його розширення і оновлення, можна зробити висновок, що фінансова стійкість характеризується:

· достатньою фінансовою забезпеченістю безперервності основних видів діяльності;

· фінансовою незалежністю від зовнішніх джерел фінансування;

· здатністю маневрувати власними коштами;

· достатнім забезпеченням матеріальних оборотних засобів джерелами покриття;

· станом виробничого потенціалу.

Фінансова стійкість підприємства, в першу чергу, залежить від розміщення та структури його активів, а також джерел їх формування.

Необхідність у власних активах обумовлена вимогами самофінансування підприємства. Вони є основою самостійності і незалежності суб'єкта господарювання. 

Водночас слід враховувати, що здійснювати господарську діяльність за рахунок лише власних активів не завжди доцільно, особливо, якщо виробництво має сезонний характер. Тоді в окремі періоди будуть великі залишки активів, а в інші їх буде недостатньо.

Крім того, якщо витрати щодо залучення активів невеликі, а підприємство має можливість забезпечити більш високий рівень рентабельності використання активів, ніж плата за них, то, здійснюючи залучення коштів, власники значно підвищують рентабельність власного капіталу. Але якщо активи підприємства сформовані в значній частині за рахунок поточних зобов'язань, то його фінансовий стан буде нестійким. Від оптимізації співвідношення власних і залучених коштів і залежить стійкість фінансового стану підприємства.

Крім того, фінансова стійкість підприємства формується не тільки під впливом забезпеченості наявними фінансовими ресурсами, а й під впливом рентабельності діяльності підприємства. Якщо воно збиткове або малорентабельне, якщо величина його чистого прибутку падає, не виконуються планові накреслення з цього найважливішого якісного показника, говорити про задовільний фінансовий стан підприємства не доводиться навіть при збереженні в продовж певного часу спроможності розраховуватися за своїми зобов’язаннями . 

Визначимо тип фінансової стійкості підприємства:

· абсолютна фінансова стійкість – власні оборотні кошти повністю покривають запаси;

· нормальний стійкий фінансовий стан – запаси покриваються власними оборотними коштами та довгостроковими зобов’язаннями;

· нестійкий фінансовий стан – запаси покриваються за рахунок власних оборотних коштів, довгострокових зобов’язань та короткострокових кредитів і позик, тобто за рахунок усіх джерел формування запасів

· кризовий фінансовий стан – запаси не покриваються джерелами їх формування.

В наступній таблиці відображено розрахунок показників фінансової сталості досліджуваного підприємства.

Таблиця 2.2

Оцінка фінансової стійкості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016- 2018 рр.

	Показники 
	2016
	2017
	2018
	Зміни(+;-)

2018-2016
	Зміни(+;-)

2018-2017

	
	
	
	
	Абс.
	Відн.
	Абс.
	Відн

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Коефіцієнт автономії
	0,55
	0,46
	0,46
	-0,09
	-16,4
	0
	0

	Коефіцієнт фінансової залежності
	1,81
	2,19
	2,17
	0,36
	19,9
	-0,02
	-0,9

	Коефіцієнт довгострокових зобов’язань 
	0,79
	0,35
	0,19
	-0,6
	-76
	-0,16
	-45,7

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	-0,52
	-0,44
	-0,64
	-0,12
	23,1
	-0,2
	45,5

	Коефіцієнт фінансової стійкості
	1,23
	0,83
	0,86
	-0,37
	-30,1
	0,03
	3,6

	Коефіцієнт поточних зобов’язань
	0,20
	0,65
	0,81
	0,61
	305
	0,16
	24,6

	Коефіцієнт страхування бізнесу
	0,005
	0,004
	0,005
	0
	0
	0
	0

	Коефіцієнт фінансового лівериджу
	0,65
	0,41
	0,23
	-0,42
	-64,6
	-0,18
	-43,9

	Коефіцієнт виробничого потенціалу
	0,78
	0,62
	0,72
	-0,06
	-7,7
	0,1
	16,1

	Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів
	0,39
	0,29
	0,18
	-0,21
	-53,8
	-0,11
	-37,9

	Коефіцієнт забезпечення власними  оборотними засобами
	-14,7
	5,7
	-12,4
	2,3
	-15,6
	-18,1
	317,5

	Коефіцієнт співвідношення оборотних і необоротних активів 
	0,19
	0,53
	0,32
	0,13
	68,4
	-0,21
	-39,6


На основі аналізу вищенаведеної таблиці можна зробити наступні висновки:

1) коефіцієнт автономії у 2017-2018 рр. зменшився на 0,09 у порівнянні з 2016 р., тобто відбулося зменшення питомої ваги власного капіталу у загальній сумі балансу;

2) коефіцієнт фінансової залежності збільшився з 1,81 у 2016 р. до 2,17 у 2018р. Збільшення даного показника в динаміці свідчить про збільшення питомої ваги залучених коштів у фінансуванні підприємства. Збільшення коефіцієнта є негативною тенденцією, адже його оптимальне значення повинно бути менше 2;

3) коефіцієнт маневреності власного капіталу в останні роки дослідження має від’ємне значення, що свідчить про незадовільну структуру капіталу підприємства, тобто частка власного капіталу, яка вкладена в поточну діяльність менша від частки, яка капіталізована;

4) коефіцієнт фінансової стійкості зменшився у 2018 р. у порівнянні з 2016 р на 0,12, проте його значення не відповідає нормативному;

5) зміна коефіцієнту довгострокового залучення позикових коштів може бути охарактеризована наступним чином: його зменшення свідчить зниженню інвестиційної активності за рахунок залучення довгострокових кредитів;

6) коефіцієнт забезпечення власними оборотними засобами визначається як відношення власних оборотних активів до всіх оборотних активів і показує, яка частина оборотних активів забезпечується саме власними оборотними засобами. Від’ємне значення показника протягом досліджуваного періоду свідчить про неспроможність підприємства забезпечити себе власними джерелами фінансування; 

7) коефіцієнт фінансового лівериджу свідчить про залежність підприємства від довгострокових зобов’язань. В даному випадку від має незначне відхилення від нормативу, який складає 0,25. 

Остаточний висновок про фінансовий стан підприємства дається на підставі розрахунку узагальнюючих показників фінансової стійкості.

При оцінці фінансового стану необхідно враховувати:

- якщо значення Е1, Е2, Е3 >0, то підприємство має абсолютну фінансову стійкість.

- якщо значення Е1<0, а Е2, Е3>0, то воно має нормальну фінансову стійкість.

- якщо значення Е1, Е2<0, а Е3>0, то підприємство характеризується нестійким фінансовим станом.

- якщо значення Е1, Е2, Е3<0, то воно має кризовий фінансовий стан.

Розрахуємо узагальнюючі показники фінансової стійкості у таблиці 2.3
У 2016 р. підприємство має нормальну фінансову стійкість, оскільки Е1 <0, Е2 > 0, Е3 > 0, але у 2017-2018 рр. ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» знаходиться у кризовому фінансовому стані, оскільки Е1 <0, Е2 <0, Е3 <0.

Таблиця 2.3

Динаміка узагальнюючих показників фінансової стійкості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016 - 2018 

	№
	Показники
	Алгоритм

розрахунк
	На кінець року
	Відхилення, тис.грн. 

	
	
	
	2016
	2017
	2018
	2018 /2016
	2018 /
2017

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1
	Наявність власних оборотних коштів для формування запасів – Н1
	р.1495 -1095
	-57874,9
	-149398,7
	-60817,8
	-2942,9
	88580,9

	2
	Наявність власних оборотних та довгострокових позикових коштів для формування запасів – Н2
	Н1+
р.1595
	13946,5
	-103187,4
	-38962,2
	-52908,7
	64225,2

	3
	Наявність власних оборотних, довгострокових  і короткострокових позикових коштів для формування запасів – Н3
	Н2+р1510+1600
	13946,5
	-103187,4
	-38962,2
	-52908,7
	-142149,6

	4
	Запаси – Н4
	1100+
1110
	3944
	8593,8
	4906,9
	962,9
	-3686,9

	5
	Надлишок (+), недостача (-) власних оборотних коштів для формування запасів – Е1
	Н1-Н4
	-61848,9
	-140804,9
	-65724,7
	-3875,8
	75080,2

	6
	Надлишок (+), недостача (-) власних оборотних коштів, довгострокових Е2 позикових коштів для формування запасів – Е2
	Н2-Н4
	10002,5
	-111781,2
	-43869,1
	-53871,6
	67912,1


	7
	Надлишок (+), недостача (-) власних оборотних коштів, довгострокових і короткострокових позикових коштів для формування запасів – Е3
	Н3-Н4
	10002,5
	-111781,2
	-43869,1
	-53871,6
	67912,1

	8
	Запас стійкості фінансового стану
	Н1+
р.1595
	95,4
	-253,6
	-82,1
	-177,5
	171,5

	
	
	Е3*360
	
	
	
	
	

	9
	Надлишок (+), нестача (-) джерел фінансування на 1 грн. запасів, грн.
	виручка
	2,5
	-13,0
	-8,9
	-11,4
	4,1

	10
	Номер типу фінансової ситуації відповідно класифікації
	
	Нормаль-

ний стан
	Кризо-

вий стан 
	Кризо-

вий стан
	-
	-


Враховуючи показники фінансової стійкості фінансовий стан підприємства в 2016 році нормальний, а за період 2017-2018 роки оцінюється як кризовий. Як на початок 2017 року так 2018 року запаси перевищували «нормальні» джерела фінансування на 111781,2 тис.грн. та 43869,1 тис.грн. відповідно. Нестача джерел фінансування становила 253,6 та 82,1 днів, або 13,0 та 8,9 грн. на 1 грн запасів і покривалася за рахунок кредиторської заборгованості. Причому спостерігається тенденція до покращення показників забезпеченості запасів. Якщо на початок 2017 нестача власного оборотного капіталу для фінансування запасів 111781,2 тис. грн., то до кінця 2018 року вона зменшилася до 43869,1 тис. грн., або 82,1 дні. 
2.2 Аналіз складу та структури майна

Майно підприємства виступає, з одного боку, у грошовій або речовій формі, а з іншого - у формі власного або чужого. 

Отож, проаналізуємо структуру активів ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016-2018 роки (таблиця 2.4).

Загальну оцінку складу і структури фінансових ресурсів розпочинають з аналізу майна підприємства. В таблиці 2.4 представлено аналітичний баланс досліджуваного підприємства за три останні роки, який дає змогу проаналізувати динаміку активів і пасивів. Даний баланс складається шляхом агрегування окремих однорідних за статтями елементів статей та доповненням показниками структурної динаміки майна та джерел його фінансування.

Розрахунки свідчать, що у 2016-2018 рр. відбулося суттєве зниження обсягу необоротних активів (відповідно на 12537,4 тис. грн. і 3705,7 тис. грн. ), а саме:

1) зменшилася залишкова вартість основних засобів у 2018 р. порівняно з 2016р. на 9313,8 тис.грн, а у порівнянні з 2017 р. на 2306,4 тис.грн;

2) зменшилась сума у статті незавершені капітальні інвестиції у 2018 р. порівняно з 2016р. на 3253,9 тис.грн, а у порівнянні з 2017 р. на 1431,5 тис.грн;

3) незначне збільшення відбулося у статті залишкова вартість нематеріальних активів, а саме у 2018 р. порівняно з 2016р. на 30,3 тис.грн, а у порівнянні з 2017 р. на 32,2 тис.грн;

Поточні активи за досліджуваний період зменшилися на 34464,5 тис.грн у 2018р. порівняно з 2017р., а у 2016 р. у порівнянні з 2018р. зросли на 17870,8 тис. грн або на 8,2 %. Зміни відбулися за рахунок:

1) скорочення запасів на 3686,9 тис. грн у 2017р.;

2) зменшення дебіторської заборгованості (що є позитивною тенденцією) з 74883,4 тис. грн у 2017 р. до 37853,4 тис.грн у 2018р.

Кошти в розрахунках зменшилися на 1589,1 тис.грн в 2017 році порівнюючи з 2016 роком, але в 2018 році сума на відповідній статті збільшилась на 1282,4 тис. грн.. 

Якщо у 2016р. частка коштів в розрахунках складала 1,5 %, то у 2018р. вона зменшилась до 0,7%, що свідчить про покращення роботи підприємства, оскільки такі зміни  призведуть до збільшення наявних грошових активів, спрямованих на погашення поточних зобов’язань за розрахунками, а також до розширення господарської діяльності. 

Вкрай низькою у загальній вартості майна залишається питома вага високоліквідних активів – грошових коштів та короткострокових фінансових вкладень, які в 2017 та 2018 роках взагалі не існують.

Причини зміни фінансових ресурсів, авансованих на покриття певного виду активів встановимо здійснивши аналіз змін у складі джерел їх покриття. Дані балансу свідчать, що основну частку у валюті балансу становить позиковий капітал (44,8% у 2016 р. та 53,8% у 2018р.). Розмір власного капіталу за досліджуваний період коливався в межах 50 тис. грн., зареєстрований (пайовий) капітал та додатковий капітал за 2016-2018 рр. залишилися стабільними.

Слід відмітити збільшення обсягу поточних зобов’язань з 12418,4 тис.грн у 2016р. до 52511 тис.грн у 2018р., позитивною тенденцією можна назвати зменшення довгострокових зобов’язань у 2017-2018 рр. (у 2016р .цей показник складав 71821,4 тис.грн., а у 2017 році 46211,3 тис.грн та 21451,4 відповідно у 2018 році).

Таким чином, за період з 2016 по 2018 роки відмічаємо наступні зміни у структурі активів та пасивів:

1) підприємство володіє неліквідним майном, частка необоротних активів у валюті балансу коливається в межах 70-80 %;

2) зменшення обсягу майна підприємства протягом досліджуваного періоду зумовлено зменшенням вартості необоротних активів, а саме незавершених капітальних інвестицій; станом на кінець 2018р. співвідношення між власним і позиковим капіталом становить 50:70. Оптимальним вважають співвідношення 50:50. 
Аналіз фінансових результатів діяльності підприємства дозволяє дати оцінку темпів зростання прибутку як в цілому по підприємстві за певний період, так і за кожною його складовою; вивчити вплив суб’єктивних і об’єктивних факторів на зміну прибутку та визначити рівень їх впливу; виявити резерви збільшення прибутку.

Дані таблиці 2.5.показують, що у звітному році підприємством отримано 429,2 тис. грн. чистого прибутку. За останні три роки сума прибутку дещо скоротилася, а саме: у 2018 році по відношенню до 2016 року на 2655,9 тис. грн. або 13,9%, відповідно до 2017 року – 367,1 тис. грн.. або 53,9%.

Суттєвішим є збільшення суми валового прибутку підприємства в 2018 році, відповідно до 2016 року сума збільшилася на 1179,8 тис. грн. І хоча по відношенню до 2017 року дана сума зменшилася на 123,7 тис. грн., даний результат є позитивом в діяльності підприємства. Причинами таких змін можуть бути розширення фізичного обсягу реалізованої продукції, підвищення цін в результаті чого виручка від реалізації продукції з кожним звітним періодом збільшується на значні суми: в 2018 році по відношенню до 2016 року на 181503,4 тис. грн., відповідно до 2017 року – 39361,8 тис. грн.

Собівартість реалізованої продукції зменшується, що свідчить про зменшення витрат підприємства, а це в сою чергу позитивно впливає на фінансовий результат діяльності.

Витрати на збут з кожним роком зменшуються, що позитивно впливає на тісні взаємозв’язки постачальників продукції із замовниками та споживачами;

Адміністративні витрати на підприємстві кожного року збільшуються, але це не вплинуло на очікуваний валовий прибуток, тому що частка адміністративних витрат у виручці від реалізації, яка є основним джерелом отримання валового прибутку, постійно на протязі трьох років дослідження зменшується, а саме, в 2018 році - 2,2%, 2017 році – 2,4%, 2016році – 6,5%.

Окрім того, сума операційних доходів на протязі всього досліджуваного періоду перевищує суму операційних витрат як в абсолютній сумі, так і за відносними показниками. Це є позитивним фактором діяльності підприємства.
І хоча ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» отримує значний обсяг виручки від реалізації продукції, але як бачимо з алгоритму розрахунків одержує досить малий прибуток. Набуваючи в ринкових умовах не уявної, а справжньої фінансової незалежності, несучи реальну економічну відповідальність за ефективність господарювання і за своєчасне виконання фінансових зобов'язань, підприємства здатні досягти стабільності своїх фінансів лише при суворому розрахунку та додержанні принципів комерційного розрахунку. 
Саме ця умова є визначальною для формування нормального фінансового стану підприємства.
Таблиця 2.4.

Аналітичний баланс ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016 - 2018 рр.
	Показники
	2016 р.
	2017р.
	2018 р.
	Відхилення (+;-)

	
	
	
	
	2018/2016
	2018/2017

	
	Сума, тис.грн
	Питома вага, %
	Сума, тис.грн
	Питома вага, %
	Сума, тис.грн
	Питома вага, %
	Суми, тис.грн
	Питомої ваги, %
	Суми, тис.грн
	Питомої ваги, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	1. Необоротні активи
	167731,5
	83,8
	158899,8
	65,3
	155194,1
	75,6
	-12537,4
	-8,2
	-3705,7
	10,3

	1.1. Залишкова вартість основних засобів
	154898,2
	77,4
	147890,8
	60,7
	145584,4
	70,9
	-9313,8
	-6,5
	-2306,4
	10,2

	1.2. Незавершені капітальні інвестиції
	12803,2
	6,4
	10980,8
	4,5
	9549,3
	4,6
	-3253,9
	-1,8
	-1431,5
	0,1

	1.3. Залишкова вартість нематеріальних активів
	30,1
	0,2
	28,2
	0,1
	60,4
	0,1
	30,3
	-0,1
	32,2
	0

	2. Поточні активи
	32228,7
	16,2
	84564
	34,7
	50099,5
	24,4
	17870,8
	8,2
	-34464,5
	-10,3

	2.1. Запаси 
	3944
	1,9
	8593,8
	3,5
	4906,9
	2,4
	962,9
	0,5
	-3686,9
	-1,1

	2.2. Дебіторська заборгованість
	22515
	11,3
	74883,4
	30,7
	37853,4
	18,4
	15338,4
	7,1
	-37030
	-12,3

	2.3. Кошти в розрахунках
	2922,1
	1,5
	50,6
	0,1
	1333
	0,7
	-1589,1
	-0,8
	1282,4
	0,6

	2.4. грошові кошти та короткострокові фінансові вкладення
	1705
	0,8
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Продовження табл. 2.4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	2.5. Інші оборотні активи
	1142,6
	0,6
	1036,2
	0,4
	6006,2
	2,9
	4863,6
	2,3
	4970
	2,5

	БАЛАНС
	199960,2
	100
	243463,8
	100
	205293,6
	100
	5333,4
	Х
	-38170,2
	Х

	1. Власний капітал
	111033,5
	55,2
	111824,7
	45,7
	94989,8
	46,2
	-16043,7
	-9
	-16834,9
	0,5

	1.1 Зареєстрований (пайовий) капітал
	18807,1
	9,4
	18807,1
	7,7
	18807,1
	9,1
	-
	-0,3
	-
	1,4

	1.2. Додатковий капітал
	85947,0
	42,7
	85997,7
	35,1
	68733,6
	33,4
	-17213,4
	-9,3
	-17264,1
	-1,7

	1.3. Резервний капітал
	995,7
	0,5
	995,7
	0,4
	995,7
	0,5
	-
	-
	-
	0,1

	1.4. Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)
	5283,7
	2,6
	6080,0
	2,5
	6509,2
	3,2
	1225,5
	0,6
	429,2
	0,7

	1.5. Вилучений капітал 
	-
	-
	55,8
	0,02
	55,8
	0,02
	55,5
	0,02
	0
	0

	2. Позиковий капітал
	90097,4
	44,8
	133377,4
	54,3
	110597
	53,8
	20499,6
	9
	-22780,4
	-0,5

	2.1. Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги 
	5857,6
	2,9
	58926,2
	24
	36634,6
	17,8
	30777
	14,9
	-22291,6
	-6,2

	2.2. Поточні зобов’язання за розрахунками
	12418,4
	6,2
	28239,9
	11,5
	52511
	25,5
	40092,6
	19,3
	24271,1
	14

	2.3. Довгострокові  зобов’язання
	71821,4
	35,7
	46211,3
	18,8
	21451,4
	10,5
	-50370
	-25,2
	-24759,9
	-8,3

	БАЛАНС
	201130,9
	100
	245202,1
	100
	205586,8
	100
	4455,9
	Х
	-39615,3
	Х


Таблиця 2.5
Фінансові результати діяльності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016 - 2018 рр.

	Показник
	2016
	2017
	2018
	Відхилення (+;-) 2018 року від
	2018 р. у % до

	
	
	
	
	2016
	2017
	

	
	сума
	у % до виручки
	сума
	у % до виручки
	сума
	у % до виручки
	Сума
	у % до виручки
	сума
	у % до виручки
	2016
	2017

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	Дохід (виручка ) від реалізації 
	45287
	100
	188428,6
	100
	226790,4
	100
	181503,4
	Х
	38361,8
	Х
	500,8
	120,4

	Податок на додану вартість
	7547,8
	16,7
	29732,8
	15,8
	34330,0
	15,1
	26782,2
	-1,6
	4597,2
	-0,7
	457,8
	115,5

	Чистий доход (виручка ) від реалізації
	37739,2
	83,3
	158695,8
	84,2
	192460,4
	84,8
	154721,2
	1,5
	33764,6
	0,6
	510
	121,2

	Собівартість реалізованої продукції
	32765,1
	72,3
	151179,3
	80,2
	186306,5
	82,1
	153541,4
	9,8
	35127,2
	1,9
	568,6
	123,2

	Валовий прибуток
	4974,1
	10,9
	7516,5
	3,9
	6153,9
	2,7
	1179,8
	-8,2
	-1362,6
	-1,2
	123,7
	81,8

	Інші операційні доходи
	41389,2
	91,4
	7057,0
	3,7
	8047,6
	3,5
	-33341,6
	-87,9
	990,6
	-0,2
	19,4
	114

	Адміністративні витрати
	2953,6
	6,5
	4609,3
	2,4
	5024,6
	2,2
	2071
	-4,3
	415,3
	-0,2
	170,1
	109

	Продовження таблиці 2.5

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	Витрати на збут
	574,2
	1,3
	411,4
	0,2
	1066,7
	0,5
	492,5
	-0,8
	655,3
	0,3
	185,8
	259,3

	Інші операційні витрати
	40346,5
	89
	5203,6
	2,7
	5140,9
	2,3
	-35204,6
	-86,7
	-62,7
	-0,4
	12,7
	98,8

	Фінансові результати від операційної діяльності
	2489,0
	5,5
	4349,2
	2,3
	2969,3
	1,3
	484,3
	-4,2
	-1379,9
	-1
	119,3
	68,3

	Інші фінансові доходи
	2234,4
	5,0
	0,1
	0
	798,1
	0,4
	-1436,3
	-4,6
	798
	0,4
	35,7
	79810

	Інші витрати
	1638,3
	3,6
	3553
	1,9
	3338,2
	1,5
	1699,9
	-2,1
	-214,8
	-0,4
	203,8
	93,9

	Фінансові результати від звичайної діяльності до оподаткування
	3085,1
	6,8
	796,3
	0,4
	429,2
	0,2
	-2655,9
	-6,6
	-367,1
	-0,2
	13,9
	53,9

	Фінансові результати від звичайної діяльності
	3085,1
	6,8
	796,3
	0,4
	429,2
	0,2
	-2655,9
	-6,6
	-367,1
	-0,2
	13,9
	53,9

	Чистий прибуток
	3085,1
	6,8
	796,3
	0,4
	429,2
	0,2
	-2655,9
	-6,6
	-367,1
	-0,2
	13,9
	53,9


2.3 Оцінка платоспроможності та ліквідності підприємства
Ліквідність підприємства це його здатність розраховуватися за своїми фінансовими зобов’язаннями за рахунок наявних активів, що можуть бути використані для погашення боргів. Такі активи називаються ліквідними засобами. Ліквідність підприємства визначається через співвідношення різних частин активу та пасиву його балансу. В свою чергу, платоспроможність це здатність підприємства сплачувати кошти за своїми зобов’язаннями, що вже настали і потребують негайного погашення, за рахунок наявних грошей на банківських рахунках або у готівці. Платоспроможність характеризується наявними грошовими коштами. Водночас, необхідно відрізняти від ліквідності балансу ліквідність активів. Рівень ліквідності активів пов’язаний із часом, необхідним для перетворення їх у грошові засоби. Чим менше часу необхідно для перетворення даного виду активів у гроші, тим вища його ліквідність. 

Проведемо групування оборотних активів за рівнем ліквідності та зобов’язань за терміном оплати, визначимо надлишок або нестачу платіжних засобів для покриття зобов’язань.

В таблиці 2.6 наведено основні показники ліквідності, які були розраховані на основі даних балансу. Для більш достовірного та узагальнюючого аналізу ліквідності підприємства доцільно розрахувати загальний показник платоспроможності (Кпл) за три роки.
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Рис.2.2 Зміни загального показника платоспроможності у період з 2016 по 2018 рік ПАТ Полтавського олійно-екстракційного заводу Кернел - груп 

Таблиця 2.6
Динаміка ліквідності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016-2018 рр
	Актив   


	Сума на кінець року
	пасив
	Сума на кінець року
	Платіжний лишок (нестача)

	
	2016
	2017
	2018
	
	2016
	2017
	2018
	на

2016
	на

2017
	на

2018

	АА1
	4600,1
	50,6
	1333
	П1
	18296,3
	87166,1
	89145,6
	-13696,2
	-87115,5
	-87812,6

	АА2
	23657,6
	75919,6
	43859,6
	П2
	0
	0
	0
	23657,6
	75919,6
	43859,6

	АА3
	4765,6
	9960,5
	5604,3
	П3
	71821,4
	46211,3
	21451,4
	-67055,8
	-36250,8
	-15847,1

	АА4
	168127,9
	159307,7
	155194,1
	П4
	71821,4
	46247,6
	21855,6
	96306,5
	113060,1
	133338,5


Розрахунки свідчать, що у 2016р. цей показник становив 0,45 (45%), у 2017р. знизився до 0,41, а у 2018р. зменшився до позначки 0,27, тобто 27%.

Таблиця 2.7
Показники ліквідності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016-2018 рр.

	Показники 
	2016
	2017
	2018
	Зміни абсолютні(+;-)

2018
	Зміни відносні(+;-)

2018

	
	
	
	
	2016
	2017
	2016
	2017

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Коефіцієнт  абсолютної ліквідності
	0,25
	0,006
	0,015
	-0,235
	0,009
	-94
	150

	Коефіцієнт термінової ліквідності
	1,5
	0,9
	0,5
	-1,0
	-0,4
	-66,6
	-44,4

	Коефіцієнт загальної ліквідності
	1,76
	0,97
	0,56
	-1,2
	-0,41
	-68,1
	-42,2

	Коефіцієнт ліквідності запасів
	0,21
	0,10
	0,06
	-0,15
	-0,04
	-71,4
	-99,9

	Коефіцієнт ліквідності коштів у розрахунках
	1,17
	0,85
	0,36
	-0,81
	-0,49
	-69,2
	-57,6

	Коефіцієнт співвідношення кредиторської та дебіторської заборгованості
	0,41
	0,85
	1,83
	1,42
	0,98
	346,4
	115,3

	Коефіцієнт мобільності активів
	0,16
	0,35
	0,24
	0,08
	-0,11
	50
	-31,4

	Коефіцієнт співвідношення активів
	0,19
	0,53
	0,32
	0,13
	-0,21
	21,1
	-39,6


Проведені розрахунки свідчать, що:

1) коефіцієнт абсолютної ліквідності протягом 2016-2018 рр. має тенденцію до зниження, проте перевищує нормативне значення (0,2-0,3), отже відбувається спадання частини поточної заборгованості, яка може бути погашена на дату складання звітності;

2) коефіцієнт термінової ліквідності перевищує нормативне значення у 2016р.та 2017р., у розрізі досліджуваних періодів у 2018 році спостерігаємо його спадання на 0,5 або на 66,6 %. Отже за останній рік господарювання зменшилась частина поточної заборгованості, яка може бути погашена за рахунок готівки та очікуваних надходжень від дебіторів;

3) коефіцієнт загальної ліквідності не перевищує нормативного значення протягом досліджуваних періодів, а це свідчить, що поточні активи здатні покривати поточні зобов’язання;

4)  коефіцієнт ліквідності запасів протягом досліджуваного періоду коливається в межах 0,06 – 0,21, тобто матеріальні цінності підприємства покривають його поточні зобов’язання;

5) характеризуючи коефіцієнт ліквідності коштів у розрахунках відслідковуємо його різке зниження у 2018 р.(на 1,17 порівняно з 2016 р.), що свідчить про скорочення надходжень від дебіторів, які будуть використані для погашення поточних зобов’язань;

6) коефіцієнт співвідношення кредиторської і дебіторської заборгованості мав найбільше значення у 2018р (1,83), а у 2016 р. зменшився на 0,41 або на 115,3%, тобто збільшився обсяг кредиторської заборгованості, що припадає на 1 грн. дебіторської;

7) коефіцієнт мобільності активів у 2017 р. підвищується, але у 2018 р. відбувається його незначне зменшення у порівнянні з 2017 р, а значить зменшується частка в активах підприємства, яку займають оборотні активи;

8) останній показник таблиці характеризує рівень співвідношення між оборотними та необоротними активами підприємства. Як бачимо, дане співвідношення коливається в межах 0,19 –0,32, що свідчить про незадовільний фінансовий стан досліджуваного суб’єкта господарювання.
На основі аналізу коефіцієнтів можна зробити висновок, що на протязі досліджуваних років відбулося скорочення значень майже всіх показників. І хоч коефіцієнти відповідають нормативним значенням, керівництво підприємства повинно звернути увагу на цю тенденцію і покращити заходи щодо управління дебіторською і кредиторською заборгованістю.
2.4. Аналіз рентабельності і ділової активності підприємства
Одним із головних підпунктів в комплексній оцінці фінансового стану підприємства є аналіз рентабельності та ділової активності підприємства.

Для оцінки ефективності господарської діяльності використовуються показники рентабельності – дохідності чи прибутковості його капіталу, ресурсів та продукції.

Рентабельність підприємства відображає ступінь прибутковості його діяльності. Аналіз рентабельності полягає в дослідженні рівнів і динаміки різноманітних фінансових коефіцієнтів рентабельності, що є відносними показниками фінансових результатів діяльності підприємства.

Показники рентабельності є відносними характеристиками фінансових результатів і ефективності діяльності підприємства. Вони характеризують дохідність підприємства з різних позицій і групуються згідно з інтересами учасників економічного процесу та ринкового обміну.

Показники рентабельності є важливими для характеристики складових формування прибутку та доходів підприємства. При аналізі виробництва показники рентабельності використовуються як інструмент інвестиційної політики і ціноутворення. Вони більш повно, ніж прибуток, характеризують кінцеві результати господарювання, тому що їх – величина показує співвідношення між наявними та використаними ресурсами.[64;159].

Методика аналізу рентабельності підприємства включає в себе такі етапи:

1.Визначаються показники прибутковості та рентабельності підприємства.
2.Виконується аналіз рівня рентабельності виробництва.

3.Виконується аналіз рентабельності окремих видів продукції.
4.Складається аналітичний висновок.
На підприємствах розглядаються й аналізуються такі показники рентабельності:

1.Загальна рентабельність виробництва (рентабельність фондів).

2.Рентабельність товарної продукції.

3.Рентабельність реалізованої продукції (рентабельність продажів).

4.Рентабельність одиниці продукції.

Основними джерелами інформації для аналізу рентабельності є звітні фінансово-бухгалтерські форми №1-5.

Оцінка ділової активності передбачає визначення результативності діяльності суб’єкта господарювання шляхом застосування комплексної оцінки ефективності використання виробничих і фінансових ресурсів, що формують оптимальне співвідношення темпів зростання основних показників, а також зумовлюють проміжні та кінцеві результати діяльності.

Ключовим словом такого визначення є поняття «ефективність», дослідження економічної суті якого дасть змогу, на мій погляд, виявити багатогранний характер ділової активності підприємства, визначити показники її оцінки, з’ясувати фактори впливу на рівень останньої.

В умовах нестабільної економіки виділяють такі рівні ділової активності:

1) високий (достатній);

2) середній (задовільний);

3) низький (незадовільний).

Фактори, що впливають на рівень ділової активності, поділяють на: зовнішні, які не залежать від діяльності суб’єктів господарювання, та внутрішні, які безпосередньо пов’язані з діяльністю підприємств.

Зовнішні та внутрішні фактори, що впливають на діяльність підприємства, формують його бізнес-середовище, яке фактично визначає становище підприємства на ринку, його економічний потенціал та фінансове благополуччя.[58;94].

Виходячи з того, що всі аспекти діяльності суб’єктів господарювання традиційно поділяють на зовнішні та внутрішні, розрізняють дві основні складові бізнес-середовища. Йдеться про зовнішнє і внутрішнє оточення, аналіз якого передбачає ідентифікацію його учасників, особливості їх відносин з підприємством, що досліджується, а також характеристику притаманних йому факторів впливу (рис.2.3).
	Бізнес – середовище підприємства







	Внутрішнє середовище
	
	Зовнішнє середовище


	Учасники
	
	Учасники


	Споживачі,

Покупці, клієнти
	
	Керівництво


	Контрагенти (постачальники, партнери по бізнесу)
	
	Співробітники

(трудовий колектив)


	Держава
	
	Власник


	Відношення
	
	Відношення

	В основному формальні, обов`язкові для всіх учасників
	
	Як формальні (контрактні), так

і не формальні


Рис.2.3. Бізнес – середовище підприємства

Оцінка ділової активності — один з основних аспектів аналізу діяльності суб’єкта господарювання, якому належить провідне місце в системі завдань фінансового аналізу. Це зумовлено тим, ще такий аналіз дає змогу оцінити внутрішній і зовнішній стан підприємства, визначити рівень прибутковості та перспективи його розпитку, дослідити ефективність використання виробничо-фінансових ресурсів.

Аналіз ділової активності підприємства здійснюється на якісному та кількісному рівнях. Якісний рівень оцінки може бути отриманий у результаті порівняння діяльності даної компанії з однотипними за сферою застосування капіталу підприємствами.

Такими якісними критеріями є:

· широта ринків збуту продукції;

· наявність продукції, що експортується;

· наявність унікальної продукції, техніко-економічні параметри якої  перевищують або відповідають світовим аналогам;

· репутація підприємства;

· стійкість зв’язків з клієнтами, партнерами тощо. Кількісну оцінку та аналіз ділової активності здійснюють за двома напрямами:

- ступенем виконання плану на основі показників, що забезпечують задані темпи їх зростання;

- рівнем ефективності використання ресурсів.

Для більш повної характеристики кінцевих результатів господарювання розраховуємо показники рентабельності, які характеризують ефективність роботи підприємства в цілому та розкривають дохідність різних напрямків діяльності. Оцінка прибутковості здійснюється за допомогою багатьох показників, які представлені у таблиці 2.7.

Дані таблиці свідчать, що протягом періоду, який аналізується рентабельність по всіх обчислених показниках має незначне значення. Так, рентабельність продажу, основних засобів, виробничих ресурсів, витрат коливається в межах 1%. Найвищий рівень прибутковості мають оборотні активи, по яких спостерігається тенденція до зменшення ( з 93,8 % у 2016 р. до 6,4% у 2018р). Рентабельність власного капіталу у 2016 р. має найбільшого значення 2,8%, але у 2018р. проходе значне зменшення до 0,5. Протягом досліджуваного періоду спостерігається незначне зменшення рівня рентабельності перманентного і авансованого капіталу. 

Таблиця 2.7
Аналіз показників рентабельності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016-2018рр.
	№
	Показники 
	2016
	2017
	2018
	Зміни(+;-)

2018 р. до 
	Зміни відносні, %

2018 р. до 

	
	
	
	
	
	2016
	2017
	2016
	2017

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1.
	Середній розмір майна 
	200746
	223194,8
	225614,7
	24868,7
	12,4
	2419,9
	1,1

	2.
	Середній розмір власного капіталу
	110939,5
	111429,1
	103407,3
	-7532,2
	-6,7
	-8021,8
	-7,2

	3.
	Середній розмір власного оборотного капіталу
	13114,3
	5717,7
	-20736,7
	-33851
	-258,2
	-26454,4
	-462,7

	4. 
	Середній розмір перманентного капіталу
	181577,6
	170463,6
	137458,9
	-44118,7
	-24,3
	-33004,7
	-19,3

	5.
	Середній розмір авансованого капіталу
	184363,6
	170473,8
	137458,9
	-46904,7
	-25,4
	-33014,9
	-19,3

	6.
	Середній розмір матеріальних оборотних активів 
	3290,5
	6268,9
	6750,4
	3459,9
	105,2
	481,5
	7,7

	7.
	Середній розмір основних засобів
	157814,6
	151394,5
	146737,6
	-11077
	-7
	-4656,9
	-3

	8.
	Вартість виробничих ресурсів
	161105,1
	157663,4
	153488
	-7617,1
	-4,7
	-4175,4
	-2,6

	9.
	Виручка від реалізації
	37739,2
	158695,8
	192460,4
	154721,2
	410
	33764,6
	21,3

	10.
	Витрати
	36710,5
	56959,3
	86787,5
	50077
	136,5
	29828,2
	52,4

	11.
	Прибуток до оподаткування
	3085,1
	796,3
	429,2
	-2655,9
	-86
	-367,1
	-46,1

	Продовження таблиці 2.7

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	12
	Чиста рентабельність (збитковість),%
	8,2
	0,5
	0,2
	-8
	-97,5
	-0,3
	-60

	
	Рентабельність (збитковість),%
	
	
	
	
	
	
	

	13
	Продажу 
	8
	1
	0,3
	-7,7
	-99,6
	-0,7
	-70

	14.
	Основних засобів
	2
	0,6
	0,3
	-0,3
	-50
	-1,7
	-85

	15.
	Оборотних активів
	93,8
	12,7
	6,4
	-87,4
	-93,1
	-6,3
	-49,6

	16.
	Виробничих ресурсів
	2
	0,5
	0,3
	-0,3
	-50
	-0,2
	-40

	17.
	Витрат
	8,4
	1,4
	0,5
	-7,9
	-94
	-0,9
	-64,2

	18.
	Активів
	1,6
	0,4
	0,2
	-1,4
	-87,5
	-0,2
	-50

	19.
	Власного капіталу
	2,8
	0,8
	0,5
	-2,3
	-82,1
	-0,3
	-37,5

	20.
	Власного оборотного капіталу
	23,6
	14
	-2,1
	-25,7
	-108,9
	-16,1
	-115

	21.
	Перманентного капіталу
	1,7
	0,5
	0,4
	-1,3
	-76,4
	-0,1
	-20

	22.
	Авансованого капіталу
	1,7
	0,5
	0,4
	-1,3
	-76,4
	-0,1
	-20


За допомогою способу ланцюгових підстановок визначимо вплив факторів на зміну показника загальної рентабельності(збитковості) капіталу.

Модель факторингового аналізу показника загальної рентабельності(збитковості) капіталу:
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Де РК – загальна рентабельність(збитковість) капіталу, %;

П – прибуток(збиток) від господарської діяльності, тис.грн.;

К – середньорічна вартість капіталу, тис.грн.;

ЧД – чистий дохід(виручка) від реалізації продукції(товарів, робіт, послуг), тис.грн.;

РР – рентабельність(збитковість) реалізації, %;

КОК – коефіцієнт обертання(окупності) капіталу.

Отже, на зміну загальної рентабельності(збитковості) капіталу впливають два фактори:

1) рентабельність(збитковість) реалізації (РР.);

2) коефіцієнт обертання(окупності) капіталу (КОК).

Розрахунки впливу факторів на зміну результативного показника проводиться за допомогою ланцюгових підстановок та зображені у таблиці 2.8.
Таблиця 2.8

Вихідна інформація для факторного аналізу загальної рентабельності(збитковості) капіталу ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод» за 2016-2018 рр.
	№ П/П
	Показники
	Од. виміру
	Умо-вні поз-наче-ння
	Роки
	Відхилення показника 2018/2016 рр.
	Відхилення показника 2018/2017 рр.

	
	
	
	
	2016
	2017
	2018
	Абс., тис. грн.
	Відн %
	Абс., тис. грн.
	Відн., %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	1
	Прибуток (збиток) від господарської діяльності
	тис. грн
	П
	796,3
	3085,1
	429,2
	-367,1
	-46,1
	-2655,9
	-86,1

	2
	Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції(товарів, робіт, послуг)
	тис. грн
	ЧД
	37739,2
	158695,8
	192460,4
	154721,2
	410,0
	33764,6
	21,3

	3
	Середня вартість капіталу
	тис. грн
	К
	202705,7
	223194,8
	225614,7
	22909
	11,3
	2419,9
	1,1

	4
	Загальна рентабельність (збитковість) капіталу (п.1/п.3*100)
	%
	РК
	0,4
	1,4
	0,2
	-0,2
	Х
	-1,2
	Х

	5
	Рентабельність (збитковість) реалізації (п.1/п.2*100)
	%
	РР
	2,1
	1,9
	0,2
	-1,9
	Х
	-1,7
	Х

	6
	Коефіціент обертання капіталу (п.2/п.3)
	 
	КОК
	0,186
	0,711
	0,853
	0,667
	Х
	0,142
	Х


Для факторингового аналізу рентабельності візьмемо 2017 та 2018 роки. За даними таблиці 2.7 проведемо розрахунок умовного показника загальної рентабельності(збитковості) капіталу:

РКум=РР1*КОК0                                                                             (2.3)

РКум=0,2*0,74=0,1

Загальна зміна загальної рентабельності(збитковості) капіталу:

ΔРК=РК1-РК0                                                    (2.4)

ΔРК=0,2-1,4= -1,2

У тому числі за рахунок факторів:

1) рентабельність(збитковість)реалізації:

ΔРКрр=РКум-РК0                                               (2.5)

ΔРКрр=0,1-1,4=-1,3

2) коефіцієнт обертання капіталу:

ΔРКкок=РК1- РКум                                                                        (2.6)

ΔРКкок=0,2-0,1=0,1

Перевірка розрахунку:

ΔРК= ΔРКрр+ ΔРКкок                                                               (2.7)

ΔРК=-1,3+0,1=-1,2

Факторний аналіз загальної рентабельності(збитковості) капіталу за 2017 та 2018 роки показав, що на його зменшення вплинуло від’ємне значення фактору рентабельності(збитковості) реалізації.

В широкому розумінні ділова активність означає весь спектр зусиль спрямованих на просування підприємства на ринках продукції, праці та капіталу. Вона проявляється в динаміці розвитку підприємства та швидкості обороту його засобів. 

Головними якісними і кількісними критеріями ділової активності підприємства є: широта ринків збуту продукції, включаючи наявність постачань на експорт, репутація підприємства, ступінь плану основних показників господарської діяльності, забезпечення заданих темпів їхнього росту, рівень ефективності використання ресурсів (капіталу), стійкість економічного росту.

Ділова активність проявляється в динаміці розвитку підприємства, швидкості обороту засобів підприємства. Критеріями ділової активності є рівень ефективності використання ресурсів підприємства, стійкість економічного зростання, ступінь виконання завдання за основними показниками господарської діяльності тощо.

Аналіз ділової активності підприємства полягає в досліджені рівня динаміки різноманітних показників оборотних активів та пасивів балансу котрі зображені в таблиці 2.9.

Таблиця 2.9
Оцінка ділової активності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016-2018 рр.
	Показники 
	2016
	2017
	2018
	Зміни(+;-)

2018-2016
	Зміни(+;-)

2018-2017

	
	
	
	
	Абс.
	Відн.
	Абс.
	Відн

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Виручка від реалізації
	37739,2
	158695,8
	192460,4
	154721,2
	410
	33764,6
	21,3

	Середній розмір капіталу
	200746
	223194,8
	225614,7
	24868,7
	12,4
	2419,9
	1,1

	Середній розмір власного капіталу
	110939,5
	111429,1
	103407,3
	-7532,2
	-6,7
	-8021,8
	-7,2

	Середній розмір власного оборотного капіталу
	13114,3
	5717,7
	-20736,7
	-33851
	-258,2
	-26454,4
	-462,7

	Середній розмір дебіторської заборгованості
	20082,9
	48699,2
	56368,4
	36285,5
	108,7
	7669,2
	15,8

	Середній розмір запасів
	3290,5
	6268,9
	6750,4
	3459,9
	105,2
	482,2
	7,7

	Середній розмір кредиторської заборгованості
	8121,4
	36301,8
	66238,2
	58116,8
	715,6
	29936,4
	82,5

	Чистий прибуток 
	3085,1
	796,3
	429,2
	-2655,9
	-86
	-367,1
	-46,1

	Продовження табл. 2.9

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Власний капітал
	111033,5
	111824,7
	94989,8
	-16043,7
	-14,4
	-16834,9
	-15

	Коефіцієнт оборотності капіталу
	0,19
	0,71
	0,85
	0,66
	347,4
	0,14
	19,8

	Оборотність дебіторської заборгованості
	

	Днів
	191
	110
	105
	-86
	-45
	-5
	-4,5

	Оборотів
	1,9
	3,3
	3,4
	1,5
	79
	0,1
	3,1

	Оборотність запасів
	

	Днів
	31
	14
	12
	-19
	-61,3
	-2
	-14,2

	Оборотів
	11,5
	25,3
	28,5
	17
	147,9
	3,2
	12,7

	Тривалість операційного циклу, дні
	222
	124
	118
	-104
	-46,8
	-6
	-4,8

	Оборотність кредиторської заборгованості
	

	Днів
	77
	82
	123
	46
	59,8
	41
	50

	Оборотів
	4,6
	4,4
	2,9
	-1,7
	-36,9
	-1,5
	-34,1

	Оборотність власного капіталу
	

	Днів
	1058,3
	252,8
	193,7
	-864,6
	18,3
	-59,1
	-23,3

	Оборотів
	0,3
	1,4
	1,9
	1,6
	533,4
	0,5
	35,8

	Тривалість фінансового циклу, дні
	145
	42
	-5
	-150
	-103,5
	-47
	-223,8

	Період окупності власного капіталу
	36
	140
	241
	205
	569,5
	101
	72,2


На основі вищенаведених розрахунків можна стверджувати, що:
підприємство має високий рівень ділової активності на, що вказує перш за все, прискорення оборотності капіталу підприємства на 0,66 обороти відносно 2016 року та на 0,14 оборотів порівняно з 2017 роком. Такі зміни свідчать про ефективність вкладення фінансових ресурсів у формування  активів. Звичайно, це пояснюється збільшенням обсягу виручки від реалізації, ефективністю системи управління активами.

Значне зростання суми кредиторської заборгованості протягом 2016-2018 років є вимушеним кроком підприємства щодо залучення зовнішніх джерел фінансування власних поточних активів. Причинами цього стали надмірне відвернення власного капіталу у поточну дебіторську заборгованість. 

За останні три роки у загальній структурі кредиторської заборгованості значну частку займає заборгованість за товари, роботи та послуги ( у 2016 році 63,3%, у 2017 році 93% і лише в 2018 році її сума зменшується до 53%, що є важливим позитивним фактором діяльності підприємства).

Не зважаючи на уповільнення оборотності кредиторської заборгованості, ефективність її «утримання» підприємством з позицій дотримання платіжної дисципліни та забезпечення стійкого фінансового становища визначається порівнянням термінів повного погашення кредиторської та повної інкасації дебіторської заборгованості. Якщо середній термін погашення кредиторської заборгованості підприємства у 2018 році становив 123 дні, то термін інкасації заборгованості дебіторів – 105 дні.

Зростання суми дебіторської заборгованості підприємства з 20082,9 тис. грн. у 2016 році до 56368,4 у 2017 році вказує на те, що і його не обминула криза взаємних неплатежів в економіці України.

Майже повна відсутність у підприємства грошових коштів за останні два роки, є свідченням про те, що кошти постійно знаходяться в обороті.
В результаті відбулося позитивне зменшення тривалості операційного та фінансового циклу, так у 2018 році в порівняні з 2016 тривалість зменшилась відповідно на 104 дні (на 46,8%), та 150 днів (на 103,5%), та в порівняні з 2017 роком відповідно на 6 днів (на 4,8%), та 47днів (на 223,8%).

2.5 Аналіз кредиторської та дебіторської заборгованості

Аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості мають дуже велике значення для підприємств, що функціонують в умовах ринку. Вміле й ефективне управління цією частиною поточних активів є невід'ємною умовою підтримки необхідного рівня ліквідності і платоспроможності. Управління дебіторською заборгованістю необхідно як при формуванні іміджу надійного позичальника, так і з погляду забезпечення ефективної поточної діяльності підприємства.

Дебіторська заборгованість визначається як сума заборгованості дебіторів підприємству на певну дату. Дебіторами можуть бути як юридичні, так і фізичні особи, які заборгували підприємству грошові кошти, їх еквіваленти або інші активи. За даними бухгалтерського обліку можна визначити суму заборгованості на будь-яку дату, але звичайно така сума визначається на дату балансу.
Дебіторська заборгованість відображається у формі № 1 "Баланс" у складі активів. Звичайно економічна вигода від дебіторської заборгованості виражається в тому, що підприємство в результаті її погашення розраховує рано чи пізно отримати грошові кошти або їх еквіваленти. Відповідно дебіторську заборгованість можна визнати активом тільки тоді, коли існує ймовірність її погашення боржником. Якщо такої ймовірності немає, суму дебіторської заборгованості слід списати.
Розглянемо склад та структуру дебіторської заборгованості в таблиці 2.10. 
Проаналізувавши таблицю 2.10 можна зробити висновки, що на протязі досліджуваних років на підприємстві відсутні довгострокова дебіторська заборгованість, з нарахованих доходів та із внутрішніх розрахунків.

Дебіторська заборгованість з бюджетом зменшується з кожним роком, у 2018 році в порівнянні з 2016 роком відхилення складає 7608,6 тис. грн., або 99,6%, відповідно до 2017 року – 1215,4 тис. грн, або 97,4%.
Даний вид заборгованості займає найменшу частку загальної дебіторської заборгованості. У 2018 році в порівняні з 2016 роком дебіторська заборгованість за виданими авансами зросла великими темпами, і складає 28358,0 тис. грн.. Інша поточна дебіторська заборгованість у 2018 році в порівняні з 2016 зменшується на 3609,3 тис. грн., або на 89,7%, та в порівняні з 2016 роком збільшилася на 89,1 тис. грн., або на 27,4%.
Таблиця 2.10
Аналіз складу та структури дебіторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
	Показники
	2016 рік
	2017 рік
	2018 рік
	Відхилення показника 2018/2016 рр.
	Відхилення показника 2018/2017 рр.

	
	Сума  тис. грн.
	Пито-ма вага %
	Сума  тис. грн.
	Пито-ма вага %
	Сума  тис. грн.
	Пито-ма вага %
	Абс., тис. грн.
	Відн. %
	Абс., тис. грн.
	Відн. %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Довгострокова дебіторська заборгованість
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	За товари, роботи, послуги(чиста реалізаційна вартість)
	4068,3
	18,1
	68019,5
	90,8
	9049,0
	23,9
	4980,7
	122,4
	58970,5
	86,7

	З бюджетом
	7640,8
	33, 9
	1247,6
	1,7
	32,2
	0,0
	-7608,6
	-99,6
	-1215,4
	-97,4

	За виданими авансами
	6782,4
	30,1
	5291,2
	7,1
	28358,0
	74,9
	21575,6
	318,1
	23066,8
	435,9

	Інша поточна дебіторська заборгованість
	4023,5
	17,9
	325,1
	0,4
	414,2
	1,1
	-3609,3
	-89,7
	89,1
	27,4

	Всього
	22515
	100
	74883,4
	100
	37853,4
	100
	15338,4
	251,2
	80911
	452,6


Загалом структуру дебіторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» наочно ілюструє рис. 2.4 – 2.6. 
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Рис. 2.4. Структура дебіторської заборгованості за 2016 рік
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Рис. 2.5. Структура дебіторської заборгованості за 2017 рік
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Рис. 2.6. Структура дебіторської заборгованості за 2018 рік

Кредиторська заборгованість - заборгованість фізичним та юридичним особам: за матеріальні цінності, виконані роботи та отримані послуги (в тому числі яка забезпечена векселями); з сум авансів одержаних від інших осіб у рахунок наступних поставок продукції, виконання робіт (послуг); за усіма видами платежів до бюджету, включаючи податки з працівників підприємства; також заборгованість з оплати праці, включаючи депоновану заробітну плату; заборгованість підприємства його учасникам (засновникам), пов'язана з розподілом прибутку (дивіденди тощо) і формування статутного капіталу; заборгованість пов'язаним сторонам та з внутрішньовідомчих розрахунків; інша заборгованість з поточних зобов'язань.

Розглянемо склад та структуру кредиторської заборгованості в таблиці 2.11.
З таблиці 2.11 можна зробити висновки, що на підприємстві відсутні кредиторська заборгованість з позабюджетних платежів, з учасниками, із внутрішніх розрахунків, що є позитивним для підприємства. Аналізуючи балансові статті необхідно відмітити, що суми їх в 2018 році збільшуються.

Таблиця 2.11

Аналіз складу та структури кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
	Показники
	2016 рік
	2017рік
	2018 рік
	Відхилення показника 2018/2016 рр.
	Відхилення показника 2018/2017 рр.

	
	Сума     тис. грн.
	Питома вага %
	Сума тис. грн.
	Питома вага %
	Сума  тис. грн.
	Питома вага %
	Абс., тис. грн.
	Відн., %
	Абс., тис. грн.
	Відн., %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	За товари, роботи, послуги
	5857,6
	63,3
	58926,2
	93,0
	36634,6
	53,0
	30777
	525,4
	-22291,6
	-37,8

	З бюджетом
	64,5
	0,7
	58,7
	0,1
	88,9
	0,1
	24,4
	37,8
	30,2
	51,4

	Зі страхуванням
	177,4
	1,9
	142,7
	0,2
	156,4
	0,2
	-21
	-11,8
	13,7
	9,6

	З оплати праці
	3154,4
	34,0
	4222,0
	6,7
	32245,8
	46,6
	29092,4
	1053,8
	28024,8
	732,9

	Всього
	9253,9
	100
	63349,6
	100
	69126,7
	100
	59872,8
	1605,2
	5777,1
	756,1


Загалом структуру кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» наочно ілюструє рис. 2.7 – 2.9. 
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Рис. 2.7. Структура дебіторської заборгованості за 2016 рік
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Рис. 2.8. Структура дебіторської заборгованості за 2017 рік
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Рис. 2.9. Структура дебіторської заборгованості за 2018 рік

Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги в 2018 році в порівнянні з 2016 роком збільшилась на 30777 тис. грн., або на 525,4%, з бюджетом протягом досліджуваних років також збільшується, у 2018 році порівняно з 2016 роком відповідно на 24,4 тис. грн., або на 37,8%, та 30,2 тис. грн., або на 51,4%, в порівняні з 2017 роком, що означає не своєчасну підприємством виплату своїх боргів. Кредитна заборгованість зі страхуванням в продовж 2016-2018 років коливається, так у 2018 році в порівнянні з 2016 роком вона зменшилась на 21 тис. грн. (на 11,8%), та в порівняні з 2017 роком збільшилась на 13,7 тис. грн. (на 9,6%). Кредиторська заборгованість з оплати праці у 2018 році в порівняні з 2016 роком збільшилась на 29092,4 тис. грн., або на 1053,8%, та в порівнянні з 2017 роком збільшилася на 28024,8 тис. грн., або на 732,9%, це означає, що підприємство затримує заробітну плату працівникам. Зміна показників  дебіторської та кредиторської заборгованості за 2016-2018 роки можна зобразити на графіку (рис. 2.10.)

[image: image19]
Рис.2.10. Зміна показників дебіторської та кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за 2016-2018 рр.

З графіка видно збільшення кредиторської заборгованості з 9253,9 тис. грн., у 2016 році до 69126,7 тис. грн., у 2018 році. На таке підвищення вплинуло підвищення кредиторської заборгованість за товари, роботи, послуги, оплати праці та з бюджетом. 

Дебіторська заборгованість протягом досліджуваних років знаходиться в стадії спаду. На це вплинуло зменшення дебіторської заборгованість за товари, роботи, послуг(чиста реалізаційна вартість),з бюджетом. 

Другим етапом аналізу кредиторської заборгованості буде порівняльний аналіз сум дебіторської та кредиторської заборгованостей. (порівняння за видами і всього суми дебіторської заборгованості (розміщення активів) і кредиторської заборгованості (джерела активів), які наведені у таблицях 2.12 — 2.14.
Аналізуючи результати порівняння сум дебіторської заборгованості та кредиторської заборгованості, відмітимо перевищення дебіторської заборгованості над кредиторською заборгованістю в цілому, що вказує на потенційну можливість ПАТ Полтавського олійно-екстракційного заводу Кернел-груп погасити свої зобов’язання у повному розмірі.
Таблиця 2.12

Порівняльний аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
(станом на кінець 2016 року), тис. грн. 

	Види заборгованості
	Дебіторська  заборгованість
	Кредиторська заборгованість
	Перевищення заборгованості

	
	
	
	дебіторської
	кредиторської

	1
	2
	3
	4
	5

	За товари, роботи, послуги
	4068,3
	5857,6
	
	1759,3

	З виданими (одержаними) авансами
	6782,4
	2734,0
	4048,4
	

	З бюджетом
	7640,8
	64,5
	7576,3
	

	Зі страхування
	
	177,4
	
	177,4

	З оплати праці
	
	420,4
	
	420,4

	Інша заборгованість
	4023,5
	-
	4023,5
	

	Всього 
	22515,0
	9253,9
	15648,3
	2357,1


Таблиця 2.13
Порівняльний аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
(станом на кінець 2017 року), тис. грн.

	Види заборгованості
	Дебіторська  заборгованість
	Кредиторська заборгованість
	Перевищення заборгованості

	
	
	
	дебіторської
	кредиторської

	1
	2
	3
	4
	5

	За товари, роботи, послуги
	68019,5
	58926,2
	9093,3
	

	З виданими (одержаними) авансами
	65291,2
	58,7 
	5232,5
	

	Продовження табл. 2.13

	1
	2
	3
	4
	5

	З бюджетом
	1247,
	3904,7
	
	2657,1

	Зі страхування
	
	142,7
	
	142,7

	З оплати праці
	
	317,3
	
	317,3

	Інша заборгованість
	325,1
	-
	325,1
	

	Всього 
	74883,4
	63349,6
	14650,9
	3117,1


Порівнюючи результати аналізу з попереднім роком, бачимо, що тенденція до перевищення дебіторської заборгованості над кредиторською заборгованістю збільшилася майже в 5 раз, що вказує на потенційну можливість ПАТ Полтавського олійно-екстракційного заводу Кернер-груп погасити свої зобов’язання у повному розмірі.

Таблиця 2.14
Порівняльний аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
(станом на кінець 2018 року), тис. грн.

	Види заборгованості
	Дебіторська  заборгованість
	Кредиторська заборгованість
	Перевищення заборгованості

	
	
	
	дебіторської
	кредиторської

	1
	2
	3
	4
	5

	За товари, роботи, послуги
	9049,0
	36634,6
	
	27585,6

	З виданими (одержаними) авансам
	28358,0
	31877,3
	
	3519,3

	З бюджетом
	32,2
	88,9
	
	56,7

	Зі страхування
	
	156,4
	
	156

	З оплати праці
	
	369,5
	
	369,5

	Інша заборгованість
	414,2
	-
	414,2
	

	Всього 
	37853,4
	69126,7
	414,2
	32687,1


Порівнюючи результати аналізу з попереднім роком, бачимо, що тенденція до перевищення кредиторської заборгованості над дебіторською заборгованістю збільшилась майже в 78 раз, тобто обсяг реально працюючих оборотних активів підприємства зменшується, тому що частина оборотних коштів, інвестована у кредиторську заборгованість вилучена з обороту підприємства. 

Таким чином, проведений аналіз показав, що протягом досліджуваного періоду на ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
розмір дебіторської заборгованості був нижчим розміру кредиторської заборгованості в 2016 та 2017 році, а в 2018 році ситуація змінилася, тобто рівень кредиторської заборгованості перевищує рівень дебіторської заборгованості. Це ілюструє також і рис. 2.11.

Отже, в результаті проведених розрахунків (таблиці 2.12—2.14), отримали кредитове (пасивне) сальдо, тобто перевищення загальної суми кредиторської заборгованості над сумою дебіторської заборгованості в 2017 році, і дебетове (активне) сальдо в 2016-2017 роках. Саме це і свідчить про те, що частина оборотних коштів вилучена з обороту підприємства і знаходиться в обороті кредиторів в 2018 році.


[image: image20]
Рис. 2.11. Порівняльний аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості за 2016-2018 року

Проведемо комплексну оцінку дебіторської та кредиторської заборгованості, котра зображена в таблиці 2.15.

Коефіцієнти обертання дебіторської заборгованості показують кількість її оборотів за календарний рік. Тривалість одного обороту заборгованості характеризує середню кількість днів, які необхідні для повернення дебіторської заборгованості підприємству. 

Показники питомої ваги дебіторської заборгованості в майні і поточної дебіторської заборгованості в оборотних активах свідчать про те, наскільки відповідно майно і оборотні активи сформовані за рахунок боргів підприємству. 

Коефіцієнти обертання кредиторської заборгованості показують кількість її оборотів за календарний рік. Тривалість одного обороту заборгованості характеризує середню кількість днів, які необхідні для повернення дебіторської заборгованості підприємству. Аналогічний зміст має показник тривалості одного (середнього періоду погашення) кредиторської заборгованості.

Показники питомої ваги заборгованості в майні оборотних активах свідчать проте наскільки відповідно майно і оборотні активи сформовані за рахунок боргів підприємства. Питома вага кредиторської заборгованості в капіталі, зобов'язаннях і поточних зобов’язаннях відображає рівень фінансової залежності підприємства від кредиторських запозичень.

З таблиці 2.15 видно, протягом досліджуваного періоду збільшується середня величина дебіторської заборгованості, так у 2018 році в порівняні з 2016 роком вона збільшилася на 36277,2 тис. грн., або на 179,8%, та в порівняні з 2017 роком на 7640,9 тис.грн, або на 15,7%.
Таблиця 2.15

Комплексна оцінка та динаміка дебіторської та кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
	№ П/П
	Показники
	Од. виміру
	Роки
	Відхилення показника 2018/2016 рр.
	Відхилення показника 2018/2017рр.

	
	
	
	2016
	2017
	2018
	Абс., тис.грн
	Відн.%
	Абс., тис.грн
	Відн.%

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Вихідна інформація

	1
	Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів,робіт,послуг)
	тис. грн.
	37739,2
	158695,8
	192460,4
	154721,2
	410
	33764,6
	21,3

	2
	Собівартість реалізованої продукції (товарів,робіт,послуг)
	тис. грн.
	32765,1
	151179,3
	186306,5
	153541,4
	468,6
	35127,2
	23,2

	3
	Середньорічна величина дебіторської заборгованості
	тис. грн.
	20149,9
	48736,2
	56377,1
	36227,2
	179,8
	7640,9
	15,7

	4
	Середня величина поточної дебіторської заборгованості
	тис. грн.
	20082,9
	48699,2
	56368,4
	36285,5
	180,7
	7669,2
	15,7

	5
	Середньорічна величина кредиторської заборгованості
	тис. грн.
	9467,2
	36301,8
	66238,2
	56771
	599,7
	29936,4
	82,5

	6
	Середньорічна вартість майна(капіталу)
	тис. грн.
	202705,7
	446391,6
	225614,7
	22909
	11,3
	-220776,9
	-49,5

	7
	Середня вартість оборотних активів
	тис. грн.
	30840,9
	58382,9
	67331,8
	36490,9
	118,3
	8948,9
	15,3

	8
	Середньорічна величина зобов’язань
	тис. грн.
	109766,3
	111765,7
	122207,5
	12441,2
	11,3
	10441,8
	9,3

	9
	Середньорічна величина поточних зобов’язань
	тис. грн.
	17748,5
	52731,2
	88155,9
	70407,4
	396,7
	35424,7
	67,2

	Показники комплексної оцінки дебіторської заборгованості

	10
	Коефіцієнт обертання дебіторської заборгованості (п.1/п.3)
	 
	1,873
	3,256
	3,414
	1,541
	Х
	0,158
	Х

	11
	Тривалість одного обороту(середній період погашення) дебіторської заборгованості(360/п.10)
	дні
	192
	110
	105
	-86
	-45
	-5
	-4

	12
	Питома вага дебіторської заборгованості у майні(п.3/п.6*100)
	%
	9,9
	10,9
	25,0
	15,1
	Х
	14,1
	Х

	Продовження таблиці 2.15

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	13
	Питома вага поточної дебіторської заборгованості в оборотних активах (п.4/п.7*100)
	%
	65,1
	83,4
	83,7
	18,6
	Х
	0,3
	Х

	14
	Коефіцієнт співвідношення дебіторської та кредиторської заборгованості (п.3/п.5)
	 
	2,128
	1,343
	0,851
	-1,277
	Х
	-0,492
	Х

	15
	Відношення дебіторської заборгованості до чистого доходу (виручки) від реалізації продукції(товарів, робіт, послуг)  (п.3/п.1*100)
	%
	53,4
	30,7
	29,3
	-24,1
	Х
	-1,4
	Х

	
	Показники комплексної оцінки кредиторської заборгованості

	16
	Коефіцієнт обертання кредиторської заборгованості (п.2/п.5)
	 
	3,416
	4,165
	2,813
	-0,648
	Х
	-1,352
	Х

	17
	Тривалість одного обороту(середній період погашення) кредиторської заборгованості(360/п.16)
	дні
	104
	86
	128
	24
	23
	41
	46

	18
	Питома вага кредиторської заборгованості в капіталі (п.5/п.6*100)
	%
	4,7
	8,2
	29,4
	24,7
	Х
	21,2
	Х

	19
	Питома вага кредиторської заборгованості у зобов’язаннях (п.5/п.8*100)
	%
	8,6
	32,5
	54,2
	45,6
	Х
	21,7
	Х

	20
	Питома вага кредиторської заборгованості в поточних зобов’язаннях (п.5/п.9*100)
	%
	18,0
	68,8
	75,1
	57,1
	Х
	6,3
	Х

	21
	Відношення кредиторської заборгованості до оборотних активів(п.5/п.7*100)
	%
	30,7
	62,2
	98,4
	67,7
	Х
	36,2
	Х

	22
	Припадає кредиторської заборгованості на 1 грн. дебіторської (п.5/п.3)
	грн.
	0,5
	0,7
	1,2
	0,7
	140
	0,5
	71,4

	Продовження таблиці 2.15

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	23
	Відношення кредиторської заборгованості до чистого доходу (виручки) від реалізації продукції(товарів,робіт,послуг)(п.5/п.1*100)
	%
	25,1
	22,9
	34,4
	9,3
	Х
	11,5
	Х


Збільшення середньої величини дебіторської заборгованості вплинуло на збільшення тривалості одного обороту дебіторської заборгованості, так у 2018 році, в порівнянні з 2016 роком тривалість збільшилась на 86,8 дні, або на 45,2,%, та в порівняні з 2017 роком на 5,2 дні, або на 4,7%, що є негативним фактором діяльності для підприємства, та означає, що підприємству дебіторська заборгованість повертається не своєчасно та не у відповідних боргових сумах в результаті чого воно не має достатньо коштів на погашення кредиторської заборгованості. Збільшення дебіторської заборгованості також вплинуло на збільшення питомої ваги дебіторської заборгованості у майні, так у 2018 році порівняно з 2016 роком вона збільшилась на 15,1%, та в порівняні з 2017 роком на 14,1%. В продовж досліджуваних років відбувається коливання коефіцієнта співвідношення дебіторської та кредиторської заборгованості. Так у 2018 році в порівнянні з 2016роком він зменшився на 1,277, а в порівняні з 2017 роком зменшився на 0,492, що є негативом для підприємства. Відношення дебіторської заборгованості до чистого доходу (виручки) від реалізації продукції(товарів, робіт, послуг) в продовж досліджуваних років коливається: у 2018 році в порівняні з 2016 роком збільшилось на 24,1%, а в порівняні з 2017 роком зменшилось на 1,4%.

Тривалість обороту дебіторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за період 2016-2018 рр. наочно зобразимо на рисунку 2.12.
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Рис. 2.12. Динаміка тривалості одного обороту дебіторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за період 2016-2018 рр.
Відбувається збільшення кредиторської заборгованості в 2018 році по відношенню до 2016 року на 56771 тис. грн., або на 599,7%, по відношенню до 2017 року відповідно 29936,4 тис.грн., або 82,5 %, що є негативним фактором для підприємства. Збільшення кредиторської заборгованості 

вплинуло на тривалість одного обороту (середній період погашення) кредиторської заборгованості, протягом 2016-2018 років, він збільшується на 23,1% та 2017-2018 років на 46,5%, що є негативом і означає, що підприємство повільно реалізує свої товари, не вчасно повертається дебіторська заборгованість і воно не має достатньо коштів на швидше погашення кредиторської заборгованості. Також спостерігається збільшення кредиторської заборгованості в капіталі за досліджуваній період на 24,7 тис. грн. в порівнянні з 2016 роком та на 21,2 тис. грн. відповідно до 2017 року. Збільшується питома вага кредиторської заборгованості у зобов’язаннях у 2018 році в порівнянні з 2016 роком на 57,1 тис. грн., та у порівнянні з 2017 роком на 6,3 тис. грн.

В 2016 році на 1 грн. дебіторської заборгованості припадало 50 копійок кредиторської, в 2017 році – 70 копійок, та в 2018 році на 1 грн. дебіторської заборгованості припадає 1грн. 20 копійок кредиторської, таке відношення є позитивним для підприємства, так як при повернені дебіторської заборгованості погашається кредиторська і не значні кошти залишаються на прибуток.

Показник, який характеризує відношення дебіторської заборгованості до чистого доходу (виручки) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг), зменшився з 53,4 % до 29,3 %, тобто на 24,1 відсоткових пунктів, що є ознакою поліпшення стану розрахунків за дебіторською заборгованістю в 2017 році та в 2018 році.

Підсумовуючи, проведені розрахунки, зазначимо те, система аналізу та управління дебіторською заборгованістю вимагає постійного контролю за рядом параметрів. До них відносяться: період обороту заборгованості; структура заборгованості за різними ознаками; схеми розрахунків з контрагентами і можливість їх уніфікації; схема контролю і принципи резервування сумнівних боргів; система заходів, яка стосується несумлінних покупців тощо.

Продовжуючи аналіз розрахунків табл. 2.15, відмітимо, що за останні три роки на досліджуваному підприємстві помітна тенденція, яка виражається в коливанні значення коефіцієнта оборотності кредиторської заборгованості з 3,416 в 2016 р. до 2,813 в 2018 р.. Так, тривалість одного обороту заборгованості кредиторів збільшилася з 104 днів в 2017 р. до 128 днів в 2018 р., тобто на 24 днів, або на 23,1 %. 

Тривалість обороту кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за період 2016-2018 рр. наочно зобразимо на рисунку 2.13.
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Рис. 2.13. Динаміка тривалості одного обороту кредиторської заборгованості ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» за період 2016-2018 рр.
Відношення кредиторської заборгованості до чистого доходу (виручки) від реалізації продукції(товарів, робіт, послуг) в продовж досліджуваних років коливається: у 2018 році в порівняні з 2016 роком збільшилось на 9,3 тис. грн., а в порівняні з 2017 роком на 11,5 тис. грн. що є наслідком випереджаючого зростання кредиторської заборгованості порівняно зі зростанням чистого доходу.

Розділ 3. Шляхи зміцнення фінансового стану підприємства в ринкових умовах господарювання
3.1. Напрями поліпшення фінансового стану ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп»
За умов переходу економіки України до ринкових відносин суттєвого розширення прав підприємств у галузі фінансово-економічної діяльності значно зростає роль своєчасного та якісного аналізу фінансового стану підприємств, оцінки їхньої ліквідності, платоспроможності і фінансової стійкості та пошуку шляхів підвищення і зміцнення фінансової стабільності.

Особливого значення набуває своєчасна та об'єктивна оцінка фінансового стану підприємств за виникнення різноманітних, форм власності, оскільки жодний власник не повинен нехтувати потенційними можливостями збільшення прибутку (доходу) фірми, які можна виявити тільки на підставі своєчасного й об'єктивного аналізу фінансового стану підприємств.

Проведений аналіз основних техніко-економічних  показників свідчить про те, що  на підприємстві коефіцієнт автономії, котрий дозволяє нам судити про рівень незалежності підприємства від зовнішніх джерел, на протязі 2016-2018 років зменшується на 0,46, і означає що на 1 грн., позикового капіталу припадає 0,46 грн. власного, підприємство майже повністю залежить від зовнішніх джерел фінансування, та на протязі аналізованого періоду фінансовий стан підприємства коливається.

 Щоб покращити фінансові результати ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» можливо застосувати як в короткостроковому і  середньостроковому, так і в довгостроковому періоді наступні заходи:

· розглянути і усунути причини виникнення перевитрат фінансових ресурсів на матеріальні та інші операційні витрати;

· впровадити на підприємстві системи управлінського обліку витрат в розрізі центрів відповідальності та витрат по окремим  групам товарної  продукції;

· здійснити ефективну цінову політику, диференційовану по відношенню до окремих категорій  покупців;

· удосконалити рекламну діяльність, підвищувати ефективність окремих  рекламних  заходів;

· надавати достатню увагу навчанню і підготовці кадрів, підвищенню їх кваліфікації;

· розробити і ввести ефективну систему матеріального стимулювання персоналу, тісно пов'язану з основними результатами господарської діяльності підприємства і економією  ресурсів;

· розробити і здійснити заходи, направлені на поліпшення матеріального клімату в колективі, що зрештою відобразиться на підвищенні продуктивності  праці;

· здійснювати постійний контроль за умовами зберігання і  транспортування товарної продукції.

Впровадження зазначених заходів дозволить реалізувати виявлені резерви та покращить загальну якість функціонування підприємства. 

Фінансова стійкість підприємства є однією з найважливіших характеристик фінансового стану підприємства. Вона відображає, наскільки підприємство стабільне, незалежне від зовнішніх кредиторів, наскільки власники фінансують своє підприємство, яка частина власного капіталу використовується для фінансування поточної діяльності.
Аналізувати фінансову стійкість будь-якого підприємства є нагальною необхідністю, бо за допомогою цього аналізу можна виявити сильні і слабкі позиції різних підприємств. Менеджери використовують ці дані для контролю діяльності підприємства, щоб не допустити банкрутства. Кредитори уважно стежать за показниками фінансової стійкості, щоб пересвідчитись, що підприємство може сплатити за своїми короткостроковими борговими зобов'язаннями, а також покрити свої фіксовані платежі доходами. Банки значною мірою будують свою кредитну політику, зважаючи на фінансову стійкість підприємства. Фінансові експерти використовують ці показники для порівняння відносних переваг різних підприємств. З метою аналізу фінансової стійкості може використовуватися і інша інформація.

Щоб покращити фінансову стійкість підприємства і покращити фінансовий стан підприємства доцільно:

- збільшувати суму грошових коштів. 

- погасити кредиторську заборгованість перед бюджетом, зі страхування, оплати праці та інші;

- розмір дебіторської заборгованості зменшити до оптимального значення

- не допускати появи кредиторської заборгованості перед бюджетом;

 - створити спеціальний фонд, кошти якого можна було-б використати для погашення заборгованостей у разі виникнення передкризової ситуації.
Економічність виробництва багато в чому залежить від вибору сировини і методів його використання, а це пов'язано з вартістю робочої сили і сировини, устаткуванням і організацією.

Вибір сировини залежить як від цін на нього, так і від його властивостей. Відносні ціни міняються, а з ними міняється і рішення, яке повинне бути найбільш вигідним економічно. Оцінка витрат є дуже важкою справою в будь-якій формі виробництва.

Капітал розглядається як сукупність засобів виробництва і вважається вічною категорією. Він ототожнюється з речовою натуральною формою. Але на відміну від первинних чинників – затрат праці і землі – капітал, будучи частиною затрат є в той же час продуктом праці. Впродовж досліджуваних років капітал коливаються. 

Для покращення стану капіталу підприємства потрібно оптимізувати його структуру. Процес оптимізації структури капіталу здійснюється у наступній послідовності.

1.Аналіз складу капіталу в динаміці за ряд періодів (кварталів, років) та тенденцій зміни його структури, а також вплив, що вони здійснюють на фінансову стійкість та ефективність використання капіталу. В процесі аналізу розглядаються такі показники, як коефіцієнти фінансової незалежності, заборгованості, співвідношення між довгостроковими та короткостроковими зобов’язаннями, коефіцієнт фінансового важеля. Далі вивчаються показники оберненості та рентабельності активів та власного капіталу (всі вище перелічені показники були розглянуті в третьому питанні курсової роботи).

2.Оцінка основних факторів, що визначають структуру капіталу. До них відносяться:

- галузеві особливості операційної діяльності (характер цих особливостей визначає структуру активів підприємства, їх ліквідність);

- стадія життєвого циклу підприємства (молоді компанії з конкурентоспроможною продукцією можуть залучати для свого розвитку більше позикового капіталу, а зрілі — використовують переважно власні кошти);

- кон’юнктура товарного ринку (чим стабільніша кон’юнктура цього ринку, а відповідно, стабільніший попит на продукцію підприємства, тим вище та безпечніше стає використання позикового капіталу, та навпаки);

- кон’юнктура фінансового ринку (в залежності від стану цієї кон’юнктури зростає або знижується вартість позикового капіталу);

- рівень рентабельності операційної діяльності;

- податковий тиск на компанію (частка прямих та непрямих податків, що сплачуються у доході від продаж-брутто);

- ступінь концентрації акціонерного капіталу (прагнення капіталовласників зберегти контрольний пакет акцій).

З урахуванням наведених та інших факторів управління структурою капіталу передбачає вирішення двох ключових задач:

а) встановлення прийнятних пропорцій використання власного та позикового капіталу;

б) забезпечення у випадку необхідності залучення додаткового внутрішнього або зовнішнього капіталу.

3. Оптимізація структури капіталу за критерієм максимізації рівня фінансової рентабельності. 

4. Оптимізація структури капіталу за критерієм мінімізації його вартості. Процес оптимізації базується на попередній оцінці власного та позикового капіталу при різних умовах його залучення та здійсненні розрахунків середньозваженої вартості капіталів. Вирішення задачі побудовано на виявленні тенденції зміни ціни кожного джерела ресурсів при зміні фінансової структури підприємства. Згідно з дослідженнями провідних вчених, зростання частки позикових коштів у загальній сумі джерел супроводжується більш швидкими темпами зростання ціни власного капіталу, ніж ціни позикових коштів. Виходячи з того, що ціна позикових коштів дещо нижча, ніж власних, стверджують, що існує оптимальна структура капіталу, що мінімізує їхню середньозважену ціну, а відповідно, максимізує ціну підприємства.

Ціна підприємства має важливе значення для досягнення стратегічної мети підприємства, так як її зростання призводить до зростання цінності підприємства, його привабливості з точку зору власників майна.

5.Оптимізація структури капіталу за критерієм мінімізації рівня фінансових ризиків. Цей метод пов’язаний з вибором більш дешевих джерел фінансування активів підприємства. З цією метою всі активи підприємства розподіляються на такі три групи:

а)необоротні активи;

б) постійна частина оборотних активів (незнижуваний мінімум оборотних активів, необхідний підприємству для здійснення поточної операційної діяльності);

в) змінна частина оборотних активів.

Існує три підходи до фінансування різних груп активів підприємства: консервативний, помірний та агресивний.

При консервативному підході приблизно 50% змінної частини оборотних активів формується за рахунок короткострокових зобов’язань, інші 50% змінної частини, постійна частина оборотних активів та необоротні активи покриваються власним капіталом та довгостроковими зобов’язаннями.

При помірному підході 100% змінної частини оборотних активів формується за рахунок короткострокових зобов’язань, а 100% постійної частини — за рахунок власних коштів, що дозволяє встановити конкретні його значення на майбутній період. В процесі такого вибору враховуються індивідуальні особливості діяльності кожного підприємства. Заключне рішення по даному питанню дозволяє сформувати на прогнозований період найбільш прийнятну для підприємства структуру капіталу.

При агресивному підході 100% змінної частини та 50% постійної оборотних активів формується за рахунок короткострокових зобов’язань, решта постійної частини оборотних активів та необоротні активи фінансуються за рахунок власного капіталу та довгострокових зобов’язань.

Виходячи зі свого ставлення до фінансового ризику керівництво підприємства обирає один з розглянутих варіантів фінансування активів. Враховуючи, що на сучасному етапі довгострокові позики підприємствам практично не надаються, тоді обрана модель фінансування активів буде представляти співвідношення власного та позикового (короткострокового) капіталу, тобто оптимізувати його структуру з цих позицій.

6. Формування показника цільової структури капіталу. Граничні межі максимально рентабельної та мінімально ризикової структури капіталу дозволяють визначити поле вибору його конкретних значень на плановий період. В процесі цього вибору враховуються раніше розглянуті фактори, що характеризують індивідуальні особливості діяльності даного підприємства.

Остаточне рішення, що приймається по цьому питанню, дозволяє сформувати на майбутній період показник «цільової структури капіталу», у відповідності з яким буде здійснюватися наступне його формування на підприємстві шляхом залучення фінансових коштів з відповідних джерел.

Таким чином, вирішення проблеми визначення розміру кредитних ресурсів, що залучаються, залежить від розрахунку оптимального співвідношення позикових та власних коштів, яке б максимізувало фінансову рентабельність підприємства і знижувало середньозважену ціну капіталу (що підвищить ціну підприємства), від обрання «найдешевшої» політики фінансування активів (мінімізації рівня фінансових ризиків) та від формування цільової структури капіталу.

Рентабельність підприємства в продовж аналізованого періоду коливається. Щоб збільшити рівень рентабельності необхідно зменшити собівартість продукції підприємства за рахунок зменшення витрат на матеріали, які є одним з головних елементів виробничих витрат. Ці витрати зазвичай складають близько половини вартості виробничих робіт. Чиста рентабельність підприємства за 2016-2018 роки коливається і становила 8,2% в 2016 році, в 2017 році вона зменшилася до 0,5%, а 2018 році відповідно до 0,2%. Чиста рентабельність показує скільки прибутку отримало підприємство в розрахунку на 1 грн. понесених витрат, і в 2018 році на 1 грн. понесених витрат підприємство отримало прибутку 0,2 грн., що є позитивно для підприємства.

Факторний аналіз загальної рентабельності(збитковості) капіталу за 2017 та 2018 роки показав, що на його зменшення вплинуло від’ємне значення фактору рентабельності(збитковості) реалізації.

За результатами аналізу рентабельності підприємства можна сформулювати наступні пропозиції:

1) По-перше, для одержання максимального прибутку підприємство повинне найбільше повно використовувати ресурси, що знаходяться в його розпорядженні. Збільшення випуску знижує витрати на одиницю продукції, тобто витрати на її виготовлення в розрахунку на одиницю продукції знижуються, а отже, знижується собівартість, що в остаточному підсумку веде до збільшення прибутку від реалізації продукції. Ну а крім цього, додаткове виробництво рентабельної продукції вже саме по собі дає додатковий прибуток.

Таким чином, при збільшенні випуску і, відповідно, реалізації рентабельної продукції збільшується прибуток у розрахунку на одиницю продукції, а також збільшується кількість реалізованої продукції, кожна додаткова одиниця якої збільшує загальну суму прибутку. Унаслідок цього, збільшення рентабельної продукції, що випускається, за умови її реалізації дає значний приріст обсягу прибутку. 

2) Зниження собівартості також значно може збільшити одержуваний підприємством прибуток. Одним з факторів зниження собівартості є збільшення обсягу продукції, що випускається. Іншими факторами є:

- злагоджена робота всіх складових виробничого процесу (основного, допоміжного, обслуговуючого виробництва);
- оптимізація потокових процесів на підприємстві.
3) Вагомим фактором одержання додаткового прибутку є оптимізація структури збуту. 

4) Диверсифікація ринків отримання сировини.

Під ліквідністю підприємства розуміється його здатність розраховуватися за своїми фінансовими зобов’язаннями за рахунок наявних активів, що можуть бути використані для погашення боргів.
Показники ліквідності протягом досліджуваного періоду зменшуються, що є негативним для підприємства. Коефіцієнт абсолютної ліквідності протягом 2016-2018 рр. має тенденцію до зниження, проте перевищує нормативне значення (0,2-0,3), отже відбувається спадання частини поточної заборгованості, яка може бути погашена на дату складання звітності. Коефіцієнт термінової ліквідності перевищує нормативне значення у 2016р.та 2018р., у розрізі досліджуваних періодів у 2018 році спостерігаємо його спадання на 0,5 або на 66,6 %. Коефіцієнт ліквідності запасів протягом досліджуваного періоду коливається в межах 0,06 – 0,21, тобто матеріальні цінності підприємства покривають його поточні зобов’язання. Характеризуючи коефіцієнт ліквідності коштів у розрахунках відслідковуємо його різке зниження у 2018 р.(на 1,17 порівняно з 2016 р.), що свідчить про скорочення надходжень від дебіторів, які будуть використані для погашення поточних зобов’язань. Коефіцієнт співвідношення кредиторської і дебіторської заборгованості мав найбільше значення у 2018р (1,83), а у 2016 р. зменшився на 0,41 або на 115,3%, тобто збільшився обсяг кредиторської заборгованості, що припадає на 1 грн. дебіторської.
При розробці політики управління ліквідністю активів в умовах кризи, підприємству потрібно враховувати особливості необоротних та оборотних активів як об'єкта фінансового управління.

На основі аналізу коефіцієнтів можна зробити висновок, що на протязі досліджуваних років відбулося скорочення значень майже всіх показників. І хоч коефіцієнти відповідають нормативним значенням, підприємство повинно звернути увагу на цю тенденцію і покращити заходи щодо управління дебіторською і кредиторською заборгованістю.

На протязі досліджуваних років на підприємстві відсутні довгострокова дебіторська заборгованість, з нарахованих доходів та із внутрішніх розрахунків. Відсутність довгострокової дебіторської заборгованості означає, що на підприємстві відсутня прострочена дебіторська заборгованість. Для покращення стану дебіторської заборгованості на підприємстві потрібно періодично переглядати граничну суму комерційного кредиту, виходячи з наявного фінансового стану клієнтів. Залучати установи, які стягують борги, при наявності документальних підтверджень. Продавати рахунки дебіторів факторинговій компанії, банку. При продажу великої кількості товару необхідно негайно виставляти рахунок покупцям. Необхідно використовувати циклічність виписування рахунків для підтримання одноманітності операцій. Можна застрахувати кредити для захисту від великих збитків з безнадійних боргів. Необхідно уникати дебіторів з високим ступенем ризику. В умовах значного сповільнення платіжного обороту, що викликає зростання дебіторської заборгованості на підприємствах, важливим завданням є ефективне управління дебіторською заборгованістю на кожному окремому підприємстві, яке спрямоване на оптимізацію загального її розміру та забезпечення вчасної інкасації боргу. Політика управління дебіторською заборгованістю являє собою частину загальної політики управління оборотними активами і маркетингової політики підприємства, що спрямована на розширення обсягу реалізації продукції і забезпечення своєчасної її інкасації. Політика управління дебіторською заборгованістю підприємства складається з таких основних елементів: формування принципів здійснення розрахунків підприємства з контрагентами; визначення можливої суми фінансових засобів, що інвестуються в дебіторську заборгованість; виявлення фінансових можливостей надання комерційного та споживчого кредиту та формування системи кредитних умов; формування стандартів оцінки покупців і диференціації умов надання кредиту; формування системи штрафних санкцій за прострочення виконання зобов'язань; формування процедури інкасації дебіторської заборгованості; забезпечення використання на підприємстві сучасних форм рефінансування дебіторської заборгованості; побудова ефективних систем контролю за рухом і вчасною інкасацією дебіторської заборгованості.
3.2. Методична концепція проведення комплексного аналізу фінансового стану підприємства

Аналіз вітчизняної та зарубіжної економічної літератури свідчить про наявність різноманітних тлумачень сутності фінансового стану та визначень фінансової стійкості, фінансового становища підприємства, про відсутність єдиної думки щодо групування та способу обчислення показників оцінки фінансового стану.
Вітчизняні нормативні документи з питань оцінки фінансового стану підприємств мають ряд недоліків при їх застосуванні в аналітичній практиці. Так, Методики проведення аналізу фінансово-господарського стану та інтегральної оцінки інвестиційної привабливості підприємств, затверджені Агентством з питань запобігання банкрутству підприємств та організацій, окремі методичні рекомендації НБУ та ДПАУ визначають порядок обчислення показників на основі форм річної звітності, що складалися підприємствами до впровадження Положень (стандартів) бухгалтерського обліку. При цьому обчислені значення показників порівнюються із критичними, які визначалися на основі зарубіжної статистики і не є адаптованими до сучасних вітчизняних умов господарювання. Не визначено умови застосування підприємствами різних видів економічної діяльності Положення про порядок здійснення аналізу фінансового стану підприємств, що підлягають приватизації, затвердженого Міністерством фінансів та Фондом державного майна України.[ 73;19].

Оцінка фінансового стану може бути виконана з різною мірою деталізації залежно від мети аналізу, наявної інформації, програмного, технічного й кадрового забезпечення. Найбільш доцільним, на мою думку, є виділення процедур експрес-аналізу та поглибленого аналізу фінансового стану.
Мета аналізу фінансового становища підприємства – інформація про його фінансове становище, платоспроможність і прибутковість.
Цілі, з якими здійснюють аналіз та оцінку фінансового стану підприємства, будуть різними у кредиторів, інвесторів і керівників. Інвестори та кредитори оцінюють фінансовий стан з метою мінімізації своїх ризиків, а керівники підприємств проводять оцінку для виявлення резервів підвищення платоспроможності, ліквідності, прибутковості, прогнозів чи санації.
Джерела аналізу фінансового становища підприємства – форми звіту і додатки до них, а також дані із самого обліку, якщо аналіз проводиться усередині підприємства. У кінцевому підсумку аналіз фінансового становища підприємства повинен дати керів​ництву підприємства картину його дійсного стану, а особам, які безпосередньо не працюють на даному підприємстві, але зацікавлені у його фінансовому стані – дані, необхідні для об’єктивного судження, наприклад, про раціональність використання вкладених у підприємство додаткових інвестицій і т. Ін.
Важливою характеристикою фінансового стану підприємства є оцінка його платоспроможності, фінансової стабільності.
Повним комплексним набором показників характеризуються методики аналізу фінансового стану підприємства таких учених, як В.Г. Артеменко, В.П. Привалов, А.Д. Шеремет, І.О. Бланк.
Інші ж методики мають такі недоліки: відсутність показників, за допомогою яких можна прогнозувати втрату платоспроможності, оцінювати рівень заборгованості підприємства, дублювання показників, що характеризують один і той самий аспект, тощо.
Критична оцінка різних методик дає підстави для висновку, що необхідно визначити оптимальну кіль​кість груп фінансових показників (якомога меншу) та ранжувати їх за значенням.
 Можна зазначити, що за рівнем значущості для оцінки фінансового стану слід виділяти такі групи показників: група показників першого рівня – оборотність активів; другого – рентабельність; третього – фінансова стійкість; четвертого – ліквідність підприємства (а не лише активів). Крім вибору груп, необхідно обґрунтувати і перелік показників, які включатиме кожна група, щоб урахувати ті недоліки, що нині наявні.[ 63;147].
Аналіз багатьох зарубіжних та вітчизняних літературних джерел дав змогу виокремити такі методи оцінки фінансового стану підприємства: комплексний, коефіцієнтний, інтегральний, беззбитковий та рівноважний.
Головні показники підприємства при комплексній оцінці аналізуються в динаміці та групуються за двома напрямами. До першого зараховують такі показники й чинники гарного фінансового стану підприємства: стійку платоспроможність; ефективне використання капіталу; своєчасна організація розрахунків; наявність стабільних фінансових ресурсів. До другого напряму включають показники незадовільного фінансового стану підприємства; відсутність власних оборотних коштів; неефективне розміщення ресурсів; наявність стійкої заборгованості з платежів; негативні тенденції у виробництві.
Для оцінки рентабельності підприємства використовують дві групи показників:
1. Показники, розраховані на основі поточних витрат. До них належать: коефіцієнт граничного (критичного) рівня валового прибутку, коефіцієнт граничного рівня прибутку від основної діяльності, коефіцієнт граничного рівня прибутку від усіх видів діяльності, коефіцієнт граничного рівня чистого прибутку, критичний (граничний) коефіцієнт рентабельності. 

2. Показники, розраховані у зв’язку з використанням виробничого капіталу (виробничих активів). Це коефіцієнт видачі всіх виробничих активів підприємства, коефіцієнт віддачі інвестованого капіталу, коефіцієнт віддачі від акціонерного (власного) капіталу.
До загальних показників комплексної оцінки фінансового стану підприємства належать показники дохідності (абсолютна величина прибутку чи доходу) і рентабельності (відсоткове відношення прибутку від реалізації продукції до її собівартості або товарообігу).
Аналізують ці показники з урахуванням чинників, що на них впливають: розміру виручки від реалізації; рівня собівартості і рентабельності продукції; фінансових результатів і витрат з операційної діяльності; величин оподаткування прибутку.
На основі комплексного методу дуже складно зробити обґрунтовані висновки про фінансовий стан підприємства в цілому. Цей метод дає змогу виявити проблемні напрями в діяльності підприємства і досліджувати причини, що їх зумовили, але він дуже трудомісткий, йому властиві багато недоліків, що обмежує можливості його використання на практиці, особливо в тому разі, коли необхідна оперативна оцінка фінансового стану підприємства.
Широко застосовується у світовій практиці коефіцієнтний метод. Він базується на розрахунку системи коефіцієнтів, що відображають різні аспекти діяльності підприємства й ураховують чинники внутрішнього і зовнішнього впливу на фінансовий стан підприємства. Він має безліч модифікацій, які можна, використовуючи мінімальну кількість коефіцієнтів, систематизувати таким чином:
1.Майновий стан. Використовуються такі коефіцієнти: сума господарських коштів підприємства; частка активної частини основних коштів; коефіцієнти зношення, вибуття, відновлення основних фондів.
2.Ліквідність: коефіцієнт загальної ліквідності; коефіцієнт термінової ліквідності; коефіцієнт абсолютної ліквідності.
3.Платоспроможність: коефіцієнти власності, платоспроможності, фінансової незалежності.
4Прибутковість: прибутковість активів; прибутковість власного капіталу; коефіцієнт валової маржі; прибутковість інвестицій.
5.Рентабельність: коефіцієнт рентабельності активів, коефіцієнт рентабельності реалізації; рентабельність власного капіталу.

6.Ділова активність: коефіцієнти оборотності активів, оборотності дебіторської та кредиторської заборгованості, оборотності матеріально-виробничих запасів.

7.Фінансова стійкість: коефіцієнти автономії, довгострокового запозичення коштів, концентрації позикового капіталу.
8.Ринкова активність: прибуток на одну акцію; співвідношення цін і прибутку на одну акцію; співвідношення ринкової і балансової вартості однієї акції.
Якщо розширювати кількість коефіцієнтів до 10, то зростає трудомісткість такого методу, складнішим стає процес формування висновків про фінансовий стан підприємства. Істотним недоліком цього методу є відсутність нормативних значень більшості коефіцієнтів.
Можуть виникати певні ситуації, коли фінансовий стан підприємства необхідно вимірювати якимось одним сукупним (інтегральним) показником. Розрахунок узагальнюючих показників при цьому проводиться за методикою з використанням таких загальних показників: рівень платоспроможності. Включаються такі коефіцієнти, як коефіцієнт покриття; коефіцієнти поточної та абсолютної ліквідності;Рівень фінансової незалежності: коефіцієнти автономії, фінансової стабільності, маневреності власного капіталу;Рівень якості активів: частка високоліквідних активів, коефіцієнт якості дебіторської заборгованості, коефіцієнт чистих оборотних активів.
Таким чином, методика інтегральної оцінки передбачає розрахунок інтегрального показника на базі узагальнюючих показників за рівнем платоспроможності (РПл), фінансової незалежності (ФН), якості активів (ЯА) підприємства за формулою:
	β1Р×Пл+β2×ФН+β3×ЯА

	β1+β2+β3


  j =  
де β1,β2,β3 – коефіцієнт значущості відповідних показників.            (3.1)

При цьому можливе використання двох методів розрахунку узагальнюючих показників (УП): як середньої геометричної величини рівня досягнення коефіцієнтами їх критичних значень (3.2) чи як середньоарифметичної зваженої (3.3):         
         ∑
УП = 
Π(Фкі / Ккі) α1                                                                                                           (3.2) 
УП = (∑αі×Кфі/Ккі)/(∑αі)
(3.3)

де КФ, КК – відповідно фактичне і критичне значення і – того коефіцієнта;

α – значущість і – того коефіцієнта.

За відсутності критичних значень окремих коефіцієнтів методика передбачає використання їх так званих нормативних значень, розрахунок яких з Урахуванням додаткової умови – співвідношення фактичного значення коефіцієнта і його критичного рівня не повинно перевищувати одиниці.
Перевагами методу є можливість доповнення будь-якої кількості аналітичних напрямів і коефіцієнтів оцінки фінансового стану підприємства. Водночас цьому методу притаманна неузгодженість понять «ліквідність» і «платоспроможність». Також він трудомісткий і має всі недоліки коефіцієнтного методу.
Метод, який базується на ролі операційного важеля у формуванні результатів діяльності підприємства, на можливості управління його витратами та результатами для досягнення необхідних показників беззбитковості виробництва, називається беззбитковим. Він включає базовий аспект діяльності підприємства – беззбитковість і тісно пов’язаний з управлінням витратами, тому його варто розглядати як сучасний та зручний для практичного використання.
Як критерій оцінки фінансового стану підприємства в цьому випадку виступає запас фінансової міцності підприємства (ЗФМ), тобто та виручка від реалізації(ВР), що підприємство має після проходження порога рентабельності (ПР) (в абсолютному й відносному виразі). Очевидно, що чим вищий запас фінансової міцності у відсотках, тим стійкіший фінансовий стан підприємства.
Цей метод дає змогу виміряти «внесок» кожного виду продукції, напряму діяльності, структурного підрозділу підприємства у формування запасу фінансової міцності підприємства, надає можливість управління ним, ураховуючи результати аналізу за цими елементами. ЗФМ у % дорівнює:

∑ЗФМj×ВРj = ∑((ВРj – ПРj)/ВР)×100%×ВРj,                                     (3.4)
Беззбитковий метод дуже зручний для практичного використання, однак він не узгоджується з такими аспектами оцінки діяльності підприємства, як конкурентоспроможність, кредитоспроможність, ринкова й ділова активність, тобто потребує подальшого розвитку.
Метод, який базується на понятті ліквідності й оцінці фінансового стану підприємства з позиції досягнення рівноваги між ліквідними потоками у сфері господарсько-інвестиційної і фінансової діяльності, називається рівноважним. Перша виступає як зона створення коштів, а друга – як зона їх споживання .

Методика передбачає розрахунок показника результату господарської діяльності за такою форму​лою:

РГД = (ВЗПП – ВМЗ) – ВОТ – ΔФЕП – ВІ – ЗОМ,
(3.5)

де РГД – результати господарської діяльності; ВЗПП – вартість зробленої підприємством продукції; ВМЗ — вартість матеріальних витрат; ВОТ — витрати на оплату праці і відрахування, пов’язані з нею; Д ФЕП – зміна фінансово-експлуатаційних потреб; ВІ – виробничі інвестиції; ЗОМ – звичайні операції з майном.
Позитивне значення результату господарської діяльності визначає фінансовий стан підприємства й відкриває перед ним можливості впровадження но​вої техніки, інвестування коштів у нові види діяльно​сті, якщо воно при цьому узгоджується з величиною результату фінансової діяльності(РФД), який розраховується за формулою:

РФД = Зміна загальної заборгованості + ФВ із заборгованості (% за кредитом – податки – дивіденди ).                                                                   (3.6)
Рівноважний метод оцінки фінансового стану підприємства хоча був  випробуваний світовим досвідом, однак незважаючи на всі свої переваги (зручність, науковість), не дає можливості врахувати стан підприємства в конкурентному, діловому та ринковому середовищі.[ 70;52].
Висновки та пропозиції 
Сучасні методи фінансового аналізу дають можливість здійснювати оцінку підприємств, компаній та їх філіалів по інтегрованим показникам функціонування. Фінансовий аналіз вивчає економічний стан фірми і відображає ефективність виробничої діяльності, ліквідності та фінансової усталеності підприємств за допомогою системи показників. 

Метою фінансового аналізу є оцінка фінансового стану підприємства на підставі виявлених результатів та подача рекомендацій щодо його поліпшення. Фінансовий стан оцінюється насамперед на основі статей бухгалтерського балансу та додаткам до нього. Задачі фінансового аналізу визначаються інтересами користувачів аналітичним матеріалом, яких насамперед цікавить: оцінка фінансових результатів; оцінка майнового стану; аналіз фінансової стійкості, ліквідності балансу, платоспроможності підприємства; дослідження стану та динаміки дебіторської і кредиторської заборгованості. Фінансовий стан підприємства треба систематично й усебічно оцінювати з використанням різних методів, прийомів та методик та методик аналізу.
Випускна робота виконується на матеріалах Приватного акціонерного товариства «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» - основною діяльністю якого є виробництво олії.

Проведений аналіз основних техніко-економічних показників діяльності свідчить про те, що підприємство майже повністю залежить від зовнішніх джерел фінансування, та на протязі аналізованого періоду фінансовий стан підприємства є не стабільним. ( таблиці 2.1. та 2.3.)

В таблиці 2.4 представлено аналітичний баланс досліджуваного підприємства за три останні роки, який дає змогу проаналізувати динаміку активів і пасивів. 

Розрахунки свідчать, що у 2016-2018 рр. відбулося суттєве зниження обсягу необоротних активів.

Поточні активи за досліджуваний період зменшилися на 34464,5 тис. грн. у 2018р. порівняно з 2017р., а у 2016 р. у порівнянні з 2018р. зросли на 17870,8 тис. грн. або на 8,2 %. 

Кошти в розрахунках зменшилися на 1589,1 тис. грн. в 2017 році порівнюючи з 2016 роком, але в 2018 році сума на відповідній статті збільшилась на 1282,4 тис. грн., що свідчить про покращення роботи підприємства, оскільки такі зміни призведуть до збільшення наявних грошових активів, спрямованих на погашення поточних зобов’язань за розрахунками, а також до розширення господарської діяльності. 

Вкрай низькою у загальній вартості майна залишається питома вага високоліквідних активів – грошових коштів та короткострокових фінансових вкладень, які в 2017 та 2018 роках взагалі не існують.

Дані балансу свідчать, що основну частку у валюті балансу становить позиковий капітал (44,8% у 2016 р. та 53,8% у 2018р.). Розмір власного капіталу за досліджуваний період коливався в межах 50 тис. грн., зареєстрований (пайовий) капітал та додатковий капітал за 2016-2018 рр. залишилися стабільними.

Слід відмітити збільшення обсягу поточних зобов’язань з 12418,4 тис. грн. у 2016р. до 52511 тис. грн. у 2018р., позитивною тенденцією можна назвати зменшення довгострокових зобов’язань у 2017-2018 рр..

Аналіз фінансових результатів діяльності підприємства дозволяє дати оцінку темпів зростання прибутку як в цілому по підприємстві за певний період, так і за кожною його складовою; вивчити вплив суб’єктивних і об’єктивних факторів на зміну прибутку та визначити рівень їх впливу; виявити резерви збільшення прибутку.

Дані таблиці 2.5.показують, що у звітному році підприємством отримано 429,2 тис. грн. чистого прибутку.

Суттєвішим є збільшення суми валового прибутку підприємства в 2018 році, відповідно до 2016 року сума збільшилася на 1179,8 тис. грн. І хоча по відношенню до 2017 року дана сума зменшилася на 123,7 тис. грн., даний результат є позитивом в діяльності підприємства. 

Собівартість реалізованої продукції зменшується, що свідчить про зменшення витрат підприємства, а це в сою чергу позитивно впливає на фінансовий результат діяльності.

Витрати на збут з кожним роком зменшуються, що позитивно впливає на тісні взаємозв’язки постачальників продукції із замовниками та споживачами;

Адміністративні витрати на підприємстві кожного року збільшуються, але це не вплинуло на очікуваний валовий прибуток, тому що частка адміністративних витрат у виручці від реалізації, яка є основним джерелом отримання валового прибутку, постійно на протязі трьох років дослідження зменшується, а саме, в 2018 році - 2,2%, 2017 році – 2,4%, 2016 році – 6,5%.

Окрім того, сума операційних доходів на протязі всього досліджуваного періоду перевищує суму операційних витрат як в абсолютній сумі, так і за відносними показниками. Це є позитивним фактором діяльності підприємства.

Ліквідність підприємства це його здатність розраховуватися за своїми фінансовими зобов’язаннями за рахунок наявних активів, що можуть бути використані для погашення боргів. Ліквідність підприємства визначається через співвідношення різних частин активу та пасиву його балансу. В свою чергу, платоспроможність це здатність підприємства сплачувати кошти за своїми зобов’язаннями, що вже настали і потребують негайного погашення, за рахунок наявних грошей на банківських рахунках або у готівці.

Рентабельність підприємства відображає ступінь прибутковості його діяльності.

На основі аналізу коефіцієнтів (таблиця 2.7) можна зробити висновок, що на протязі досліджуваних років відбулося скорочення значень майже всіх показників. І хоч коефіцієнти відповідають нормативним значенням, керівництву підприємства повинно звернути увагу на цю тенденцію і покращити заходи щодо управління дебіторською і кредиторською заборгованістю.

Аналіз ділової активності підприємства полягає в досліджені рівня динаміки різноманітних показників оборотних активів та пасивів балансу котрі зображені в таблиці 2.9.

На основі вищенаведених розрахунків можна стверджувати, що:

Підприємство має високий рівень ділової активності на, що вказує перш за все, прискорення оборотності капіталу підприємства на 0,66 обороти відносно 2016 року та на 0,14 оборотів порівняно з 2017 роком. Такі зміни свідчать про ефективність вкладення фінансових ресурсів у формування  активів. Звичайно, це пояснюється збільшенням обсягу виручки від реалізації, ефективністю системи управління активами.

Значне зростання суми кредиторської заборгованості протягом 2016-2018 років є вимушеним кроком підприємства щодо залучення зовнішніх джерел фінансування власних поточних активів. Причинами цього стали надмірне відвернення власного капіталу у поточну дебіторську заборгованість. 

Зростання суми дебіторської заборгованості підприємства з 20082,9 тис. грн. у 2016 році до 56368,4 у 2018 році вказує на те, що і його не обминула криза взаємних неплатежів в економіці України.

Майже повна відсутність у підприємства грошових коштів за останні два роки, є свідченням про те, що кошти постійно знаходяться в обороті.

В результаті відбулося позитивне зменшення тривалості операційного та фінансового циклу, так у 2018 році в порівняні з 2016 тривалість зменшилась відповідно на 104 дні (на 46,8%), та 150 днів (на 103,5%), та в порівняні з 2017 роком відповідно на 6 днів (на 4,8%), та 47днів (на 223,8%).

Аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості мають дуже велике значення для підприємств, що функціонують в умовах ринку. Вміле й ефективне управління цією частиною поточних активів є невід'ємною умовою підтримки необхідного рівня ліквідності і платоспроможності. Управління дебіторською заборгованістю необхідно як при формуванні іміджу надійного позичальника, так і з погляду забезпечення ефективної поточної діяльності підприємства.

Проаналізувавши таблицю 2.10 можна зробити висновки, що на протязі досліджуваних років на підприємстві відсутні довгострокова дебіторська заборгованість, з нарахованих доходів та із внутрішніх розрахунків.

Дебіторська заборгованість з бюджетом зменшується з кожним роком, у 2018 році в порівнянні з 2016 роком відхилення складає 7608,6 тис. грн., або 99,6%, відповідно до 2017 року – 1215,4 тис. грн, або 97,4%. Даний вид заборгованості займає найменшу частку загальної дебіторської заборгованості. У 2018 році в порівняні з 2017 роком дебіторська заборгованість за виданими авансами зросла великими темпами, і складає 28358,0 тис. грн.. Інша поточна дебіторська заборгованість у 2018 році в порівняні з 2016 зменшується на 3609,3 тис. грн., або на 89,7%, та в порівняні з 2017 роком збільшилася на 89,1 тис. грн., або на 27,4%.

Розглянемо склад та структуру кредиторської заборгованості в таблиці 2.11.

З таблиці 2.11 можна зробити висновки, що на підприємстві відсутні кредиторська заборгованість з поточних забезпечень, що є позитивним для підприємства. Аналізуючи балансові статті необхідно відмітити, що суми їх в 2018 році збільшуються.

Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги в 2018 році в порівнянні з 2016 роком збільшилась на 30777 тис. грн., або на 525,4%, з бюджетом протягом досліджуваних років також збільшується, у 2018 році порівняно з 2016 роком відповідно на 24,4 тис. грн., або на 37,8%, та 30,2 тис. грн., або на 51,4%, в порівняні з 2017 роком, що означає не своєчасну підприємством виплачу своїх боргів. Кредитна заборгованість зі страхуванням в продовж 2016-2018 років коливається, так у 2018 році в порівнянні з 2016 роком вона зменшилась на 21 тис. грн. (на 11,8%), та в порівняні з 2017 роком збільшилась на 13,7 тис. грн. (на 9,6%). Кредиторська заборгованість з оплати праці у 2017 році в порівняні з 2015роком збільшилась на 29092,4 тис. грн., або на 1053,8%, та в порівнянні з 2016 роком збільшилася на 28024,8 тис. грн., або на 732,9%, це означає, що підприємство затримує заробітну плату працівникам. 
Проведемо комплексну оцінку дебіторської та кредиторської заборгованості, котра зображена в таблиці 2.15.

З таблиці 2.15 видно, протягом досліджуваного періоду збільшується середня величина дебіторської заборгованості.
Збільшення середньої величини дебіторської заборгованості вплинуло на збільшення тривалості одного обороту дебіторської заборгованості, що є негативним фактором діяльності для підприємства, та означає, що підприємству дебіторська заборгованість повертається не своєчасно та не у відповідних боргових сумах в результаті чого воно не має достатньо коштів на погашення кредиторської заборгованості. Збільшення дебіторської заборгованості також вплинуло на збільшення питомої ваги дебіторської заборгованості у майні. В продовж досліджуваних років відбувається коливання коефіцієнта співвідношення дебіторської та кредиторської заборгованості. Відбувається збільшення кредиторської заборгованості в 2018 році по відношенню до 2016 року на 56771 тис. грн., або на 599,7%, по відношенню до 2017 року відповідно 29936,4 тис.грн., або 82,5 %, що є негативним фактором для підприємства. Збільшення кредиторської заборгованості вплинуло на тривалість одного обороту (середній період погашення) кредиторської заборгованості, протягом 2016-2018 років, він збільшується на 23,1% та 2017-2018 років на 46,5%, що є негативом і означає, що підприємство повільно реалізує свої товари, не вчасно повертається дебіторська заборгованість і воно не має достатньо коштів на швидше погашення кредиторської заборгованості. 

В 2016 році на 1 грн. дебіторської заборгованості припадало 50 копійок кредиторської, в 2017 році – 70 копійок, та в 2018 році на 1 грн. дебіторської заборгованості припадає 1грн. 20 копійок кредиторської, таке відношення є позитивним для підприємства, так як при повернені дебіторської заборгованості погашається кредиторська і не значні кошти залишаються на прибуток

В умовах недостачі власних грошових коштів підприємству можна рекомендувати:

- капіталовкладення позиковим шляхом; 

- проведення ефективної маркетингової стратегії розширення фірмової торгівлі, проведення рекламних кампаній по пропаганді переваги продукції, що випускається, стимулювання збуту; 

- упровадження нових прогресивних методів обліку і управління за рахунок створення комп'ютерної мережі підприємства. Це у свою чергу допоможе на підставі щоденних звітів про фінансовий стан підприємства приймати правильні рішення; 

- розробку шляхів зміни стратегії з метою прискорення економічного росту (метою даного етапу є забезпечення високих темпів розвитку підприємства в довгостроковому періоді). 

Світовий досвід доводить, що реальне просування на шляху реформ залежить від змін у виробничій сфері та знаходженні ефективних форм господарювання. Важливу роль в цьому процесі сьогодні в Україні відіграє об’єктивний аналіз фінансового стану підприємства з метою виявлення можливостей щодо його покращення та зміцнення.

На основі аналізу, що проведений в дипломній роботі можна зробити висновок, щодо поліпшення фінансово-господарської діяльності ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел Груп». На нашу думку, фінансовій стабілізації підприємства будуть сприяти:

· впровадження на підприємстві системи управлінського обліку витрат в розрізі центрів відповідальності та витрат по окремим групам товарної продукції;

· здійснення ефективної цінової політики, диференційованої по відношенню до окремих категорій  покупців;

· удосконалення рекламної діяльності, підвищення ефективності окремих  рекламних заходів;

· надання достатньої уваги навчанню і підготовці кадрів, підвищенню їх кваліфікації;

· розроблення і введення ефективної системи матеріального стимулювання персоналу, тісно пов'язаної з основними результатами господарської діяльності підприємства і економією ресурсів;

· використання системи штрафів щодо працівників при порушенні трудової або технологічної дисципліни;

·  здійснення постійного контролю за умовами зберігання і транспортування товарної продукції.

Впровадження зазначених заходів дозволить реалізувати виявлені резерви та покращить загальну якість функціонування підприємства.

На кінець звітного періоду ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» є прибутковим підприємством. Це відбулося за рахунок доволі високих операційних доходів. Висока виручка від реалізації послуг дозволяє у кінці року отримувати прибуток. 

ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» підприємство з постійними доходами, хоча виходячи із проведених у другому розділі розрахунків і має кризовий фінансовий стан за останні два роки і досить низькі показники ліквідності, на що вплинуло неможливість забезпечення запасів джерелами їх формування. Але показники ділової активності вказують на прискорення оборотності активів підприємства, що призведе до вивільнення коштів з обороту, які можна буде використати на покращення показників фінансової стійкості і ліквідності.

В цілому ПАТ «Полтавський олійно-екстракційний завод Кернел груп» прибутковий і має хороші перспективи розвитку, якщо зможе впровадити запропоновані вище пропозиції, щодо діяльності підприємства.
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