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Актуальність дослідження. На даному етапі розвитку підприємницької діяльності все більше і більше уваги приділяється комплексному аналізу, основним завданням якого є аналіз та оцінка ефективності господарювання, знаходження резервів підвищення ефективності роботи. 

У даний час все більше підприємств потребують своєчасного і якісного аналізу фінансового стану, аналізу його ліквідності і платоспроможності, фінансової стійкості та пошук шляхів підвищення та зміцнення фінансової стабільності. У зв’язку з цим і постає питання про створення єдиної методики оцінки, аналізу фінансового стану підприємств. Бо саме стандартизований набір взаємозв’язаних фінансових показників є тим індикатором, який здатний визначити подальші дії керівництва підприємства та потенційного інвестора. Все вищевикладене обумовило вибір теми роботи та її актуальність.

Комплексний аналіз фінансового стану підприємства використовує весь комплекс доступної інформації, носить оперативний характер і цілком підпорядкований волі керівництва підприємством. Тільки така своєчасна оцінка дає можливість реально проаналізувати стан справ на підприємстві, досліджувати структуру собівартості не тільки усієї випущеної і реалізованої продукції, але й собівартості окремих її видів, склад комерційних і управлінських витрат, дозволяє з особливою точністю вивчити характер відповідальності посадових осіб за дотриманням розділів аналізу.

Актуальність теми дослідження обумовлена: 

· наявністю серед фахівців різних точок зору щодо визначення основних понять та теоретичних положень теми дослідження, порядку обчислення та групування фінансових показників, й недоліків у діючих нормативно  -  правових   актах   з   питань  оцінювання  фінансового  стану 
вітчизняних суб’єктів господарювання, 

· необхідністю розробки сучасних моделей оцінки фінансового стану підприємств та адаптації закордонного досвіду фінансового аналізу до вітчизняних умов господарювання, а також забезпечення менеджменту підприємства реальною інформацією про його фінансовий стан для прийняття ефективних управлінських рішень.

Мета і завдання дослідження. Метою даної роботи є вивчення теоретичних основ і економічної сутності комплексного аналізу фінансового стану на конкретному підприємстві та розробка практичних рекомендацій щодо поліпшення його фінансового стану.

Реалізація поставленої мети передбачає розв’язання таких завдань: 

· визначити сутність, значення і завдання комплексного фінансового аналізу підприємства;
· ознайомитися з методико-інформаційним забезпеченням аналізу фінансового стану підприємства;
· охарактеризувати основні показники фінансового стану підприємства;
· дати загальну організаційно-економічну характеристику підприємства;
· здійснити структурно-динамічний аналіз майна та джерел формування фінансових ресурсів підприємства;
· провести аналіз показників фінансового стану підприємства;
· розглянути резерви підвищення прибутковості підприємства;

· розробити основні напрямки забезпечення стабільності фінансового стану підприємства;
· визначити шляхи покращення фінансових показників підприємства. 

Об’єктом дослідження є система показників фінансового стану підприємства ТОВ «РІА «Бліц».

Предметом дослідження є теоретичні та практичні аспекти комплексного фінансового аналізу підприємства.
Методи дослідження. У процесі написання роботи використані такі методи проведення економічних досліджень: абстрактно-логічний (теоретичні узагальнення та формування висновків), монографічний (вивчення наявних зв’язків у відносинах), розрахунково-конструктивний, табличний і графічний способи відображення економічної інформації; методи емпіричного та теоретичного дослідження: спостереження, порівняння, вимірювання, аналіз.

РОЗДІЛ 1

ТЕОРЕТИЧНІ ЗАСАДИ ПРОВЕДЕННЯ КОМПЛЕКСНОГО АНАЛІЗУ ФІНАНСОВОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА

1.1. Суть та значення комплексного фінансового аналізу підприємства

Фінансовий стан визначає місце підприємства в економічному середовищі та наскільки ефективними і безризиковими можуть бути його ділові відносини з комерційними банками, постачальниками, потенційними інвесторами і позичальниками тощо.

В умовах ринкової економіки підприємствам необхідно мати бездоганну репутацію та обґрунтовану узагальнюючу оцінку фінансового стану, яка б забезпечила зіставлення результатів їх діяльності незалежно від галузі та виду діяльності, місця розташування, форми власності або масштабів виробництва і чисельності персоналу. У зв’язку з цим принципове значення має проведення комплексного фінансового аналізу підприємства.

Комплексний фінансовий аналіз повинен дати повну, всебічну та об’єктивну оцінку стану підприємства. Він спрямований на підтримання фінансової стійкості, ліквідності та платоспроможності підприємства і забезпечення ефективності господарювання у довгостроковій перспективі. Комплексний фінансовий аналіз служить для визначення економічного потенціалу підприємства, обґрунтування рішень стратегічного характеру, інформаційного забезпечення потреб фінансового планування, для розробки інвестиційних проектів та прийняття рішень щодо фінансування, надання кредиту, його обсягів та умов [60, c. 288].

Комплексний фінансовий аналіз – це сукупність заходів, спрямованих на збір, узагальнення та обробку вхідної фінансової інформації, з метою ідентифікації   економічного   потенціалу  об’єкта  аналізу,  а  також  форма 

подання результатів такої ідентифікації [111, с. 167]. 

Велике значення для адекватного сприйняття комплексного фінансового аналізу (комплексної оцінки фінансового стану) має з’ясування сутності комплексного аналізу і визначення його основних завдань.

Загалом, комплексна оцінка фінансового стану підприємства передбачає визначення економічного потенціалу суб’єкта господарювання, що дає можливість забезпечити ідентифікацію його місця в економічному середовищі. Оцінка майнового і фінансово-економічного стану підприємства створює необхідну інформаційну базу для ухвалення управлінських і фінансових рішень щодо проблемних питань купівлі-продажу бізнесу, напрямів виробничого розвитку, залучення або здійснення інвестицій.
Комплексна оцінка господарської діяльності є її характеристикою, отриманою в результаті комплексного дослідження, тобто одночасного та узгодженого вивчення сукупності показників, що відображають всі аспекти господарських процесів, і містить узагальнені висновки про результати діяльності виробничого об’єкта на основі виявлення якісних і кількісних відмінностей від бази порівняння (плану, нормативів, попередніх періодів, досягнень на інших аналогічних об’єктах, інших можливих варіантах розвитку).

Для комплексного аналізу фінансового стану підприємства необхідно оцінити тенденції найбільш загальних показників, які з різних сторін характеризують фінансовий стан підприємства. 

Фінансовий стан підприємства - це комплексне поняття, яке є результатом взаємодії всіх елементів системи фінансових відносин підприємства, визначається сукупністю виробничо-господарських факторів і характеризується системою показників, що відображають наявність, розміщення і використання фінансових ресурсів. Фінансовий стан підприємства залежить від результатів його виробничої, комерційної та фінансово-господарської діяльності. Тому на нього впливають усі ці види діяльності підприємства. Передовсім на фінансовому стані підприємства позитивно позначаються безперебійний випуск і реалізація високоякісної продукції [99, с. 36]. 

Фінансова діяльність підприємства має бути спрямована на забезпечення систематичного надходження й ефективного використання фінансових ресурсів, дотримання розрахункової і кредитної дисципліни, досягнення раціонального співвідношення власних і залучених коштів, фінансової стійкості з метою ефективного функціонування підприємства. 

Показниками та факторами доброго фінансового стану підприємства можуть бути: стійка платоспроможність, ефективне використання капіталу, своєчасна організація розрахунків, наявність стабільних фінансових ресурсів. Для незадовільного фінансового стану: неефективне розміщення коштів, брак власних оборотних коштів, наявність стійкої заборгованості за платежами, негативні тенденції у виробництві.

Метою комплексної оцінки фінансового стану підприємства є пошук резервів підвищення рентабельності виробництва і зміцнення комерційного розрахунку як основи стабільної роботи підприємства і виконання ним зобов’язань перед бюджетом, банком та іншими установами. 

Предметом комплексної оцінки фінансового стану підприємства є результати його виробничо-господарської і фінансової діяльності, які складаються під дією об’єктивних і суб’єктивних факторів і які отримали відображення через систему економічної інформації.

Об’єктом є сукупність фінансових відносин, що виникають при реалізації операційної, інвестиційної та фінансової діяльності структурного підрозділу підприємства, суб’єкта господарювання в цілому або їх групи (сукупності). Результатом такого аналізу буде кількісне вираження спроможності об’єкта дослідження забезпечити стабільність фінансово-господарської діяльності, приріст ринкової вартості підприємства та забезпечення доходу його власників у коротко- та довгостроковій перспективах. Іншими словами, комплексний фінансовий аналіз дає змогу кількісно оцінити рівень економічного потенціалу підприємства [60, с. 295].
Основними завданнями комплексного аналізу фінансового стану є: 

- залучення або здійснення реальних та фінансових інвестицій;

- визначення доцільності інвестування;

- пошук високорентабельних проектів;

- оцінка надійності партнерів;

- оптимізація фінансової діяльності підприємства;

- комплексне фінансове оздоровлення суб’єкта господарювання. 

Аналіз фінансового стану підприємства є необхідним етапом для розробки планів і прогнозів фінансового оздоровлення підприємств. 

Кредитори та інвестори аналізують фінансовий стан підприємств, щоб мінімізувати свої ризики за позиками та внесками, а також для необхідного диференціювання відсоткових ставок. 

У результаті фінансового аналізу менеджер одержує певну кількість основних, найбільш інформативних параметрів, які дають об’єктивну та точну картину фінансового стану підприємства. 

При цьому в ході аналізу менеджер може ставити перед собою різні цілі: аналіз поточного фінансового стану або оцінку фінансової перспективи підприємства. Аналіз фінансового стану - це частина загального аналізу господарської діяльності підприємства, який складається з двох взаємозв’язаних розділів: фінансового та управлінського аналізу. 

Розподіл аналізу на фінансовий та управлінський зумовлений розподілом системи бухгалтерського обліку, яка склалася на практиці, на фінансовий та управлінський облік. Обидва види аналізу взаємозв’язані, мають спільну інформаційну базу (рис. 1.1). 

Особливостями зовнішнього фінансового аналізу є: 

- орієнтація аналізу на публічну, зовнішню звітність підприємства;

- множинність об’єктів-користувачів;

- різноманітність цілей і інтересів суб’єктів аналізу;

- максимальна відкритість результатів аналізу для користувачів.

[image: image1.bmp]
Рис. 1.1. Місце фінансового аналізу у загальній системі аналізу господарської діяльності підприємства [79, с. 284]

Основним змістом зовнішнього фінансового аналізу, який здійснюється партнерами підприємства, контролюючими органами на основі даних публічної фінансової звітності, є аналіз абсолютних показників прибутку; аналіз показників рентабельності; аналіз фінансового стану, фінансової стійкості, стабільності підприємства, його платоспроможності та ліквідності балансу; аналіз ефективності використання залученого капіталу; економічна діагностика фінансового стану підприємства.

На відміну від внутрішнього, відповідні складові зовнішнього аналізу більш формалізовані та менш деталізовані. Різниця у змісті зовнішнього і внутрішнього аналізу пов’язана з різницею інформаційного забезпечення і завдань, що їх вирішують обидва ці види аналізу [90, с. 29]. 

Основним змістом внутрішнього (традиційного) аналізу фінансового стану підприємства є аналіз майна (капіталу) підприємства; аналіз фінансової стійкості та стабільності підприємства; оцінка ділової активності підприємства; аналіз динаміки прибутку та рентабельності підприємства і факторів, що на них впливають; аналіз кредитоспроможності підприємства; оцінка використання майна та вкладеного капіталу; аналіз власних фінансових ресурсів; аналіз ліквідності та платоспроможності підприємства; аналіз самоокупності підприємства.

Цей аналіз здійснюється аналітиками підприємства і ґрунтується на широкій інформаційній базі, включаючи й оперативні дані. На відміну від внутрішнього, відповідні складові зовнішнього аналізу більш формалізовані та менш деталізовані. 

Таким чином, комплексний фінансовий аналіз – це сукупність заходів, спрямованих на збір, узагальнення та обробку вхідної фінансової інформації, з метою ідентифікації економічного потенціалу об’єкта аналізу, а також форма подання результатів такої ідентифікації. Він служить для визначення економічного потенціалу підприємства, обґрунтування рішень стратегічного характеру, інформаційного забезпечення потреб фінансового планування, для розробки інвестиційних проектів та прийняття рішень щодо фінансування, надання кредиту, його обсягів та умов. Комплексна оцінка фінансового стану підприємства дає змогу забезпечити ідентифікацію його місця в конкурентних ринкових умовах. Оцінка майнового та фінансово-економічного стану підприємства створює необхідну інформаційну базу для прийняття різноманітних управлінських та фінансових напрямків виробничого розвитку, залучення чи здійснення інвестицій тощо. Аналіз фінансового стану підприємства є необхідним етапом для розробки планів і прогнозів фінансового оздоровлення підприємств. 

1.2. Визначення та характеристика основних показників фінансового стану підприємства

Комплексний фінансовий аналіз повинен враховувати усі найважливіші параметри (показники) фінансово-господарської діяльності підприємства, основними з яких є: показники прибутковості, показники оцінки майнового стану, показники ліквідності та платоспроможності, показники фінансової стійкості та стабільності, показники рентабельності.

Точна і об’єктивна оцінка фінансового стану підприємства не може ґрунтуватися на довільному наборі показників, тому для комплексного аналізу нами пропонуються вихідні показники, які доцільно об’єднати у групи (рис. 1.2). 







Рис. 1.2. Загальна схема фінансового аналізу [60, с. 292]
Для цього розглянемо кожну з перерахованих груп показників окремо. 

Аналіз майнового стану підприємства, реальна оцінка змін, що відбулися в складі та структурі його майна, є важливим етапом у характеристиці фінансового стану підприємства [90, с. 32].

Для оцінки майнового стану підприємства вчені рекомендують використовувати наступні показники (Додаток А): частка основних засобів у активах; коефіцієнт забезпеченості основних засобів оборотними активами; коефіцієнт зносу основних засобів; коефіцієнт придатності основних засобів.

Також розраховуються показники оцінювання ефективності використання основних засобів – фондовіддача та рентабельність основних засобів.

Під час аналізу фінансового стану підприємства оцінюють джерела формування капіталу, ефективність самофінансування підприємства, наявність чистого робочого та власного оборотного капіталу. 

Чисті оборотні активи (або чистий робочий капітал) — це різниця між сумою поточних активів та сумою поточних (короткострокових) пасивів підприємства. Чистий оборотний капітал являє собою власні оборотні активи. Тобто робочий капітал є тією частиною оборотних активів, яка фінансується за рахунок власних коштів та довгострокових зобов’язань. 

Наявність робочого капіталу свідчить про те, що підприємство не тільки здатне сплатити власні поточні борги, а й має фінансові ресурси для розширення діяльності та інвестування. Власний оборотний капітал забезпечує фінансову стійкість і оперативну самостійність суб’єкта господарювання.

Аналіз джерел формування капіталу підприємства здійснюється шляхом розрахунку таких показників (Додаток Б): коефіцієнт самофінансування; коефіцієнт стійкості економічного зростання (спаду); чистий робочий капітал (оборотні активи, профінансовані за рахунок власного капіталу); власний оборотний капітал,сформований за рахунок довгострокових джерел фінансування.

На нашу думку, обов’язковою і важливою складовою фінансового аналізу має бути оцінка показників рентабельності підприємства. Рентабельність - це відносний показник інтенсивності виробництва, який характеризує рівень прибутковості (окупності) відповідних складових процесу виробництва або сукупних витрат підприємства. Показники оцінки рентабельності підприємства дозволяє визначити ефективність вкладення коштів в підприємство і раціональність їх використання. 

Аналіз рентабельності підприємства здійснюється шляхом розрахунку таких показників (Додаток В):  продуктивність праці по чистому прибутку; продуктивність праці по виручці; рентабельність (збитковість) продажу по чистому прибутку; рентабельність (збитковість) продажу по операційному прибутку; окупність операційних витрат;  рентабельність (збитковість) власного оборотного капіталу; продуктивність праці по чистому доходу;. рентабельність (збитковість) продажу; операційна рентабельність (збитковість); рентабельність (збитковість) діяльності; рентабельність (збитковість) оборотних активів; рентабельність (збитковість) активів рентабельність (збитковість) активів по чистому прибутку та фінансовим витратам; рентабельність (збитковість) авансованого капіталу; рентабельність (збитковість) власного капіталу; строк окупності власного капіталу.

Показники даної групи дають уявлення про те, наскільки ефективно підприємство здійснює свою діяльність, контролює витрати на виробництво і реалізацію продукції, і який чистий прибуток при цьому отримує. Нормативного значення для коефіцієнтів рентабельності не існує, але є загальне правило, чим вище значення коефіцієнту, тим краще. Збільшення коефіцієнту протягом звітного періоду свідчить про покращання результатів діяльності підприємства, зменшення – про погіршення. Порівняння з середньогалузевими показниками дозволяє визначити місце підприємства серед інших підприємств галузі.

Одним з найважливіших показників фінансового стану підприємства є ліквідність, сутність якої полягає в можливості підприємства в будь-який момент розрахуватися за своїми зобов’язаннями (пасивам) за допомогою майна (активів), яке є на балансі.

Аналіз ліквідності доповнюється аналізом платоспроможності, яка характеризує здатність підприємства своєчасно й повністю виконати свої платіжні зобов’язання, які випливають із кредитних та інших операцій грошового характеру, що мають певні терміни сплати.

Оцінка платоспроможності необхідна не тільки для підприємства з метою аналізу й прогнозування його подальшої фінансової діяльності, а й для його зовнішніх партнерів і потенційних інвесторів.

Всі активи підприємства в залежності від ступеня ліквідності, тобто швидкості перетворення в кошти, можна умовно поділити на такі групи:

1. Найбільш ліквідні активи (А1) – суми по всіх  статтях коштів, що можуть бути використані для виконання поточних розрахунків негайно. В цю групу включають абсолютно ліквідні активи, такі як грошові кошти та короткострокові фінансові вкладення.

2. Швидкореалізовані активи (А2) – активи, для обертання яких у наявні кошти потрібен певний час. У цю групу можна включити: інші оборотні активи, векселі і дебіторська заборгованість.
3. Повільнореалізовані активи (А3) – найменш ліквідні активи. До них належать усі запаси.

4. Важкореалізовані активи (А4) – активи, що призначені для використання в господарській діяльності протягом тривалого періоду часу. До них відносять основні засоби, нематеріальні активи, довгострокові вкладення, незавершене будівництво. 

Перші  три  групи активів  протягом  всього  господарського  періоду можуть постійно змінюватися і відносяться до поточних активів підприємства. Поточні активи більш ліквідні, ніж всі інші активи підприємства.
Пасиви балансу по мірі зростання строків погашення зобов’язань групуються наступним чином:

1. Найбільш термінові зобов’язання (П1) – кредиторська заборгованість, розрахунки по дивідендах, інші короткострокові зобов’язання, а також позики, не погашені в термін (за даними додатків до бухгалтерського балансу).

2. Короткострокові пасиви (П2) – короткострокові кредити банку, поточна заборгованість за довгостроковими зобов’язаннями і інші поточні зобов’язання.

3. Довгострокові пасиви (П3) – довгострокові кредити та інші довгострокові пасиви – статті ІІI розділу пасиву балансу «Довгострокові зобов’язання».

4. Постійні пасиви (П4) – статті I розділу балансу «Власний капітал».

Короткострокові і довгострокові зобов’язання, разом узяті, називають зовнішніми зобов’язаннями.

Підприємство вважається ліквідним, якщо його поточні активи перевищують його короткострокові зобов’язання [12, с. 281].
Для оцінки реального ступеня ліквідності підприємства необхідно провести аналіз ліквідності балансу.

Ліквідність балансу визначається як ступінь покриття зобов’язань підприємства його активами, термін перетворення яких у гроші відповідає терміну погашення зобов’язань. Ліквідність балансу досягається встановленням рівності між зобов’язаннями підприємства та його активами. 

На основі порівняння активів та пасивів підприємства, визначається тип його ліквідності (табл. 1.1). 

Таблиця 1.1

Типи ліквідності підприємства

	Абсолютно ліквідне
	Ліквідне
	Неліквідне
	Відносно неліквідне
	Абсолютно неліквідне

	А1 ≥ П1
	А1 ≤ П1
	А1 ≤ П1
	А1 ≤ П1
	А1 ≤ П1

	А2 ≥ П2
	А2 ≥ П2
	А2 ≤ П2
	А2 ≤ П2
	А2 ≤ П2

	А3 ≥ П3
	А3 ≥П3
	А3 ≥ П3
	А3 ≥ П3
	А3 ≤ П3

	А4 ≤ П4
	А4 ≥П4
	А4 ≥ П4
	А4 ≥ П4
	А4 ≥ П4


*Джерело: [12, с. 284]

Для детальної оцінки ліквідності та платоспроможності підприємства рекомендують використовувати такі показники (Додаток Г): коефіцієнт абсолютної платоспроможності; коефіцієнт швидкої платоспроможності (швидкої ліквідності); коефіцієнт покриття (коефіцієнт загальної або поточної ліквідності); коефіцієнт покриття запасами; коефіцієнт покриття запасами готової продукції і товарів; коефіцієнт мобільності активів; частка дебіторської заборгованості в оборотних активах; частка грошових коштів у активах; частка грошових коштів в оборотних активах; співвідношення дебіторської і кредиторської заборгованості.

Найбільш цікавим, з погляду економічної безпеки підприємства й оцінки ступеня захищеності від зовнішніх фінансових ризиків є коефіцієнт платоспроможності, оскільки саме він дає уявлення про ступінь теоретичної спроможності виконувати підприємством свої зобов’язання, у випадку настання певних негативних подій, тобто дає загальну характеристику захисним фінансовим резервам підприємства.

Умовою життєдіяльності і основою стабільності стану підприємства в ринковій економіці виступає його стійкість. Фінансова стійкість - це такий стан підприємства, коли обсяг його майна (активів) достатній для погашення зобов’язань, тобто підприємство платоспроможне. Основне завдання аналізу фінансової стійкості полягає у визначенні спроможності підприємства протистояти негативній дії різних факторів, що впливають на його фінансовий стан. Недостатня фінансова стійкість може призвести до неплатоспроможності підприємства і відсутності у нього коштів для розвитку виробництва і в загалі діяльності господарюючого суб’єкта. Надлишкова фінансова стійкість також негативно впливає на виробничо-торговельну діяльність, оскільки виступає гальмом її розвитку, збільшуючи затрати підприємства надлишковими запасами і резервами.

Показники оцінки фінансової стійкості дозволяє охарактеризувати структуру джерел фінансування ресурсів підприємства, ступінь фінансової стійкості і незалежності підприємства від зовнішніх джерел фінансування діяльності.

Для характеристики фінансового стану на підприємстві розглядають чотири типи фінансової стійкості:
Перший тип - абсолютна фінансова стійкість - висока платоспроможність: підприємство не залежить від кредитів (власні обігові кошти забезпечують запаси і витрати).
Другий тип - нормальна фінансова стійкість - нормальна платоспроможність: ефективне використання позикових коштів – висока дохідність виробничої діяльності (запаси і витрати забезпечуються сумою власних обігових коштів та довгостроковими позиковими джерелами).
Третій тип - нестійке фінансове положення - порушення платоспроможності: необхідне залучення додаткових джерел (запаси і витрати забезпечуються власними обіговими коштами довгостроковими позиковими джерелами, короткостроковими кредитами і позиками).
Четвертий тип - кризовий фінансовий стан - неплатоспроможність підприємства – межа банкрутства (запаси і витрати не забезпечуються джерелами їх формування і підприємство перебуває на межі банкрутства).
Моделі визначення типу фінансової стійкості за аналізом фінансування запасів наведено в Додатку Д.

Для визначення рівня фінансової стійкості підприємства розраховують такі показники (Додаток Е.1): коефіцієнт автономії;  коефіцієнт концентрації позикового капіталу;  коефіцієнт фінансової залежності; коефіцієнт фінансування; коефіцієнт співвідношення позикового і власного капіталу;  коефіцієнт фінансової стійкості; коефіцієнт власного капіталу у довгострокових джерелах фінансування; коефіцієнт інвестування.

Також  проводять аналіз маневреності фінансів підприємства (Додаток Е.2). Маневреність характеризує ступінь мобільності власних засобів підприємства, мобільність оборотних активів, запасів, швидколіквідних активів тощо. Аналіз маневреності підприємства здійснюють за такими показниками: коефіцієнт маневреності оборотних активів; коефіцієнт маневреності запасів; коефіцієнт маневреності швидколіквідних активів; коефіцієнт маневреності власного оборотного капіталу; частка власного оборотного капіталу в активах; коефіцієнт забезпеченості необоротних активів власним оборотним капіталом; коефіцієнт забезпеченості основних засобів власним оборотним капіталом; коефіцієнт маневреності власного капіталу.

Узагальнюючими показниками оцінки фінансового стану підприємств є показники ділової активності. Вони дозволяють проаналізувати ефективність основної діяльності підприємства, що характеризується швидкістю обертання фінансових ресурсів підприємства. 
Аналіз ділової активності підприємства здійснюється шляхом розрахунку таких показників (Додаток Ж):  оборотність активів; оборотність власного капіталу; оборотність оборотних активів; коефіцієнт оборотності запасів; час обороту запасів; коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості; час обороту дебіторської заборгованості; коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості; час обороту кредиторської заборгованості; тривалість операційного циклу; тривалість фінансового циклу; коефіцієнт закріплення оборотних активів; тривалість 1 обороту оборотних активів. У разі потреби кількість показників можна корегувати.

Таким чином, комплексний фінансовий аналіз повинен враховувати усі найважливіші параметри (показники) фінансово-господарської діяльності підприємства, основними з яких є: показники прибутковості, показники оцінки майнового стану, показники ліквідності та платоспроможності, показники фінансової стійкості та стабільності, показники рентабельності.

Запропонована система показників базується на даних фінансової звітності підприємства. Ця вимога робить оцінку масовою, дозволяє контролювати зміни у фінансовому стані підприємства усіма учасниками економічного процесу. Вона є відкритою для внесення будь-яких логічних змін та доповнень, пов’язаних зі змінами економічної політики в країні й відповідними змінами методики статистичних спостережень і розрахунків. На нашу думку, на основі аналізу коефіцієнтів можна виявити сильні і слабкі сторони підприємства, контролювати діяльність підприємства так, щоб не допустити банкрутства.
1.3. Інформаційне забезпечення аналізу фінансового стану підприємства

Ефективність управління фінансовою діяльністю підприємства значною мірою залежить від якості його інформаційного забезпечення. Вичерпна, достовірна, своєчасна і зрозуміла інформація є запорукою прийняття оптимальних фінансових рішень, спрямованих на зменшення витрат фінансових ресурсів, зростання прибутку і ринкової вартості підприємства.

Оцінка фінансового стану ґрунтується на певній інформаційній системі, що повинна мати тільки ті дані, які необхідні для формулювання результатів аналізу. Такою інформаційною системою є система бухгалтерського обліку та фінансової звітності. Вона включає: по-перше, оперативну бухгалтерську звітність (відомості, регістри, журнали-ордери); по-друге, квартальну і річну бухгалтерську звітність (зібрання, групування та підсумок усіх даних, що стосуються фінансового стану підприємства), що є кінцевим продуктом бухгалтерського обліку на підприємстві; по-третє, квартальну звітність по податках і відрахуваннях у позабюджетні фонди (відомості, у яких є розрахунки по кожному виду податку і відрахувань ); по-четверте, квартальна і річна звітність органам державної статистики. 

Оцінка фінансового стану базується тільки на даних бухгалтерської фінансової звітності. Також інформаційною базою для аналізу фінансового стану виступають дані статистичної звітності та оперативні дані [90, с. 30].
За доступністю, інформацію, яка використовується для аналізу фінансового стану підприємств, можна поділити на відкриту та закриту (таємну). Відкрита – це та, яка міститься в бухгалтерській та статистичній звітності та виходить за межі підприємства. Закритою вважається інформація підприємства по розробці власних планових та прогнозних показників, нормативів,  тарифів  та  інше.  Така  інформація  вважається  комерційною таємницею.

Найбільш повним та чітким джерелом інформації для аналізу фінансового стану підприємства є внутрішні бухгалтерські документи (головна книга, оборотні відомості, дані первинного бухгалтерського обліку). Такі джерела дозволяють виявити внутрішні тенденції показників звітності, як приклад, стан розрахунків по кожному господарському договорові для більш глибшого дослідження дебіторської та кредиторської заборгованості підприємства з його партнерами по господарській діяльності. Для визначення відхилень фактичних показників від запланованих використовується планова, нормативна інформація, тобто беруться дані кошторисів, інвестиційних проектів і програм та інше.

Усі показники бухгалтерського балансу та звітності взаємозв’язані один з одним, їх цінність для своєчасної та якісної оцінки фінансового стану підприємства залежить від їхньої вірогідності, за яку відповідає керівник та головний бухгалтер, та дати складання звіту.

У цілому бухгалтерський баланс складається з активу та пасиву і свідчить про те, як на певний час розподілено активи та пасиви і як саме здійснюється фінансування активів за допомогою власного та залученого капіталу.

Фінансовий аналіз - це спосіб оцінювання і прогнозування фінансового стану підприємства на підставі його бухгалтерської та фінансової звітності і оперативних даних [96, с. 15].

Звіт про фінансові результати відображає ефективність (неефективність) діяльності підприємства за певний період. Якщо баланс відображає фінансовий стан підприємства на конкретну дату, то звіт про прибутки та доходи дає картину фінансових результатів за відповідний період (квартал, півріччя, 9 місяців, рік).

У звіті про фінансові результати наводяться дані про дохід (виручку) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); інші операційні доходи; фінансові результати від операційної діяльності (прибуток чи збиток); дохід від участі в капіталі; інші доходи та фінансові доходи; фінансові результати від звичайної діяльності до оподаткування (прибуток чи збиток); фінансові результати від звичайної діяльності (прибуток чи збиток); надзвичайні доходи чи витрати; чисті прибуток чи збиток [106, с. 22].

Фінансова звітність підприємств містить також іншу інформацію щодо стану фінансів підприємств. На основі аналізу звітних даних визначаються основні тенденції формування й використання фінансових ресурсів підприємства, причини змін, що сталися, сильні та слабкі сторони підприємства та резерви поліпшення фінансового стану підприємства у перспективі.

На нашу думку, неможливо переоцінити значення повної та достовірної інформації про фінансовий стан та результати діяльності підприємства для вирішення поточних та перспективних фінансово-господарських проблем. Для прийняття правильних фінансових управлінських рішень на рівні підприємства треба використовувати дані, які відповідають певним правилам, вимогам і нормам, є зрозумілими та прийнятними для користувачів. Зокрема, щоб порівняти фінансові результати, досягнуті у попередньому та поточному звітних періодах, необхідно використовувати лише порівнянні відповідні показники, тобто такі, які визначені за єдиною методологією з використанням однакових баз розрахунку, критеріїв та правил.

З цією метою підприємство повинно розробити свою фінансову облікову політику, яка підпорядковується потребам внутрішнього менеджменту. Але, як правило, для прийняття ефективних управлінських рішень менеджери не обмежуються суто внутрішньою фінансовою інформацією, а порівнюють її з відповідними показниками подібних підприємств, підприємств-конкурентів чи партнерів по бізнесу. Тому закономірно виникає потреба в уніфікації вимог до фінансової інформації в рамках галузі, регіону, усієї економічної системи країни.

Процес  такої  уніфікації  називають  стандартизацією  бухгалтерського 

обліку. Стандарт у широкому розумінні - зразок, еталон, модель, що беруться за вихідні для порівняння з ними інших подібних об’єктів. Стандартизація бухгалтерського обліку - це процес розробки та послідовного застосування єдиних вимог, правил та принципів до визнання, оцінки і відображення у фінансових звітах окремих об’єктів бухгалтерського обліку. 

Загальні вимоги до фінансової звітності викладено в національному положенні (стандарті) бухгалтерського обліку № 1 (далі - НП(С)БО 1), затвердженому наказом Міністерства фінансів України від 07.02.2013р. № 73. Дане положення визначає: мету фінансових звітів; їх склад; звітний період; якісні характеристики та принципи, якими слід керуватися під час складання фінансових звітів; вимоги до розкриття інформації у фінансових звітах [33].

На думку О.О. Терещенка, впровадження стандартів бухгалтерського обліку дає можливість не лише уніфікувати звітність вітчизняних та зарубіжних підприємств, а й привести до міжнародних вимог фінансовий аналіз. Стандартизація форм фінансової звітності є необхідною передумовою стандартизації фінансового аналізу [99, с. 120]. 

Основою П(С)БО № 1 є Міжнародний стандарт бухгалтерського обліку № 1 (переглянутий у 1997 р.) Комітету з Міжнародних стандартів бухгалтерського обліку. 

Фінансова звітність визначена НП(С)БО № 1 як бухгалтерська звітність, яка відображає фінансовий стан підприємства і результати його діяльності за звітний період.

Метою такої звітності є забезпечення загальних інформаційних потреб широкого кола користувачів, які покладаються на неї як на основне джерело фінансової  інформації  під  час  прийняття  економічних  рішень  (інвестори, банки, кредитори, керівництво, замовники та ін.).

Для прийняття економічних рішень користувачам фінансових звітів необхідна інформація про фінансовий стан, результати діяльності та зміни у фінансовому стані підприємства. Зазначені інформаційні потреби обумовили склад фінансової звітності. За НП(С)БО № 1, до неї належать: баланс; звіт про фінансові результати; звіт про рух грошових коштів; звіт про власний капітал; примітки до звітів.

Компоненти фінансової звітності відображають різні аспекти господарських операцій і подій за звітний період, відповідну інформацію попереднього звітного періоду, розкриття облікової політики та її змін, що робить можливим ретроспективний аналіз діяльності підприємства (табл.1.2).

Таблиця 1.2.

Призначення основних компонентів фінансової звітності

	Компонент фінансової звітності
	Зміст
	Використання інформації

	Баланс
	Наявність економічних ресурсів, які контролюються підприємством на дату балансу
	Оцінка структури ресурсів підприємства, їх ліквідності та платоспроможності підприємства; прогнозування майбутніх потреб у позиках; оцінка та прогнозування змін в економічних ресурсах, які підприємство контролюватиме в майбутньому

	Звіт про фінансові результати
	Доходи, витрати та фінансові результати діяльності підприємства за звітний період
	Оцінка та прогноз: прибутковості діяльності підприємства;

структури доходів та витрат

	Звіт про власний капітал
	Зміни в складі власного капіталу підприємства протягом звітного періоду
	Оцінка та прогноз змін у власному капіталі

	Звіт про рух грошових коштів
	Генерування та використання грошових коштів протягом звітного періоду
	Оцінка та прогноз операційної, інвестиційної та фінансової діяльності підприємства

	Примітка
	Вибрана облікова політика. Інформація, не наведена у фінансових звітах, але обов’язкова за НП(С)БО.

Додатковий аналіз статей звітності, необхідний для забезпечення її зрозумілості
	Оцінка та прогноз: 

облікової політики;

ризиків або непевності, які впливають на підприємство, його ресурси та зобов’язання;

діяльність підрозділів підприємства тощо.


*Джерело: [11, с. 232]
Форми, перелік статей фінансових звітів та їх зміст установлені НП(С)БО № 1. Але підприємство заносить інформацію до тієї чи іншої статті відповідного фінансового звіту тільки тоді, коли існує ймовірність збільшення або зменшення майбутніх економічних вигод, пов’язаних із цією статтею; оцінка статті може бути достовірно визначена.

Фінансова звітність повинна надати дохідливу, доречну, достовірну та порівнянну інформацію щодо фінансового стану, результатів діяльності підприємства, руху його грошових коштів, змін у складі власного капіталу.

Дані фінансової звітності є підставою не тільки для оцінки результатів звітного періоду, а й для їх прогнозування. Так, інформація щодо фінансового стану та результатів діяльності часто використовується як підстава для прогнозування майбутнього фінансового стану.

Під час підготовки фінансової звітності кожне підприємство розглядається як юридична особа, що відокремлена від власників - фізичних осіб. Таким чином, особисте майно та зобов’язання власників не повинні відображатись у фінансовій звітності підприємства. Тому у фінансовій звітності (зокрема, в балансі) передбачене відображення лише зобов’язань власників стосовно їхніх внесків до капіталу та обов’язкового розподілу частини доходу між власниками (у вигляді відсотків, дивідендів, вилучення капіталу тощо). Цей принцип дістав назву принципу автономності підприємства.

Фінансові звіти складаються також виходячи з принципу безперервності діяльності підприємства, тобто визнання того, що підприємство не має ні наміру, ані потреби ліквідуватися або суттєво зменшувати масштаби своєї діяльності (принаймні протягом наступного звітного періоду).

За інших обставин, коли події після складання балансу засвідчать наміри підприємства припинити свою діяльність або покажуть неможливість її продовження, підприємство не може використовувати НП(С)БО № 1 як основу для підготовки своїх фінансових звітів. Тоді поділ його активів і зобов’язань на необоротні та оборотні (довгострокові і короткострокові) втрачає сенс. Адже підприємство повинне в процесі ліквідації покрити усі свої зобов’язання (спочатку перед кредиторами, потім перед власниками). Тому всі активи стають оборотними, а зобов’язання - короткотерміновими. Переважна оцінка статей балансу за собівартістю також не може бути використана, їх слід переоцінити за ринковою вартістю. Фактично скасовуються майже всі принципи формування фінансової звітності безперервно діючого підприємства.

Принцип періодичності передбачає розподіл діяльності підприємства на певні періоди часу (звітні періоди) з метою складання фінансової звітності. 

За НП(С)БО № 1 звітний період становить календарний рік. Проте для новоствореного підприємства або для підприємства, яке ліквідується, тривалість звітного періоду може бути іншою. 

Щоб бути достовірною, інформація у фінансових звітах повинна бути повною, зважаючи на її важливість для користувача та витрати, пов’язані з отриманням цієї інформації. Тому фінансова звітність не обмежується лише балансом, звітами про фінансові результати, власний капітал та рух грошових коштів. Вона містить примітки, які надають інформацію про облікову політику підприємства та додаткові пояснення до окремих статей цих звітів. Крім того, у примітках розкриваються важливі для користувачів фінансової звітності події, які відбулися після складання балансу. Наприклад, оголошення про виплату дивідендів на акції.

У складі річного бухгалтерського звіту українських підприємств передбачено форму № 3 «Звіт про рух грошових коштів» та форму № 4 «Звіт про власний капітал» та пояснювальну записку. Проте інформація, яка в них наводиться, лише в незначній мірі задовольняє потреби користувачів для здійснення ретроспективного та перспективного аналізу діяльності підприємств з метою прийняття прогнозних фінансово-економічних рішень.

Щоб скласти фінансову звітність, керівництво підприємства формує облікову політику, тобто вибирає принципи, методи та процедури обліку в такий спосіб, щоб достовірно відобразити фінансове положення й результати діяльності підприємства та забезпечити порівнянність фінансових звітів.

Традиційна практика аналізу фінансового стану підприємства виділяє певні форми й методи його здійснення. 

В економічній літературі науковці виокремлюють три основних форми аналізу:

1) горизонтальний (часовий) аналіз - порівняння кожної позиції звітності з попереднім періодом;

2) вертикальний (структурний) аналіз - визначення структури фінансових показників з оцінкою впливу різних факторів на кінцевий результат;

3) трендовий аналіз - порівняння кожної позиції звітності з рядом попередніх періодів та визначення тренду, тобто основної тенденції динаміки показників, очищеної від впливу індивідуальних особливостей окремих періодів [79, с. 285].

Також, деякі вчені-економісти, серед яких Крамаренко Г.О., Чорна О.Є., Болюх М.А., та ін., виділяють додаткові форми, такі як: 

1) коефіцієнтний аналіз – вивчення ринків і динаміки відносних показників фінансового стану підприємства. Серед таких показників коефіцієнти розподілу (застосовується для визначення частини окремого абсолютного показника в групі абсолютних показників) та коефіцієнти координації (характеризують різні по суті абсолютні показники фінансового стану);

2) факторний аналіз – виявлення причин зміни виникнення абсолютних і відносних фінансових показників та ступеня впливу окремих показників-факторів на величину зміни кінцевого показника. При цьому факторний аналіз може бути як прямим (власне аналіз), коли результативний показник розділяють на окремі складові, так  і  зворотним (синтез), коли  його  окремі 
3) елементи з’єднують у загальний результативний показник [53, с. 325].

Існують різні методи комплексного аналізу фінансового стану підприємства: метод коефіцієнтів, метод групувань, метод порівнянь, рейтингові системи оцінки. Вибір методу залежить від низки чинників: типу економічної системи, ступеня розвиненості ринкових відносин, особливостей побудови балансу та інших форм звітності, галузевих особливостей, виду діяльності, форми власності підприємств тощо. Методи аналізу можуть використовуватися паралельно, а також частково, доповнюючи один одного.

Методи комплексного фінансового аналізу - це комплекс науково-методичних інструментів та принципів дослідження фінансового стану підприємства [29, с. 236].

В економічній теорії та практиці існують різні класифікації методів економічного аналізу взагалі та фінансового аналізу зокрема.

Перший рівень класифікації виокремлює неформалізовані та формалізовані методи аналізу.

Неформалізовані методи аналізу ґрунтуються на описуванні аналітичних процедур на логічному рівні. Ці методи характеризуються певним суб’єктивізмом, оскільки в них велике значення мають інтуїція, досвід та знання аналітика. Це такі як метод експертних оцінок і сценаріїв; психологічні методи; морфологічні; порівняльні; побудови системи показників; побудови системи аналітичних таблиць.

До формалізованих методів фінансового аналізу належать ті, в основу яких покладено жорстко формалізовані аналітичні залежності (метод ланцюгових підстановок; арифметичних різниць; відсоткових чисел; балансовий;метод диференційний; логарифмічний метод; інтегральний; метод дисконтування; простих і складних відсотків).

У процесі фінансового аналізу широко застосовуються і традиційні методи економічної статистики (середніх та відносних величин, групування, графічний, індексний, елементарні методи обробки рядів динаміки), а також математико-статистичні методи (кореляційний аналіз, дисперсійний аналіз, факторний аналіз, метод головних компонентів).

Фінансовий аналіз здійснюється за допомогою різних моделей, які дають змогу структурувати та ідентифікувати взаємозв’язки між основними показниками. Існують три основні типи моделей, які застосовуються в процесі аналізу фінансового стану підприємства: дескриптивні, предикативні та нормативні.

Дескриптивні моделі є основними. До них належать: побудова системи звітних балансів; подання фінансової звітності у різних аналітичних розрізах; вертикальний та горизонтальний аналіз звітності; система аналітичних коефіцієнтів; аналітичні записки до звітності. Дескриптивні моделі засновані на використанні інформації з бухгалтерської звітності.

Предикативні моделі - це моделі передбачувального, прогностичного характеру. Вони використовуються для прогнозування доходів та прибутків підприємства, його майбутнього фінансового стану. Найбільш поширені з них: розрахунки точки критичного обсягу продажу, побудова прогностичних фінансових звітів, моделі динамічного аналізу (жорстко детерміновані факторні та регресивні моделі).

Нормативні моделі - це моделі, які уможливлюють порівняння фактичних результатів діяльності підприємства із нормативними (розрахованими на підставі нормативу). Ці моделі використовуються, як правило, у внутрішньому фінансовому аналізі, їхня суть полягає у встановленні нормативів на кожну статтю витрат стосовно технологічних процесів, видів виробів та у розгляді і з’ясуванні причин відхилень фактичних даних від цих нормативів.
Фінансовий аналіз значною мірою базується на застосуванні жорстко детермінованих факторних моделей [80, с. 289].

Загалом, фінансовий стан підприємства характеризується ступенем його прибутковості та оборотності капіталу, фінансової стійкості та динаміки структури джерел фінансування, здатності розраховуватися за борговими зобов’язаннями. Ці фактори дозволяють визначити недоліки у діяльності підприємства і шляхи їх подолання. Комплексний і систематичний підхід до фінансового стану підприємства дасть можливість підприємству розвиватись у довгостроковій перспективі.

На нашу думку, правильна оцінка фінансових результатів діяльності та фінансового стану підприємства за сучасних умов господарювання конче потрібна як для його керівництва і власників, так і для інвесторів, партнерів, кредиторів, державних органів (табл. 1.3).
Таблиця 1.3

Користувачі фінансового аналізу

	Класифікація користувачів
	Користувачі
	Ціль використання інформації

	1. Внутрішні (керівники всіх рангів)


	- керівник підприємства
	знання реальної оцінки діяльності свого підприємства та його фінансовий стан

	
	- заступник керівника підприємства
	розробка заходів щодо поліпшення фінансового стану підприємства 

	
	- робітники бухгалтерії, планово-економічного відділу
	складання фінансової та бухгалтерської звітності підприємства, формування та використання прибутку 

	
	- інші служби підприємства
	виконання поставлених перед ними завдань (планування, прогнозування, аналіз та інше)

	
	- співробітники
	

	2. Зовнішні (зацікавлені)


	- акціонери
	знання рівня ефективності ресурсів, своїх вкладень, визначення розміру дивідендів і перспективу розвитку підприємства

	
	- засновники
	

	3. Сторонні


	- потенційні інвестори
	прийняття або відхилення рішення про вкладення своїх коштів у підприємство

	
	- кредитори
	впевненість у поверненні їм боргу

	
	- постачальники
	впевненість у платоспроможності своїх клієнтів для своєчасного отримання платежів

	
	- аудитори
	необхідність виявити фінансові хитрощі своїх клієнтів

	
	- державна податкова адміністрація
	впевненість у спроможності підприємства сплачувати податки

	
	- профспілки
	вияснення стабільної зайнятості працівників і здатності своєчасно виплачувати заробітну плату

	
	- благодійні організації
	визначення потенційної спроможності підприємства допомогти


*Джерело: [22, с. 160]
Формування інформаційної бази обґрунтування та реалізації моделі комплексного фінансового стану має здійснюватися із дотриманням таких критеріїв та вимог:

· проведення комплексного аналізу здійснюється на основі системи цільових фінансових показників та коефіцієнтів відповідно до обраної методики оцінки фінансового стану об’єкта дослідження; 

· вхідна інформація щодо фінансово-господарської діяльності підприємства — об’єкта дослідження, що надається для подальшої її обробки, має бути повною, достовірною та поданою у вигляді, прийнятному для обробки;

· забезпечення зіставності фінансової інформації за відповідними напрямами її формування — цільові показники обраної методики, вхідна фінансова інформація мають бути приведені до зіставних одиниць виміру, подані за аналогічні часові періоди, що повинно забезпечити можливість їх адекватної математичної обробки;

· кожен із сукупності фінансових показників та  коефіцієнтів, яка закладається в інформаційну основу моделювання цільового фінансового показника, має бути максимально інформативним, запобігати дублюванню та перекриттю показників;

· подання результатів комплексного фінансового аналізу у простій та доступній для однозначної інтерпретації формі - результати дослідження являють собою, як правило, кількісну величину, яка визначає індекс, ранг, рейтинг об’єкта дослідження відповідно до встановленої шкали.

Отже, при дослідженні використання фінансової звітності як інформаційної бази оцінки фінансового стану підприємства виявлено ряд переваг:

1) однаковість форми звітності для різних підприємств (дозволяє використовувати одні методи розрахунку показників);

2) відкритість (використання звітності для оцінки підприємства як внутрішніми, так і зовнішніми користувачами);

3) обов’язковість складання (відсутність додаткових витрат на проведення аналізу).

Щодо недоліків фінансової звітності, то перелік недосконалостей вітчизняної фінансової звітності, на нашу думку, слід було б доповнити недостатнім ступенем деталізації статей балансу, оскільки за існуючого порядку складання фінансової звітності в деяких випадках важко (іноді неможливо) достовірно визначити суму поточних та довгострокових активів та зобов’язань.

По-перше, методологічна база комплексного аналізу повинна базуватись на таких методиках, які давали б змогу в обмежені строки оцінити фінансовий стан суб’єкта господарювання. Слід відзначити, що за тривалістю процедура проведення комплексного аналізу серед інших видів фінансового аналізу підприємства посідає друге місце, поступаючись лише експрес-аналізу. Якщо експрес-аналіз протягом одного - двох днів на основі даних фінансової звітності повинен виявити та ідентифікувати проблемні напрямки фінансово-господарської діяльності підприємства, то комплексний фінансовий аналіз протягом двох - трьох тижнів проведення процедури оцінки фінансового стану підприємства має не тільки ідентифікувати проблемні елементи, а й зробити обґрунтовані висновки щодо розвитку тенденції зміни фінансового стану суб’єкта господарювання в цілому, використовуючи форми фінансової звітності, а також розшифровки статей звітності, дані аналітичного обліку, аудиторського звіту та інші наявні та доступні джерела інформації.

По-друге, на основі практичних результатів проведення комплексного фінансового аналізу аналітиками було напрацьовано досить ефективний прийом організації аналізу фінансових звітів — порівняльний аналіз. Він являє собою внутрішньогосподарський аналіз зведених показників фінансової звітності за окремими напрямками діяльності самого підприємства та його дочірніх підприємств або міжгосподарський аналіз показників даної фірми у порівнянні з відповідними показниками конкурентів, середньогалузевими чи середніми показниками. Залежно від поставленого завдання щодо організації комплексного фінансового аналізу конкретного об’єкта - підприємства - необхідно насамперед визначитись з оптимальною базою для порівняння значень аналітичних індикаторів - значень фінансових показників. Так, базою для забезпечення порівняльного аналізу можуть слугувати такі системи:

- середньогалузеві значення показників;

- показники фінансово-господарської діяльності підприємств, що є лідерами у галузі, до якої належить суб’єкт дослідження;

- певні нормативи значення фінансових показників відповідно до законодавчих або внутрішніх нормативних документів, рекомендацій науковців;

- цільові значення фінансових показників, визначені потенційними інвесторами або замовниками; усередині за часом значення фінансових показників, обчислені за даними фінансово – господарської діяльності підприємства діяльності підприємства у найбільш сприятливі періоди його функціонування.

По-третє, для здійснення комплексного аналізу необхідно забезпечити формування групи показників, які б у своїй сукупності відповідали вимогам комплексної характеристики поточного стану підприємства та перспектив його подальшого розвитку. При цьому слід пам’ятати, що використання надлишкової кількості фінансових коефіцієнтів може спричинити втрату часу на математичне та аналітичне забезпечення дослідження функціонально взаємозалежних між собою показників. Це, у свою чергу, значно знизить оперативність комплексного аналізу, яка є критичною характеристикою його ефективності. Наповненість цільової сукупності тими чи іншими фінансовими показниками залежатиме від завдань, які поставлені перед аналізом його замовниками у кожному конкретному випадку. Серед таких вимог, що висуваються до потенційних показників, можна виділити невелику сукупність критичних значень.

По-четверте,   ефективність   комплексного   аналізу   значною   мірою 
залежить від можливості побудови адекватної системи однозначності інтерпретації результатів математичної та аналітичної обробки визначеної групи цільових показників з метою попередження та уникнення двозначності висновків, протиріч у поглядах окремих експертів щодо ідентифікації становища об’єкта дослідження [60, с. 295].

Процес проведення комплексного фінансового аналізу складається з опрацювання системи проблемних питань, які можна об’єднати й узагальнити за такими напрямками: особливості побудови моделі обробки вхідної інформаційної бази відповідно до специфіки об’єкта дослідження; математична, статистична та аналітична складові моделі формування цільового елемента комплексного аналізу — інтегрального показника фінансового стану підприємства; комплексний аналіз на основі визначення загальної оцінки комерційної надійності підприємства; комплексний аналіз на основі моделей прогнозування банкрутства підприємства; модель інтерпретації результатів комплексного фінансового аналізу та формування майбутніх трендів фінансово-господарської діяльності підприємства.

Отже, ефективність управління фінансовою діяльністю підприємства значною мірою залежить від якості його інформаційного забезпечення. Вичерпна, достовірна, своєчасна і зрозуміла інформація є запорукою прийняття оптимальних фінансових рішень, спрямованих на зменшення витрат фінансових ресурсів, зростання прибутку і ринкової вартості підприємства. Також, у ході аналізу фінансового стану підприємства можуть використовуватися найрізноманітніші форми, методи та моделі аналізу, їхня кількість та широта застосування залежать від конкретних цілей аналізу та визначаються його завданнями в кожному конкретному випадку. 
РОЗДІЛ 2
АНАЛІЗ  ФІНАНСОВО-ГОСПОДАРСЬКОЇ ДІЯЛЬНОСТІ
 ТОВ «РІА «БЛІЦ»
2.1. Загальна організаційно-економічна характеристика підприємства
Рекламний бізнес у нашій країні дедалі більше укріплює свої позиції та стрімко формується як  самостійна галузь економіки. Слід відзначити, що його становлення прямо пропорційно залежить від рівня організації діяльності рекламних агентств, що діють на українському ринку рекламних послуг, форм ведення реклами, які вибирають для себе рекламні агентства, їхнього професіоналізму й встановлення оптимального рівня цін.

Найбільше значення в рекламному бізнесі з врахуванням вимог ринку, що формується, мають рекламно-інформаційні агентства з так званим "повним комплексом послуг". Ці агентства повинні виконувати усі види робіт не тільки в сфері реклами, але й в сфері формування суспільної думки, у сфері заходів щодо стимулювання збуту тощо. Рекламодавець, звертаючись до послуг рекламного агентства, ставить перед собою, як правило, дві основні задачі. По-перше, створення на ринку сприятливої атмосфери для своєї фірми, їх товарів і послуг. І, по-друге, збільшення продажу товарів або надання послуг. Рекламно-інформаційні агентства повинні орієнтуватися на рішення саме цих основних задач.

Товариство з обмеженою відповідальністю "Рекламно-інформаційне агнтство "Бліц" є одним з провідних підприємств рекламного бізнесу в Київському регіоні. РІА "Бліц" є власником п'яти засобів масової інформації. Друкарня ТОВ «РІА «Бліц» друкує продукцію бажаного накладу і формату. Крім того, підприємство виконує друк рекламних матеріалів для розміщення їх на сіті-лайтах, бігбордах, іншій зовнішній рекламі. Також агентство спеціалізується на виготовленні Інтернет-сайтів та Інтернет-реклами.

Товариство з обмеженою відповідальністю «Рекламно – інформаційне агентство «Бліц» є суб’єктом малого підприємництва та займається рекламною, торгівельною та поліграфічною діяльністю згідно чинного законодавства України. Місцезнаходження Товариства: Україна, Київська область, м.Біла Церква, вулиця Гагаріна, будинок 5, офіс 22.;

ТОВ «РІА «Бліц» створено з метою отримання прибутку шляхом здійснення підприємницької діяльності не забороненої законодавством України.

За аналізований період підприємство здійснювало такі основні види економічної діяльності, як:
· рекламна діяльність;

· видання газет;

· роздрібна торгівля книгами, газетами та канцелярськими товарами;

· діяльність у сфері радіомовлення та телебачення;

· посередництво в торгівлі товарами широкого асортименту;

· інші види діяльності у сфері розроблення програмного забезпечення.

У своїй діяльності ТОВ «РІА «Бліц» керується законодавчими актами України, нормативно-правовими документами, що регулюють діяльність підприємства, а також Статутом.

Майно Товариства складають основні засоби та обігові кошти, а також інші цінності, вартість яких відображається у балансі Товариства. Джерелами формування майна ТОВ «РІА «Бліц» є:

· кошти та майно, передані Товариству як статутний фонд;

· кошти, отримані Товариством в результаті здійснення його діяльності;

· майно, придбане Товариством в процесі його діяльності;

· кредити банків та інших кредиторів;

· інші джерела не передбачені Законодавством.

Підприємство відокремлених структурних підрозділів не має, спільної діяльності без створення юридичної особи не проводить.

Організаційна структура управління агентства наведена на рис.2.1.






Рис.2.1. Організаційна структура управління ТОВ «РІА «Бліц»

Наведена на рис.2.1. організаційна структура управління є лінійно-функціональною, свідченням чого є наявність як горизонтальних так і вертикальних зв’язків. Охарактеризуємо наведену структуру. 

Управління фінансово - господарською діяльністю Товариства здійснює директор. Він несе відповідальність за:

· організацію бухгалтерського обліку;

· забезпечення    фіксування    фактів    здійснення    всіх    господарських операцій у первинних документах;

· збереження  оброблених  документів,   регістрів  і  звітності   протягом встановленого терміна, але не менше трьох років.

Директор представляє інтереси ТОВ «РІА «Бліц», виступає від його імені у державних органах, має право першого підпису фінансових документів, укладає договори, угоди, контракти, формує апарат управління і очолює його, має право-приймати   і   звільняти   з   роботи   працівників   підприємства, видає накази, розпорядження.

Бухгалтерія ТОВ «РІА «Бліц» складається з головного бухгалтера, бухгалтера та касира. Головний бухгалтер забезпечує контроль  і  відображення  на рахунках бухгалтерського   обліку   всіх   господарських   операцій,   надає   оперативну інформацію, складає і подає у встановлені терміни фінансову, статистичну та податкову звітність.

Найбільше важливим і значимим у структурі рекламно-інформаційного агентства можна вважати творчий відділ. Він займається створенням рекламних ідей і їхньої реалізації.

Об'єднання творчих робітників в один підрозділ - творчий відділ дозволяє маневрувати, при виконанні отриманого замовлення, дає можливість комплексного обслуговування клієнтів ТОВ «РІА «Бліц» із використання усіх видів реклами.

До переваг такої форми організації творчої праці в структурі ТОВ «РІА «Бліц» відносяться:

· можливість здійснення рекламного процесу з використанням усього комплексу засобів і методів реклами в їхньому органічному зв'язку;

· підвищення відповідальності співробітників за виконання усіх операцій, починаючи від одержання замовлення на рекламу і завершуючи його виконанням та отриманням ефекту від її застосування;

· можливість застосування прогресивної системи оплати праці за кінцевим результатом, що виступає умовою зацікавленості співробітників у створенні високопрофесійної і ефективної реклами.

У функції творчого відділу ТОВ «РІА «Бліц» входить творча розробка рекламних матеріалів, підготування тексту і художнє оформлення рекламної публікації, розробка макету оригіналу реклами, розробка рекламних повідомлень і їхнє узгодження з замовником. Крім того, робітники відділу повинні вивчати товар, його споживчі властивості і якість, розробляти на цій основі рекомендації для рекламодавця і відділу по зв'язках із замовником.

У структурі ТОВ «РІА «Бліц» присутній відділ по роботі з клієнтами. Співробітники даного відділу повинні проводити роботу з замовником по наданню інформації про можливості агентства. Вони займаються:

· визначенням і узгодженням об'єму і напрямків реклами на основі отриманої від замовника інформації про товар, ринок, адресату реклами; 
· виявляють необхідність додаткової інформації з дослідження ринку;
· передають дані творчому відділу для розробки ідеї реклами й її творчого розвитку; 
· здійснюють попереднє планування рекламної програми; 
· погоджують із замовником результати виконаної роботи зі створення реклами.

По кожному замовленню у відділі по зв'язках призначається конкретний виконавець - контактор, що несе відповідальність за своєчасне і якісне виконання завдання. 
Оплата праці співробітників відділу по зв'язках із замовником повинна ставати в прямій залежністі від об'єма замовлень, що вони одержали і правильно виконали, тому що фінансове положення агентства буде багато в чому визначатися підприємливістю і налагоженністю зв'язків із потенційними рекламодавцями.

Трудові відносини з найманими працівниками, включаючи питання прийняття на роботу та звільненню неї, робочого часу та відпочинку, оплати праці, гарантій та компенсацій на Товаристві регулюється трудовими договорами. 
Умови трудових договорів не погіршують становище найманих працівників підприємства порівняно з умовами, встановленими законодавством України про працю.

2.2. Аналіз складу майна підприємства ТОВ «РІА «Бліц» та джерел його утворення
Стабільність фінансового стану підприємства залежить перш за все від доцільності вкладення фінансових ресурсів в активи, тому важливе значення має аналіз складу майна, його структури і джерел утворення, а також визначення змін складових майна і джерел їх утворення.

Такий аналіз дозволить встановити, до якої межі можна розраховувати на власні сили (кошти), скільки треба взяти позики, наскільки ефективно використовуються кошти - власні чи позичені.

За даними балансу  ТОВ «РІА «Бліц» (Додаток К,Л,М) визна​чається вартість усього майна підприємства (підсумок активу балансу — валюта балансу) і сума джерел утворення (підсумок пасиву балансу) цього майна на певну звітну дату.

Далі визначається відхилення за кожним видом майна і джерел його утворення порівнянням даних на кінець і на початок звітного періоду. Для вивчення структурних змін необхідно додатково визна​чити питому вагу кожного виду майна в загальній валюті балансу і вивчити причини змін структури майна і джерел його утворення.

Детальний аналіз цього питання дає можливість установити, якою мірою ТОВ «РІА «Бліц» може спиратися на власні кошти і скільки треба позичити, а також наскільки ефективно використо​вуються власні й позичені кошти. Отже, керівник матиме змогу вирішити, наскільки надійними є джерела засобів і що треба зро​бити в майбутньому для забезпечення грошових надходжень. Цей аналіз уможливлює також визначення відповідності стратегії підприємства (фірми) напрямкам використання коштів з тим, щоб у разі необхідності вжити заходів для виправлення ситуації.

Модель і етапи аналізу можуть бути, зокрема, такими.

І етап. Загальна оцінка стану майна ТОВ «РІА «Бліц» і його окремих частин (табл. 2.1.).

Таблиця 2.1
Загальна оцінка стану майна ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр., тис.грн
	Показник
	2020
	2021
	2022
	Відхилення 2022 р. до 2020  р.

	А
	1
	2
	3
	4

	1. Усього майна (валюта балансу)
	230,7
	332,3
	487,6
	256,9

	1.1. Осн. засоби і необоротні активи
	146,7
	131,4
	137,3
	-9,4

	у % до майна
	63,59
	39,54
	28,16
	-35,43

	1.2. Оборотні активи (оборотний капітал)
	84,0
	200,9
	350,2
	266,2

	1.2.1. Запаси
	9,0
	2,1
	11,6
	2,6

	у % до оборотного капіталу
	10,71
	1,04
	3,31
	-7,4

	1.2.2. Дебіторська заборгованість
	68,0
	166,4
	67,7
	-0,3

	у % до оборотного капіталу
	80,95
	82,83
	19,33
	-61,62

	1.2.3. Кошти та їх еквіваленти:
	7,0
	32,4
	270,9
	263,9

	у національній валюті
	7,0
	32,4
	270,9
	263,9

	у % до оборотного капіталу
	8,33
	16,13
	77,36
	69,03


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства
Із даних аналітичної таблиці 2.1 можна зробити висновок, що на кінець 2022 року вартість майна в розпорядженні ТОВ «РІА «Бліц» становила 487,6 тис. грн, тобто за 3 роки майно підприємства збільшилось на 256,9 тис. грн, що свідчить про низьке їх оновлення. Отже, майно збільшилось за рахунок оборотних активів, які підвищились на 55,1 ти. грн., але матеріальні активи  за 3 роки зменшились на 5,5 тис. грн. Проте дебіторська заборгованість зменшилась на 0,3 тис. грн., а її питома вага в загальній вартості оборотного капіталу зменшилась на 61,62 тис. грн., що позитивно впливає на фінансовий стан підприємства.

Кошти (гроші) та їх еквіваленти в національній валюті за 3 роки збільшилися на 263,9 тис. грн., даний факт є також позитивним, тому що він найістотніше вплинув на збільшення майна ТОВ «РІА «Бліц».
Далі вивчають співвідношення динаміки оборотних і необоротних активів, а також показники мобільності всього майна підприємства та оборотних коштів: 

а) якщо оборотні кошти збільшилися, а необоротні активи лишилися, це означає, що на підприємстві спостерігається тенденція прискорення оборотності всього майна підприємства. Результатом може бути вивільнення частини коштів і короткострокових вкладень (якщо відсоток за цими статтями зріс); 

б) для характеристики майна розраховується коефіцієнт мобільності майна: відношення вартості оборотних активів до вартості всього майна;

в) коефіцієнт мобільності оборотних активів розраховується як відношення найбільш мобільної їх частини (коштів і фінансових вкладень) до вартості оборотних активів. Збільшення коефіцієнтів діяльності всього майна і оборотних активів підтверджує тенденцію прискорення оборотності майнових засобів підприємства. 

Таблиця 2.2
Характеристика майна ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр., тис.грн
	Коефіцієнт
	2020 р.
	2021 р.
	2022 р.
	Відхилення 2022 р. до 2020 р.

	Мобільності майна
	36,41
	60,45
	71,82
	35,41

	Мобільності оборотних активів
	8,33
	16,13
	77,36
	69,03


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

Оскільки обидва коефіцієнти за 3 роки значно зросли, то це свідчить про тенденцію прискорення оборотності майнових засобів ТОВ «РІА «Бліц».

Слід зазначити, що низька мобільність оборотних активів не завжди є негативною. За високої рентабельності продукції підприємства здебільшого спрямовують вільні кошти на розширення виробництва.

ІІ етап. Аналіз виробничого потенціалу ТОВ «РІА «Бліц».

Відомо, що фінансовий стан підприємства значною мірою обумовлюється його виробничою діяльністю. Тому, аналізуючи фінансовий стан підприємства (особливо на майбутній період), необхідно оцінити його виробничий потенціал.

До виробничого потенціалу відносять:

· основні засоби;

· виробничі запаси;

· незавершене виробництво.

Ці статті складаються з реальних активів, що характеризують виробничу потужність підприємства.

Для характеристики виробничого потенціалу ТОВ «РІА «Бліц»  використовуватимемо такі показники:

1) наявність, динаміка і питома вага виробничих активів у за​гальній  вартості майна (табл.2.1.);

2) наявність, динаміка і питома вага основних засобів у реаль​ній вартості майна(табл.2.1.);

3) середня норма амортизації;

Зменшення виробничих активів ТОВ «РІА «Бліц» протягом 2020 - 2022 рр. І зменшення їх питомої ваги у загальній сумі коштів підприємства, свідчить про зниження виробничих можливостей, хоча на кінець 2022 року виробничі запаси мали тенденцію до збільшення, але оптимального 50% рівня вони ще не досягли.

Показник питомої ваги вартості основних фондів у загальній вартості коштів підприємства розраховують як відношення за​лишкової вартості основних засобів до валюти балансу.

Такий розрахунок здійснюється на початок року і на кінець звітного періоду (табл. 2.1).

 Для оцінки інтенсивності накопи​чення зносу (амортизації) основних засобів використовується по​казник середньої норми амортизації, що обчислюється як відно​шення суми амортизаційних відрахувань за звітний період до первісної вартості основних засобів.

Наприклад, амортизаційні відрахування  ТОВ «РІА «Бліц» за 2022 рік становили 153,1 тис. грн, а первісна вартість основних засобів на початок року - 290,4 тис. грн. Отож, середня норма амортизації становитиме 52,72% (153,1/290,4•100). Звідси можна зробити висновок, що накопичення амортизації на підприємстві відбувається швидкими темпами, що оцінюється негативно.

Виробничий потенціал підприємства характеризується також відношенням капітальних вкладень і довгострокових фінансових вкладень: незавершене виробництво, довгострокові фінансові інвестиції. Високі темпи зростання фінансових вкладень можуть знизити виробничі можливості підприємства.

ІІІ етап. Аналіз складу і динаміки мобільних (оборотних) коштів ТОВ «РІА «Бліц»  (табл. 2.3., рис.2.2.).
Таблиця 2.3

Аналіз структури оборотних активів ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр., тис.грн.
	Види коштів
	2020 р.
	Питома вага, %
	2021 р.
	Питома вага, %
	2022 р.
	Питома вага, %
	Відхилення 2022 р. до 2020  р.

	
	
	
	
	
	
	
	Абсолютне (+,-)
	Відносне (%)

	1. Грошові кошти та їх еквіваленти
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	у нац. валюті
	7,00
	8,33
	32,40
	16,13
	270,90
	77,36
	263,90
	3770,00

	2. Дебітори
	68,00
	80,95
	166,40
	82,83
	67,70
	19,33
	-0,30
	-0,44

	3. Запаси
	9,00
	10,72
	2,10
	1,04
	11,60
	3,31
	2,60
	28,89

	Усього:
	84,00
	100,00
	200,90
	100,00
	350,20
	100,00
	266,20
	316,90


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

Таким чином, у 2022 році оборотні активи ТОВ «РІА «Бліц» зменшились на 266,20 тис. грн. або 316,9 %. Це сталося в основному за рахунок зростання грошових коштів в 2022 році на 263,9 тис.грн. або 3770%, і збільшення виробничих запасів на 2,6 тис.грн. або 28,89% у 2022 р.
Причинами зміни оборотних коштів ТОВ «РІА «Бліц» є: прибуток (після сплати податків); амортизаційні відрахування; приріст власних засобів; збільшення заборгованості за кредитами й позиками; збільшення зобов'язань з кредиторської заборгованості.
Причини зменшення оборотних коштів: 1)витрати за рахунок прибутку, що залишився в розпорядженні підприємства;. 2) капітальні вкладення; 3) довгострокові фінансові вкладення; зменшення кредиторської заборгованості.

Надходження, набуття, створення майна підприємства здійс​нюється за власні та позичені кошти, співвідношення яких роз​криває його фінансовий стан.

Аналіз джерел майна підприємства здійснюється за даними балансу (Додаток К,Л,М). В аналітичній таблиці 2.4 наведено перелік джерел вла​сних і позичених коштів, вкладених у майно ТОВ «РІА «Бліц».
Аналізуючи наведені дані, можна зробити висновок , що вартість майна ТОВ «РІА «Бліц»  зросла за 3 роки на 256,9 тис. грн, але тільки за рахунок власних коштів; решта покривалась за рахунок збільшення зобов'язань підприємства. 

Таблиця 2.4
Аналіз джерел коштів, які вкладено ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр., тис. грн.
	 Показник
	2020 р.
	2021 р.
	2022 р.
	Відхилення 2022 р. до 2020 р.

	Джерела формування майна
	230,70
	332,30
	487,60
	256,90

	1.1.Власний капітал
	33,50
	125,30
	216,70
	183,20

	у % до майна
	14,52
	37,71
	44,44
	29,92

	1.2 Позичені кошти
	197,20
	207,00
	270,90
	73,70

	у% до майна
	85,48
	62,29
	55,56
	-29,92

	1.2.1.Поточні зобовязання
	130,30
	113,00
	74,50
	-55,80

	у % до позичених коштів
	66,08
	54,59
	27,50
	-38,58

	2.3. Кредиторська заборгованість
	66,90
	94,00
	196,40
	129,50

	у % до позичених коштів
	33,92
	45,41
	72,50
	38,58


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

За звітний період частка позичених коштів збільшилась на 73,7 тис. грн і становила 55,56 % у структурі майна. 

Приріст активів підприємства відбувався за рахунок збільшення кредиторської заборгованості на 129,5 тис. грн, а збільшення коштів підприємства перекривалося збільшенням зобов'язань за кредиторською заборгованістю. Це свідчить про те, що прискорене зростання коштів поліпшить платоспроможність підприємства.

Зменшення поточних зобов’язань на 55,8 тис.грн також оцінюється позитивно.
Уся інформація, наведена в таблиці, береться з балансу.

За даними аналітичної таблиці розраховується передовсім ко​ефіцієнт незалежності підприємства Кн за формулою:

                Кн = [власний капітал] / [валюта балансу]                       (2.1.)

Таблиця 2.5
Коефіцієнт незалежності ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр., тис.грн

	Роки
	Коефіцієнт
	Відхилення (+,-)

	
	На поч. пер.
	На кін. пер.
	

	2020
	12,05
	14,52
	2,47

	2021
	14,52
	37,71
	23,19

	2022
	37,71
	44,44
	32,39


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

Збільшення коефіцієнта незалежності ТОВ «РІА «Бліц» на кінець 2022 року порівняно з початком 2020 року на 32,39 тис, грн. свідчить про те, що частка власного капіталу зросла. Отже, підприємство є фінансово стійким і достатньо незалежним від зовнішніх кредиторів.

Після загальної оцінки стану майна на підприємстві необхідно та​кож розрахувати показники ефективного використання цього майна, для чого використовуватиметься ф.2 „Звіт про фінансові результати”.

Основними показниками є: 

1.Рентабельність активів (майна):

(прибуток у розпорядженні підприємства (ф.2) * 100): (середня величина активів).                                                                                             (2.2.)

2.Рентабельність поточних активів:
(прибуток у розпорядженні підприємства (ф.2) • 100): (середня величина поточних активів).                                                                            (2.3.)

3.Рентабельність інвестицій:
(прибуток до сплати податку • 100): (валюта балансу за міну​сом короткострокових зобов'язань).                                                                       (2.4.)

4. Рентабельність власного капіталу:
(прибуток у розпорядженні підприємства • 100): (джерела вла​сних засобів).            






                                 (2.5.)

 Цей показник визначає величину прибутку, що його одержують з кожної гривні, вкладеної в підприємство. 

5. Рентабельність реалізованої продукції:

(прибуток у розпорядженні підприємства • 100): (сума виручки від реалізації продукції).                                                                                        (2.6.)

Таблиця 2.6
Показники ефективності використання майна ТОВ «РІА «Бліц»  за 2020-2022 рр.

	Показники
	Роки
	Відхилення 2022 р. до 2020  р.

	
	2020
	2021
	2022
	

	1. Рентабельність активів (майна)
	1,73
	2,62
	11,71
	9,98

	2. Рентабельність власного капіталу
	11,94
	6,94
	26,35
	14,41

	3.Рентабельність реалізованої продукції
	1,57
	1,33
	4,12
	2,55


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

Отже, всі показники рентабельності ТОВ «РІА «Бліц» зросли на кінець 2022 року, порівняно з початком 2020 року:

· рентабельність майна на 9,98;

· рентабельність власного капіталу на 14,41;

· рентабельність реалізованої продукції на 2,55, що свідчить про збільшення ефективності використання майна підприємства.


Проаналізувавши склад, структуру майна підприємства і джерел його утворення, можна зробити висновок, що для ви​вчення цього питання можна застосувати модель економічного аналізу, що передбачає такі операції:

· визначення питомих складових і джерел набуття майна в його загальній вартості на початок і кінець звітного періоду; 

· порівняння даних на кінець звітного періоду з даними на його початок і визначення причини зміни;

· вивчення причин зміни складу структури майна і джерел набуття, і передовсім тих, що негативно позначаються на фінансовому стані підприємства;

· доведення до відома керівництва підприємства інформації, яка сприятиме прийняттю управлінських рішень, спрямованих на усунення причин, що негативно впливають на фінансовий стан підприємства.

Таким чином, аналіз ТОВ «РІА «Бліц» показав збільшення майна підприємства та джерел його утворення. Інформації викладеної вище достатньо для того, щоб оцінити стан активів і наявність коштів на підприємстві для повернення боргів, але його замало для відповіді на запитання, наскільки вигідно інвестору вкласти капітал у це підприємство. Тому наступним напрямком аналізу фінансового стану підприємства і для внутрішніх, і для зовнішніх користувачів інформації є детальне вивчення ліквідності та фінансової стійкості підприємства.
2.3. Аналіз основних показників фінансового стану підприємства ТОВ «РІА «Бліц»
У ринковій економіці, коли можлива ліквідація під​приємств унаслідок їх банкрутства, одним з найважливіших показ​ників фінансового стану є ліквідність.

Фінансовий стан підприємств можна оцінити з погляду його короткострокової та довгострокової перспектив. У короткостро​ковій перспективі критерієм оцінки фінансового стану підприєм​ства є його ліквідність і платоспроможність, тобто здатність своє​часно і в повному обсязі розрахуватися за короткостроковими зо​бов'язаннями. Термін «ліквідний» передбачає безперешкодне пе​ретворення майна на гроші. 

Найліквіднішою є готівка (або сальдо балансового рахунка 311 «Поточні рахунки в національній валюті»). Наступним за рівнем ліквідності активом є короткострокові інвестиції (цінні папери), оскільки у разі необхідності їх швидко можна реалізувати.

Дебіторська заборгованість — теж ліквідний актив, оскільки передбачається, що дебітори оплатять рахунок у найближчому майбутньому.

Найменш ліквідним поточним активом є запаси, бо для пере​творення їх на гроші спочатку треба їх продати. Отже, під лікві​дністю будь-якого активу слід розуміти можливість перетво​рення його на гроші, а рівень ліквідності визначається трива​лістю періоду, протягом якого відбувається це перетворення. Що коротшим є цей період, то вищою буде ліквідність даного виду активів.

Короткострокові зобов'язання — це борги, строк погашення яких не перевищує одного року. Коли настає строк платежу, у підприємства має бути достатньо грошей для сплати. Аналіз лік​відності балансу полягає в порівнянні коштів з активу, згрупова​них за рівнем їхньої ліквідності, із зобов'язаннями за пасивом, об'єднаними за строками їх погашення і в порядку зростання цих строків. Залежно від рівня ліквідності активи підприємства поді​ляються на такі групи:

1. Найбільш ліквідні активи (А1) — це суми за всіма статтями коштів та їх еквівалентів, тобто гроші, які можна використати для поточних розрахунків. Сюди належать також короткострокові фінансові вкладення, цінні папери, які можна прирівняти до грошей (це рядки 150, 220, 230, 240 другого розділу активу балансу).

2. Активи, що швидко реалізуються, (А2) — це активи, для творення яких на гроші потрібний певний час. У цю групу включають дебіторську заборгованість (рядки 160 до 220). Ліквідність цих активів є різною і залежить від суб'єктивних та об'єктивних факторів: кваліфікації фінансових працівників, платоспро​можності платників, умов видачі кредитів покупцям тощо.

3.
Активи, що реалізуються повільно (Аз), — це статті 2-го розділу активу балансу, які включають запаси та інші оборотні активи (рядки 100 до 140 вкл., а також ряд. 250). Запаси не можуть бути продані, поки немає покупця. Інколи певні запаси потребують додаткової обробки для того, щоб їх можна було про​дати, а на все це потрібен час.

4.
Активи, що важко реалізуються (А4) — це активи, які передбачено використовувати в господарській діяльності протягом тривалого періоду. У цю групу включають усі статті 1-го розділу  активу балансу («Необоротні активи»).

Перші три групи активів (найбільш ліквідні; активи, що швидко реалізуються; активи, що реалізуються повільно) протягом поточного господарського періоду постійно змінюються і тому на​лежать до поточних активів підприємства.

Пасиви балансу відповідно до зростання строків погашення зобов'язань групуються так:

1.
Негайні пасиви (П1) — це  кредиторська заборгованість
рядки 530 до 610 вкл.), розрахунки за дивідендами, своєчасно не погашені кредити (за даними додатку до балансу).

   2.
Короткострокові пасиви (П2) — це короткострокові кредити
банків (рядок 500), поточна заборгованість за довгострокови​ми зобов'язаннями (рядок 510), векселі видані (рядок 520). Для розрахунку основних показників ліквідності можна користувати​ся інформацією 4-го розділу балансу («Поточні зобов'язання»).

3. Довгострокові пасиви (П3) — це довгострокові зобов'язан​ня — 3-й розділ пасиву балансу.

4. Постійні пасиви (П4) — це статті 1-го розділу пасиву балансу («Власний капітал») — (ряд. 380, а також ряд. 430, 630).

Підприємство буде ліквідним, якщо його поточні активи перевищуватимуть короткострокові зобов'язання. Підприємст​во може бути ліквідним у більшій чи меншій мірі. Якщо на підприємстві оборотний капітал складається в основному з коштів (грошей) та короткострокової дебіторської заборгованості, то таке підприємство вважають ліквіднішим, ніж те, де оборотний капітал складається в основному із запасів. Для оцінки реального рівня ліквідності підприємства необхідно провести аналіз ліквідності балансу. 

Аналіз ліквідності під. підприємства передбачає два такі етапи:

· складання балансу ліквідності (табл. 2.7.);

· розрахунок та аналіз основних показників ліквідності.

Ліквідність балансу — це рівень покриття зобов'язань під​приємства його активами, строк перетворення яких на гроші від​повідає строкам погашення зобов'язань.

Баланс буде абсолютно ліквідним, якщо задовольнятиме такі умови:

1. Найбільш ліквідні активи перевищують негайні пасиви або дорівнюють їм.

2. Активи, що швидко реалізуються, дорівнюють короткостроковим пасивам або більші за них.

3. Активи, що реалізуються повільно, дорівнюють довгостроковим пасивам або більші за них.

4. Активи, що важко реалізуються, менші за постійні пасиви. 

Для визначення ліквідності балансу ТОВ «РІА «Бліц» необхідно порівняти під​сумки за кожною групою активу і пасиву балансу ( табл.2.7).
3а даними таблиці баланс ТОВ «РІА «Бліц» не є ліквідним, тому що:
У 2020 році                           У 2021 році                                  У 2022 році

А1 < П1                                  А1 < П1                                        А1 < П1

А2 > П2                                  А2 > П2                                        А2 > П2  

А3 > П3                                  А3 > П3                                        А3 > П3                     
А4 > П4                                  А4 > П4                                        А4 < П4
Таблиця 2.7.

Аналіз ліквідності балансу ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр., тис.грн.

	АКТИВ
	2020 
	2021 
	2022
	ПАСИВ
	2020
	2021 
	2022 
	Платіжний

надлишок

або недостача

	
	
	
	
	
	
	
	
	2020
	2021
	2022

	А1
	7,0
	32,4
	270,9
	П1
	197,2
	207,0
	270,9
	-190,2
	-174,6
	0

	А2
	68,0
	166,4
	67,7
	П2
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	А3
	9,0
	2,1
	11,6
	П3
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	А4
	146,7
	131,4
	137,3
	П4
	33,5
	125,3
	216,7
	113,2
	6,1
	-79,4

	БАЛАНС
	230,7
	332,3
	487,6
	БАЛАНС
	230,7
	332,3
	487,6
	х
	х
	х


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

І тільки на кінець 2022 року виконується одна умова ліквідності балансу, коли активи, що важко реалізуються менші за постійні пасиви (А4 < П4).

Другим етапом аналізу ліквідності підприємства є розрахунок та аналіз основних показників ліквідності. Вони застосовую​ся для оцінки можливостей підприємства виконати свої короткострокові зобов'язання. Показники ліквідності дають уявлення не тільки про платоспроможність підприємства на конкретну дату, а й у випадках надзвичайних ситуацій.

Ліквідність підприємства, як відомо, можна оперативно ви​значити за допомогою коефіцієнтів ліквідності. Коефіцієнти лік​відності можуть бути різними за назвою, але сутність їх в основ​ному однакова як на українських підприємствах, так і в зарубіж​них фірмах та компаніях.

Основні показники ліквідності:
1. Загальний коефіцієнт ліквідності (коефіцієнт покриття, ко​ефіцієнт поточної ліквідності) дає загальну оцінку платоспромо​жності підприємства і розраховується за формулою:

                               Кз.л.=(А1+А2+А3)/(П1+П2)                                  (2.7.)
Він показує, скільки гривень поточних активів підприємства припадає на одну гривню поточних зобов'язань. Логіка цього по​казника полягає в тому, що підприємство погашає короткостро​кові зобов'язання в основному за рахунок поточних активів. От​же, якщо поточні активи перевищують поточні зобов'язання, підприємство вважається ліквідним. У європейській обліково-аналітичній практиці наводиться критичне мінімальне значення цього показника. Визнано, що поточні активи повинні вдвічі пе​ревищувати короткострокові зобов'язання.

Якщо на підприємстві відношення поточних активів і корот​кострокових зобов'язань нижче за 1 : 1, це є свідченням високого фінансового ризику, оскільки підприємство не в змозі оплатити свої рахунки. Співвідношення 1 : 1 припускає рівність поточних активів і короткострокових зобов'язань. Але, зважаючи на різний рівень ліквідності активів, можна вважати, що не всі активи бу​дуть негайно реалізовані, а тому виникає загроза для фінансової стабільності підприємства. Якщо значення коефіцієнта покриття значно перевищує співвідношення 1 : 1, то можна висновувати, що підприємство має значні оборотні кошти, сформовані завдяки власним джерелам. З позиції кредиторів підприємства такий варі​ант формування оборотних коштів є найбільш прийнятним. Про​те, з погляду менеджера, значне накопичення запасів на підпри​ємстві, відвернення грошей у дебіторську заборгованість може пояснюватись незадовільним управлінням активами. Скорочення величини коефіцієнта покриття може статися під впливом двох факторів: збільшення поточних активів і значного зростання ко​роткострокових зобов 'язань.
Для з'ясування причин зміни цього показника необхідно проаналізувати зміни в складі джерел коштів та їх розміщенні, порівнюючи з початком року.

2. Коефіцієнт швидкої ліквідності — цей коефіцієнт за смисловим значенням аналогічний коефіцієнту покриття, тільки він обчислюється для вужчого кола поточних активів, коли з розрахунку виключено найменш ліквідну їх частину — виробничі запаси. Він обчислюється так:

                              Кш.л.=(А1+А2)/(П1+П2).
                               (2.8.)

Матеріальні запаси виключаються не стільки тому, що вони менш ліквідні, а, головне, через те, що кошти, які можна одержати в разі вимушеної реалізації виробничих запасів, можуть бути істотно нижчими за витрати на їхню закупівлю. За умов ринкової економіки типовою є ситуація, коли за ліквідації підприємства одержують 40 % і менше від облікової вартості запасів. «Розумним» коефіцієнтом швидкої ліквідності є співвідношення 1:1.

Практично багато підприємств мають нижчий коефіцієнт швидкої ліквідності (наприклад, 0,5 : 1), тому для оцінки їхньої фактичної ліквідності треба проаналізувати тенденції зміни цього показника за певний період. 
Так, якщо зростання коефіцієнта швидкої ліквідності було пов'язане в основному зі зростанням невиправ​даної дебіторської заборгованості, то це свідчить про серйозні фінансові проблеми підприємства. У західній економічній літературі цей коефіцієнт називають коефіцієнтом миттєвої оцінки.

3. Коефіцієнт абсолютної ліквідності визначається за формулою:

                                        Кабс.лік.= (А1)/(П1+П2)
                       (2.9.)

Цей коефіцієнт показує, яку частину короткострокових позикових зобов'язань можна за необхідності погасити негайно. Теоретично достатнім значенням для коефіцієнта абсолютної ліквідності є співвідношення 0,2 : 1. На практиці фактичні середні зна​чення коефіцієнтів ліквідності бувають значно нижчими, але це не дає підстави висновувати про неможливість підприємства негайно погасити свої борги, бо малоймовірно, щоб усі кредито​ри підприємства одночасно пред'явили йому свої боргові вимоги. Ліквідність підприємств характеризує також показник маневреності власних оборотних коштів (капіталу, що функціонує). Він визначається як відношення грошових коштів до капіталу, що функціонує. Цей показник характеризує ту частину власних оборотних коштів, які перебувають у формі грошових коштів, що дають абсолютну ліквідність

Для підприємства, котре нормально функціонує, цей показник змінюється від нуля до одиниці. Прийнятне орієнтовне значення показника встановлює підприємство самостійно. Воно залежить від різних факторів, наприклад, від того, наскільки високою є щоденна потреба підприємства у вільних грошових ресурсах.

Таблиця 2.8.

Основні показники ліквідності ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр.

	Коефіцієнти
	2020 р.
	2021 р.
	2022 р.
	Відхилення 2022 р. до 2020 р.

	1.Загальний коефіцієнт ліквідності
	0,43
	0,97
	1,29
	0,86

	2.Коефіцієнт швидкої ліквідності
	0,38
	0,96
	1,25
	0,87

	3.Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	0,04
	0,16
	1,0
	0,96


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства


З даних таблиці можна зробити аналогічний висновок, що і при складанні ліквідного балансу, а саме : умови оптимального значення коефіцієнтів не витримано ( лише на кінець 2022 року), тому баланс ТОВ «РІА «Бліц» не є ліквідним.


Наявність різних показників ліквідності пояснюється різними інтересами споживачів аналітичної інформації: коефіцієнт абсо​лютної ліквідності є важливим для постачальників сировини і матеріалів; коефіцієнт швидкої ліквідності — для банків; коефі​цієнт поточної ліквідності — для покупців і власників акцій та облігацій підприємства.


Проте слід спеціально зазначити, що ліквідність підприємства зовсім не тотожна його платоспроможності. Так, коефіцієнти лік​відності можуть характеризувати фінансовий стан як задовільний, однак, по суті, ця оцінка буде помилковою, якщо в поточних активах значну питому вагу матимуть неліквідні активи й короткострокова дебіторська заборгованість.


Платоспроможність означає наявність у підприємства коштів і еквівалентів, достатніх для розрахунків з кредиторської заборгованості, що потребує негайного погашення. Ознаками платоспроможності є: 

· наявність грошей у касі, на поточних рахунках; 

· відсутність простроченої кредиторської заборгованості.
Однак наявність тільки незначних залишків грошей на поточних рахунках знову ж таки не означає неплатоспроможності підприємства, бо кошти на поточні рахунки можуть надійти протягом кількох днів.


Беручи загалом, можна сказати, що вправність фінансового менеджера підприємства виявляється в тому, щоб на розрахунко​ву рахунку та в касі грошей було не менше (але й не більше), потрібно для виконання поточних платежів, а решта їх має вкладена в матеріальні та інші ліквідні активи. Досягненню такого стану, крім усього іншого, сприяє грамотне складання платіжних календарів.


Заведено вважати, що в підприємства на поточному рахунку має бути залишок коштів, який дорівнює різниці між кредитор​кою заборгованістю всіх видів, строки оплати якої настають протягом певного найближчого періоду (наприклад, тижня або декади) і поточною дебіторською заборгованістю на користь підприємства, платежі за якою очікуються в той самий період.


Однією з повсякденних турбот фінансової служби підприємства є забезпечення повної платіжної готовності, зниження якої часто спричиняється до великих непродуктивних витрат підприємства у вигляді пені за прострочку платежів. 
Для оцінки платоспроможності на підприємстві складається платіжний баланс (календар) на будь-яку дату (табл. 2.9).
З даних платіжного балансу ТОВ «РІА «Бліц» за 2022 рік, можна зробити висновок, що його сальдо на початок періоду було в активі балансу, тобто підприємство було неплатоспроможним, але на кінець періоду сальдо було в пасиві, що свідчить про підвищення рівня платоспроможності підприємства , який залежить від поліпшення результатів його виробничої та комерційної дія​льності.


Таблиця 2.9
Платіжний баланс (календар) ТОВ «РІА «Бліц» (2022 р.), тис. грн
	Актив
	Пасив

	наявні кошти для покриття забор​гованості
	на початок звітного пе​ріоду
	на кінець звітного пе​ріоду
	негайні та інші платежі
	на початок звітного пе​ріоду
	на кінець звітного пе​ріоду

	1. Кошти (гроші) та їх еквіваленти
	32,4
	270,9
	1.Поточні зобов’язання
	113,0
	74,5

	2. Розрахунки з дебіторами
	166,4
	67,7
	2. Заборгованість кредиторів
	94,0
	196,4

	Усього
	198,8
	338,6
	Усього
	207,0
	270,9

	Сальдо
	8,2
	-
	Сальдо
	-
	67,7

	Баланс
	207,0
	338,6
	Баланс
	207,0
	338,6


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

Фінансова стабільність підприємства є однією з най​важливіших характеристик фінансового стану підприємства. Во​на пов'язана з рівнем залежності від кредиторів та інвесторів і характеризується співвідношенням власних і залучених коштів. Цей показник дає загальну оцінку фінансової стабільності. 
У сві​товій і вітчизняній обліково-аналітичній практиці розроблено си​стему показників, що характеризують фінансову стабільність під​приємства. Ці показники поділяють на два класи.
До першого класу відносять показники зі встановленими нор​мативними значеннями (усі перелічені показники ліквідності та платоспроможності); до другого класу — показники, без установлених нормативних значень (показники рентабельності, ефективності управління, ділової активності).
Основна показники фінансової стабільності та порядок їх розрахунку наведені в Додатках Е1 та Е2. Розрахунок даних коефіцієнтів для ТОВ «РІА «Бліц» наведено в табл. 2.10.
Таблиця 2.10
Основні показники фінансової стабільності ТОВ «РІА «Бліц» за 2020-2022 рр.
	Коефіцієнти
	2020 р.
	2021 р.
	2022 р.
	Відхилення 2022 р. до 2020 р.

	1.Коефіцієнт концентрації власного капіталу
	0,15
	0,38
	0,44
	0,29

	2. Коефіцієнт фінансової залежності
	6,89
	2,62
	2,25
	-4,64

	3. Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	2,51
	1,60
	1,62
	-0,89

	4. Коефіцієнт забезпеченості оборотних коштів власними оборотними коштами
	-0,6
	0,44
	0,78
	1,38

	5. Коефіцієнт відношення необоротних і власних коштів
	4,38
	1,05
	0,63
	-3,75

	6. Коефіцієнт відношення виробничих активів і вартості майна
	0,67
	0,4
	0,31
	-0,36

	7. Коефіцієнт чистої виручки
	0,09
	0,04
	0,05
	0,04


*Джерело: розраховано автором за даними фінансової звітності підприємства

З даних таблиці можна зробити висновок, що:

· частка власників, ТОВ «РІА «Бліц» в загальній сумі коштів на кінець 2022 року порівняно з початком 2020 збільшилась на 0,29, але не є оптимальною (не  досягла 0,6 або 60%);

· частка позичених коштів, за період, що аналізується зменшилась на 4,64, що є позитивним, та все ж таки власники ще не повністю фінансують своє підприємство, тому що значення коефіцієнта не дорівнює 1;

· зменшення власного капіталу, який використовується для фінансування поточної діяльності на 0,89 позитивно оцінюється для ТОВ «РІА «Бліц»;

· збільшення показника забезпеченості оборотних коштів власними оборотними коштами свідчить про непоганий фінансовий стан підприємства і його спроможність проводити незалежну фінансову політику;

· рівень забезпечення необоротних активів власними коштами зменшився на 4,65 і досяг оптимального значення – 0,6;

· виробничі активи ТОВ «РІА «Бліц» зменшились і на кінець 2022 року становили 0,31, що свідчить про зменшення виробничих можливостей підприємства;

· коефіцієнт чистої виручки за 3 роки зменшився на 0,04.


Таким чином, ТОВ «РІА «Бліц» не можна назвати безумовно фінансово стабільним підприємством.


Відтак, ТОВ «РІА «Бліц» протягом 2020-2022 років не було ліквідним, хоч і на кінець 2022 року спостерігається підвищення його ліквідності за рахунок виробничої та комерційно діяльності, а аналіз фінансової стабільності дав можливість оціни​ти, що підприємство не повністю готове до погашення своїх боргів і є залежним з фінансо​вого боку, хоча рівень цієї залежності поступово зменшується. 

РОЗДІЛ 3

ШЛЯХИ ПОКРАЩЕННЯ ФІНАНСОВОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА ТОВ «РІА «Бліц»

Першочерговим етапом у покращанні фінансового стану ТОВ «РІА «Бліц» є пошук оптимального співвідношення власного і позикового капіталу, яке б забезпечило мінімальний фінансовий ризик за максимальної рентабельності власного капіталу. Оптимізація ліквідності підриємства реалізується за допомогою оперативного механізму фінансової стабілізації – системи заходів, спрямованих, з одного боку, на зменшення фінансових зобов’язань, а з іншого, на збільшення грошових активів, що забезпечують ці зобов’язання. Фінансові зобов’язання підприємство може зменшити за рахунок: зменшення суми постійних витрат (зокрема витрат на утримання управлінського персоналу); зменшення рівня умовно-змінних витрат; продовження строків кредиторської заборгованості за товарними операціями; відтермінування виплат девідендів та відсотків. Збільшити суму грошових активів можна за рахунок: рефінансування дебіторської заборгованості (шляхом факторингу, врахування та дисконтування векселів, форфейтингу, примусового стягнення); прискорення оборотності дебіторської заборгованості (шляхом скорочення термінів надання комерційного кредиту); оптимізація запасів товарно-матеріальних цінностей (шляхом встановлення нормативів товарних запасів методом техніко-економічних розрахунків) [40, с.61-62].

Ще одним напрямком покращання фінансового стану ТОВ «РІА «Бліц» є збільшення грошових коштів на розрахунковому рахунку підприємства, що збільшить коефіцієнт абсолютної ліквідності і дозволить підприємству брати довго- і короткострокові позики в банку для фінансування поточної діяльності, які видаються лише платоспроможним підприємствам, в яких коефіцієнт абсолютної ліквідності відповідає нормі. Збільшення грошових коштів можна забезпечити за рахунок реалізації зайвих виробничих і невиробничих фондів, здачі їх в оренду.

Наступним напрямком покращання фінансового стану підприємства може стати виробництво і розробка нових видів продукції, яка зацікавить споживачів, а також отримання ліцензій на виробництво “ходових” товарів, що дасть змогу стабілізувати і покращити фінансовий стан підприємства.

Фінансовий стан підприємства не може бути стійким, якщо воно не отримує прибутку у розмірах, що забезпечують необхідний приріст фінансових ресурсів, спрямованих на зміцнення матеріально-технічної бази підприємства та їх соціальної сфери.

Фінансовий стан ТОВ «РІА «Бліц» залежить від результатів його виробничої, комерційної та фінансово-господарської діяльності. 

Заходи, спрямовані на покращання фінансового стану підприємства, містять в собі: 

· вивчення попиту на продукцію, що випускається, з метою розширення ринку; аналіз складових собівартості продукції і визначення шляхів її зниження; збуту переорієнтації на випуск іншої продукції; 

· виявлення наднормативних запасів матеріальних цінностей для залучення їх в господарський оборот або реалізації; 

· вивчення руху дебіторської заборгованості з метою її зменшення; 

· вивчення можливості одержання довгострокових кредитів; 

· аналіз складових короткострокової дебіторської заборгованості і можливості її зменшення; 

· аналіз складових першочергових платежів із прибутку з метою недопущення нераціональних виплат; 

· контроль за фінансовим станом підприємства і дотриманням виробленої фінансової стратегії. 

Пошук резервів, які можуть бути використані для покращення фінансового стану підприємства, проводиться шляхом ґрунтовної оцінки всіх складових його діяльності.

Удосконалення фінансового стану ТОВ «РІА «Бліц» можливе за рахунок збільшення вхідних та зменшення вихідних грошових потоків (рис. 3.1.). 















Рис. 3.1. Класифікація внутрішніх фінансових джерел ТОВ «РІА «Бліц»

На обсяги останнього напрямку підприємству впливати важко. Розмір податкових та інших платежів до бюджету залежить від встановленого державою порядку про визначення об’єктів оподаткування, ставок та термінів сплати. Обсяги платежів та відсотків визначаються умовами кредитних договорів та умовами випуску облігацій. Можливості впливу підприємства на перші три напрямки є ширшими.

Зниження собівартості продукції та витрат, джерелом покриття яких є прибуток, - головний внутрішній резерв покращення платоспроможності підприємства.

Основним способом зниження собівартості є економія усіх видів ресурсів, що споживаються у виробництві. Зниження трудомісткості продукції, збільшення продуктивності праці можна досягнути різними шляхами. Найбільш важливі з них – механізація та автоматизація виробництва, розробка та застосування прогресивних, високопродуктивних технологій, заміна та модернізація застарілого обладнання. Важливим є підвищення вимог та застосування вхідного контролю за якістю сировини, яка надходить від постачальників та матеріалів, комплектуючих виробів та напівфабрикатів.

Для оптимізації обсягів дебіторської заборгованості потрібно вибрати найбільш доцільні строки платежів та форми розрахунків із споживачами (попередня оплата, з відстрочкою платежу, за фактом відвантаження продукції). 
Незважаючи на значні обсяги дебіторської заборгованості, на нашу думку, доцільним є надання відстрочки платежу споживачам, адже за рахунок цього збільшується обсяг реалізації, а разом з тим і прибуток. З іншого боку, в цьому випадку є ризик виникнення додаткових витрат по залученню короткострокових банківських кредитів для компенсації дебіторської заборгованості.

Також одним із важливих напрямів зміцнення фінансового стану є мобілізація внутрішніх резервів. Це: 

- проведення реструктуризації активів підприємства;

- сукупність заходів, пов’язаних зі зміною структури та складу активів балансу;

- перетворення в грошову форму наявних матеріальних та фінансових активів підприємства.

Отже, для покращання фінансового стану ТОВ «РІА «Бліц» необхідно:

- більше уваги приділяти підвищенню швидкості руху оборотних коштів, скороченню усіх видів запасів, домагатися максимально швидкого просування готових виробів від виробника до споживача;

- слід поліпшувати якість продукції, що приведе до конкурентоздатності і зацікавленості вибору даного підприємства замовниками;

- скорочення витрат на виробництво можна досягти за рахунок підвищення рівня продуктивності праці, економічного використання сировини, матеріалів, палива, електроенергії, устаткування. 

Основні     напрямки     удосконалювання     механізму     формування фінансових результатів включають:

- оптимізацію облікової політики підприємства;

- комплекс заходів, що забезпечують законне і правильне визначення розміру виручки від реалізації продукції, суми податку на додану вартість, сум податків, які відносять на фінансові результати, а також розмірів витрат виробництва, що впливає на точність і вірогідність визначення фінансових результатів.

Для підвищення рівня показників рентабельності необхідно не збільшувати обсяги продукції, а зменшувати її собівартість. Собівартість може бути зменшена за рахунок модернізації виробництва, освоєння нової техніки та технологій, впровадження потокової лінії, економії матеріальних ресурсів.

ВИСНОВКИ І ПРОПОЗИЦІЇ

За результатами проведеного дослідження можна зробити наступні висновки:

1. На основі узагальнення та аналізу праць вітчизняних та зарубіжних фахівців з питань комплексного аналізу фінансового стану підприємства зроблено висновок, що комплексний фінансовий аналіз – це сукупність заходів, спрямованих на збір, узагальнення та обробку вхідної фінансової інформації, з метою ідентифікації економічного потенціалу об’єкта аналізу, а також форма подання результатів такої ідентифікації. Він служить для визначення економічного потенціалу підприємства, обґрунтування рішень стратегічного характеру, інформаційного забезпечення потреб фінансового планування, для розробки інвестиційних проектів та прийняття рішень щодо фінансування, надання кредиту, його обсягів та умов, розробки планів і прогнозів фінансового оздоровлення підприємств. 

2. Ефективність управління фінансовою діяльністю підприємства значною мірою залежить від якості його інформаційного забезпечення. Вичерпна, достовірна, своєчасна і зрозуміла інформація є запорукою прийняття оптимальних фінансових рішень, спрямованих на зменшення витрат фінансових ресурсів, зростання прибутку і ринкової вартості підприємства. Також, у ході аналізу фінансового стану підприємства можуть використовуватися найрізноманітніші форми, методи та моделі аналізу, їхня кількість та широта застосування залежать від конкретних цілей аналізу та визначаються його завданнями в кожному конкретному випадку. 

3. Комплексний фінансовий аналіз повинен враховувати усі найважливіші параметри (показники) фінансово-господарської діяльності підприємства, основними з яких є: показники прибутковості, показники оцінки майнового стану, показники ліквідності та платоспроможності, показники фінансової стійкості та стабільності, показники рентабельності.

Запропонована система показників базується на даних фінансової звітності підприємства. Ця вимога робить оцінку масовою, дозволяє контролювати зміни у фінансовому стані підприємства усіма учасниками економічного процесу. Вона є відкритою для внесення будь-яких логічних змін та доповнень, пов’язаних зі змінами економічної політики в країні й відповідними змінами методики статистичних спостережень і розрахунків. На основі аналізу коефіцієнтів можна виявити сильні і слабкі сторони підприємства, контролювати діяльність підприємства так, щоб не допустити банкрутства.
4. Товариство з обмеженою відповідальністю "Рекламно-інформаційне агнтство "Бліц" є одним з провідних підприємств рекламного бізнесу в Київському регіоні. РІА "Бліц" є власником п'яти засобів масової інформації. Друкарня ТОВ «РІА «Бліц» друкує продукцію бажаного накладу і формату. Крім того, підприємство виконує друк рекламних матеріалів для розміщення їх на сіті-лайтах, бігбордах, іншій зовнішній рекламі. Також агентство спеціалізується на виготовленні Інтернет-сайтів та Інтернет-реклами.

Товариство з обмеженою відповідальністю «Рекламно – інформаційне агентство «Бліц» є суб’єктом малого підприємництва та займається рекламною, торгівельною та поліграфічною діяльністю згідно чинного законодавства України.

5. Вартість майна ТОВ «РІА «Бліц»  зросла за 3 роки на 256,9 тис. грн, але тільки за рахунок власних коштів; решта покривалась за рахунок збільшення зобов'язань підприємства. 

За звітний період частка позичених коштів збільшилась на 73,7 тис. грн і становила 55,56 % у структурі майна. 

Приріст активів підприємства відбувався за рахунок збільшення кредиторської заборгованості на 129,5 тис. грн, а збільшення коштів підприємства перекривалося збільшенням зобов'язань за кредиторською заборгованістю. Це свідчить про те, що прискорене зростання коштів поліпшить платоспроможність підприємства.

6. ТОВ «РІА «Бліц» не можна назвати безумовно фінансово стабільним підприємством. Відтак, ТОВ «РІА «Бліц» протягом 2020-2022 років не було ліквідним, хоч і на кінець 2022 року спостерігається підвищення його ліквідності за рахунок виробничої та комерційно діяльності, а аналіз фінансової стабільності дав можливість оціни​ти, що підприємство не повністю готове до погашення своїх боргів і є залежним з фінансо​вого боку, хоча рівень цієї залежності поступово зменшується. 

7. В ході дослідження, для покращення конкурентоспроможності ТОВ «РІА «Бліц» було запропоновано: 

· Знизити ціни на розміщення зовнішньої реклами. Можна припустити, що дані дії дозволять збільшити клієнтську базу і число замовлень приблизно на 7-10% в порівнянні з попереднім півріччям. 

· Запровадити систему знижок при розміщенні реклами на установках агентства: 3% - на 3 місяці; 5% - на 6 місяців; 15% - на 12 місяців; 

Також можна ввести дисконтну систему знижок для клієнтів, що роблять замовлення на суму більше 25 тис. руб. у розмірі 5%. 

· Введення додаткових безкоштовних послуг - монтаж на білбордах, безкоштовний дизайн рекламного макету при укладанні довгострокових договорів (більше 6 місяців) або при покупці розробки та проведення рекламної кампанії, а також знижка на виготовлення сувенірної продукції при наступних замовленнях. 

8. До основних напрямків забезпечення стабільності фінансового стану ТОВ «РІА «Бліц» можна віднеси: збільшення грошових коштів на розрахунковому рахунку підприємства; більше уваги приділяти підвищенню швидкості руху оборотних коштів, скороченню усіх видів запасів, домагатися максимально швидкого просування готових виробів від виробника до споживача; слід поліпшувати якість продукції, що приведе до конкурентоздатності і зацікавленості вибору даного підприємства замовниками; скорочення витрат на виробництво можна досягти за рахунок підвищення рівня продуктивності праці, економічного використання сировини, матеріалів, палива, електроенергії, устаткування. 
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ДОДАТКИ

Додаток А

Класифікація та порядок розрахунку основних показників майнового стану підприємства
	Назва показника
	Порядок обчислення
	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	Нормативне значення
	Економічний зміст

	Показники наявності

	1. Частка основних засобів у активах, %
	ЗВОЗ / А
	р.030 / р.280 • 100
	Позитивною є тенденція до зменшення за умов незмінних або зростаючих обсягів реалізації.
	Характеризує частку коштів, інвестованих в основні засоби, у валюті балансу.

	2. Коефіцієнт забезпеченості основних засобів оборотними активами
	ОА / ЗВОЗ
	р.260 / р.030
	Не нормується
	Показує забезпеченість основних засобів оборотними активами

	Показники стану

	3. Коефіцієнт зносу основних засобів
	Зн / ПВОЗ
	р.032 / р.031
	≤ 0,2 – оптимальний рівень зносу;

0,2-0,5 – прийнятний рівень зносу;

0,5-0,8 – передкризовий рівень зносу;

≥ 0,8 – критичний рівень зносу
	Характеризує рівень морального і фізичного зносу основних засобів.

	4. Коефіцієнт придатності основних засобів
	ЗВОЗ / ПВОЗ
	р.030 / р.031
	≥ 0,8 – оптимальний рівень придатності;

0,8-0,5 – прийнятний рівень придатності;

0,5-0,2 – передкризовий рівень;

≤ 0,2 – критичний рівень
	Характеризує частку вартості, яка за розрахунком ще не зносилась і, отже, не перенесена на господарську діяльність



	Показники оцінювання ефективності використання основних засобів

	5. Рентабельність основних засобів, %
	ЧП / ЗВОЗсер • 100
	форма №2 р. 220 / ((форма №1 р.030 к.3 + форма №1 р.030 к.4) / 2) • 100
	Не нормується
	Показує розмір прибутку, який одержано на одиницю основних засобів.

	6. Фондовіддача
	В / ЗВОЗсер
	форма №2 р. 010 / ((форма №1 р.030 к.3 + форма №1 р.030 к.4) / 2)
	Не нормується
	Показник, що відображає випуск продукції на 1 грн. основних засобів підприємства

	Умовні позначення:

ЗВОЗ – залишкова вартість основних засобів; А – сукупна вартість активів; ОА – вартість оборотних активів;

ПВОЗ – первісна вартість основних засобів; Зн – вартість зносу основних засобів; Знач – вартість зносу активної частини основних засобів; ЧП – чистий прибуток підприємства; ЗВОЗсер – середня за період залишкова вартість основних засобів; В – виручка від реалізації товарів, робіт, послуг.


Додаток Б

Показники аналізу ефективності самофінансування підприємства 

	Назва 

показника
	Порядок обчислення
	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	Нормативне значення


	Економічний зміст



	1. Коефіцієнт самофінансування
	ТП / ЧП
	(р.350 к.4 – р.350 к.3) / форма №2 р.220
	Чим більша величина цього коефіціента, тим вище рівень самофінансування.
	Характеризує деякий запас фінансової міцності підприємства.

	2. Стійкості економічного зростання
	ТП / ВКсер
	(р.350 к.4 – р.350 к.3) / ((р.380 к.3 + р.380 к.4)/2)
	Зростання у динаміці
	Характеризує стабільність одержання прибутку, який залишається на

підприємстві для його розвитку і створення резерву.

	1. Чистий робочий капітал (оборотні активи, профінансовані за рахунок власного капіталу)
	ВК – ІА
	р.380 – (р.080 + р.270 більше 1 року)
	> 0, зростання у динаміці
	Свідчить про те, що підприємство здатне не тільки сплатити поточні борги, але й має в своєму розпорядженні фінансові ресурси для розширення діяльності і здійснення інвестицій.

	2. Власний оборотний капітал сформований за рахунок довгострокових джерел фінансування (ВОК)
	ВК + ДПК – НА
	р.380 + р.480 + р.430 більше 1 року +  р.630 (більше 1 року) -  – р.080
	> 0, зростання у динаміці
	Капітал, який постійно перебуває у розпорядженні підприємства і формується за рахунок довгострокових джерел фінансування.

	Умовні позначення:

ТП – тезаврований (нерозподілений) прибуток. 

ЧП – чистий прибуток підприємства;

ВКсер – середня за період вартість власного капіталу.
ВК – власний капітал;

ІА – вартість іммобілізованих активів (сума необоротних активів та витрат майбутніх періодів терміном понад 1 рік);

ДПК – довгостроковий позиковий капітал;

НА – вартість необоротних активів;

ОА – вартість оборотних активів;

ВМПп – витрати майбутніх періодом до 1 року;

КПК – сума короткострокового позикового капіталу, у т.ч. поточних зобов’язань, а також забезпечень наступних витрат і платежів та доходів майбутніх періодів з терміном погашення до 1 року.

	


Додаток В

Показники оцінювання рентабельності діяльності та капіталу

	Назва показника
	Порядок обчислення
	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	Економічний зміст

	1
	2
	3
	4

	1. Продуктивність праці по чистому прибутку, грн.
	ЧП / ВОП
	форма №2 р. 220 / форма №2 р.280
	Характеризує продуктивність праці по чистому прибутку

	2. Продуктивність праці по виручці, грн.
	В / ВОП
	форма №2 р. 010 / форма №2 р.280
	Характеризує продуктивність праці по виручці

	3. Рентабельність продажу по чистому прибутку, %
	ЧП / В • 100
	форма №2 р. 220 / форма №2 р.010 • 100
	Характеризує скільки припадає чистого прибутку на одиницю виручки.

	4. Рентабельність продажу по операційному прибутку, %
	ОП / В • 100
	форма №2 р. 100 / форма №2 р.010 • 100
	Характеризує скільки припадає прибутку від операційної діяльності на одиницю виручки.

	5. Окупність операційних витрат (рентабельність операційної діяльності), % 
	ОП / ОВ • 100
	форма №2 р. 100 / форма №2 р.280 • 100
	Характеризує які витрати несе підприємство, щоб одержати 1 грн. продукції.

	6. Рентабельність власного оборотного капіталу, %
	ЧП / ВОКсер • 100
	форма №2 р. 220 / ((к.3 [р.380 + р.480 + р.430 більше 1 року +  р.630 (більше 1 року)  – р.080] к.3 + к.4 [р.380 + р.480 + р.430 більше 1 року +  р.630 (більше 1 року)  – р.080]) / 2) • 100
	Характеризує розмір прибутку в розрахунку на 100 грн. власного оборотного капіталу.

	7. Продуктивність праці по чистому доходу, грн.
	ЧД / ВОП
	форма №2 р. 035 / форма №2 р.240
	Характеризує продуктивність праці по чистому доходу

	8. Рентабельність продажу, %
	ЧП / ЧД • 100
	форма №2 р. 220 / форма №2 р.035 • 100
	Характеризує суму чистого прибутку, отриманого на одиницю реалізованої продукції

	9. Операційна рентабельність, %
	ОП / ЧД • 100
	форма №2 р. 100 / форма №2 р.035 • 100
	Скільки припадає прибутку від операційної діяльності на одиницю виручки

	10. Рентабельність діяльності, %
	ЧП / ОВ • 100
	форма №2 р. 220 / форма №2 р.280 • 100
	Скільки припадає чистого прибутку на одиницю інвестованих в активи коштів

	Показники оцінювання рентабельності капіталу

	1. Рентабельність активів, %
	ЧП / Асер • 100
	форма №2 р.220 /((форма №1 р.280 к.3 + форма №1 р.280 к.4) / 2) • 100
	Відображає кількість отриманого прибутку від вкладених у підприємство коштів незалежно від джерела їх залучення, характеризує ефективність використання активів підприємства

	2. Рентабельність оборотних активів, %
	ЧП / ОАсер • 100
	форма №2 р.220 /((форма №1 р.260 к.3 + форма №1 р.260 к.4) / 2) • 100
	Характеризує ефективність їх використання підприємством і показує, скільки прибутку припадає на 1 грн. коштів, спрямованих на формування оборотних коштів.

	1
	2
	3
	4

	3. Рентабельність активів по чистому прибутку та фінансовим витратам, %
	(ЧП + ФВ) / Асер • 100
	(форма №2 р.220 + форма №2 р.140) /((форма №1 р.280 к.3 + форма №1 р.280 к.4) / 2) • 100
	Характеризує ефективність використання активів підприємства включаючи фінансові витрати

	4. Рентабельність авансованого капіталу, %
	ЧП / АКсер • 100
	форма №2 р.220 /(к.3 [форма №1 р.640 – р.530 – р.540 – р. 550 – р.560 – р.570 – р.580 – р.590 – р.600 – р.610] + к.4 [форма №1 р.640 – р.530 – р.540 – р. 550 – р.560 – р.570 – р.580 – р.590 – р.600 – р.610]) / 2) • 100
	Під яким розуміють різницю між інвестованим капіталом та кредиторською заборгованістю.

	5. Рентабельність власного капіталу, %
	ЧП / ВКсер • 100
	форма №2 р.220 /((форма №1 р.380 к.3 + форма №1 р.380 к.4) / 2) • 100
	Характеризує суму чистого прибутку, отриманого на одиницю реалізованої продукції

	6. Строк окупності власного капіталу
	ВКсер / ЧП
	((форма№1 р.380к.3 + форма №1 р.380к.4) / 2) / форма №2 р.220
	Характеризує за який період власний капітал буде компенсований чистим прибутком.

	

	Умовні позначення:

ЧП – чистий прибуток;

ВОКсер – середня за період вартість власного оборотного капіталу;

ВОП – витрати на оплату праці;

В – виручка (доход) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг);

ОП – операційний прибуток (фінансовий результат від операційної діяльності);

ВП – валовий прибуток;

ОВ – сума всіх операційних витрат;

ЧД – чистий доход (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг);

Асер – середня за період вартість сукупних активів;

ОАсер - середня за період вартість оборотніх активів;

АКсер – середня за період вартість авансованого капіталу;

ВКсер – середня за період вартість власного капіталу.


Додаток Г

Показники оцінювання платоспроможності підприємства

	Назва показника
	Порядок обчислення
	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	Нормативне значення
	Економічний зміст

	1. Коефіцієнт абсолютної платоспроможності 
	(ГК + ПФІ) / КПК
	(р.220 + р.230 + р.240) / (р.620 + р.430 до 1 року + р.630 до 1 року)
	0,1-0,2
	Характеризує готовність підприємства негайно ліквідувати короткострокову заборгованість

	2. Коефіцієнт швидкої платоспроможності (швидкої ліквідності)
	(ОА – З) / КПК
	(р.260 – р.100 – р.110 – р.120 – р.130 – р.140) / (р.620 + р.430 до 1 року + р.630 до 1 року)
	0,7-1,5
	Скільки одиниць найбільш ліквідних активів припадає на одиницю термінових боргів 

	3. Коефіцієнт покриття (коефіцієнт загальної або поточної ліквідності)
	(ОА + ВМПп) / КПК
	(р.260 + р.270 до 1 року) / (р.620 + р.430 до 1 року + р.630 до 1 року)
	1-2
	Характеризує достатність оборотних коштів підприємства для погашення його боргів протягом року. Показує скільки грошових одиниць оборотних активів припадає на кожну грошову одиницю поточних зобов’язань.

	4. Коефіцієнт покриття запасами
	З / КПК
	(р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140) / (р.620 + р.430 до 1 року + р.630 до 1 року)
	Не нормується 
	Якщо значення цього показника є меншим за одиницю, то поточний фінансовий стан підприємства вважають недостатньо стійким.

	5. Коефіцієнт покриття запасами готової продукції і товарів
	(ГП + Т) / КПК
	(р.130 + р.140) / (р.620 + р.430 до 1 року + р.630 до 1 року)
	Не нормується
	Показує покриття запасами готової продукції і товарів

	6. Коефіцієнт мобільності активів
	(ОА + ВМПп) / А
	(р.260 + р.270 до 1 року) / р.280
	Не нормується
	Показує, яку частку в активах підприємства займають оборотні активи.

	7. Частка дебіторської заборгованості в оборотних активах, %
	ДЗ / А • 100
	(р.160 + р.170 + р.180 + р.190 + р.200 + р.210) / р.260 • 100
	Не нормується
	Показує яку частку займає дебіторська заборгованість у оборотних активах

	10. Частка грошових коштів у активах, %
	ГК / А • 100
	(р.230 + р.240) / р.280 • 100
	Не нормується
	Показує яку частку займають грошові кошти у активах

	11. Частка грошових коштів в оборотних активах, %
	ГК / ОА • 100
	(р.230 + р.240) / р.260 • 100
	Не нормується
	Показує яку частку займають грошові кошти у оборотних активах

	12. Співвідношення дебіторської і кредиторської заборгованості
	ДЗ / КЗ
	(р.160 + р.170 + р.180 + р.190 + р.200 + р.210) / (р.530 + р.540 + р.550 + р.560 + р.570 + р.580 + р.590 + р.600)
	= 1
	Здатність розраховуватися з кредиторами за рахунок дебіторів протягом одного року

	Умовні позначення:

ГК – грошові кошти у національній та іноземній валюті;

ПФІ – вартість поточних фінансових інвестицій;

КПК – сума короткострокового позикового капіталу, у т.ч. поточних зобов’язань, а також забезпечень наступних витрат і платежів та доходів майбутніх періодів з терміном погашення до 1 року;

ОА – вартість оборотних активів;

ВМПп – витрати майбутніх періодом до 1 року;

З– загальна вартість запасів підприємства, у т.ч. виробничих запасів, незавершеного виробництва, тварин на вирощуванні і відгодівлі, готової продукції і товарів;

ГП – вартість готової продукції;

Т– вартість товарів;

А – сукупна вартість активів;

ДЗ – дебіторська заборгованість усіх видів крім довгострокової;

ДЗп – прострочена дебіторська заборгованість усіх видів крім довгострокової;

КЗ – кредиторська заборгованість усіх видів крім довгострокової.

	


Додаток Д

Моделі визначення типу фінансової стійкості за аналізом фінансування запасів

	Тип фінансової стійкості 
	
	

	
	Порядок обчислення


	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	

	1. Абсолютна фінансова стійкість
	ВК – НА ≥ З
	(р.380 – р.080) ≥ (р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140)
	

	2. Відносна фінансова стійкість
	ВК + ДПК – НА ≥ З
	(р.380 + р.480 + р.430 більше 1 року + р.630 більше 1 року – р.080) ≥ (р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140)
	

	3. Передкризова фінансова стійкість
	ВК + ДПК + ККБ – НА ≥ З
	(р.380 + р.480 + р.430 більше 1 року + р.630 більше 1 року + р.500 – р.080) ≥ (р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140)
	

	4. Кризова фінансова стійкість
	ВК + ДПК + ККБ – НА < З
	(р.380 + р.480 + р.430 більше 1 року + р.630 більше 1 року + р.500 – р.080) < (р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140)
	

	Умовні позначення:

ВК – власний капітал; 

ДПК – довгостроковий позиковий капітал; 

ККБ – короткострокові кредити банків; 

НА – вартість необоротних активів;

З – загальна вартість запасів підприємства, у т.ч. виробничих запасів, незавершеного виробництва, тварин на вирощуванні і відгодівлі, готової продукції і товарів.


Додаток Е.1

Показники фінансової стійкості

	Назва показника
	Порядок обчислення
	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	Нормативне значення
	Економічний зміст

	1. Коефіцієнт автономії (фінансової незалежності, концентрації власного капіталу)
	ВК / П

або ВК / А
	р.380 / р.640

або р. 380 / р.280
	≥ 0,5
	Характеризує можливість підприємства виконати зовнішні зобов’язання за рахунок власних активів; його незалежність від позикових джерел

	2. Коефіцієнт концентрації позикового капіталу (коефіцієнт заборгованості)
	ПК / П
	(р.430 + р.480 + р.620 + р.630) / р.640


	≤ 0,5
	Характеризує частку залучених засобів у загальній сумі активів підприємства, тобто допомагає оцінити фінансову стійкість, зробити висновок щодо її здатності залучати додатковий капітал.

	3. Коефіцієнт фінансової залежності
	П / ВК
	р.640 / р.380
	≤ 2
	Скільки одиниць сукупних джерел припадає на одиницю власного капіталу

	4. Коефіцієнт фінансування (співвідношення власного і позикового капіталу)
	ВК / ПК
	р.380 / (р.430 + р.480 + р.620 + р.630)
	≥ 1
	Характеризує забезпеченість заборгованості власними коштами. Перевищення власних коштів над позиковими свідчить про фінансову стійкість підприємства.

	5. Коефіцієнт співвідношення позикового і власного капіталу (показник фінансового ризику)
	ПК / ВК
	(р.430 + р.480 + р.620 + р.630) / р.380
	≤ 1
	Показує скільки одиниць залучених засобів припадає на кожну одиницю власних.

	6. Коефіцієнт фінансової стійкості
	ДДФ / П
	(р.380 + р.430 більше 1 року + р.480 + р.630 більше 1 року) / р.640
	Зростання у динаміці
	Характеризує частку стабільних джерел фінансування у пасивах підприємства

	7. Коефіцієнт власного капіталу у довгострокових джерелах фінансування  
	ВК / ДДФ
	р.380 / (р.380 + р.430 більше 1 року + р.480 + р.630 більше 1 року)
	Не нормується, оцінюється ситуаційно
	Показує скільки власного капіталу у довгострокових джерелах фінансування  

	11. Коефіцієнт інвестування
	ВК / ЗВОЗ
	р.380 / р.030
	Не нормується, оцінюється ситуаційно
	Показує, яка частина необоротних активів фінансується за рахунок власного капіталу підприємства. 

	Умовні позначення:

	П – сукупна вартість усіх пасивів; ПК – позиковий капіталу; ДДФ – довгострокові джерела фінансування; ЗВОЗ – залишкова вартість основних засобів.



Додаток Е.2

Показники оцінювання маневреності

	Назва показника
	Порядок обчислення
	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	Нормативне значення
	Економічний зміст

	1. Коефіцієнт маневреності оборотних активів
	ВОК / (ОА + ВМПп)
	(р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року)) / (р.260 + р.270 (до 1 року)
	> 0, зростання у динаміці
	Показує маневреність оборотних активів

	2. Коефіцієнт маневреності запасів
	ВОК / З
	(р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року))  / (р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140)
	≥ 1
	Показує маневреність запасів

	3. Коефіцієнт маневреності швидколіквідних активів
	ВОК / (ОА – З)
	(р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року))  / (р.260 - р.100 - р.110 - р.120 - р.130 - р.140)
	> 0, зростання у динаміці


	Показує маневреність швидколіквідних активів



	4. Коефіцієнт маневреності власного оборотного капіталу
	(ГК + ПФІ) / ВОК
	(р.220 + р.230 + р.240) / (р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року))  
	> 0
	Характеризує частку абсолютно ліквідних активів у власних обігових коштах. За допомогою цього показника є можливість забезпечення свободи фінансового маневру.

	5. Частка власного оборотного капіталу в активах, %
	ВОК / А • 100
	(р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року)) / р.280 • 100
	> 0, зростання у динаміці
	Показує частку власного оборотного капіталу в активах.

	6. Коефіцієнт забезпеченості необоротних активів власним оборотним капіталом
	ВОК / НА
	(р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року)) / р.080
	> 0, зростання у динаміці
	Показує забезпеченість необоротних активів власним оборотним капіталом

	7. Коефіцієнт забезпеченості основних засобів власним оборотним капіталом
	ВОК / ЗВОЗ
	(р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року)) / р.030
	> 0, зростання у динаміці
	Показує забезпеченість основних засобів власним оборотним капіталом

	8. Коефіцієнт маневреності власного капіталу 
	ВОК / ВК
	(р.260 + р.270 (до 1 року) – р.620 + р.430 (до 1 року) + р.630 (до 1 року)) / р.380
	> 0, зростання у динаміці
	Характеризує ступінь мобільності власного капіталу, тобто показує ту частину власного капіталу, яка знаходиться в обігу і використовується для фінансування поточної діяльності. 

	Умовні позначення:

ВК – власний капітал;НА – вартість необоротних активів;ОА – вартість оборотних активів;ВМПп – витрати майбутніх періодом до 1 року;ВОК – власний оборотний капітал сформований за рахунок довгострокових джерел фінансування;З – загальна вартість запасів підприємства, у т.ч. виробничих запасів, незавершеного виробництва, тварин на вирощуванні і відгодівлі, готової продукції і товарів;ГК – грошові кошти у національній та іноземній валюті;ПФІ – вартість поточних фінансових інвестицій;А – сукупна вартість активів;ЗВОЗ – залишкова вартість основних засобів.


Додаток Ж

Основні показники оцінювання ділової активності 

	Назва показника
	Порядок обчислення
	Алгоритм обчислення за статтями фінансової звітності
	Нормативне значення
	Економічний зміст

	1
	2
	3
	4
	5

	Оцінювання з урахування валового доходу

	1. Оборотність активів
	В / Асер
	форма №2 р.010 /((форма №1 р.280 к.3 + форма №1 р.280 к.4) / 2)
	Зростання у динаміці
	Показує скільки гривень реалізації припадає на кожну гривню, вкладену в активи підприємства, тобто скільки разів за звітний період активи обернулися у процесі реалізації продукції з урахуванням валового доходу

	2. Оборотність власного капіталу
	В / ВКсер
	форма №2 р.010 /((форма №1 р.380 к.3 + форма №1 р.380 к.4) / 2)
	Зростання у динаміці
	Показує, скільки гривень виручки від реалізації припадає на одну гривню власного капіталу.

	Оцінювання з урахування чистого доходу

	3. Оборотність активів
	ЧД / Асер
	форма №2 р.035 /((форма №1 р.280 к.3 + форма №1 р.280 к.4) / 2)
	Зростання у динаміці
	Показує скільки гривень реалізації припадає на кожну гривню, вкладену в активи підприємства, тобто скільки разів за звітний період активи обернулися у процесі реалізації продукції з урахуванням чистого доходу.

	4. Оборотність власного капіталу
	ЧД / ВКсер
	форма №2 р.035 /((форма №1 р.380 к.3 + форма №1 р.380 к.4) / 2)
	Зростання у динаміці
	Показує, скільки гривень чистої виручки від реалізації припадає на одну гривню власного капіталу.

	Показники оцінювання оборотності оборотних активів 

та визначення тривалості операційного і фінансового циклів

	5. Коефіцієнт оборотності запасів
	ОВ / Зсер
	форма №2 р.280 / ((к.3 [форма №1 р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140] + к.4 [форма №1 р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140]) / 2)
	Зростання у динаміці
	Кількість оборотних коштів, інвестованих у запаси 



	6. Час обороту запасів, днів (ЧОЗ)
	Зсер / ОВ • Т
	((к.3 [форма №1 р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140] + к.4 [форма №1 р.100 + р.110 + р.120 + р.130 + р.140]) / 2) / форма №2 р.280 • 360
	Зниження у динаміці
	Показує кількість днів, що були необхідні підприємству для поповнення запасів.

	7. Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості
	В / ДЗсер
	форма №2 р.010 / ((к.3 [форма №1 р.160 + р.170 + р.180 + р.190 + р.200 + р.210] + к.4 [форма №1 р.160 + р.170 + р.180 + р.190 + р.200 + р.210]) / 2)
	Зростання у динаміці
	У скільки разів виручка
перевищує середню дебіторську
заборгованість

	1
	2
	3
	4
	5

	8. Час обороту дебіторської заборгованості, днів (ЧОДЗ)
	ДЗсер / В • Т
	((к.3 [форма №1 р.160 + р.170 + р.180 + р.190 + р.200 + р.210] + к.4 [форма №1 р.160 + р.170 + р.180 + р.190 + р.200 + р.210]) / 2) / форма №2 р.010
	Зниження у динаміці
	Показує кількість днів для погашення кредиту, якай взяли кредитори.

	9. Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості
	ОВ / КЗсер
	форма №2 р.280 / ((к.3 [форма №1 р.530 + р.540 + р.550 + р.560 + р.570 + р.580 + р.590 + р.600] + к.4 [форма №1 р.530 + р.540 + р.550 + р.560 + р.570 + р.580 + р.590 + р.600]) / 2)
	Оцінюється ситуаційно
	Показує, скільки підприємству потрібно оборотів для оплати виставлених їй рахунків.

	10. Час обороту кредиторської заборгованості, днів (ЧОКЗ)
	КЗсер / ОВ • Т
	 ((к.3 [форма №1 р.530 + р.540 + р.550 + р.560 + р.570 + р.580 + р.590 + р.600] + к.4 [форма №1 р.530 + р.540 + р.550 + р.560 + р.570 + р.580 + р.590 + р.600]) / 2) / форма №2 р.280
	Оцінюється ситуаційно
	Показує, скільки необхідно підприємству днів для погашення кредиту, отриманого від постачальників.

	11. Тривалість операційного циклу, днів (ТОЦ)
	ЧОЗ + ЧОДЗ
	показник 6 + показник 8
	Зниження у динаміці
	Показує тривалість операційного циклу

	8. Тривалість фінансового циклу, днів (ТФЦ)
	ТОЦ – ЧОКЗ
	показник 11 – показник 10
	Зниження у динаміці
	Показує тривалість фінансового циклу

	Оцінювання з урахування валового доходу

	12. Оборотність оборотних активів
	В / ОАсер
	форма №2 р.010 /((форма №1 р.260 к.3 + форма №1 р.260 к.4) / 2)
	Зростання у динаміці
	Показує, як часто обертаються запаси для забезпечення поточного обсягу продажу.

	13. Коефіцієнт закріплення оборотних активів
	ОАсер / В 
	 ((форма №1 р.260 к.3 + форма №1 р.260 к.4) / 2) / форма №2 р.010 
	Скорочення у динаміці
	Показує розмір оборотних коштів на 1 грн. реалізованої продукції.

	14. Тривалість 1 обороту оборотних активів, днів
	ОАсер / В • Т
	((форма №1 р.260 к.3 + форма №1 р.260 к.4) / 2) / форма №2 р.010 • 360
	Скорочення у динаміці
	Показує тривалість 1 обороту оборотних активів

	Оцінювання з урахування чистого доходу

	15. Оборотність оборотних активів
	ЧД / ОАсер
	форма №2 р.035 /((форма №1 р.260 к.3 + форма №1 р.260 к.4) / 2)
	Зростання у динаміці
	Показує кількість оборотів, які здійснює оборотний капітал за певний період часу.

	16. Коефіцієнт закріплення оборотних активів
	ОАсер / ЧД 
	 ((форма №1 р.260 к.3 + форма №1 р.260 к.4) / 2) / форма №2 р.035 
	Скорочення у динаміці
	Показує розмір оборотних коштів на 1 грн. реалізованої продукції.

	17. Тривалість 1 обороту оборотних активів, днів
	ОАсер / ЧД • Т
	((форма №1 р.260 к.3 + форма №1 р.260 к.4) / 2) / форма №2 р.035 • 360
	Скорочення у динаміці
	Показує тривалість 1 обороту оборотних активів

	Умовні позначення:

В – виручка (доход) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг);Асер – середня за період вартість сукупних активів;ВКсер – середня за період вартість власного капіталу;ОВ – сума всіх операційних витрат;Зсер – середня за період вартість усіх запасів підприємства, у т.ч. виробничих запасів, незавершеного виробництва, тварин на вирощуванні і відгодівлі, готової продукції і товарів;В – виручка від реалізації продукції (за окремими методиками оцінку проводять по чистому доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) – форма №2 р.035 або по виручці від реалізації у кредит за даними обліку);ДЗсер – середня за період дебіторська заборгованість усіх видів крім довгострокової;КЗсер– середня за період кредиторська заборгованість усіх видів;ЧП – чистий прибуток; ОАсер – середня за період вартість оборотних активів;Т – тривалість періоду в днях (місяці – 30, квартал – 90, рік – 360);ЧД – чистий доход (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг).


Аналіз  господарської  діяльності підприємства





Фінансовий 


аналіз





Управлінський аналіз





Внутрішньогосподарський (за даними бухгалтерського обліку та звітності)





Зовнішній (за даними публічної фін. (бухгалтерської) звітності)





Внутрішньогосподарський (за даними управлінського обліку)





Аналіз рентабельності





Аналіз ліквідності та платоспроможності





Аналіз фінансової стійкості





Аналіз майнового стану 





Аналіз фінансового стану підприємства





Аналіз ділової активності





Аналіз джерел формування капіталу





Системний адміністратор





ДИРЕКТОР





Бухгалтерія 





Творчий відділ 





Відділ по роботі з клієнтами





Обслуговуючий персонал





Внутрішні джерела фінансування 


ТОВ «РІА «Бліц»





Збільшення вхідних грошових потоків





Зменшення вихідних грошових потоків





Зниження собівартості





Збільшення виручки від реалізації





Оплата товарів, робіт, послуг, що не відносяться до валових





Продаж частини основних фондів





Рефінансування дебіторської заборгованості





Оплата товарів, робіт, послуг, що належить до валових





Здійснення реальних та фінансових інвестицій





Сплата податків та інших платежів до бюджету








